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보고서 요약서

과제고유번호 213009-05-5-
CG100

해당단계
연구기간

5년 단계구분 2/2

연구사업명
단위사업 농업공동연구

사 업 명 Golden Seed 프로젝트 사업

프로젝트명

프로젝트명 연구개발 성과 조기 확산 및 신규시장 창출 전략수립

세부프로젝트명
작목별 품종육성 및 시장개척 전문가 활용을 통한 성과확산 전략수립

신규시장 창출을 위한 해외시장 진출 농기업 활용 및 수출촉진 전략수립

프로젝트책임자 정 진 철

해당단계
참 여

연구원 수

  총:  28 명
내부:  24 명
외부:   4 명

해당단계
연 구 개 발 비

정부:1,174,000천원
민간:   80,000천원
  계:1,254,000천원

총 연구기간
참 여

연구원 수

  총:  54명
내부:  48명
외부:   6명

총 연구개발비
정부:2,014,000천원
민간:   80,000천원
  계:2,094,000천원

연구기관명 및 
소속부서명

국립식량과학원 GSP식량종자사업단
참여기업명
농업회사법인(주)주피터코리아인터내셔널

위탁연구
연구기관명 :
해피바이오택

연구책임자 :
양 승 균

※ 국내외의 기술개발 현황은 연구개발계획서에 기재한 내용으로 갈음

연구개발성과의 
보안등급 및 

사유
9대 성과 등록·기탁번호 

구분 논문 특허
보고서 

원문

연구시

설·장비

기술요약 

정보

소프트 

웨어
화합물

생명자원 신품종

생명

정보

생물

자원
정보 실물

등록·기탁 

번호

국가과학기술종합정보시스템에 등록한 연구시설·장비 현황

구입기관
연구시설·장

비명

규격

(모델명)
수량 구입연월일

구입가격

(천원)

구입처

(전화)

비고

(설치장소)

NTIS

등록번호



○ GSP 식량종자사업단에서 추진하는 프로젝트는 벼, 감자, 옥수수 등 3개

품목을 대상으로 하는 바,

○ 이들 품목의 전문가들은 대부분 국가기관에 근무하고 있어 본 프로젝트

참여를 위한 인력 확보에 어려움이 많았음.

○ 이를 해결하기 위해 본 과제에서는 식량작물 R&D 및 마케팅 전문가에 대한

프로젝트 참여 지원 시스템을 구축하여 각 프로젝트에 유용한 인력을 공급

하는 역할을 수행하였음.

○ 아울러 해외에 진출한 우리나라 출신 농기업과 네트워크를 구축하여 GSP를

통해 개발된 성과물들을 조기에 상품화하고 참여기업들이 현지 종자시장에

진출할 수 있는 여건을 조성하는데 기여하였음.

보고서 면수

156면



<요약문>

연구의
목적 및
내용

○ 식량작물 R&D 및 마케팅 전문가에 대한 프로젝트 참여 지원 시스템 구축

○ 구축된 시스템을 활용하여 GSP 연구 성과의 조기 확산 체계 구축

○ 해외진출농기업을대상으로한GSP 성과확산및신규종자시장창출전략수립

연구개발
성과

○ 정량적 성과

성과
목표

전문가
파견 /지원
건수

신시장 및
현지적응성
검정 건수

품종개발 유전자원 국내
매출액
(백만원)

책자
발간/
홍보

종자
수출액
(US$)

출
원

등
록

수
집

등
록

최종
목표

14 14 - - - - - - -

최종
성과

16 12 4 - 50 - 246 5 -

달성율
(%)

114 86
부
가

-
부
가

- 부가 부가 -

○ 러시아 진출기업 지원용 현지 전문가 파견 등 전문가 지원 114% 달성

○ 연구성과 조기확산을 위한 종자 증식 및 보급 지원사업 3년간 추진 (총 10건)

○ 옥수수 종자수출 확대를 위해 아시아지역 수출용 품종개발 사업 지원(위탁과제)

○ 러시아 연해주 지역, 베트남 등 동남아 지역 등에 진출한 국내 농기업들의 현황을

파악하고 네트워크 구축을 완료

○ 쌀 전문 수출업체를 통해 개발 품종의 베트남 생산 및 수출 시범사업 추진

○ 벼 개발 품종에 대한 종자수출 목표시장 베트남으로부터 인도 등 제 3국으로의

수출 가능성 검토

연구개발
성과의
활용계획
(기대효과)

○ 식량종자 전문가 풀을 활용한 오피니언 그룹 활용

- 금후 식량종자 수출 등 직접적인 지원 뿐 아니라 후속사업 추진의 방향성

설정에 대한 의견제시 등 적극 활용

○ 해외진출 국가별 검증된 우리 농업기업의 영농진출 현황 정보를 활용하여

식량종자 기업의 현지화 진출에 필요한 진출 정보로 활용

○ 해외진출 농업기업들과 연계를 강화하여, 초기 현지화에 필요한 식량종자의

현지 마케팅 및 종자보급에 활용

○ 동남아에 진출하여 현지 쌀을 매집하고 제3국으로 수출하는 국내 대기업 종

합상사와 협업을 통해 계약재배 물량에 GSP 개발종자 보급 기회로 활용

국문핵심어
(5개 이내)

식량종자 벼 감자 옥수수 종자수출

영문핵심어
(5개 이내)

Crop Seed Rice Potato Maize Seed Export
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제1장. 연구개발과제의 개요

1. 연구개발 목적

○ 식량작물 R&D 및 마케팅 전문가에 대한 프로젝트 참여 지원 시스템 구축

○ 구축된 시스템을 활용하여 GSP 연구성과의 조기확산 체계 구축

○ 해외진출 농기업을 대상으로 한 GSP 성과확산 및 신규 종자 시장 창출 전략 수립

2. 연구개발의 필요성

○ 농작물 종자시장 450억불 중 식량종자 비중이 79%에 달하며 미국, 중국 및 프랑스 등이

주요 시장이지만 최근 들어 동남아, 중앙아시아 지역을 중심으로 신규시장 및 수요가 증

가 추세임

○ 이들 시장은 지금까지 몬산토, 듀퐁, 신젠타 등 3대 메이저 기업이 전체시장의 51%를 점

유하고 있어 신규진입이 어려운 대표적 시장임

○ 종자산업을 새로운 신성장동력 산업으로 발전시키기 위해 정부에서는 Golden Seed

Project(GSP)를 추진하고 있음

○ 국내 종자시장 총 4,927억원 중 식량종자 시장은 1,861억원으로 전체시장의 37.8% 이지만

국제시장의 비율에 비해 낮아 금후 종자산업의 활성화를 위해서는 식량종자 산업의 규모

화가 필수적임

○ GSP에서는 식량종자 3개 품목(벼, 감자, 옥수수)을 대상으로 1단계(‘13~’16)에 180억원을

투자한 바 있으며 2단계(‘17~’21)에서는 총 317억원 투자를 계획하고 있음

○ GSP 사업은 특성 상 목표시장 현지에서 품종육성 및 마케팅 관련 사업을 추진하고 있으

며, 1단계 사업에서 11개국 24개소에 걸친 육종기지를 구축하고 다양한 형태의 현지 마케

팅 활용을 추진하고 있음

○ 식량작물은 품종육성부터 종자보급에 이르기까지 국가주도로 발전해온 바, 민간영역에는

R&D 및 마케팅 관련 전문가 그룹이 매우 부족한 실정임

- 품종육성 및 연구개발 : 농촌진흥청 및 도농업기술원

- 종자증식 및 보급 : 농촌진흥청, 국립종자원, 지방자치단테

○ 따라서 프로젝트 별 각국에서 추진되고 있는 품종육성 및 마케팅 관련 업무를 추진함에

있어 전문가 인력확보를 위한 대책마련이 시급함

○ 장기적으로는 GSP 참여 기관, 대학 및 기업 간 인력양성을 위한 공동프로그램 등을 운영

하는 등 노력이 필요하지만, 단기적으로는 작목별 국내외 전문가 풀을 구축하고 프로젝트

별 공동 활용하거나 상호 지원할 수 있는 시스템 마련이 필요함
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○ 또한, 전 세계적으로 종자 시장은 미국, 중국 등의 거대 시장의 다국적 기업의 지배력이

크지만, 동남아, 중앙아시아 등 신규 이머징 마켓의 다양한 종자 시장의 형성을 기회로

삼아 우리 종자기업의 도전이 요구되고 있는 추세임

○ 전 세계시장을 무대로 식량종자기업의 해외진출을 촉진시키기 위해서는 현지 대상 국가

별로 협력 가능한 우리 농업기업의 진출이나 정부의 중점 진출 대상국가에 대한 집중도

있는 진출에 대한 검토가 선행되어야 한다.

○ 새로운 성장 동력산업 중 하나인 종자 사업은 자본과 기술이 집약된 고부가가치 산업으

로, 시장 정보 체계를 구축하여 장기적인 대응방안 모색과 더 나아가 유전자원 활용을 위

한 기반을 구축하고자 한다.

○ 세계적으로 식량작물 소비증가에 따라 현지 종자 시장에 진출을 희망하는 기업이 증가할

것으로 예상된다. 기업이 현지 진출 시 필요한 현장형 정보의 제공이 강화되어야 한다.

○ 전 세계적인 식량종자의 수요 증가에도 불구하고 세계적인 메이저 종자회사들이 시장을

점유 하고 있어, 국내의 식량종자 진출을 위한 해외 시장 조사에 어려움이 있다.

○ 현지 진출을 위해, 유망 국가 중 중점 국가를 선정하여 현지에 진출하기 위한 사전의 정

보 수집과 나홀로 종자기업의 단독 진출을 지양하고, 우리 농업기업과의 연계를 강화하여

현장에서 겪기 쉬운 진출 대상국가의 현지화 노하우를 공유할 필요가 있음

○ 유망 대상 국가별로 식량 종자의 유통 현지화에 필요한 연계 가능한 사업모델을 개발하

고 활용하기 위해서는 현지의 종자보급 협력사나 신품종출원 등록 등의 행정상의 경쟁력

을 확보할 수 있도록 체계적인 지원과 육성 체계 구축이 필요함

○ 국가별 종자 산업 현황 및 국내 종자의 성공여부를 파악하려면 현지 농업정책 파악과 해

외 진출 농기업과의 연계를 통해, 투자 위험성을 줄일 필요가 있다.

○ 현지 시장 진출 성공을 위해 종자의 적응성 및 생산성 등의 사업을 추진하여야 하나, 현

재의 여건 상 인력 및 자원 배분이 어려운 여건으로, 유망 진출 대상국가별 유관기관이나

관련 기업의 정보 네트워크가 부족하여, 마케팅에 활용 가능한 파트너 및 전문가에 대한

데이터베이스의 구축이 중요하다.

○ 따라서 현재 진출한 국내 농업기업 활용을 통한 국산종자의 시장진출 타당성을 조사하고

현지 실정에 맞는 마케팅 프로그램을 개발하여 국내 식량종자 보급을 통한 수출 실적 달

성할 수 있도록 공개적인 기업 간담회나 진출 기업과의 연계사업의 발굴을 위한 현장형

세미나 및 간담회 개최가 적극적으로 추진되어야 하는 시점이다.

○ 우리 정부 및 국내 유관기관, 단체에서 추진되고 있는 해외 대규모 워크숍이나 세미나 등

과 연계하여, 현지 마케팅을 강화할 필요가 있다.
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3. 연구개발 목표와 내용

<제1세부> 작목별 품종육성 및 시장개척 전문가 활용을 통한 성과확산 전략수립

연구개발의
목표

◾ 작목별(벼, 감자, 옥수수) R&D 및 마케팅 전문가 풀 조사 분석

◾ 전문가별 전문분야, 활용가능 시기 및 분야, 분야별 역량 등 DB 구축

◾ 프로젝트별 전문가 활용계획 수요조사 및 지원가능 전문가 섭외

◾ 해외 육종기지 및 마케팅 거점별 전문가 파견 및 지원 시스템 구축

◾ 전문가 파견 및 지원 프로그램 수행

◾ 활동보고서 작성 및 활동결과에 대한 프로젝트로의 피드백 추진

연구개발의 
내용

◾ 러시아 진출 기업 지원용 현지 적응성 종자검정 전문가 파견(100% 완료)

· (1년차) 동남아 대면적 재배 실증시험 수요조사 및 전문가 파견협의회 추진

러시아 연해주농업연구소 벼 적응성 시험 전문가 5회 파견 등

· (2년차) 러시아 연해주 벼 및 감자 전문가 6차례 파견 등

· (3년차) GSP협력과제 협의 및 연구정보 교류를 위한 벼 협력 과학자 초청

러시아 연해주 벼 및 감자 전문가 4차례 파견 등

· (4년차) COVID19 바이러스로 인한 러시아 연해주 벼 및 감자 전문가 현지

파견 불가로 전문가를 통하여 연해주채소연구소(감자)와 비대면 자문 실시

· (5년차) COVID19 바이러스로 인한 러시아 연해주 벼 및 감자 전문가 현지

파견 불가로 전문가를 통하여 연해주채소연구소(감자), 아그로상생

(벼)와 비대면 자문 실시

◾ 수출용 종자 증식, 보급을 위한 생산 지원사업 추진 (100% 완료)

· (3년차) 프로젝트별 수요조사 실시

지원 규모 협의 후 시험연구비 지원 (벼1, 옥수수2)

· (4년차) 프로젝트별 수요조사 실시

지원 규모 협의 및 시험연구비 지원 진행 (벼2, 감자2, 옥수수1)

· (5년차) 프로젝트별 수요조사 실시

지원 규모 협의 및 시험연구비 지원 진행 (감자1, 옥수수1)

◾ 보고서 작성 및 결과 피드백(100% 완료)

· 러시아 연해주 감자 적응성시험 보고서 작성 및 차 년도 계획서 작성

※ 위탁과제 : 아시아 수출용 옥수수 품종 및 수출촉진화 기술개발

- 아시아용 단옥수수, 찰옥수수 계통육성 및 고정계통 확보

- 지역 적응성 검정을 통한 아시아용 우수 조합 예비 선발

- 농가 실증시험 및 전시포 운영을 통한 우수 품종 선발 및 농가 홍보

- 단옥수수, 찰옥수수 생산지 확보 및 생산체계 확립

- 종자 생산, 가공, 유통 체계 확립

- 판매촉진을 위한 거래처 확보 및 판매



- 4 -

<제2세부> 신규시장 창출을 위한 해외시장 진출 농기업 활용 및 수출촉진 전략 수립

연구개발의
목표

◾ 식량종자 종자기업의 유망 진출 대상 국가별 농업환경 정보조사 및 DB구축

- 러시아, 베트남, 우크라이나, 캄보디아, 인도네시아, 브라질 등

◾ GSP 성과의 조기 확산 및 신규시장 개척을 위한 해외진출 농기업 활용 전략

수립 및 활동지원

- 국내 육종 종자의 현지 생산력 검정 시험 재배

- 육종 단계별 성과 설명회 및 농업기업 연계 현지 워크숍 개최

연구개발의 
내용

◾ GSP 벼 육성품종에 대한 베트남 내 보급종 생산, 농가 계약재배 면적 확

대, 생산된 쌀의 시범 수출 사업 추진 (3년차 ∼ 5년차)

· 베트남 Kien Giang 주에 현지 전문가를 통해 계약 재배 면적 확대(8ha)

· 보급종 생산을 위한 제반 비용 산출 및 상품성 평가 진행

· KGIR 품종의 해외 초도 수출 성과 달성

◾ 베트남 현지 KGIR 품종 마케팅을 위한 비즈니스 협업 (3년차 ∼ 5년차)

· KGIR 품종 뿐 아니라 당사가 진행 중에 있는 베트남 장립종 쌀 및 쇄미

비즈니스의 수출 협력을 통해 해외 거래처 공유 및 협업 진행

· KGIR 품종의 위탁 생산 가공을 통해 제품 부가가지 향상 도모

◾ 인도 및 기타 아시아 국가 시장 개발을 통해 KGIR 마케팅의 교두보 마련

(4년차 ∼ 5년차)

· 베트남 뿐 아니라 당사가 수주받은 인도산 장립종 쌀 수출 판매를 성공적

으로 달성하여 GSP 품종의 판매 시장 확대를 위한 발판을 마련

◾ 쌀 수출 마케팅 측면에서 본 GSP 벼 육성품종의 사업성과 고찰(5년차)

· GSP 2단계 종료 마지막 단계인 5차년도까지의 연구 성과를 정리하고, 수

출 마케팅 측면에서 GSP 벼 육성 품종에 대한 평가 및 성과를 고찰

◾ GSP 사업성과 조기 확산을 위한 유망 시장 현지 적응성 시험 추진

· 러시아 채소연구소를 통한 감자 품종 및 계통, 아그로상생 연구소를 통한 벼

적응성시험 추진(3년차)

· 러시아 채소연구소를 통한 감자 품종 및 계통(4년차)

· 러시아 채소연구소를 통한 감자 품종 및 계통, 아그로상생 연구소를 통한 벼

적응성시험 추진(5년차)
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4. 연구성과 목표 대비 실적

성과목표

전문가

파견 /지원

건수

신시장 및

현지적응성

검정 건수

품종개발 유전자원
국내

매출액

(백만 원)

책자발간

/홍보

종자

수출액

(US$)출원 등록 수집 등록

최종
목표

14 14 - - - - - - -

최종
성과

16 12 4 - 50 - 246 5 -

달성율
(%)

114 86 초과 - 초과 - 초과 초과 -
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제2장. 연구수행 내용 및 결과

<제1세부> 작목별 품종육성 및 시장개척 전문가 활용을 통한 성과확산 전략수립

<제1세부-위탁> 아시아 수출용 옥수수 품종 및 수출촉진화 기술개발

1. 연구개발 목표 및 수행내용

구분
(연도)

세부프로젝트명 세부연구목표
달성도
(%)

연구개발 수행내용

1차년도

(2017)

<1세부>

작목별품종육성및

시장개척 전문가

활용을 통한 성과

확산 전략수립

◦품목별 전문가그

룹확보및전문

분야등DB구축

100% ◦다양한채널을통한품목별전문가그룹 탐색및정보확보

-한국육종학회, 한국작물학회 공동심포지엄 개최를

통하여 품목별 전문가 그룹을 접하고 전문분야 등 활

용 정보 확보(국내)함

-국내외문헌리뷰를통한해당작목전문가 탐색함

-제한된 인력 풀 감안하여 현직에서 은퇴한 전문

가그룹 탐색함

◦프로젝트별전문

가 수요조사 및

지원가능전문

가 섭외

100% ◦동남아 대면적 재배 실증 시험 전문가 파견을

위한 협의회를 개최함

-마케팅과제 수요조사 추진

-현지 농기업 수요조사 추진

◦전문가 파견 및

지원프로그램수

행

100% ◦러시아 연해주 벼 적응성시험을 위한 외부전문가 파견

-연해주농업연구소와의 MOU체결

-벼적응성시험에대한5차례전문가파견

◦한러 종자산업 활성화를 위한 세미나에 품목(벼,

감자, 옥수수) 전문가 파견

◦보고서 작성 및

결과피드백

100% ◦수출대상국별품종등록출원및심사절차조사

-대상국: 베트남, 인도네시아, 캄보디아, 태국, 필리

핀, 인도, 방글라데시, 스리랑카, 우즈베키스탄, 카자흐스

탄, 러시아, 중국, EU

◦러시아 연해주 벼 적응성시험에 따른 보고서 작성 및

차년도적응성시험에대한계획수립
2차년도

(2018)

<1세부>

작목별품종육성및

시장개척 전문가

활용을 통한 성과

확산 전략수립

◦품목별전문가그

룹 확보 및 전

문분야등DB구축

100% ◦다양한 채널을 통하여 품목별 전문가 그룹 탐색 및

정보 확보

◦국내 논문 등을 리뷰하여 저자 중 해당 작목에

대한 전문가 DB작성

-약 60여명의 전문가 DB확보
◦프로젝트별전문

가 수요조사 및

지원가능 전문

가 섭외

100% ◦러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성시험을

위한 외부전문가 파견

-연해주채소연구소(감자) 및 아그로상생(유)(벼)와

MOU체결

-벼및감자현지적응성시험에대한 6차례전문가파견

◦동남아 지역 GSP 벼 종자 수출 마케팅 전략 수

립을 위한 현지 워크숍 개최를 통한 전문가 파견

-베트남 현지 마케팅 파트너와의 MOU체결을 통한
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상호 협력방안 모색

◦품목별 품종 홍보를 위한 마케팅 지원

-품목별 수요조사(지원요청 분야) 실시

-품목별(벼2, 감자1) 전략품종각종디자인제작지원

-팜플렛 3종, 3단접지 1종, 배너 1종디자인지원
◦ 활동보고서작성

및활동결과에대

한 프로젝트로의

피드백추진

100% ◦러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성시험에 따른 보

고서 작성및차년도현지적응성시험에대한계획수립

<1세부 위탁>

아시아 수출용

옥수수 품종 및

수출촉진화 기술

개발

◦유전자원 수집 80% ◦유전자원 수집 : Inbred 20계통, F1 30품종

◦옥수수 품종 보

호출원

100% ◦해피스위트(2018.10.4. 출원)

◦해피찰3호(2018. 10.4. 출원)

◦ 단옥수수, 찰
옥수수 생산지
적합도 조사

80% ◦중국 하이난 선정

◦인도네시아 말랑 지역 시험 채종 적합성 여부를

판정함

◦계통육성 및 
고정계통 확보

100% ◦400여개 분리계통 육성하여 고정 계통 30여개

확보

◦조합 성능 검정 100% ◦한국과 중국에서 시행

◦흰색찰옥수수 2조합, 검정색찰옥수수 1조합, 단

옥수수 1조합 선발

◦농가실증시험 100% ◦한국 15개소, 중국 2개소 수행

◦거래처 확보 100% ◦중국 2개소, 인도네시아 1개소 확보

3차년도

(2019)

<1세부>

작목별품종육성및

시장개척 전문가

활용을 통한 성과

확산 전략수립

◦프로젝트별전문

가 수요조사 및

지원가능 전문

가 섭외

100% ◦러시아 연해주벼 및감자현지적응성시험을 위한

외부전문가 파견

-연해주채소연구소(감자) 및 아그로상생(유)(벼)와

MOU체결

-벼및감자현지적응성시험에대한 4차례전문가파견

◦일대잡종 벼 협력 과학자 초청

-과제협의 및 연구정보 교류

◦개발품종 종자

증식, 보급률

확대를 위한

사업 지원

100% ◦개발품종 종자 생산 계획 수요조사

◦품목별 전략품종(벼1,옥수수2)의 현지 보급종 생산

시험비 지원

-벼 : KGIR1호 베트남 보급종 생산 연구(건강나라)

-옥수수 : KM5 말레이시아 F1종자 생산(아시아종묘)

-단옥수수 : Mithas 후속 계통 인도 생산시험 점검

◦활동보고서 작성

및 활동결과에

대한 프로젝트로

의피드백추진

100% ◦러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성시험에 따른 보

고서 작성및관련프로젝트에결과제공

◦차년도현지적응성시험에대한계획수립에활용

< 위탁>

아시아 수출용옥

수수 품종 및수출

촉진화 기술개발

◦유전자원 수

집 및 등록

100% ◦유전자원 수집 : 중국 46점, 한국7점, 일본 2점

◦계통육성 및

고정계통 확보

100% ◦고정계통 5계통 및 4배체 2계통 확보
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◦조합 성능검정 100% ◦흰색찰옥수수 P4 선발

◦흑색 찰옥수수 P28 선발

◦농가실증시험 100% ◦한국, 중국에서 검정 옥수수 2조합 선발 (B1, B3

로 품종보호 출원예정)

◦신규거래처확보 100% ◦중국 1개소, 인도네시아 1개소 신규 확보

◦생산시험 100% ◦중국 1개소, 인도네시아에서 한국형 찰옥수수 생

산지 확보

◦미얀마에서 새로운 채종지 확보를 위한 시험 중

◦판매 100% ◦한국 16백만원 판매

4차년도

(2020)

<1세부>

작목별품종육성및

시장개척 전문가

활용을 통한 성과

확산 전략수립

◦러시아 진출

기업 지원용

종자 현지 적

응성 검정 전

문가 파견

100% ◦러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성시험을

위한 외부전문가 활용(비대면 접촉)

-연해주채소연구소(감자)와 2020년 시험추진

MOU체결

-시험추진 사항 및 결과에 대한 비대면 통보

및 분석

◦종자 증식, 보

급을 위한 종

자 생산 지원

100% ◦품목별 현지 종자 증식 및 보급을 위한 예산 지원

-수요조사(지원 규모별) 실시

-지원 방안 및 지원 규모 협의 (COVID19로 인한

비대면)

-해당 사업 진행 완료 및 지급 (벼2, 감자2, 옥수수1)

-시험연구 진행 점검 예정

◦중국, 중앙아시

아 지역 현지

마케팅 전문가

파견

30% ◦COVID19로 인해 일부 전문가 대상 비대면 자문활동

◦보고서 작성 및

결과 피드백

100% ◦러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성시험에 따른 보고

서작성및차년도현지적응성시험에대한계획수립

<1세부 위탁>

아시아 수출용

옥수수 품종 및

수출촉진화 기술

개발

◦계통육성 및

고정계통 확보

100% ◦진한 노랑, 노랑색 고정계통 확보

◦조합 성능검정 100% ◦30조합 공시하여 4배체 1 조합, 2배체 1조합 선발

◦농가실증시험 80% ◦흑색 찰옥수수(블랙베리) 강원, 경기, 전북, 전남

에서 실증시험

◦중국 산둥성, 길림성, 흑룡강성에서 수행하였으

나 코로나 19로 수행결과 확보에 실패

○신규거래처확보 100% ◦종자회사 1개, 전남 여천농협 확보

○생산시험 100% ◦강원 영월과 여주에서 수행

◦중국 산둥성 수행은 3~4월 이상 저온으로 모계

70% 동사

5차년도

(2021)

<1세부>

작목별품종육성및

시장개척 전문가

활용을 통한 성과

확산 전략수립

◦러시아 진출

기업 지원용

종자 현지 적

응성 검정 전

문가 파견

100% ◦러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성시험을

위한 외부전문가 활용(비대면 접촉)

-연해주채소연구소(감자)와 2021년 시험추진

MOU체결

-아그로상생(벼)와 2021년 시험추진 MOU체결

-시험추진 사항 및 결과에 대한 비대면 통보

및 분석
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◦ 종자 증식, 보

급을 위한 종

자 생산 지원

100% ◦품목별 현지 종자 증식 및 보급을 위한 예산 지원

-수요조사(지원 규모별) 실시

-지원 방안 및 지원 규모 협의(COVID19로 인한 비

대면)

-해당 사업 진행 완료 및 지급(감자1, 옥수수1)

◦보고서 작성 및

결과 피드백

100% ◦러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성시험에 따른 보고

서작성및차년도현지적응성시험에대한계획수립

<1세부 위탁>

아시아 수출용

옥수수 품종 및

수출촉진화 기술

개발

◦계통육성 및

고정계통 확보

100% ◦소형의 검정색 및 흰색, 노랑색 계통 확보

◦조합 성능검정 100% ◦10조합 공시하여 4배체 1 조합

○농가실증시험 80% ◦전남 여수, 충남 아산 및 경기 여주에서 시행하

였으며 여수에는 맛이 우수하다는 평가를 받았

고, 여주에서는 맛이 좋으면서 쌀과 함께 혼용하

는 잡곡밥 용으로 좋다는 평가를 받음.

◦중국에서는 코로나로 시행하지 못하였고, 대신에

국내의 재배장소를 증가하여 시행하였음.
○채종체계 

확립
90% ◦강원 영월, 경기 여주, 충남 아산에서 수행

◦미얀마에서는 코로나로 시행하지 못하여서 국내

의 아산지역에서 시행하였음
○판매 100% ◦114백만원 판매
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2. 연구범위 및 수행방법

구분
(연도)

세부프로젝트명 연 구 범 위
연구수행방법

(이론적․실험적 접근방법)

1차년도

(2017)

<1세부>

작목별 품종육성 및

시장개척 전문가

활용을 통한 성과

확산 전략수립

◦품목별 전문가 그룹 확보 및

전문분야등DB구축

◦품목별 전문가 그룹 탐색 및 조사, DB

구축을 위한 정보 조사
◦전문가 파견 및 지원 프로그램

수행

◦프로젝트별 수요조사 실시 및 전문가

파견

◦보고서 작성 및 결과 피드백 ◦수출대상국(13개국)의 출원 법령, 정책, 규

정, 제도 등 조사 분석

◦문헌조사

2차년도

(2018)

<1세부>

작목별 품종육성 및

시장개척 전문가

활용을 통한 성과

확산 전략수립

◦품목별 전문가 그룹 확보 및

전문분야 등 DB구축

◦품목별 전문가 그룹 탐색 및 조사, DB

구축을 위한 정보 조사

◦프로젝트별 수요조사 실시 및 전문가

파견
◦보고서 작성 및 결과 피드백 ◦현지 시장 조사 및 현지 시험연구를 통

한 데이터 수집

3차년도

(2019)

<1세부>

작목별 품종육성 및

시장개척 전문가

활용을 통한 성과

확산 전략수립

◦프로젝트별 전문가 수요조사

및전문가활용, 파견, 지원

◦프로젝트별 수요조사 실시 및 전문가

파견

◦종자 증식, 보급을 위한 종

자생산 계획 지원

◦프로젝트별 수요조사 실시 및 종자 생

산 및 보급에 대한 예산 지원

◦활동보고서 작성 및 활동결과

에 대한 피드백 추진

◦현지 시장 조사 및 현지 시험연구를 통

한 데이터 수집

<1세부-위탁>

아시아 수출용 옥수수

품종 및 수출촉진화

기술개발

◦유전자원 수집 ○국내 및 중국 거래처 및 종자전시회

수집

◦계통육성 및 고정계통 확

보

-한국 5,000㎡

-하이난 5,000㎡

○한국과 중국에서 원예적 형질 조사

후 선발

○콜히친 처리에 의하여 4배체 계통

확보

◦조합 성능검정 ○한국 100조합, 중국 100조합

인도네시아 10조합

◦농가실증시험 ○국내외 종자회사에 위탁

-한국 10, 중국 3, 인도네시아 2개소

◦신규 거래처 확보 ○실증시험 시행회사를 통해 거래처

확보

◦생산시험

-중국

-인도네시아 말랑(2개소)

○한국과 중국에서 원예적 형질 조사 후

선발

○콜히친 처리에 의하여 4배체 계통

확보

◦판매

-한국 10백만원

○거래처 확보 후 판매
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4차년도

(2020)

<1세부>

작목별 품종육성 및

시장개척 전문가

활용을 통한 성과

확산 전략수립

◦러시아 진출 기업 지원용

종자 현지 적응성 검정 전

문가 활용

◦전문가를 통한 러시아 연해주채소연구소

감자 현지적응성 검정 시험

◦종자 증식, 보급을 위한 종자

생산 계획 지원

◦프로젝트별 수요조사 실시 및 종자

생산 및 보급에 대한 예산 지원

◦보고서 작성 및 결과 피드백 ◦현지 시장 조사 및 현지 시험연구를

통한 데이터 수집

<1세부-위탁>

아시아 수출용 옥수수

품종 및 수출촉진화

기술개발

◦계통육성 및 고정계통 확보
-한국(4월~9월) 5,000㎡

◦한국과 중국에서 원예적 형질 조사 후 
선발 
◦콜히친 처리에 의하여 4배체 계통 확보

◦조합 성능검정
-한국(7월) 30조합 공시 

◦30cm x 60cm 간격 3반복

◦농가실증시험
-한국 10개소(7월), -중국 3개소(7월, 8월)

◦한국과 중국의 거래처를 통하여 실증

시험

◦신규 거래처 확보
-중국 1개소-미얀마 1개소

◦옥수수 농가실증시험을 통하여 신규

거래처 확보

◦생산시험
-중국 산둥 3,300㎡-미얀마 3,300㎡ -한국 15,000㎡

◦중국 산둥성 2개소

◦미얀마 2개소

◦한국 4개소에서 수행

◦판매
-한국 60백만원

◦거래처와 농가에 직접 공급

5차년도

(2021)

<1세부>

작목별 품종육성 및

시장개척 전문가

활용을 통한 성과

확산 전략수립

◦러시아 진출 기업 지원용

종자 현지 적응성 검정 전

문가 활용

◦전문가를 통한 러시아 연해주채소연구소

감자 현지적응성 검정 시험

◦전문가를 통한 러시아 현지 농기업 아그

로상생 벼현지적응성검정시험
◦종자 증식, 보급을 위한 종자

생산 계획 지원

◦프로젝트별 수요조사 실시 및 종자

생산 및 보급에 대한 예산 지원

◦보고서 작성 및 결과 피드백 ◦현지 시장 조사 및 현지 시험연구를 통한

데이터수집

<1세부-위탁>

아시아 수출용 옥수수

품종 및 수출촉진화

기술개발

◦계통육성 및 고정계통 확보
- 한국(4월~9월) 5,000㎡    

◦한국의 여주에서 재배시험을 통하여 
선발

◦조합 성능검정
- 한국(8월) 10조합 공시 

◦30cm x 60cm 간격 3반복

◦농가실증시험
- 한국 10개소(7월), - 중국 3개소(7월, 8월)

◦한국과 중국의 거래처를 통하여 실증

시험

◦국내외에서의 채종체계 확립
- 해피찰 3호 등 3품종- 영월, 여주, 미얀마- 면적 ;6,600㎡

◦우수 생산농가 주변에 신규 생산농가

포진

◦판매
- 한국 160백만원- 수출 55만불

◦거래처와 농가에 직접 공급
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3. 연구협력 활동내역

<1년차>

◦2017.01.24. GSP식량종자사업단 2단계 단장과제 업무 추진 협의회 개최 및 참석

◦2017.03.09. GSP식량종자사업단 2단계 단장과제 업무 추진 협의회 개최 및 참석

◦2017.03.16.∼03.17. GSP식량종자사업단 2단계 추진 워크숍 개최 및 참석

◦2017.04.27. GSP식량종자사업단 2단계 단장과제 업무 추진 협의회 개최 및 참석

◦2017.05.29. GSP식량종자사업단 단장과제 중간진도 관리 및 점검

◦2017.06.05.∼06.07. GSP식량종자사업단한국작물학회공동심포지엄개최및해외과학자초청주제발표

◦2017.07.05.∼07.07. GSP식량종자사업단 한국육종학회 공동 심포지엄 개최 및 참석, 해외과학자

초정 주제 발표

◦2017.07.13.∼07.14. GSP식량종자사업단 단장과제 워크숍 및 품목별 전문가 협의회 참석

◦2017.07.18.∼07.20. GSP식량종자사업단 동아시아 옥수수 적응성시험 현장 생육평가 및 점검

◦2017.07.26.∼07.29. 러시아 연해주 진출기업 대상 성과설명회 개최(해외농업자원개발협회)

및 주제발표

◦2017.08.30. GSP식량종자사업단 해외진출 농기업 참여 대면적 기계화 시험재배 추진 협의회 참석

◦2017.09.11. 해외진출 농기업 참여 대면적 기계화 시험재배 추진 협의회 개최

◦2017.09.26. GSP식량종자사업단 연해주 적응 벼 품종선발 현지 재배시험 계획 검토 협의회

◦2017.1012. GSP식량종자사업단 해외진출 농기업 참여 대면적 기계화 시험재배 추진 협의

회 개최 및 참석
<2년차>

¦ 과제 추진 협의회

- 단장과제 연해주 적응 벼 품종 선발 현지 재배시험 계획 검토 협의회(2018.2.5., 대구)

· 2단계 2년차 러시아 연해주 현지 적응 벼 품종선발을 위한 재배시험 계획 검토 협의

· 2018년 러시아 연해주 벼 적응성검정 시험 규모 및 일정 등 협의

*연해주 농업연구소(지역적응성 시험 7계통), 아그로상생(연해주 농업연구소 지역적응성 시험 7

계통, 유전자원 17품종, 고세대계통 35계통)

· 러시아 연해주 감자 적응성검정 시험 규모 및 일정 등 협의

- 단장과제 2세부프로젝트 연구기관 변경 및 베트남 워크숍 개최 방안 협의(2018.3.6.,수원)

· 단장과제 2세부프로젝트 연구기관 변경에 따른 연구수행 내용 협의

· 2세부 프로젝트 추진사항 및 일정 등 현안 공유

· 「동남아 지역 GSP 벼 종자 수출 마케팅 전략 수립을 위한 현지 워크숍」개최에 따른

일정 및 내용 협의

- 단장과제 추진 협의회(2018.3.21.,GSP식량종자사업단 사무국)

· GSP벼 프로젝트 마케팅 지원 방법 및 수출 사업화 방안 수립

· 지역 적응성 시험(러시아 벼, 감자 및 캄보디아 벼) 연구 진행에 따른 협력 방안 협의

· 동남아 지역 GSP 벼 종자 수출 마케팅 전략 수립을 위한 현지 워크숍 개최에 따른

추진사항 및 일정 등 협의

- 단장과제 러시아 연해주 현지적응성 시험을 위한 협의(2018.4.10., GSP식량종자사업단 사무국)

· 4.18.~4.21. 전문가 파견을 통한 협약 체결 등 내용 협의

· 러시아 농업의 현황 등 공유
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- 단장과제 1세부 프로젝트 위탁과제(해피바이오텍) 옥수수 품평회 실시

· 2018.7.26.(목), 이천시 농업기술센터 2층 화상회의실

· 찰옥수수, 검정찰옥수수, 단옥수수 등 12품종 전시

· 국내 옥수수 시장 현황, 육성 품종의 특성 및 장단점 설명

- 단장과제 추진 협의회(2018.9.13.,GSP식량종자사업단 사무국)

· 현재까지 추진상황 공유

· 차년도 프로젝트 진행방향 등 협의

- 단장과제 과제추진 협의회(2018.12.11.,중부작물부 본관 2층 소회의실)

· 단장과제 세부 프로젝트별 추진 일정 및 연구계획 검토

· 2단계 3년차 단장과제의 효율적 운영방안 모색

¦ 신규 과제 현장점검

- 단장과제 1세부프로젝트 위탁과제 신규참여 기관 현장점검(2018.4.12.,해피바이오텍(이천))

· 참여기관의 협약 이행여부 확인 및 현재 진행상황 파악

· 연구비 집행 및 연구노트 작성 등 관리 사항 안내

- 단장과제 2세부프로젝트 신규참여 기관 중간진도점검(2018.5.29.,주피터코리아(서울))

· 참여기관의 협약 이행여부 확인 및 현재 진행상황 파악

· 연구비 집행 및 연구노트 작성 등 관리 사항 안내

<3년차>

○ 단장과제 과제추진 협의회 (2019.3.19.,GSP식량종자사업단 사무국)

- 단장과제 세부 프로젝트별 추진 일정 및 연구계획 검토

- 2세부 프로젝트 보급종 생산 일정 및 세부 진행 사항 공유

- 보급종 생산(2ha)을 위한 원종 수급 시기 및 전달 방안 협의

- 2단계 3년차 단장과제의 효율적 운영방안 모색

- 참여기업 수확 벼 도정결과 및 품질 점검을 통한 경쟁력 확인 등

- 벼 품종개발 결과 도출에 따른 현지 종자 증식, 보급을 위한 종자생산 계획 지원 및 종자

수출 사업화 방안 모색

- 보급종 종자 생산 체계 및 종자 판매 시스템 구축을 통한 지속적인 종자 생산 및 판매 방

안 마련 방안 모색

○ 단장과제 품목별 현지 종자생산시험 지원 업무 협의회 (2019.6.4.,GSP식량종자사업단 사무국)

- 현지 종자생산시험 확대를 위한 수요조사서 검토 및 연구비 지원 방안 모색

- 당해년도 우량 개발품종의 종자생산 및 향후 수출목표 달성 계획 검토

○ GSP식량종자사업단 한국육종학회 공동 심포지엄 개최 및 참석(2019.7.2.~4., 김대중컨벤션센터(광주))

- 해당 분야의 국제적 연구 동향 정보 공유

- GSP사업의 성공적 목표달성을 위한 국내외 협력 네트워크 구축
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○ 단장과제 연해주 현지적응성 시험 진행을 위한 협의 (2019.7.16.,GSP식량종자사업단 사무국)

- 단장과제 외부전문가 활용과 관련한 현지 정보수집 및 시험 진행사항 점검

- 러시아 연해주지역 국내 규모 현지 농기업 활용 종자보급 방안 및 수출시장 진출을 위한 협력

사업 발굴

○ 단장과제 추진 업무 협의 (2019.10.17., GSP식량종자사업단 사무국)

- 중국 및 국내 재배용 자색찰옥수수 개발 및 보급방안 공유

- 국내 자색찰옥수수 재배단지 조성 및 종자공급 추진

○ 신규 과제 현장점검

- 단장과제 1세부프로젝트 위탁과제 신규참여 기관 현장점검(2019.5.29.,해피바이오텍(이천))

· 참여기관의 협약 이행여부 확인 및 현재 진행상황 파악

· 연구비 집행 및 연구노트 작성 등 관리 사항 안내

- 단장과제 2세부프로젝트 신규참여 기관 중간진도점검(2019.5.23.,주피터코리아(서울))

· 참여기관의 협약 이행여부 확인 및 현재 진행상황 파악

· 연구비 집행 및 연구노트 작성 등 관리 사항 안내

<4년차>

○ 단장과제 베트남 계약재배 추진 협의회 (2020.03.12.,GSP사업단사무국)

- 베트남 현지 벼 계약재배 추진 및 수출추진 계획 점검 (주피터코리아)

· 재배면적(10ha) 및 수출물량(20ft), 수출대상지역(유럽) 확정

· 수확 후 도정결과 및 품질 테스트 공유로 수출용 벼 연구 피드백

- 2단계 4년차 단장과제 마케팅 지원 프로젝트 운영방안 협의

· 현지 보급종 공급체계 및 판매망 구축을 위한 제안

· 후속품종 개발 시 수출 사업화 방안 지원 대책 등 논의

○ GSP사업 추진 성과분석 수행 외부 용역사 협의회 개최 (2020.03.20.,GSP사업단사무국)

- 1,2단계 추진에 따른 품목별 우수성과 및 사업화 실적 사례 수집

· 단계별 참여기업 및 증가 현황 등 국내 종자산업 활성화 기여도

· 품목별 우수 사업화(수출액 등) 사례 및 기대효과

- 후속사업 구상을 위한 사업추진 개요 및 현 사업 참여 내·외부 기관 및 기업의 참여의향

등 현황 조사

· 차기 GSP사업 추진 시 일부 품목조정 예상 (지정공모, 자유공모 등)

· 현 참여 기관 및 기업의 후속사업 의향 등 사업의지 현황

○ 산업화전략위원회 비대면 개최(2020.7.22.~7.27.)

- 사업단 2단계 품목별 프로젝트 추진내용 및 성과, 연구수행 결과에 따른 산업화 가능성

등 보고 및 검토

- 품목별 사업화 효율성 제고 및 참여기업별 현지 사업추진 개선 방안 발굴, 연계정책 제

안 등 사업추진 효율화 방안 도출

- 코로나19로 인한 사업추진 애로점 및 해결방안 및 차기사업(Post-GSP)추진 관련 의견 수렴

○ 진도 관리 및 현장 점검 협의회

- 감자 프로젝트 진도 관리 및 현장점검 협의회 (2020.05.20.,고령지농업연구소(평창)

· 고령지농업연구소/오리온 연구 진행상황 , 연구비 등 사업 운영 전반 내용 점검(1-1세
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부) 현지 적응성 검정을 통한 가공용 옥수수 우수 품종 선발 및 씨감자 공급 계획

(1-2세부) 국내육성 계통의 현지 대단위 지역적응성 시험 진행을 통한 품종 선별

(2-1세부) 우량계통 현지 출원/등록 진행 및 우수 씨감자 제공 계획(2세부 연계)

· 코로나19로 인한 해외출장 제한으로 연구비 변경 사용 필요

- 벼,옥수수 프로젝트 진도관리 및 현장점검 협의회 (2020.06.03.~04.,중부작물부(수원),건강나라(광주))

· 품목별 프로젝트 연구 진행상황 , 연구비 등 사업 운영 전반 내용 점검

· 현지(베트남 및 말레이시아) 사업화를 위한 품종개발 결과의 출원·등록 관련 업무추진

현황 검토 및 협의

- 감자 2프로젝트 진도관리 및 현장점검 협의회 (2020.06.11.,홍익바이오(평택))

· 홍익바이오 연구 진행상황 , 연구비 등 사업 운영 전반 내용 점검

· 현지(카자흐스탄,키르기스스탄) 사업화를 위한 품종개발 결과의 출원·등록 관련 업무추진

현황 검토 및 협의

<5년차>

○ 진도 관리 및 현장 점검 협의회

- 수출용 옥수수 프로젝트 과제점검(3월)

- 감자 2프로젝트 과제점검 및 현안문제 협의(3월)

- 단장과제 2세부프로젝트 중간진도점검(5월)

- 감자 1프로젝트 중간진도점검(5월)

○ 러시아 연해주 현지적응성 시험 진행 외부전문가 협의 및 진행

- 러시아연해주 시험연구 중간보고(비대면 진행)

· 러시아연해주 채소농업연구소(감자) : 감자 생육상태 점검 및 보고

· 러시아연해주 현지농업법인 (유)아그로상생(벼) : 벼 생육상태 점검 및 보고

※코로나19로 인한 비대면(유선 및 E-mail) 보고회 진행

- 러시아연해주 시험연구 최종보고(사업단 사무국)

· 러시아연해주 채소농업연구소(감자) : 감자 생육상태 점검 및 최종보고

· 러시아연해주 현지농업법인 (유)아그로상생(벼) : 벼 생육상태 점검 및 최종보고

※대면보고 진행 및 최종보고서 제출(12월중) 예정

◦ GSP식량종자사업단 품목별 성과 점검 및 프로젝트 업무협의회 개최(11월)

- 현재까지의 품목별 성과목표 달성 및 과제추진 현황 전반

- 현지 품목별 품목 품종개발(출원, 등록 포함) 결과 및 수출사업화 추진 내역

- 프로젝트 최종평가 및 사업종료에 따른 과제관리(종료과제 추적평가 등) 방안 등 협의

◦ GSP식량종자사업단 종자 증식 및 보급을 위한 예산지원

- 종자 증식 및 보급을 위한 예산 지원방안 및 수요조사 계획 협의

- 프로젝트별 수요조사(지원규모별) 실시

- 지원방안 및 지원규모 협의

- 수요조사에 따른 요청기업 선정 및 예산지원 실시 등 협의

- 키르기스스탄 종서생산 확대 지원(홍익바이오)

- 중국 및 국내시장 개척용 식용 옥수수 시범 종자생산 지원(해피바이오텍)

※코로나19로 인한 비대면 수시 협의 실시 및 예산지원 진행
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4. 연구결과

<1년차 요약>

가. 러시아 연해주 벼 현지 적응성 시험연구 전문가 파견

나. 한·러 종자산업 활성화를 위한 세미나 품목별 전문가 파견 발표 및 현지 시장 현황 조사

다. 수출국가 품종출원 등록집 발간

가. 러시아 연해주 벼 현지 적응성 시험연구 전문가 자문 파견

1) 목 적

❍ GSP 식량종자사업단 2단계 단장과제(1세부)의 효율적인 과제수행 및 성과 달성을 위해 러

시아 연해주 벼 현지적응성시험연구를 수행하여 현지에 적응할수 있는 우수한 품종을 발

굴하기 위함

❍ 고위도지역(루마니아, 터키 등) 적응 육성품종 및 계통의 러시아(연해주) 지역적응성검정

❍ 연해주 지역 국내 진출 영농기업의 벼 품종 활용을 위한 종자품질 등 당면과제 해결방안 모색

❍ 국내 벼품종의 러시아(연해주, 아무르, 크라스노다르 지역) 중국, 중앙아시아(우즈베키스탄,

카자흐스탄 등)에 대한 진출 가능성 타진

2) 자문기간 및 횟수

❍ 자문기간 : 2017. 05 – 2017. 12
❍ 자문횟수 : 총 5회
❍ 자문일시 : 1차: 05.17. - 21., 2차: 07.24. - 29., 3차: 08.17. - 19., 4차: 10.04. - 07.,

5차: 12.04. - 07 (예정)

3) 자문내용

❍ 1차자문: 연해주농업연구소와의 지역적응성 시험에 대하여, MOU에 체결된 시험설계에 의

하여 파종되었는지 확인하고, 향후 진행방향 논의

❍ 2차자문:
(1) 지역적응성 시험으로 파종된 벼계통에 대한 생육현황 현지 점검하고, 향후 진행방향 논의

(2) 현지진출기업(아그로상생)의 벼 생육상황 점검하고, 아그로상생(유)가 재배하고 있는 벼

품종(러시아 및 중국) 확보 및 향후 벼종자사업 연계방안 논의

❍ 3차자문: 지역적응성 시험으로 파종된 벼계통에 대한 출수현황 현지 점검하고, 향후 진행

방향 논의

❍ 4차자문: 지역적응성 시험으로 파종된 벼계통에 대한 수확현황 현지 점검 및 아그로상생

(유)의 수확사항 점검 및 재배품종 확보

❍ 5차자문: 지역적응성 시험 벼계통에 대한 평가와 최종보고서 점검, 2018년 향후 벼계통 연구
방향 협의 및 아그로상생(유)와의 2018년 벼계통 적응성(출수 및 등숙) 시험 협의
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나. 한·러 종자산업 활성화를 위한 세미나 품목별 전문가 파견 발표 및 현지 시장 현황 조사

1) 한·러 종자산업 활성화를 위한 세미나 주제 발표 및 토론

❍ 연해주 작물재배 및 종자생산 현황과 전망(연해주 농업연구소)
❍ 영농기업의 생산성향상을 위한 종자보급체계 개선(현지 기업)
❍ GSP연구개발 성과(품종)의 연해주지역 적용 가능성 검토 및 협력방안(GSP식량종자사

업단)

❍ 러시아 연해주지역 협력방안[벼](벼 전문가)
❍ 러시아 연해주지역 협력방안[옥수수](옥수수 전문가)
❍ 러시아 연해주지역 협역방안[감자](홍익바이오, 서상기 대표)
2) 현지 진출 국내 영농기업 현장 방문 및 자료 조사

가) 연해주 지역 농지와 생산

❍ 농지 이용 현황 (2015연해주통계 기준)

 농지 면적 : 약 115만 ha (농촌지역 151만 ha)

 경작지 : 약 67만 ha (농지면적의 58%) ※ 비경작지 약 48만ha

 파종면적 : 약 41만ha (경작지의 62%)

나) 국내 기업의 연해주 농업 진출 현황

❍ 국내 기업 진출 연혁
 1992년 이후 13개 기업 : 고려함성, 대한주택건설협회 새마을운동중앙회, 남양, 대순진리회 등

 2008년 이후 11개 기업 : 현대중공업, 서울사료, 포항축협, 아로, 바리의꿈, 코리아통상 등

 2017년 현재 8개 기업 : 우스리스크와 하롤을 중심으로 주요 8개 영농기업이 활동

다) 2017년 연해주 지역 국내 농기업 영농 현황

❍ 현지 진출 영농기업 인력운영 현황

 주요 7개 진출 기업의 인력투입 (`16. 9월 기준)

(단위 : 인)

계 사무직 농장현장

계 한국 고려 러시아 계 한국 고려 러시아 계 한국 고려 러시아

619 39 44 536 74 25 18 31 545 14 26 505

비율(%) 6.3 7.1 86.6 비율(%) 33.8 24.3 41.9 비율(%) 2.6 4.8 92.6
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❍ 연해주 진출기업 세부 영농계획 (`17 기준)

기업명 확보면적
(ha)

파종면적
(ha)

면적(ha)

콩 옥수수 벼 하곡, 건초등

아그로상생 36,000 2,871 12740 1,011 620

서울사료 13,239 5,381 3,747 1,039 595

현대중공업 20,438 9,185 7,557 1,542 86

아 로 3,741 2,982 2,153 829

남양유비콤 2,094 407 120 20 287

포항축협 3 300 300

바리의꿈 60 400 400

계 75,575 21,526 15,217 2,581 1,011 2,717

 파종면적 증감율 : 16년 22,544ha→17년 21,526ha(4.5%감소)

 생산 계획량 : 16년 65,188ton→17년 53,472ton

*곡물별 계획 생산량 콩 1.5ton, 옥수수 6.7ton, 벼 3.8ton, 하곡건초 3.5ton 수준

 축산 : 서울사료 젖소 540두, 현대 젖소 80두, 남양유비콤 젖소 150두, 아그로상생 사슴

450마리

3) 시사점 및 특이사항

가) 시사점

❍ 연해주는 인근 국경의 중국에서 종자 유입이 다량 이뤄지고 있음
 종자품질, 환경 및 병해충저항성 등에서 다수의 문제점이 있음

* 또한정식등록되지않은불법종자가많아향후재배에따른법적문제발생의소지가있음

❍ 연해주지역 국내 진출 농기업의 생산성 향상을 위한 종자갱신 및 신품종 개발에 따른 보급체
계 마련 등이 필요함

 현지 기업 중 자체 종자생산을 통한 영농활용이 가능한 부분을 적극 활용할 필요(신품종에 대

한 권리가 확보되면 보급이 수월함)

 또한 GSP사업 연구개발 결과를 현지 농기업과 공유하고 보완사항 등을 개선하여 개발 종자

의 보급가능성을 제고하고 영농 안정성에 대한 상호간 신뢰형성이 필요

❍ 연해주농업연구소와 종자개발에 대한 협력사업 수행으로 현지 권리확보 및 종자시장 진

출의 교두보 마련

 현지 권리확보를 위해서 러시아 정부 및 기관 간 협력이 필수

* 벼, 감자, 옥수수의 현지시험 확대 및 등록절차, 소요기간 단축을 위한 협조 필요
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4) 종합 결론

<연해주 주정부, 극동농업연구소 협력 및 현지 진출 영농기업 활용>

❍ 연해주농업연구소와 품종개발 및 현지 등록을 위한 협력사업 발굴
 러시아 종자품종요구조건(Gost R)을 통과하기 위해서 현지 기관과의 협력이 필수적임

* 종자순도 및 검정에 관한 요구절차 등이 진입장벽으로 작용할 소지가 있음

 연해주농업연구소를 통한 러시아 식물육종-생산센터 활용 방안 모색 및 종자, 모종 생산, 증

식 등의 과정에서 기술적 교류로 상호 협력관계 구축

* 국내 종자 관련 기초기술의 수출 또는 교류로 현지 종자등록과 관련한 절차 수월성 확보방

안 등을 모색

 또한, 이후 추진되는 협력사업과 관련한 절차적, 법적문제에 대응할 수 있는 대비체계

를 신속히 마련할 필요가 있음

❍ 현지 진출기업의 대규모 확보 농지를 활용한 식량종자 시범생산 연구진행 및 계획 수립

 옥수수, 벼와 같이 생산기반 및 시설 투자가 따르는 품목의 경우 종자생산 기술 확보

및 원가 절감, 가격 경쟁력을 위한 경제성분석 수행 등이 필수적임

* 동남아에비해농업기반이우수하며재배면적이넓고기계화가능하여시장성이높음

 현재 GSP과제참여 종자기업의 종자생산 테스트베드로의 활용 가능성과 가치가 높으며

현지 진출기업과 연계해 종자생산 연구를 진행할 수 있도록 검토

 고위도 및 현지 마케팅 희망 참여기업의 차년도 연구계획 수립 요청과 진출기업 간 협

업방안을 마련토록 조치

❍ 해외 진출 영농기업이 요구하는 우량종자 공급방안 모색

 연해주 지역 및 동남아 진출 농기업의 영농 생산성, 안정성 향상에 기여하고 순도 높은 종자를 필

요시대량공급할수있는생산체계구축



다. 수출국가 품종출원 등록집 발간

해외 품종등록 출원 및 심사 절차

- 목 차 -

1. 베트남 품종보호 출원 및 심사 절차

2. 인도네시아 품종보호 출원 및 심사 절차

3. 캄보디아 품종보호 출원 및 심사 절차

4. 태국 품종보호 출원 및 심사 절차

5. 필리핀 품종보호 출원 및 심사 절차

6. 인도 품종보호 출원 및 심사 절차

7. 방글라데시 품종보호 출원 및 심사 절차

8. 스리랑카 품종보호 출원 및 심사 절차

9. 우즈베키스탄 품종보호 출원 및 심사 절차

10. 카자흐스탄 품종보호 출원 및 심사 절차

11. 러시아 품종보호 출원 및 심사 절차

12. 중국 품종보호 출원 및 심사 절차

13. EU 품종보호 출원 및 심사 절차
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<2년차 요약>

가. 러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성 시험연구 전문가 자문 결과

나. 러시아 연해주 감자 수량성 조사 전문가 자문 결과

다. GSP 수출용자식계벼품종개발미얀마적응성및농가실증시험종자증식현장평가전문가자문결과

라. 러시아 연해주 벼 현지 적응성 시험연구(아그로상생(유))

마. 동남아 지역 GSP 벼 종자 수출 마케팅 전략 수립을 위한 현지 워크숍 개최 결과

바. 품목별 품종 홍보를 위한 마케팅 지원 결과

사. 품목별 전문가 그룹 DB

아. 홍보성과_[농민포럼] 식량종자로 글로벌 종자시장에 도전하자 외 1건

가. 러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성 시험연구 전문가 자문 결과
1) 목 적

❍ GSP 식량종자사업단 2단계 단장과제의 효율적인 과제수행 및 성과 달성을 위해 러시아 연

해주지역 벼 및 씨감자의 현지적응성시험연구를 수행하여 현지에 적응할수 있는 우수한 품

종을 발굴하기 위함

❍ 고위도지역 적응 벼 육성품종 및 계통의 러시아(연해주) 지역적응성 검정 및 연해주 지역 국

내 진출 영농기업의 벼 품종 활용을 위한 종자품질 등 당면과제 해결방안 모색

❍ 국내에서 육성된 감자 품종에 대하여 러시아(연해주) 지역적응성 검정 및 이를 바탕으로

러시아정부에 품종등록을 할 수 있는 단계를 확보해 나가고자 함.

❍ 국내 벼 및 씨감자품종의 러시아(연해주, 아무르, 크라스노다르 지역) 중국(동북3성), 중앙

아시아(우즈베키스탄, 카자흐스탄 등)에 대한 시장개척 가능성 타진

2) 자문기간 및 횟수

❍ 자문기간 : 201. 04 – 2017. 12 (9개월)
❍ 자문횟수 : 총 5회
❍ 자문일시 : 1차: 04.18. - 21., 2차: 05.19. - 22., 3차: 07.26. - 29., 4차: 08.11. - 14.,

5차: 09.03. - 06, 6차: 10.03 – 06, 7차: 12.14. - 17

3) 자문내용

❍ 1차자문: 연해주농업연구소 및 아그로상생(유)와 벼계통을 가지고, 연해주채소연구소와 감자품
종을 가지고 러시아(연해주) 지역적응성 시험에 대하여, MOU를 진행하고 시험설계

에 대하여 논의함

-- 2018년 3월 러시아정부가 외국기관과의 연구교류 조건을 강화하여, 연해주농업연구소와는

조건를 충족시키기에 시간이 부족하여 2018년 하반기에 2019년 적응성시험에 대하여 다시

논의하기로 하였음.

❍ 2차자문: 아그로상생(유)과 연해주채소연구소와 맺은 MOU상의 시험설계에 의하여 벼게통

및 감자품종에 대한 파종사항 점검함.
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❍ 3차자문: 지역적응성 시험으로 파종된 벼계통 및 감자품종에 대한 생육 사항 점검함.

❍ 4차자문: 지역적응성 시험으로 파종된 벼계통 및 감자품종에 대한 생식생장 사항 점검함.

❍ 5차자문: 지역적응성 시험으로 파종된 벼계통의 등숙 및 감자품종의 생산사항 점검.

❍ 6차자문: 지역적응성 시험으로 파종된 벼계통의 및 감자품종의 수확사항 점검.

❍ 7차자문: 지역적응성 시험 벼계통 및 감자품종에 대한 평가와 최종보고서 점검, 향후 2019년 연해주
4) 종합결론

❍ 최근 남북관계, 북미관계 등 동북아에 지정학적으로 급격한 변화가 일어나고 있으며, 또한

전세계적인 기후변화로 인한 대한민국의 영농환경의 변화에 대하여 현실적인 대응책으로

서 또한 우리나라의 배후 식량공급기지 및 대북경제협력의 장으로서 러시아 연해주의 지

정학적인 위상이 한층 부각되고 있음.

❍ 한국의 농업과학기술로 개발된 우수한 식량종자(벼, 감자, 옥수수)에 대하여 러시아 연해주

지역적응성 시험연구를 통하여 향후 러시아정부에 품종등록을 추진함으로써, 우리나라의

우수한 계통 및 품종을 해외시장, 특히 러시아 극동지역, 중국 (동북3성), 중앙아시아 CIS

국가 (우즈베키스탄, 카자흐스탄) 등에 진출을 하는데 중요한 역할을 담당하고자 하였음.

❍ 2018년 아그로상생(유)와 58개의 벼 품종/계통에 대하여 지역적응성 시험을 하고 경북대학

교 이기환교수와 협의한 결과, 08월 10일이전에 출수한 벼 계통/품종 6개는 연해주에 적합

한 품종 후보군으로 선발해도 될 것으로 판단하였음.

(KM18001, KM18019, KM18024, KM18046, KM18049, KM18056)

❍ 2018년 연해주채소연구소와 15개의 감자 품종/계통에 대하여 지역적응성 시험을 한 결과,

수확량을 참고하여 러시아채소연구소에서는 2.DAS, 4.DACK, 5.Dum, 6.GS001, 7.GS002,

11.GanS, 13.No.53, 14.TAM 총 8개를 러시아 연해주지역에 적응성이 좋다고 판단하고, 종

자등록을 위한 추가조사(nematode저항성, potato cancer저항성)를 모스크바에 있는 검증기

관에 의뢰하고자 하였으나, GSP식량종자사업단과 국립식량과학원 고령지농업연구소 간에

협의를 거쳐서 4.DACK, 6.GS001, 7.GS002, 9. SAEB, 14.TAM, 15.DAN 추천하였음.

❍ 2019년 벼 지역적응성시험은 연해주농업연구소와 5개 품종, 아그로상생(유)과는 2018년과

동일하게 가능성 있는 벼 계통/품종으로 시험하기로 하였음.

❍ 2019년 감자 지역적응성시험은 연해주채소연구소와 GSP식량종자사업단에서 선택한 6개

품종을 중심으로 기존 시험을 하고 있는 15개 품종/라인에 대하여 종자등록을 위한 2년차

시험을 하기로 하였음.

❍ 변화하는 남북관계, 북미관계를 고려하여 러시아 연해주에 새로운 변화와 기회가 다가오고

있으며, 이에 대하여 연해주 주정부, 연해주의 농업관련 연구소의 협력을 이끌어 내고 현지 진

출 영농기업을 적극 활용하여 우수품종 개발 및 현지 등록사업을 계속 추진하는 것이 바람직하

다고 봄.



- 23 -

나. 러시아 연해주 감자 수량성 조사 전문가 자문 결과

1) 목적

❍ 러시아연해주감자지역적응성시험연구에따른수량성조사
❍ 외부전문가의 현장 점검을 통한 과제 성과 극대화 및 향후 진행사항 협의 등

2) 개요

❍ 기 간 : 2018. 10. 03(수) ∼ 10. 06(토)
❍ 방문기관 : 연해주채소연구소, 아그로상생(유)
❍ 파견 전문가 : 농업회사법인 왕산종묘 대표 권혁기

3) 주요 출장 내용

❍ 국내기개발감자품종및육성계통의현지적응성시험수확사항점검및수량성조사

- 시험 기관 : 연해주채소농업연구소

❍ 대비종과의 수량성 및 생육비교 등을 통한 GSP육성계통의 개선사항 도출
❍ 러시아 연해주의 기상상, 재배상의 문제점 파악 및 해결 방안 모색을 위한 협의회
4) 기대효과

❍ 현지벼및감자시험계통에대한수확사항을점검하고급변하는현지기상에따른재배적요인과차년
도적응성시험개선사항등을발굴

❍ 감자 개발계통의 현지적응성 시험의 원활한 진행을 위해 현지 담당자와의 업무 진행사항 협의 등 인
적교류및업무이해도향상

❍ 계통 선발에 따른 연해주지역 품종등록 등 향후 절차진행상 협조체계 마련

다. GSP 수출용자식계벼품종개발미얀마적응성및농가실증시험종자증식현장평가전문가자문결과

1) 목적

❍ GSP 수출용 자식계 벼 품종개발 미얀마 적응성 시험 및 농가 실증시험 포장 특성 조사 및

우량계통 활용 방안 협의

❍ 외부전문가의 현장 점검을 통한 과제 성과 극대화 및 향후 진행사항 협의 등

2) 개요

❍ 기 간 : 2018.11.07.(수) ~ 2018.11.11.(일) (5일간)
❍ 방문기관 : 포스코대우현지법인, Hlegu 시험포장
❍ 파견 전문가 : 외부전문가 박기훈
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3) 주요 출장 내용

❍ 미얀마 Hlegu 지역 적응성 시험의 계통별 특성 평가
❍ KGIR1호 및 KGIR2호 농가실증 시험 포장의 생육 관찰 및 종자순도 평가

❍ 단계별 벼 종자 증식을 위한 설계 및 추진 협의
4) 기대효과

❍ 미얀마지역에서의선발된품종의품종출원및등록등추진체계마련
❍ 미얀마 일반 농가, 농업기업에 판매를 위한 교두보 마련

라. 러시아 연해주 벼 현지 적응성 시험연구(아그로상생(유))
1) 목 적

❍GSP식량종자사업단 2단계 2년차 단장과제 연구목표 달성을 위한 벼 품목의 지역적응성 시험연구 추진
❍지역적응성 시험을 통한 우수 계통 및 품종 발굴로 신규시장 진출 전략 모색
2) 추진일정

❍ 기 간 : 2018.4.〜12.(약 9개월)

❍ 장 소 : 러시아 연해주 우수리스크(아그로상생(유))

3) 주요내용
❍ 신규 계통 및 조숙 벼 품종 선발을 위한 적응성 검정(2년차)

- 시험 기관 : 국내 진출기업(아그로상생(유))

* 아그로상생 : 유망 7계통, 유전자원(16개) 및고세대계통(35개) 등총 58계통

4) 기대효과
❍ 현지기관 협력을 통해 품종출원, 등록 추진기반을 마련하고 향후 종자산업 육성을 위한 공

동연구 및 종자사업 진출방안을 도출

❍ 러시아 연해주지역 진출 대규모 국내 농기업을 활용한 종자 보급방안 마련 및 현지시장

진출을 위한 협력사업 등 발굴

마. 동남아 지역 GSP 벼 종자 수출 마케팅 전략 수립을 위한 현지 워크숍 개최 결과

1) 동남아 지역 GSP 벼 종자 수출 마케팅 전략 수립을 위한 현지 워크숍 주제 발표 및 토론

❍ 베트남 쌀 수출 현황 및 수출용 쌀 계약재배 시 종자공급 체계와의 연계 방안(KIGIMEX Bach
Ngoc Van대표)

 KIGIMEX(Kiengiang Import & Export Joint Company)는 1975년 설립되었으며 현재 쌀,

엔초비, 석유회사 보유. 2017년 현재 베트남 5대 쌀 수출기업임

* 2018년 한국으로 3000MT수출, 3대 수출기업 도약의 발판 마련

 계약재배부터 쌀의 매집, 가공 및 처리, 수출까지 행하고 있으며, 일반 백미, 향미, 찹쌀, 깨진

쌀 등 다양한 종류의 쌀을 취급하고 있음
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 총 5개의 도정공정을 가지고 있으며 공장 1개당 1일 도정량은 최대 약 100톤 이는 연간

315,000톤을 도정할 수 있는 규모임

 KIGIMEX는 계약재배를 통한 수확, 건조, 저장, 포장에 이르는 과정을 거쳐 수출 판매 하고 있음

 매년 약 12,000만달러의 매출을 기록하고 있으며 물량으로는 년간 약 30만톤에 달함. 주 수

출시장은 아시아와 아프리카임

 베트남은 세계 3위의 쌀 수출국이며 주로 중국, 방글라데시, 필리핀 등으로 수출됨

* 2018년 한국으로 3000MT수출 물량은 베트남산 장립종 멥쌀

 현 베트남 정부의 정책의 일환으로 호주, 중국, 한국 등으로 자포니카 수출을 장려하고 있음.

따라서 GSP의 육종 기술과 KIGIMEX의 계약재배 및 수출 노하우를 바탕으로 협력을 하고자 함

❍ 쌀 국영무역 TRQ 입찰제도 소개 및 GSP와의 연계방안(주피터코리아, 윤해석 대표)
 한국의농산물입찰제도는한국정부의강력한통제를받고있음. 쌀의경우 TRQ물량의관세는 5%인반면에

기본관세는 513%로국가의통제하에들어오지않은물량에관해서는무거운관세를매기고있는실정임

* 농산물의 종류, 물량, 국가까지 모두 정해놓고 관리함.

 한국의 대표적인 농산물 입찰제도는 TRQ제도와 IEQ제도가 있으며 현재 IEQ제도로 입찰

할 수 있는 쌀의 물량은 없음

 TRQ제도는 농산물의 구입주체가 국가인 반면에 IEQ제도의 구입주체가 수입업체라는 차

이가 있음. 이는 입찰가격에서 큰 차이를 보이는데 구입주체가 국가인 TRQ는 낮은가격을

제시해야 국가의 이익이 크고 반면에 IEQ는 높은가격을 제시해야 국가의 이익이 크기 때

문인 것으로 나타남

 베트남은 곡물 가공 생산량 및 쌀 가공 수출물량이 각각 세계 5위와 3위를 차지할 만큼 그 시장이 큼

 GSP 벼 종자의 우월성을 바탕으로 KIGIMEX의농장및계약재배형식을활용하여수출가능성모색

❍ 베트남 메콩델타 지역에서의 쌀 품종등록 및 다국적 종자기업과의 경쟁전략(전 베트남 남

부과학원, Dr. Bui Chi Buu부소장)

 베트남의 DUS 및 VCU 시험은 전국 품종시험 장 등 8개 기관에서 시행되고 있음

 UPOV(International Union for the Protection of New Varieties of Plants)는 1961년 설

립되었으며 1991년 규정이 개정되고 베트남은 개정된 규정을 따르고 있음. 베트남은 2006

년 12월 4일 63번째 회원국이 되었고 2015년까지 560품종이 출원됨

 베트남에서의 중요 규정은 Seed Act in 2014, Decree of 114/2013(violation and penalty

on crop carieties, plant protection)등이 있음

 VCU시험은 재배 및 사용가치 시험이며, 이는 재배 면적에 영향을 많이 받으며 각각의

다른 품종의 재배를 위해서는 경제적측면이 요구됨

 DUS시험은 구별성, 균일성, 안정성 시험이며, 현대농업의 다양성을 증진시키기 위하여 육

종가들은 식물 품종의 저작권 보호를 요청하고 있음

 다국적 종자기업과의 경쟁력 제고를 위해 종자품질 향상을 위한 현지 시험 강화 등 협력연

구 제안(품종출원 및 등록기간 단축)

* 국립종자원과 베트남 농업농촌개발부 작물생산국 MOU체결(2015.4.27.)
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❍ 베트남 메콩델타 지역의 벼 종자시장 현황(베트남 남부과학원, Dr. Le Quy Kha 부소장)

 현재 베트남의 쌀 경작지는 7.6m.ha이며 이중 메콩델타지역이 56%를 차지할 만큼 베트남

내에서 메콩델타지역은 쌀 생산지도 중요한 위치를 차지하고 있음

 베트남은 70%대의 기계 사용율을 보이고 있으며 특히 인증된 종자를 사용하는 비율은 65%에

불과함

 연간 메콩델타지역에서 요구되는 종자의 양은 440~460(1000T)인데 반해 공급량은 국가종자

공급량 125~140(1000T), 자가채종 150~160(1000T)으로 수요량에 62~65%만을 충족하고 있는

실정임. 이에 따라 체계적인 종자 공급 체계 구축이 필요성 대두

 베트남 메콩델타의 쌀 시장 분석을 철처히 하고 성공한 종자기업의 기업 전략 및 마케팅

구조 등 벤치마킹 필요

* 품질, 가격 경쟁력 및 마케팅 중요.

2) 전략토론회

❍ GSP 자식계 품종개발 과제 관련 수출 목표 달성을 위하여 현지 기업과의 협력을 통하여

서로 상생할 수 있는 방법 모색

❍ 베트남의 품종출원 및 등록기간 단축을 위하여 베트남 국가기관과의 협력체계 마련
3.)금후계획

❍ 베트남 남부과학원과 품종개발 및 현지 등록을 위한 협력사업 발굴

 베트남 품종등록 및 출원에 절차에 대한 내용을 정확히 파악하고 기간단축을 위한 협력체계 마련

 또한, 이후 추진되는 협력사업과 관련한 절차적, 법적문제에 대응할 수 있는 대비체계를 신속히

마련할 필요가 있음

❍ 현지 미곡 기업인 KIGIMEX의현지마케팅및수출노하우를활용한GSP벼종자마케팅전략수립방안모색

 현지 수요도 분석 및 수출 가능한 품종을 파악하고 이에 맞는 기 개발 품종 등록 추진 등을 진행

 현지 미곡 기업의 계약재배 등을 이용하여 종자판매 방법 모색

* 베트남 현지 품종과의 생산성 및 가격경쟁력 측면 고려

❍ 현지 기업이 요구하는 우량종자 공급방안 모색

 베트남 지역 및 동남아 지역의 현지 농기업의 영농 생산성, 안정성 향상에 기여하고 순도 높

은종자를필요시대량공급할수있는생산체계구축

4) 현지 기업 현장 방문 및 자료 조사
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마. 품목별 품종 홍보를 위한 마케팅 지원 결과

1) 목적

❍ 단장과제를 통한 품목별 전략품종 홍보, 마케팅 취약분야 지원 등 해외 시장창출 및 진입전

략 모색

❍ 사업단 품목별 프로젝트 참여기업의 해외 박람회, 팜플렛 등 홍보용 배포자료 및 제품 디자인

지원을 통한 해외시장 경쟁력 강화

2) 추진배경

❍ (경쟁력 강화) 품목별 프로젝트 참여기업의 해외시장 경쟁력 강화
 해외시장별시장의상황과예상분석을통한전략적인브랜드마케팅을통한기업경쟁력강화

❍ (마케팅 지원) 사업단 연구개발 성과의 마케팅 지원

 품목별 연구개발 성과의 전략품종 홍보, 마케팅 취약분야 지원

❍ (지속적 지원계획) 산·학·연 협력시스템을 통한 지속적 지원계획

 각종 지원사업과의 연계를 통한 지속적인 지원방안 모색 등

3) 개요

❍ 일 정 : 2018년 7월 ∼ 9월 (약 3개월 간)

❍ 사업방식 : 외부 전문 업체 위탁
❍ 내 용 : 품목별 수요조사 후 품목별(벼 2, 감자 1) 전략품종 각종 디자인 제작

4) 진행사항

❍ 2018.06.11. 내부 지원방안 및 수요조사 계획 수립

❍ 2018.6.12.∼6.15 기업별 수요조사(지원요청 분야)실시

❍ 2018.6.18. 수요조사 내용 취합 및 통보, 디자인 업체 선정
❍ 2018.6.19. 품목별 품종 홍보를 위한 마케팅 지원 업무협의회(사업단 사무국)
❍ 2018.6.29. 품목별 품종 홍보를 위한 마케팅 지원 업무협의회(대구)
❍ 2018.7.05 품목별 품종 홍보를 위한 마케팅 지원 업무협의회(대전)
❍ 2018.8.16. 품목별 품종 홍보를 위한 디자인 시안 검토 및 업무협의(대전)
❍ 2018.8.22. 품목별 품종 홍보를 위한 협의회(대구)
❍ 2018.9.28. 디자인 최종시안 제출

바. 품목별 전문가 그룹 DB

❍ 국내 품목별(벼,감자,옥수수) 전문가

 2010〜2018(현재) 국내 학술지 약 500여편의 논문 탐색

 품목별(벼,감자,옥수수) 전문가 약 60여명의 그룹 DB *개인정보보호로 인하여 리스트는
비공개
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사. 홍보성과

[농민포럼] 식량종자로 글로벌 종자시장에 도전하자

[언론보도] 농진청 ‘금보다 비싼 종자’개발... 수출 가시화 외 15건
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<3년차 요약>

가. 러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성 시험연구 전문가 자문 결과

나. 러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성 시험연구(아그로상생(유))

다. 해외과학자 초정

라. 품목별 현지 종자생산시험 지원

가. 러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성 시험연구 자문 결과
1) 목적

❍ GSP 식량종자사업단 2단계 단장과제(2세부)의 효율적인 과제수행 및 성과달성을 위하여

러시아 연해주 지역에 적응할 수 있는 우수한 품종을 발굴하기 위함

❍ 고위도지역인 극동러시아 (연해주)에 적응하는 우수한 벼 품종을 육성하고, 이를 활용하

여 한국에서 진출한 영농기업(아그로상생)의 벼 생산성 향상 및 품질 증진 등 당면과제 해

결방안 모색

❍ 국내에서 육성된 감자 품종에 대하여 러시아(연해주) 지역적응성 검정을 바탕으로 러시

아정부에 품종등록을 하고, 이를 바탕으로 러시아 (특히 극동11개 관구)에 씨감자 보급

사업을 모색.

❍ 국내 벼 및 씨감자품종의 러시아(연해주, 아무르, 크라스노다르 지역) 중국(동북3성), 중

앙아시아(우즈베키스탄, 카자흐스탄 등)에 대한 시장개척 가능성 타진

2) 자문기간 및 횟수

❍ 자문기간 : 2019. 04 – 2019. 12 (9개월)
❍ 자문횟수 : 총 4회
❍ 자문일시 : 1차: 04.11. - 14., 2차: 05.24. - 27., 3차: 08.16. - 19., 4차: 10.10 – 14

3) 자문내용

❍ 1차자문: 아그로상생(유)의 스메나농장과 벼계통을 가지고, 연해주채소연구소와 감자품종

을 가지고 러시아(연해주) 지역적응성 시험에 대하여, MOU를 진행하고 시험

설계에 대하여 논의함

❍ 2차자문: 러시아 연해주에서의 벼종자와 씨감자의 2년차 지역적응성 시험을 함에있어서, 연해주
채소연구소 및 아그로상생(유)의 스메나농장을 방문하여 씨감자 파종 및 종자파종 현

황을 점검함.

❍ 3차자문: 한국 벼종자와 씨감자의 연해주에서의 지역적응성 시험을 함에있어서, 아그로상생

(유)의 스메나농장 및 연해주채소연구소를 방문하여 작물생육 및 생식생장 상황을

점검함.

❍ 4차자문: 아그로상생(유)의 스메나농장 및 연해주채소연구소를 방문하여, 벼품종 및 감자

품종 수확상황을 점검하고 2020년 시험계획에 대하여 협의하고자 함.

4) 결론

❍ 최근 경색되었던 북미회담이 다시 시작할 기미가 보이면서, 다시 한번 남북관계, 북미관

계 등 동북아의 국제질서가 크게 요동칠것으로 예상됨. 또한 급격한 기후변화를 실감하

고 있는 현실에서 영농환경의 변화 등에 대한 현실적인 대응책이 필요하다고 봄. 이에

러시아 연해주는 우리나라뿐 아니라 향후 북한의 배후 식량 공급기지로서 또한 남북경
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제협력의 장으로서 지정학적인 위상이 한층 부각되고 있음.

❍ 벼와 감자의 연해주 지역적응성 시험연구를 통하여, 우수한 한국의 농업과학기술로 개발

된 우수한 품종을 향후 러시아정부에 등록함으로써, 러시아 극동지역, 중국 (동북3성),

중앙아시아 CIS국가 (우즈베키스탄, 카자흐스탄 등) 등에 진출을 하는데 중요한 역할을

담당하고자 하였음.

❍ 향후 우수한 GSP식량종자사업단, 연해주채소연구소, 연해주농업 연구소 등 러시아의 농
업연구기관과 아그로상생(유) 등 한국의 영농진출기업 등간의 협력을 바탕으로, 원활한
종자등록 보급체계를확립함으로써, 한국의 연해주 진출기업 (아그로상생 등)의 가장 큰
애로점 중의 하나인 우수종자 확보문제를 해결하여, 영농에만 전념할 수 있는 계기가 되
기를 희망함.

❍ 연해주 주정부 농업국과 농업관련 연구소의 협력을 이끌어 내고 현지진출 영농기업을 적극 활
용하여 우수품종 개발 및 현지 등록사업을 계속 추진하는 것이 바람직하다고 봄.
- 연해주에 적응하는 한국의 벼 및 감자 계통/품종의 유전자 pool을 확보하기 위하여, 현지

진출기업 아그로상생(유), 연해주채소연구소 등과 협력하여 가능한 많은 품종/계통의 적
응성시험을 진행할 필요가 있음.

- 연해주 진출기업을 통하여, 러시아 연해주에 한국의 씨감자를 보급하는 실질적인 프로세
스를 계획을 수립하고 실행계획을 수립하는 것이 필요하다고 봄.

나. 러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성 시험연구 (아그로상생(유))
1) 목적 및 개요
❍ GSP식량종자사업단 2단계 3년차 단장과제 연구목표 달성을 위한 벼, 감자 품목의 지역적
응성 시험연구 추진

❍지역적응성 시험을 통한 우수 계통 및 품종 발굴로 신규시장 진출 전략 모색
2) 추진일정
❍ 기 간 : 2019.4.~12.(약 9개월)
❍ 장 소 : 러시아 연해주 우수리스크(연해주채소연구소 등 2개 기관)

3) 주요 내용
❍ 신규 계통 및 조숙 벼 품종 선발을 위한 적응성 검정(3년차)
- 시험 기관 : 국내 진출기업(아그로상생(유))
* 23개 품종 및 계통에 대한 지역적응성 검정 실시

❍ 감자 국내 기 개발품종 및 육성 계통의 현지적응성 시험 추진(2년차)
- 시험 기관 : 연해주채소농업연구소
* 1년차 시험 결과 선발된 9개 품종 및 계통에 대한 지역적응성 검정 실시

4) 기대효과
❍ 현지기관 협력을 통해 품종출원, 등록 추진기반을 마련하고 향후 종자산업 육성을 위한
공동연구 및 종자사업 진출방안을 도출

❍ 러시아 연해주지역 진출 대규모 국내 농기업을 활용한 종자 보급방안 마련 및 현지시장

진출을 위한 협력사업 등 발굴
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다. 해외과학자 초청

1) 목적
❍ GSP 일대잡종 벼 협력 과학자 초청을 통한 협력과제 협의 및 연구정보 교류

2) 개요

❍ 기간 및 초청부서: 2019.3.18.~3.22.(5일), GSP식량종자사업단
❍ 초청대상자: 베트남 식물보호연구소(PPRI) Lai Tien Dung 박사
❍ 초청 내용
- 베트남 벼 병해충 연구 현황 세미나 발표 (2회)
- GSP 열대아시아지역 일대잡종 벼 품종개발 관련 협의
3) 소요경비: 약 1,800천원 *식량종자사업단 부담
4) 주요일정

일 자 주 요 일 정

3.18.(월) ○ 입국 (VN414, 인천공항 도착 16:30)
○ 이동 (인천공항 → 수원)

3.19.(화)
○ 식량원 중부작물부 방문
- GSP 열대아시아지역 일대잡종 벼 품종개발 관련 협의
- 베트남 벼 병해충 연구 현황 세미나 발표

3.20.(수)

○ 이동 (수원 → 전주)
○ 농진청 농업과학관 방문
○ 식량원 본원(GSP 식량종자사업단) 방문
- 베트남 벼 병해충 연구 현황 세미나 발표

3.21.(목)

○ 이동 (전주 → 논산)
○ ㈜팜한농 방문
○ 이동 (논산 → 청주)
○ 충북대학교(조용구 교수) 방문

3.22.(금)

○ 이동 (청주 → 수원)
○ 수원 화성행궁 등 방문
○ 이동 (수원 → 인천공항)
○ 귀국 (VN415, 인천공항 출발 18:05)

5) 기대효과

❍ GSP 일대잡종 벼 협력 과학자 초청 협력을 통한 성과 조기 도출

라. 품목별 현지 종자생산시험 지원

1) 목적

❍ 단장과제를 통한 품목별 보급종 종자 증식, 생산 지원을 통한 성과 조기 확산 모색

* 과제명 : 연구개발 성과 조기 확산 및 신규시장 창출 전략 수립(식량과학원)

❍ 사업단 품목별 품종개발 결과 도출에 따른 현지 종자 증식, 보급을 위한 종자생산 지원을

통한 종자 수출 사업화 방안 모색

2) 추진배경

❍ (경쟁력 강화) 품목별 프로젝트 참여기업의 해외시장 경쟁력 강화

❍ (시험연구비 지원) 사업단 연구개발 성과의 시험연구비 지원
❍ (지속적 지원계획) 산·학·연 협력시스템을 통한 지속적 지원계획
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3) 개요

❍ 일 정 : 2019년 4월 ∼ 12월 (약 9개월 간)

❍ 예 산 : 약 70,000천원 내외 (단장과제 – 연구개발서비스 활용비)

❍ 내 용 : 품목별(벼,감자,옥수수) 종자 증식, 보급을 위한 예산 지원 등

4) 진행사항

❍ 2019.04.23. 내부 지원방안 및 수요조사 계획 수립

❍ 2019.4.23.∼4.26 프로젝트별 수요조사(지원규모별) 실시

❍ 2019.4.26. 지원 방안 및 지원 규모 협의
❍ 2019.4.29.~5.3 해당 품목별 책임자 등 전략회의 진행
❍ 2019.5~12 해당 사업 진행 및 완료 (수시협의)

<4년차 요약>

가. 러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성 시험연구

나. 단장과제 연구개발 결과 확산을 위한 재배시험 지원

다. 품목별 현지 종자생산 시험 지원

가. 러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성 시험연구

1) 목적

❍ GSP 식량종자사업단 2단계 단장과제(2세부)의 효율적인 과제수행 및 성과달성을 위하여 러시아

연해주 지역에 적응하는 우수한 감자품종을 발굴하고 러시아정부에 종자등록을 할 수 있는 자료

를 얻고자 함

❍ 극동러시아 (연해주)에 적응하는 우수한 감자품종을 육성하고 러시아정부에 종자등록을 함으로써,

이를 활용하여 현지 한국영농기업(아그로상생 등)를 기반으로 러시아 (특히 극동11개 관구) 및 중

앙아시아(우즈베키스탄, 카자흐스탄 등)에 씨감자 보급사업을 모색하고자 함.

2) 자문 기간 및 횟수

❍ 자문기간 : 2020. 04 – 2020. 12 (9개월)
❍ 자문횟수 : 총 4회 예정이었으나, 코로나바이러스 19로 인하여, 현지 방문이 불가능하였고, 이에 연해주

채소연구소 Dr. Sakara 이메일과 전화통화를 통하여 자문하였음.

3) 자문 내용

❍ 1차자문: 연해주채소연구소(소장: Vyacheslav G Kolodkin)와는 2019년 2차년도 지역적응성시험했던

감자품종에 대하여, potato cancer resistance 검정시험을 한 결과, 다음 6개 품종이 저항

성을 보였음.

❍ 2차자문: 연해주채소와 2020년 04월 30일자로 3차년도 지역적응성시험 MOU를 체결하였음.

❍ 3차자문: 연해주채소연구소 씨감자의 3년차 지역적응성 시험을 함에있어서, 2020년 06월 06일 씨감자 파

종함.
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❍ 4차자문: 연해주채소연구소의 감자품종 수확상황을 점검하고 2021년 시험계획에 대하여 협의함.

❍ 5차자문: 연해주채소연구소 감자연구책임자 Nikolay A. Sakara가 파종후 73일째에 조기 수확생산성

을 확인함.

❍ 6차자문: 한국 씨감자의 지역적응성 시험을 함에있어서, 연해주채소연구소 감자연구책임자 Nikolay A.

Sakara가 감자의 후기생장 상황 점검하였음.

❍ 7차자문: 2020년 감자지역적응성 시험 연구비 USD48,000 송금 완료함.

❍ 8차자문: 한국 씨감자의 지역적응성 시험을 함에있어서, 연해주채소연구소 감자연구책임자 Nikolay A.

Sakara가 09월 22일부터 수확함.

나. 단장과제 연구개발 결과 확산을 위한 재배시험 지원

1) 목적

❍ 단장과제로 추진 중인 연구개발 결과물(품종) 실용화 확산 관련 연구개발목표 달성에 기여
- 벼 1프로젝트 개발품종(KGIR1호)의 재배가능성 확인 및 현지 실증시험 추진

2) 세부사항

○ UAE지역 현지 벼(KGIR1호) 재배시험 실시

- UAE 벼 재배 26,190 톤/ha, 한국 벼 재배: 13,000 톤/ha

* UAE는 한국보다 일사량이 크고 물사용량이 많아 재배적합지 발굴 우선 실시

- 물 사용량이 많은 UAE지역에서 시험재배 가능성 검토

* 벼 고랑재배 증발면적: 폭 5∼7 cm, 밭작물 점적관수 증발면적: 폭 30∼50 cm

- UAE 토양수분 보유능 및 벼 생육단계별 물소모량 분석 등

3) 시험일정

□ 시험품종 운송 및 현지 실증시험 준비

○ GSP개발 KGIR1호(베트남→UAE운송) 100kg

* 시험용 종자 항공운송(단장과제 연구비 활용 지원)

○ 주요 일정 * 9. 5(초순) 파종 기준

작업명 일정 주요 내용

포장 점검 8.25.∼8.26. · 경사, 토양 이화학성, 용수 용량·수질 등 현장 진단

경지 정리 및 
관수 주선 설치

8.27.∼8.29.
· 로터리-경지구획-정밀균평
· 펌프-주선 배관-분수호스 설치

양액기 및
관수 지선 설치 8.30.∼9.3.

· 스프링클러 설치, 양액기 설치
· 관수 지선(흘러대기·전면담수) 설치 

고랑 형성 테스트 8.30.∼9.2. · 분수호스 관수-수분조건별 테스트

고랑 형성 및 파종 9.3.~9.4. · 스프링클러 관수-고랑형성 및 파종

원격제어·계측시스템 설치 
및 테스트 8.30.∼9.9

· 전기, 통신 인프라 점검
· 센서 매설, 제어·계측 테스트
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다. 품목별 현지 종자생산시험 지원

1) 목적

❍ 단장과제를 통한 품목별 보급종 종자 증식, 생산 지원을 통한 성과 조기 확산 모색 

    - 사업단 품목별 품종개발 결과 도출을 위한 현지 종자 증식, 보급 등  종자생산 지원으로 GSP개발 종자 

수출 사업화 확대

* 과제명 : 연구개발 성과 조기 확산 및 신규시장 창출 전략 수립(식량과학원)

COVID19로 인한 현지 사업수행 애로점 해소 및 개발종자의 보급 확대

2) 주요내용

❍ 일 정 : 2020년 6월 ~ 12월 (약 7개월 간 계획 협의 및 지원책 마련)

   ❍ 예 산 : 약 120,000천원 내외 (단장과제 – 연구개발서비스 활용비)

* COVID19로 인한 국외출장 불가, 수출시장 확대를 위한 21년 소요 종자량 증가 등의 사유로 예산변

경 및 지원범위 확대·증액 등 실시

❍ 내 용 : 품목별(벼, 감자, 옥수수) 종자 증식, 보급을 위한 예산 지원 등

3) 추진 경위

   ❍ 품목별 연구개발 성과의 조기 확산을 위한 연구추진 계획 검토

    - 현재 수출 부진 품목에 상품화방안 및 종자공급 전략 마련 등에  우선 지원하고 종자생산량 증대

를 계획하는 과제에 단계별 지원

* 4년차 단장과제 연구내용 및 추진방안 수립(20.2월, 내부검토 실시 후 벼 품목의 해외 수출 상품

화 추진 전략 마련(베트남 생산 → 유럽 등 수출)

   ❍ 참여기업별 종자생산 계획 조사 및 지원범위 등 협의

    - 하기 일정에 따라 내부지원 방안 및 수요조사 등을 통해 추가 계획 수립

     

일 시 내 용

’20.06.22. • 내부 지원방안 및 수요조사 계획 수립

’20.07.01.∼08.15. • 프로젝트별 수요조사(지원규모별) 실시

’20.08.17. • 지원 방안 및 지원 규모 협의

’20.08.20.∼09.4. • 해당 품목별 책임자 등 전략회의 진행

‘20.07.∼12. • 해당 사업 진행 및 완료(수시 협의)

* COVID19 확산에 따라 비대면 협의 실시(유선 및 email 등)

    - 수요조사에 따른 요청기업 선정 및 예산지원 실시 등 협의

* 과제추진계획에따른벼수출방안수립(20.3월) 및 사업단과제참여기업별수요조사실시(20.6월) →종자생산확대

및지원요청기업선정(벼 : 주피터코리아, 건강나라, 감자 : 홍익바이오, 씨드그린바이오, 옥수수 : 해피바이오텍등5개

기업지원확정(20.8월))

   ❍ 참여기업별 재배면적 및 생산규모 등에 따른 지원가능 비용 등 협의 완료함(20.9월)
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4) 협의 내용 및 결과

   ❍ 벼 품목 종자생산 및 마케팅 지원(건강나라, 주피터코리아)

    - 단장과제 연구추진 내용에 따른 벼 계약재배 및 상품화 방안(수출모델 발굴) 지원(25백만, 주피

터코리아)

* 기존 베트남 현지 2ha 계약재배 계획 외 추가 6ha확보하여 총 8ha 계약재배 시험을 확대 추진

하는 방안으로 연구비 일부 지원(15백만)

* 계약재배용 KGIR1 품종 수확 후 초도수출 및 상품화를 위한 생산 가공비용 및 운임 비용 등

지원(10백만)

* 단, 현지 시험연구 진행 업체인 KAEC에서 베트남 현지 통화인 VND로 지급받기를 요청(국영기업체로

외환거래 불가사유를 통보함), 주피터코리아 베트남 현지 법인에서 USD로 수취 후 현지 통화로 지급

예정(서약서 제출)

    - KGIR1호 원종 및 보급종 생산 확대를 위한 지원(20백만, 건강나라)

* 베트남 현지에서 총 5ha의 규모로 보급종 생산 및 시험재배를 확대하기 위해 GSP개발 KGIR1

호의 생산비용 일부 지원

   ❍ 감자 품목 종자생산 지원(홍익바이오, 씨드그린바이오)

    - 키르기스스탄 시장개척을 위한 종서생산 확대 지원(20백만, 홍익바이오)

* 2020년 및 2021년 진행 예정인 키르기즈스탄 현지 증식 및 재배를 위한 국내 종서 생산비용 지원

    - 중국 지역 시험재배 및 종서생산 지원(20백만, 씨드그린바이오)

* 중국 및 내몽고 지역에서 진행하고 있는 씨감자 로즈 외 1종의 시험재배 및 생산을 위한 대금 중

일부 지원

   ❍ 옥수수 품목 종자생산 지원(해피바이오텍)

    - 중국 및 국내시장 개척용 식용옥수수 시범 종자생산 지원(30백만)

* 개발품종의 상품성 검정시험 및 해피찰 3호 등의 식용옥수수 종자생산 포장면적 확대 등을 위

한 포장임차 및 생산비 등 일부 지원

5) 금후 계획

   ❍ COVID19로 인한 비대면 수시 협의 실시 및 예산지원 진행 등 완료(비용지급 완료, 9월말까지) 
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<5년차 요약>

가. 러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성 시험연구

나. 품목별 현지 종자생산 시험 지원

다. 보고서 작성 및 결과 피드백

가. 러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성 시험연구

1) 목적

❍ GSP 식량종자사업단 2단계 단장과제(2세부)의 효율적인 과제수행 및 성과달성을 위하여

러시아 연해주 지역에 적응하는 우수한 감자품종을 발굴하고 러시아정부에 종자등록을

할 수 있는 자료를 얻고자 함

❍ 극동러시아 (연해주)에 적응하는 우수한 감자품종을 육성하고 러시아정부에 종자등록을

함으로써, 이를 활용하여 현지 한국영농기업(아그로상생 등)를 기반으로 러시아 (특히

극동11개 관구) 및 중앙아시아(우즈베키스탄, 카자흐스탄 등)에 씨감자 보급사업을 모색

하고자 함.

2) 자문 기간 및 횟수

❍ 자문기간 : 2021. 04 – 2020. 12 (9개월)
❍ 자문횟수 : 총 5회 예정이었으나, 코로나바이러스 19로 인하여, 현지 방문이 불가능하였고, 이에

연해주채소연구소 Dr. Sakara, 한국영농기업(아그로상생)과 이메일 및 전화통화를

통하여 자문하였음.

3) 자문 내용

<벼>

❍ 1차 자문: 아그로상생(유)의 영농자회사인 SMENA와 4년차 지역적응성 시험 MOU체결

(2021.4.26.)

❍ 2차 자문: 총 16개 품종/계통 파종, 대조품종 파종 확인(2021.5.29.)
❍ 3차 자문: 1차 생육상태 확인(2021.7.29.)
❍ 4차 자문: 2차 생육상태 점검(2021.8.4.)
❍ 5차 자문: 3차 생육상태 점검(2021.8.9.)
❍ 6차 자문: 벼 포장상태 점검 및 적응성시험 종료(2021.8.18.)
<감자>

❍ 1차 자문: 연해주채소연구소와의 4년차 감자 국내 기 개발품종 및 육성 계통의 현지적응성 시

험 추진 및협의 및 MOU체결 , 씨감자 파종 (2021.4.30.)

❍ 2차 자문: 연해주채소연구소와의 시험연구비 송금관련 협의(2021.6.7.~6.9)
❍ 3차 자문: 감자 파종 74일 경과 후 생육상태 및 생산성 검정(2021.7.13.)
❍ 4차 자문: 감자 파종 83일 경과 후 생육상태 및 생산성 검정(2021.7.22.)
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❍ 5차 자문: 감자 파종 90일 경과 후 생육상태 및 생산성 검정(2021.7.30.)
❍ 6차 자문: 감자 파종 95일 경과 후 생육상태 점검(2021.8.5.)
❍ 7차 자문: 감자 파종 99일 경과 후 생육상태 점검(2021.8.9.)
❍ 8차 자문: 대조품종 Rosra, 기 개발품종 Jopung 수확상태 확인(2021.8.17.)
❍ 9차 자문: 감자 파종 113일 경과 후 생육상태 점검(2021.8.23.)
❍ 10차 자문: 대조품종 Udacha, Sante 및 Dami, Namsun 수확상태 확인(2021.9.1.)
❍ 11차 자문 : 연해주채소연구소의 감자 지역적응성시험 연구보고서 제출 예정(12월중)

다. 품목별 현지 종자생산시험 지원

1) 목적

❍ 단장과제를 통한 품목별 보급종 종자 증식, 생산 지원을 통한 성과 조기 확산 모색

- 사업단 품목별 품종개발 결과 도출을 위한 현지 종자 증식, 보급 등 종자생산 지원으로

GSP개발 종자 수출 사업화 확대

* 과제명 : 연구개발 성과 조기 확산 및 신규시장 창출 전략 수립(식량과학원)

COVID19로 인한 현지 사업수행 애로점 해소 및 개발종자의 보급 확대

2) 주요내용

❍ 일 정 : 2021년 5월 ~ 12월 (약 8개월 간 계획 협의 및 지원책 마련)
❍ 예 산 : 약 40,000천원 내외 (단장과제 – 연구개발서비스 활용비)
❍ 내 용 : 품목별(벼, 감자, 옥수수) 종자 증식, 보급을 위한 예산 지원 등
3) 추진 경위

❍ 품목별 연구개발 성과의 조기 확산을 위한 연구추진 계획 검토

- 현재 수출 부진 품목에 상품화방안 및 종자공급 전략 마련 등에 우선 지원하고 종자생

산량 증대를 계획하는 과제에 단계별 지원

* 5년차 단장과제 연구내용 및 추진방안 수립
* 연차별한정적재원의배분, 지원형평성등고려(2회이상수혜기업우선순위배제)

❍ 참여기업별 종자생산 계획 조사 및 지원범위 등 협의

- 하기 일정에 따라 내부지원 방안 및 수요조사 등을 통해 추가 계획 수립

일 시 내 용
’21.05.10. • 내부 지원방안 및 수요조사 계획 수립

’21.05.17.∼05.20. • 프로젝트별 수요조사(지원규모별) 실시
’21.09.09. • 지원 방안 및 지원 규모 협의

’21.09.13.∼09.30. • 해당 책임자 추진계획 제출 등 서류 접수
’21.05.∼12. • 해당 사업 추진 및 완료(수시 협의)

* COVID19 확산에 따라 비대면 협의 실시(유선 및 email 등)
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- 수요조사에 따른 요청기업 선정 및 예산지원 실시 등 협의

* 사업단과제참여기업별수요조사실시(21.5월) →종자생산확대및지원요청기업선정(감자 : 홍익바이오,

옥수수 : 해피바이오텍등2개기업지원확정(21.9월))개기업지원확정(20.8월))

❍ 참여기업별 재배면적 및 생산규모 등에 따른 지원가능 비용 등 협의 완료함(21.9월)

4) 협의 내용 및 결과

❍ 감자 품목 종자생산 지원(홍익바이오)

- 키르기스스탄 시장개척을 위한 종서생산 확대 지원(15백만)

* 2021년 진행 예정인 키르기스스탄 현지 증식 및 재배를 위한 종서 생산비용 지원

❍ 옥수수 품목 종자생산 지원(해피바이오텍)

- 중국 및 국내시장 개척용 식용옥수수 시범 종자생산 지원(30백만)

* 해피찰 3호 등의 식용옥수수 종자생산 포장면적 확대 등을 위한 포장임차 및 생산비 등

일부 지원

5) 금후 계획

❍ COVID19로 인한 비대면 수시 협의 실시 및 예산지원 진행 등 완료(비용지급 10월완료,

수시협의 등 12월말까지)
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[제1세부-위탁] 아시아 수출용 옥수수 품종 및 수출 촉진화 기술개발

<2018년 요약>

가. 유전자원 수집

나. 유전자원 등록

다. 단옥수수, 찰옥수수 품종보호출원

라. 단옥수수, 찰옥수수 생산지 적합도 조사

마. 계통 육성 및 고정계통 확보

바. 조합성능검정

사. 농가실증시험

아. 옥수수 품평회 개최

자. 신규 거래처 확보

 가. 유전자원 수집
- 중국 협력사를 통하여 Inbred Line 30점(찰옥수수 17점, 단옥수수 3점)과 단옥수수 F1

26점(찰옥수수 8점, 단옥수수 18점)을 수집하여 중국 협력사 농장에서 재배 중이며 10

월 중순경 수확할 예정이다(사진 1, 2, 참조).

- 한국 종묘상에서 아시아 종묘 품종인 단옥수수 1점, 찰옥수수 1점을 수집하였다.

- 인도네시아에서 짙은 노랑색 F1 2점을 수집혔다.

사진 1. 중국에서 수집한 inbred line 사진 2. 중국에서 수집한 F1

 나. 유전자원 등록 
- 중국에서 수집한 종자의 증식이 완료 된 후 금년 11월 중으로 20점을 유전자은행에 등

록할 예정이었으나 국립농업유전자원센터의 새로운 규정으로 외국의 유전자원 등록시에

는 해당국 혹은 국내의 검역소로부터 겸역필증을 요구하여 일정상 검역필증 받기에는

너무 촉박하여 2018년에는 등록하지 못하게 되었으나, 2019년에 유전자원센터와의 협의

를 거쳐 유전자원 등록하도록 할 것 이다.
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 다. 단옥수수, 찰옥수수 품종보호출원
1) 단옥수수

- 품종보호출원 품종명 : “해피스위트1호”

- 품종보호 출원일 : 2018년 10월 4일

- 해피스위트1호 출원번호 : 출원-2018-493

- 주요특성 :

· 종자의 색이 짙은 노란색으로 상품가치가 높다(사진3참조)

· 중국 남부 및 동서남아시아 지역에 적합한 품종이다.

· 탈립성이 좋아 탈립작업이 용이하다.

· 기존의 가공용 단옥수수보다 당도가 2~3 brix° 높다.

 

사진 3. 출원품종(좌:해피스의트1호)과 대조품종(우: MITHAS)의 이삭 비교

2) 찰옥수수

- 품종보호출원 품종명 : “해피찰3호”

- 품종보호 출원일 : 2018년 10월 4일

- 해피찰3호 출원번호 : 출원-2018-492

- 주요특성 :

· 이삭 끝맺힘(tip filling)이 좋아 상품가치가 높다(사진4참조).

· 웅수의 지경수가 많아 화분 비산기간(7~8일)이 길다. ⇒ 장마철에 수정 용이

· 초형이 입성이라 재식밀도를 좁힐 수 있어 생산량 증대할 수 있다.

· 옥수수 수염이 길어 옥수수 수염생산용으로도 적합하다.

· 단맛이 있어 감미료를 추가 사용하지 않아도 된다.

· 분얼이 거의 없어 노동력 절감이 된다.
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사진 4. 대조품종(좌: 미백2호)과 출원품종(우: 해피찰3호)의 이삭 비교

품종보호 출원 통지서
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 라. 단옥수수, 찰옥수수 생산지 적합도 조사
1) 중국 하이난에서의 채종시험

- 재배기간: 2017. 10. 15 ~ 2018. 1. 30

- 모계 : 부계 = 3 : 1

- 재배기간 중 기온: 최고기온(28℃), 최저기온(18℃)

- 재배기간 중 강수량: 강수량은 가끔 소나기 내리는 정도로 작은 편이므로 1주일에 한번

씩은 관수를 해주어야 된다.

- 10a 당 생산량: 단옥수수(180kg/10a), 찰옥수수(230kg/10a)

- 기타사항

· 포장 작업인력의 일당이 25,000원 정도로 다소 비싼 편이다.

· 겨울철 하이난 전역에서 옥수수 종자채종을 하고 있어서 주변의 농가와 옥수수 파종시

기를 협의 하여야 한다.

2) 중국 산둥에서의 채종시험

- 2018년에는 산둥성 채종지역에 태풍이 2번이나 지나쳤고, 잦은 폭우로 인하여 도복과

수정이 되지 않아 채종시험을 할 수 없었다.

사진 5. 태풍으로 인한 도복된 광경

3) 베트남에서의 생산지 적합도 조사

- 베트남은 옥수수 채종 경험이 있는 농가의 확보가 어렵다.
- 다양한 품종들이 정해진 작기 없이 수시로 재배하고 있어서 화분 오염 가능성이 매우 높다.
- 한국의 종자회사에서 베트남에 수회에 걸쳐 온대형 옥수수 채종을 시도하였으나 모두
실패한 바 있다.

- 베트남의 유관기관 및 한인회를 통하여 옥수수 생산적지를 찾으려 하였으나 위와 같은
사유로 채종 예정지를 확보하지 못했다.

4) 인도네시아에서의 생산지 적합도 조사
- 인도네사아 말랑지역에 옥수수 채종 전문 2농가를 확보하여 10월 10일 파종할 예정이
다. 특히 1농가는 온대형 옥수수 채종 경험이 있는 농가이다. 2019년 1월 말경 채종결과
가 좋게 나오면 금후 채종지로 선정할 것이다.

- 생산비가 kg당 1불로 매우 저렴한 편이다.
5) 결론 : - 중국 하이난은 생산성은 좋으나 생산비가 비싸고(7US$/kg), 한국으로의 종자
반입이 어려워 중국에서의 옥수수 생산은 어렵다. 다만, 중국 판매용에 대하여는 중국
옥수수 생산지인 감숙지역에서 2019년 채종시험을 거친 후 생산지를 결정할 것이다.

- 인도네시아 채종농가에서는 그동안 타 회사의 옥수수 채종 경험이 많고, 온대형 채종
know-how도 갖추고 있으며, 가격면에서도 저렴하여 유망 채종지로 판단하고 있다.



- 43 -

 마. 계통 육성 및 고정계통 확보
1) 한국 여주 해피바이오텍 연구농장

- 재배기간: 2018. 4. 7 ~ 2018. 7. 30.

- 재배면적: 5,000㎡

- 공시계통수: 269 계통

- 선발계통수: 350계통

2) 중국 산둥성 협력회사 연구농장

- 재배기간: 2018. 8. 1 ~ 2018. 10. 20.

- 재배면적: 5,000㎡

- 공시계통수: 437 계통

- 선발계통수: 현재 조중생종은 종자정리 중이며, 만생종은 10월 중순경 수확예정이으로

약 500여 계통 선발이 예상된다.

3) 1),2)에서 고정계통 확보

- 백색 찰옥수수: 12계통

- 흑색찰옥수수: 10계통

- 단옥수수: 11계통

- 위 고정계통을 11월 초 하이난 농장에 파종하여 새로운 교배조합을 작성할 것이다.

 바. 조합성능검정
1) 한국 여주 해피바이오텍 농장

- 재배기간: 2018. 4. 20 ~ 2018. 7. 30.

- 재배면적: 1,600㎡

- 공시조합수: 183조합

- 반복수 : 반복당 25개체, 2반복

2) 산둥성 협력사 연구농장

- 재배기간: 2018. 6. 20 ~ 2018. 8. 30.

- 재배면적: 1,600㎡

- 공시조합수: 177조합

- 반복수 : 반복당 25개체, 2반복

3) 1)과 2)에서 공통적으로 선발된 조합수

- 흰색 찰옥수수: 해피찰3호(507)외 1조합

- 흑색찰옥수수: 255조합

- 단옥수수: 해피스위트 1호 조합

4) 선발조합의 주요특성

가) 507조합(해피찰3호로 명명)

- 한국과 중국에서 선발

- 화분 비산기간이 길어 끝맺힘(tip filling)이 좋다.

- 초형이 입성이어서 재식밀도를 좁힐 수 있다.

- 단맛이 있다.
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- 숙기가 미백2호보다 3~4일 늦다.

나) 509조합

- 한국에서 선발

- 화분 비산기간이 길어 끝맺힘(tip filling)이 좋다.

- 초형이 입성이어서 재식밀도를 좁힐 수 있다.

- 초세가 강하여 병 및 재해에 강하다.

- 단맛이 있다.

- 숙기가 미백2호보다 3~4일 늦다.

- 2019년 농가실증시험 후 품종보호출원할 예정이다.

다) 555조합

- 한국과 중국에서 선발하였다.

- 찰기는 미백2호보다 낮으나 식후 감칠맛의 여운이 남아 선호도가 높다.

- 안토시아닌 함량이 매우 높아 다양한 용도를 모색 중이다.

- 흑색 옥수수이면서 미백2호보다 숙기가 1~2일 빠르다.

- 포엽과 줄기도 진한 자색을 띠고 있다.

라) 623조합(“HAPPY SWEET 1로 명명)

- 중국에서 선발

- 가공용 단옥수수로 중국 남부 및 동서남아시아에 적합한 품종이다.

- 짙은 노랑색으로 상품성이 높다.

표1. 찰옥수수, 단옥수수 시험 성적

5) 선발조합의 생산 및 공급계획

가) 507조합(해피찰3호로 명명)

- 중국 하이난과 인도네시아 말랑에서 각각 3,300㎡씩 생산 중이다.

- 생산 목표량은 1.5톤이다.

- 중국 하이난 생산분은 중국 동북지역에 시교 및 소량 판매할 것이다.

- 인도네시아 생산분은 인도네시아에 시교 공급하고, 한국의 여주, 괴산, 강원지역에 판

매할 것이다.

나) 509 조합

- 2019년 한국, 중국, 인도네시아에서 시교재배 후 생산 및 공급계획 수립할 것이다.

품종명/조
합번호

간장
(cm)

초장
(cm)

무게
(g/ear)

웅수
지경수

출웅
기

이   삭

맛착수
고

(cm)

길이
(cm)

폭
(mm)

이삭
자루
(cm)

열수

미백2호 235 272 224 14 조 106 22 50 14 14~16 상

507(흰색) 245 283 243 18 중 121 22 53 13 14~16 상

509(흰색) 250 288 254 18 중 127 23 52 15 14~16 상

555(흑색) 263 294 220 16 조 137 21 47 18 12~14 상

MITHAS 278 316 375 18 만 129 25 58 20 14~16 중
623

(단옥수수)
285 324 367 16 만 132 26 53 17 14~16 중
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다) 555조합

- 한국에서는 시교와 소량판매하고, 중국과 인도네시아에 농가실증시험을 하고자 한다.

- 한국과 중국에서 요구도가 높은 조합으로 2018년 하이난 농장에서 원종증식과 시교

생산을 병행할 것이다.

- 555조합(해피흑찰1호로 명명 예정)은 2019년 3월 품종보호출원 예정이다.

라) 623조합(“HAPPY SWEET 1로 명명)

- 2017년 2018년 중국에서 300Kg 생산해 놓았음.

- 중국, 인도, 태국회사의 거래 회사와 공동개발하고자 한다.

- 중국 신품종 광량27에 비하여 내재해성은 약하나 이삭 모양과 수량성이 높다.

사진 6. 선발조합과 대조품종과의 이삭 비교 사진

미백2호(좌)와 507(우)조합의 이삭 비교 미백2호(좌)와 509(우)조합의 이삭 비교

미백2호(좌)와 555(우)조합의 포엽 비교 미백2호(좌)와 555(우)조합의 이삭 비교

 623조합(좌)와 MITHAS와의 이삭 비교  623조합(좌)와 광량27호와의 이삭 비교
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 사. 농가실증시험
1) 해피찰 3호: 한국의 15개 농가에서 해피찰3호 농가 실증시험을 하였으며, 그 중 5개
농가를 방문 하여 의견을 청취하였다.
- 방문 농가: 충북 괴산, 경기 여주, 경기 장호원, 충남 예산, 충남 아산

- 농가의 공통 의견
· 단맛이 있어 선호도가 높을 것이다.
· 분얼이 없어 재배하기 쉽고 노동력이 절감된다.
· 옥수수 알맹이가 꽉차 있어 상품성이 좋다.

· 옥수수 껍질에 광택이 있다.
- 농가의 소수 의견

· GS, 세븐일레븐 등 편의점에 납품하자,
· 옥수수 알맹이가 조금 작다.
· 속대가 좀 두껍다.
2) 해피스위트1호 : 중국의 3개소에서 시행

- 중국의 협력사를 통하여 광동성, 운남성, 산둥성에서 농가실증시험하였다.
- 중국의 현재의 협력사에서는 종자의 색이 너무 짙어 중국사람들이 선호 하지 않으나

동서남에 국가들은 짙은 노랑색을 선호하므로 2019년 태국, 파키스탄, 인도에
시험하겠다.

- 중국에서 금년도 확보한 거래처를 통하여 2019년 농가실증시험을 다시 하도록 하겠다.

 아. 옥수수 품평회 개최
1) 경기도 이천
- 장소: 이천시 농업기술센터 대회의실
- 일시: 2018. 7. 26.
- 참석자: 식량종자사업단 전재경사무국장, ㈜ 다농 나유선 부장, 피피에스종묘 이상익
부장외 23명
- 내용
· 옥수수 신품종(해피찰3호, 해피찰5호, 해피찰7호, 해피흑찰1호, 해피흑찰3호, HAPPY
SWEET 1)에 대하여 설명
· 참석자의 대부분이 해피찰3호와 해피흑찰3호에 대하여 호평이 있었음.
· 해피찰3호와 해피흑찰3호는 농가의 요구에 의여 2019년 농가에 보급하기로 하였음.
· 해피흑찰은 안토시아닌 색소 추출용으로 개발하는 것이 좋겠다는 의견이 있었음.
유팜스의 강봉중 박사에게 용도를 찾아보라고 하였음)

2) 경기도 여주
- 장소: 여주시 흥천면 상백1리 농업기술센터
- 일시: 2018. 11. 21.
- 참석자: 해피바이오텍 양승균, 양선모, 여주시 농업기술센터 안치중 팀장외 3인, ㈜ 다농
나유선 부장외 2인, 여주시 옥수수 연구회 정도현 회장외 회원 17인 등 총 27명

- 내용
· 옥수수 신품종(해피찰3호, 해피흑찰1호)에 대하여 설명
· 참석자의 대부분이 해피찰3호와 해피흑찰1호에 대하여 호평이 있었음.
· 해피찰3호는 여주시 옥수수 연구회에서 2019년 300Kg 재배할 것을 약속함.
· 다농에서는 해피찰3호 300Kg, 해피흑찰 30Kg 주문하기로 함.
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사진 7. 품평회 광경(이천)
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사진 8. 품평회 광경(여주)

자. 신규 거래처 확보
- 현재의 중국 협력사는 영업력이 약하여 개발이 지연되고 있어서 영업력이 강한

거래처를 2개소 확보하였으며, 2019년에는 공격적인 마케팅이 될 것이다.

- 인도네시아에서도 1개소 확보하였으며, HAPPY SWEET 1호에 대해서 많은 관심을

보였다.
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<2019년 요약>

가. 유전자원 수집

나. 유전자원 등록

다. 계통육성 및 고정 계통 확보

라. 조합 성능 검정

마. 농가실증시험

바. 생산 시험

사. 신규 거래처 확보

아. 옥수수 품평회 개최

자. 판매

가. 유전자원 수집
- 중국 협력사를 통하여 Inbred Line 46점(찰옥수수 34점, 단옥수수 12점) 수집하였다(사진 1).

- 한국의 지인 및 유관기관으로부터 사료용 옥수수 4점, 찰옥수수 3접을 수집하였으며, 일

본에서 단옥수수와 팜콘용 옥수수 종자를 각각 1점씩 수집하였다(사진2).

사진 1. 중국에서 수집한 inbred line 사진 2. 한국, 일본 수집한 분리계통

나. 유전자원 등록
- 국립농업유전자원센터의 새로운 규정으로 외국의 유전자원 등록시에는 해당국 혹은 국

내의 검역소의 겸역필증을 요구하여 일정상 검역필증 받기가 어려워 2020년에 2018년

/2019년 수집분을 유전자원센터에 등록할 것이다.

다. 계통육성 및 고정 계통 확보
1) 단옥수수

- 90 분리계통 파종하여 2개의 고정 계통 확보

2) 찰옥수수

- 160 분리계통을 공시하여 노랑색 3개의 고정 계통 확보

3) 3배체 계통 확보

- 맛이 우수하면서 종자가 작은 소립종 종자를 4배체로 만들의 종자의 크기를 키우고자

0.2% 콜히친 처리하여 2개의 4배체 계통을 얻었으며, 이들을 2019년 전반부에 교배하

여 2019년 후반부에 조합능력시험을 수행하고자 함
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사진 3. 168 계통의 4배체화 사진 4. 238 계통의 4배체화

라. 조합 성능 검정
- 경기도 여주농장과 중국 산둥성 화성종묘에서 100조합씩 공시하여 흰색 옥수수 P4 조합

과 검정색 P28조합 선발

<P4 조합>

· P4 조합은 대비종 미백2호에 비하여 옥수수 알맹이가 크며 맛이 좋다.

· 대비종에 비하여 옥수수 자루가 25cm로 미백2호보다 1~2cm 길다.

· 기존 판매되는 옥수수는 대부분 원추형이나 P4조합은 H형으로 상품성이 좋다.

· 숙기는 미백2호보다 1~2일 빠르며 알맹이 껍질이 얇다.

· 중국 하이난과 미얀마에서 시교종자 채종 중이며 2020년 확대 시교 및 소량 판매 예정이다.

사진 5. 선발된 P4조합의 과형(좌; 미백2호, 우; P4)

<흑색 옥수수 P28 조합>

· 2018년 선발한 B1, B3와 과형과 이삭의 색이 매우 유사하다.

· B1, B3의 줄기의 색과 포엽의 색이 자색이나 P28은 녹색이다.

· P28 조합은 절간과 초장이 B1, B3보다 짧아 도복에 강한 편이다.

· 2020년 농가실증 시험 후 2021년 한국, 중국, 동서남아시아에 판매 예정이다.
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사진 6. B1(좌)와 P28 조합(우)

- 인도네시아 말랑지역의 저지대와 해발 400M 지역에 단옥수수 10조합을 공시하였으나

포엽의 수가 많고 포엽귀가 길어 선발하지 못했음 → 향 후 포엽수가 적고 포엽귀가

짧은 조합이 만들어지기 전까지는 인도네시아 시장은 보류하고자 함

마. 농가실증시험
1) 한국 17 개소 :

- 다농종묘 주관으로 농가실증시험

· 강원도와 충북 괴산의 10여개 농가에 당사의 해피찰3호, 흑찰옥수수(B1, B3, B5) 품종 공시

· 흰색인 해피찰 3호는 단맛이 있고 과형이 안정적으로 농민으로부터 많은 호응

얻었다고 하며 2020년 500Kg이상 판매가능하다고 함

· 흑색 찰옥수수 3조합은 비료 과다 시용으로 도복이 나타났으나 2020년에는 수확철

장마기를 피하기 위하여 조기 파종을 유도하고 비료 시용을 적게 하도록 독려한다고

하며 2020년 150 KG 판매하겠다고 하였음

· 안토시아닌 색소가 손과 입술에 묻는다는 이를 해결하고자 옥수수를 찌기 전에 물에

씻으면 색소가 손이나 입술에 묻는 것이 문제가 될 정도는 아니라고 함

- PPS 주관으로 흑색 찰옥수수 농가실증시험

· 경기도를 중심으로 4개 농가에(B1, B3) 품종 공시

· 과형이 H형이고 맛이 좋으나 손과 입술에 검정 색소가 묻는다는 단점 피력

품종명/조
합번호

간장
(cm)

초장
(cm)

무게
(g/ear)

웅수
지경수

출웅
기

이   삭

맛착수
고

(cm)

길이
(cm)

폭
(mm)

이삭
자루
(cm)

열수

미백2호 245 275 245 14 조 110 23 50 14 14~16 상

B1 245 300 295 18 조 135 25 53 13 14~16 상

P4 250 280 290 18 조 125 24 52 15 14~16 상

P28 263 285 290 18 조 135 24 52 15 14~16 상
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· 2020년 50 kg 재공시하여 안토시아닌 묻는 문제와 재배상의 문제점을 해결하겠다고 함

- 여주지역 3개소에 해피찰3호 흑색 찰옥수수 농가실증시험

· 여주지역에서 leading 품종인 미백2호에 비하여 해피찰3호가 숙기는 늦으나 단맛이

있고 재배가 용이하여 해피찰3호의 수요가 증가될 것으로 예상됨

· 여주시와 당사가 공조하여 여주시에 흑색 찰옥수수 단지를 조성을 하고자 함

· 2020년 흑색찰옥수수 B3 조합 50kg 재배 후 진공포장하여 홈쇼핑, 24시편의점,

대형마트 바이어 및 방송 매체를 초청하여 수요처를 확보하고자 함

2) 인도네시아 : 단옥수수 해피스위트 1호를 공시하였으나 포엽귀가 너무 크다는 이유로

호응을 얻지 못하였음 → 해피스위트 1호는 포엽귀가 큰 것을 요구하는 중국 시장에

재공시 하고자 함

3-1) 중국 연변

- 해피찰3호와 흑찰옥수수 B1, B3 공시

· 흰색인 해피찰 3호는 맛은 좋으나 무게가 무게가 적게 나가 선호하지 않는다고 함

· 흑색옥수수 B1, B3는 중국의 흑찰 옥수수에 비하여 크고 맛이 좋아 선호도가 높음

· 연변 익농정보사에서 2020년 흑찰 옥수수 10톤 공급하여 줄 것을 요청하였으나 10톤

종자생산할 원종 준비가 되어 있지 않고 종자 사고가 났을 때 위험도가 높아 200kg만

공급하기로 합의하였음

사진 7. 중국 연변에서의 B1의 초형 및 과형
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3-2) 중국 북경

- 해피찰3호와 흑찰옥수수 B1, B3 공시

· 흰색인 해피찰 3호는 연변에서와 같이 맛은 좋으나 무게가 무게가 적게 나가 선호하지

않음

· 흑색옥수수 B1, B3는 연변에서와 같이 중국의 흑찰 옥수수에 비하여 크고 맛이 좋아

선호도가 높음

· 새로운 거래처 풋옥수수 전문회사인 北京稼穑商贸有限公司에서 2020년 3,000㎡를

재배하여 냉동 저장 후 맛과 향이 변하지 않는다면 B3 원종을

100만위엔(약US$15만)에 구입 의사를 나타냄

3-3) 중국 산둥

- 거래처인 화성종묘가 채소종자 전문으로 방향을 선회함에 따라 좋은 호응을 얻지

못하였으나 농가의 반응이 좋아서 2020년 신규거래처를 확보하여 재공시하고자 함

바. 생산 시험
1) 한국 2개소

· 품종명 : 흑찰옥수수(B1, B3)

· 모부계비율 : 모계(3), 부계(1)

· 면적 : 1,000㎡

· 생산성 : 2개소 모두 10a당 150kg이 생산됨 → 생산성이 낮음

(2020년 모부계의 파종기를 달리하고 파종시기 및 영양 공급 조건을 조절하여 생산성을

높이고자 함)

2) 중국 1개소

· 품종명 : 해피찰 3호

· 모부계비율 : 모계(3), 부계(1)

· 면적 : 3무(20a, 2,000㎡)

· 생산성 : 10a당 250kg으로 중국 판매용으로 양호하다고 판단 됨

3) 인도네시아 1개소에 4월과 9월 파종

· 품종명 : 해피찰 3호

· 모부계비율 : 모계(2), 부계(1)

· 면적 : 1,000㎡

· 생산성 : 10a당 150kg 생산되었 인도네시아 생산비(US$1/kg)를 감안한다면 생산성은

문제가 되지 않는다고 판단됨

사. 신규 거래처 확보
- 중국 1개소

· 회사명 : 北京稼穑商贸有限公司(专业鲜食玉米种子公司)

· 주 소 : 北京市顺义区李桥镇京沿蔬菜高科技园区

· 연락처 : 15132755333

· 단옥수수와 찰옥수수 전문 회사로 년 200톤 이상 취급하는 회사로 당사의 흑찰옥수수에
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대하여 지대한 관심을 보였으며 향 후 년 20톤 이상 판매도 가능하다고 평가하였으며,

2020년 농가실증시험을 한 번 더 시행한 후 상세한 매출 계획을 세우기로 하였음

- 인도네시아에서도 1개소

· 회사명 : PT. WILLS PERKASA TANI

· 주 소 : Dsn. Branggahan RT. 010 RW. 004-Ds Kunjang Kec. Ngancar- Kab.

Kediri- Jawa Timur- Indonesia Po Box 64156

· 연락처 : 081 334 104 329

· 당사에서 개발한 Happy sweet 단옥수수는 맛이나 크기에 있어서는 좋으나 포엽수가

많아 상품성이 떨어진다는 지적이 있어 2020년 포엽수가 적은 조합으로 재시험 하기로

하였음

아. 옥수수 품평회 개최
- 장소: 여주시 흥천면 상백1리 농업기술센터

- 일시: 2018. 11. 21.

- 참석자: 식량종자사업단 정진철 단장, 전재경 사무국장, 강원대학교 이해익교수외 1명,

PPS종묘 오승호 상무, 신한과학 전윤석 전무외 3인, 다농 나유선 부장외 1인,

해피바이오텍 양승균, 윤정숙, 양선모, 여주시 농업기술센터 안치중 팀장외 3인, 여주시

옥수수 연구회 정도현 회장외 회원 42명 등 총 59명

- 내용

· 옥수수 생리장해, 병충해 방제 설명

· 옥수수 신품종(해피찰3호, 해피흑찰 B1, B3)에 대하여 설명

· 옥수수 차, 술 등의 외연 확대에 대하여 설명함.

· 참석자의 대부분이 해피찰3호와 해피흑찰1호에 대하여 호평이 있었음

· B3는 여주시 농업기술센터에서 50Kg 매입하여 농가에 공급하기로 함 → 여주시에 흑

찰옥수수 재배단지를 조성하여 24시편의점, 대형마트, 홈쇼핑 등에 판매하기로 함

· 흑찰옥수수 포장은 진공으로 하기로 함

· 흑찰옥수수가 손과 입술에 묻는 단점이 있다고 함

· 다농에서는 해피찰3호 300Kg, 해피흑찰 100Kg 주문 함

· PPS에서 흑찰옥수수 50 Kg 주문함

· 유통은 신한과학의 관계회사를 동원하여 롯데마트 등 대형마트에 공급하기로 함

자. 판매
- 해피찰3호 : 11,000,000원

- 형질전환용 옥수수 종자 : 5,000,000원(2019. 10월 말 계산서 발급 예정)
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<2020년 요약>

가. 계통육성 및 고정계통 확보

나. 조합성능검정

다. 농가실증시험

라. 신규 거래처 확보

마. 생산시험

가. 계통육성 및 고정계통 확보

1) 단옥수수

- 일본 북해도에서 수집한 초당옥수수로부터 F3 분리 계통 확보

- 미국에서 8품종 초당옥수수를 수집하여 F2 종자 확보

2) 찰옥수수

- 120 분리 계통을 파종하여 진한 노랑색과 노랑 찰옥수수 고정계통 확보

3) 4배체 계통 확보

- 맛이 우수하면서 종자가 작은 소립종 종자를 4배체로 만들의 종자의 크기를 키우고자

0.2% 콜히친 처리하여 2개의 4배체 계통을 얻었으며, 이들을 2021년 전반부에 교배하

여 2021년 후반부에 조합능력시험을 수행하고자 함

사진 1. 275 계통의 4배체화 사진 2. 492 계통의 4배체화

나. 조합성능검정

<507 x 228 조합 선발>

· 본 조합은 대비종 해피찰3호보다 숙기가 2~3일 빠르며 옥수수 알맹이가 크다.

사진 3. 선발된 신품종의 과형
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· 대비종에 비하여 옥수수 자루가 23~25cm로 2~3cm 길다.

· 본 조합은 H형으로 상품성이 좋다.

· 2020년 150kg 생산하였으며, 2021년부터 농가실증시험 예정이다.

<4배체 조합 선발>

· 본 조합은 소과종과 대과종을 4배체를 각각 만들어 조합을 작성하였다.

· 본 조합은 소과종이 2~3개씩 맺히는 특성과 대과종이 갖는 2가지 특성을 모두 갖추고 있다.

· 소과종이 갖고 있는 높은 찰성을 가지고 있으며 단맛이 있어 풍미가 좋다.

· 과장은 20~23cm로 주당 2개씩 수확이 가능하다.

· 옥수수 대가 유연하여 도복에 강하다.

· 2021년 농가실증시험과 동시에 특허 출원, 품종보호출원 할 것이다.

사진 4. 선발된 4베체 찰옥수수 조합

품종명/조
합번호

간장
(cm)

초장
(cm)

무게
(g/ear)

웅수
지경수

출웅
기

이   삭

맛착수
고

(cm)

길이
(cm)

폭
(mm)

이삭
자루
(cm)

열수

해피찰3호 245 265 285 20 중 125 22 50 14 14~16 상

507 x228 220 260 310 18 조 110 23 53 13 14~16 상
4배체 
조합

250 280
420

이삭2개
18 중

155
145

18 48 12 18~20 상
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다. 농가실증시험
1) 해피바이오텍에서 직접 농가실증시험

- 전남 여수 4개소에 블랙베리(흑찰옥수수)와 해피찰3호(백찰옥수수 시험)

· 여수 농가에서 블랙베리와 해피찰3호는 키가 커서 강풍에 쓰러질 것으로 판단하고 있

어서, 표준품종으로 재배되고 있는 미백2호보다 도복에 약하지 않다고 설명해 줌.

· 수확 적기 이후에 수확하면 맛이 떨어진다는 평가가 있었음.

· 여수지역에서는 2월말부터 10월초까지 옥수수를 재배하는데 하나의 장서에서 3회 재배

한다고함.

· 블랙베리는 2021년도 여수농협에서 15,000평~20,000평 재배하여 기능성 옥수수로 판매

하겠다고 종자 요청함(150kg).

2) 다농종묘 주관으로 농가 실증시험

· 해피찰3호 : 재배가 무난하고 당도가 높아 선호도가 높아 2021년 2.5톤 종자 주문함.

· 블랙베리 : 충청남도, 전북, 전남의 10여개 농가에서 시험한 바 안토시아닌 함량이 높

아 기능성 식품으로 개발하겠다고 함.⇒ 1톤 주문함.

· 유튜브 (https://youtu.be/-QVi79-2rO) 방송으로 블랙베리 찰옥수수 홍보 함.

3) PPS종묘를 통하여 농가실증시험

· 농가 실증시험용 종자 10kg으로 10여 농가에 시험하였으며, 안토시아닌닌 손에

묻는다는 단점은 있으나 안토시아닌 기능성을 홍보하여 판매하겠다고 함.

4) 중국 산둥성, 길림성, 흑룡강성에서 실증시험 하였는데 맛이 좋다는 평가가 있었으나,

너무 길어서 가공용으로 사용하기 곤란하다고 함.⇒당초 잔공포장하여 중국과 한국으로

납품하려 하였으나 코로나19로 중국 국내 교통 수단이 두절되고 한국으로의 수출 길이

막혀 옥수수가 너무 길어 기존 포장재에 맞지 않는다고 핑계대고 있어서 코로나19에

대응하는 백신이나 치료제가 개발되면 재 시도하고자 함.

라. 신규 거래처 확보 : 중국과 미얀마에 신규 거래처를 확보 계획이었으나 코로나19로

확보하지 못하고 국내에서 전남 여천농협과 진흥종묘를 거래처로 확보하였으며, 특히

여천농협에서는 자사의 블랙베리찰옥수수를 여천지역 기능성 식품으로 개발하겠다고 함.

https://youtu.be/-QVi79-2rO
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마. 생산시험
1) 중국 산둥성 2개소
- 품종명 : 블랙베리 찰옥수수
- 모부계비율 : 모계(3), 부계(1)
- 주간간격 : 25cm, 골간간격 : 60cm
- 파종시기 : 모계(2020. 4. 10), 부계(2020. 4. 17)
- 파종면적 : 5무(약 0.3ha)
- 2020년 4월, 5월 산둥지역 이상 저온으로 모계가 출토되지 않거나 생육초기에 고사되어
계획 예상량의 10% 정도 수확할 수 있었음. ⇒ 재파를 시도하였으나 코로나19로 원종
을 중국에 보낼 수가 없었음.

사진 5. 모계는 생존주수가 적고 부계는 많이 생존해 있는 모습

2) 미얀마 라피도 2개소
- 품종명 : 블랙베리 찰옥수수
- 모부계비율 : 모계(3), 부계(1)
- 주간간격 : 25cm, 골간간격 : 60cm
- 파종시기 : 모계(2020. 6. 5), 부계(2020. 6. 12)
- 파종면적 : 0.7ha
- 미얀마에서는 중국과 달리 부계의 발아율이 낮아 생산량이 적었으나 생산체계를 확립
하는데는 문제가 없다고 판단 됨.

- 미얀마에서의 생산 전제조건
· 원종종자 발송시 항공 발송(배로 발송하면 배 난의 습도가 높아 발아율이 저조함)
· 급배수가 잘되는 포장 선정
3) 강원 영월 1개소
- 품종명 : 해피찰3호, 시교 종자
- 모부계비율 : 모계(3), 부계(1)
- 주간간격 : 25cm, 골간간격 : 70cm
- 파종시기 : 4월20일 ~ 5월5일
- 파종면적 : 2.5ha
- 수확기 직전까지는 10a당 200kg 예상되었으나 7,8월 60여일간의 지속적인 강우로 생산량이
20% 정도 감소되었음⇒50년만에 이상기온 현상에 의하여 감수되었으므로 향 후 지속적으로
영월에서 생산하고자 하며, 다만 배수가 잘되고 채광이 좋은 포장을 생산지로 선정하고자 함

- 한국 4개소(강원 영월 1개소, 여주 3개소)
- 지속된 강우에도 불구하고 수발아 현상이 적었음.
- 해피찰3호의 생산성을 좀 더 높이기 위하여 모계모다 부계를 4일 빠르게 파종하고, 모
부계 비율을 4:1로 재배하고자 함.
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3) 경기 여주 3개소
- 품종명 : 블랙베리, 진상, 시교 종자 2종
- 모부계비율 : 모계(3), 부계(1)
- 주간간격 : 25cm, 골간간격 : 70cm
- 파종시기 : 4월15일 ~ 6월 5일
- 파종면적 : 2ha
- 개화기끼지 최적의 생육조건이었으나, 성숙기에 이르면서 지속적인 강우로 10%정도 수
발아가 되어 인력으로 수발아 종자를 선별한 후 비중선별기를 이용하여 선별하여 법정
발아율인 85%이상10%의 바라율을 나타나게 하였다.

- 지속적인 강우가 예상되면 완전 성숙될 때까지 기다리지 말고 수정 후 30일 경과되면
수확하여 건조하고자 함.

4) 판매
- 9월끼지 24백만원 국내 판매하였으며, 금년내로 80백만원 더 판매될 것으로 예상되며, 중
국에 200kg(2,800US$) 길림성 연변에 있는 익농정보사에 납품하고 대금을 중국에 거주하
는 지인이 수령하여 가지고 있으나 코로나19로 계약서나 계산서를 발급하지 못하였음.

<2021년 요약>

가. 계통육성 및 고정계통 확보

나. 조합성능검정

다. 농가실증시험

라. 품평회용 재배

마. 채종체계 확립

바. 판매

가. 계통육성 및 고정계통 확보
1) 단옥수수

- 일본 북해도에서 수집한 초당옥수수로부터 F5, F6 분리 계통 확보

- 미국에서 수집한 초당 옥수수 F3, F4 종자 확보

2) 찰옥수수

- 120 분리 계통을 파종하여 진한 노랑색과 노랑 찰옥수수 고정계통 확보

3) 소형 찰옥수수 고정계통 확보

- 노란색, 검정색, 흰색의 고정계통을 확보하였으며 이들의 종자로 레트르트용 품종을 개

발하고자 한다.
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나. 조합성능검정
<1684 x 2384 조합 선발>

· 본 조합은 2년차 4배체 조합 검정 시험으로 알맹이 크가가 작아서 옥수수를 부수거나

자르지 않고 바로 쌀과 혼합하여 밥을 지을 수 있고 찰기가 높아 밥을 지었을 때

popcorn향이 있고 찰기가 있어 밥을 매우 맛있게 먹을 수 있는 장점이 있어

밥쌀용으로 적합한 조합이다.

· 본 조합은 소과종이 2~3개씩 맺히는 특성이 있고, 영양이 충분하면 2개까지

상업적으로 이용이 가능하다.

· 소과종이 갖고 있는 높은 찰성을 가지고 있으며 단맛이 있어 풍미가 좋다.

· 옥수수 대가 유연하여 도복에 강하다.

표 1. 신조합의 원예적 특성

품종명/조
합번호

간장
(cm)

초장
(cm)

무게
(g/ear)

웅수
지경수

출웅
기

이   삭

맛착수
고

(cm)

길이
(cm)

폭
(mm)

이삭
자루
(cm)

열수

해피찰3호 245 265 305 20 중 125 22 50 14 14~16 상
1684 x 
2384

250 280 250 18 중 155 16 42 12 18~20 상

 

                                해피찰3호         1684 x 2384
사진 1. 선발된 신품종의 과형
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               사진 2. 선발 조합의 암술과 수술
    
   

사진 4. 선발된 4베체 찰옥수수 조합 

                       사진 3. 선발 조합의 입모 모습
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다. 농가실증시험
1) 다농종묘 주관으로 농가 실증시험

가) 전남 여수 흑보석찰옥수수(5농가)

- 여수 5개농가에서 흑보석찰옥수수(일명 블랙베리찰옥수수) 재배한 농가에서 아래 사진

과 같이 끝맺힘이 좋지 않아 상품성이 없다고 많은 항의가 있었음.

- 옥수수 끝맺힘이 좋지 않은 이유를 다음과 같이 정리하여 농가에 설명

· 수정기에 비가 왔을 때

· 수정이 된 이후에 건조할 때

· 꽃가루가 일찍 나오고 수염이 늦게 나올 때

· 꽃가루가 먼저 터지고 1~2일 후 수염이 나오는데 건조하면 5~7일 걸림

· 밤낮의 온도차가 심할 때

· 영양분이 부족하면 맺히지 않을 수 있다.

· 여주 옥수수연구회장에 의하면 수꽃과 암꽃이 나오기 직전 NK비료를 뿌렸더니 위에

까지 옥수수 알맹이가 차 오른 예가 있음

· 80년대 초 황옥 옥수수 재배시 수정이 되지 않아 크게 이슈화 된 바 있어서 대학교수

님들과 옥수수 연구원들이 대책회의 결과 일조량 부족으로 결정한 바 있음

· 강원도 옥수수연구소에서 개화기 직전에 차광망을 씌워 놓았을 때 이삭 위부분에는

맺히지 않고 듬성듬성 맺히기도 했었음

· 수정시기인 1개월 전에는 잦은 강우로 일조량이 부족하였으며 이로 인하여 정상적으

로 수정 되지 않았음

· 저온이면서 개화기 직전에 옥수수 기저부에 제초제, 상단부에는 살충제를 뿌렸을 때

이삭발달 이 않되고 수염이 나오지 않은 경우가 있었음

· 결론적으로 이삭 상단부에 열매가 맺히지 않는 이유는 환경스트레스(저온, 제초제, 건

조, 일조량부족, 영양부족)로 설명하였음

- 한편 연합뉴스 보도에 의하면 일부농가에서 재배한 흑보석찰옥수수를 롯데백화점에

납품하기도 하였음

- 여수 화양지역에 섬섬옥수수 사업단을 발족하고 추 후 찰옥수수 생산 및 옥수수 가공

에 힘을 기우리기로 하였음.
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나) 다농종묘 주관으로 농가 실증시험(달구나 찰옥수수), 10농가

- 달구나 찰옥수수 80kg을 여수지역과 함평지역에서 농가실증시험 한 결과 에서 시험

한 결과 이삭에 옥수수 알맹이 크기가 불균일하고 tip- burn 현상이 있어 2022년 확

대 판매가 어려울 것이라는 평가가 있어서 2022년 확대판매하지 말고 소포장으로만

판매하기로 하였음.

- 그러나, 숙기가 빠르고 당도가 13~15 brix˚라는 큰 장점이 있어 tip-burn현상을 줄일

수 있도록 2022년 수정 전 후에 영양제 처리시험을 한 후 확대판매하기로 하였음.

- 농가 실증시험용 507 x 228(달구나찰옥수수) 종자 15kg으로 10여 농가에

시험하였으며, 단맛이 있어 좋았다는 평가가 있었으나 tip burn 현상이 나타나 2022년

대량 판매는 위험성이 있어 소포장 하여 판매하라고 하였음.

2) PPS종묘 주관으로 달구나찰옥수수 농가 실증시험(3농가)

- PPS농장 및 전남지역 농가에서 달구나찰옥수수 재배시험한 결과 농가에서는 tip-burn

현상이 전혀 없었으나 PPS농장에서는 tip-burn 현상이 나타났다고 함.

- PPS관계자에 의하면 농가에서는 직파를 하였고, 농장에서는 묘종을 이식하여

재배하였다고 함에 따라 직파재배는 뿌리가 깊게 내려 가뭄 피해를 적게 받아 Tip

burn 현상이 나타나지 않은 것으로 판단되어 차년도 부터는 직파재배시험을 더 함과

동시에 농가에도 직파재배를 유도하기로 함

3) 달구나찰옥수수 농가실증시험 후 특성 및 유의사항 정리

가) 특성

- 종피색이 흰색이며 파종 85일 이후에 수확할 수 있는 조중생종

- 초장은 2.1미터 정도이고 착수고가 적당함

- 낱알의 열수가 14~16줄이며, 과형이 H형으로 보기가 좋음

- 단맛이 있으면서 찰성이 높아 맛이 좋음

- 꽃가루의 비산기간이 길어 착립장율이 높기 때문에 상품성이 높음
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- 곁가지가 적어 재배가 용이함

나) 유의사항

- 재배 안정성을 높이기 위하여 직파재배를 권장

- 수정시기에 비가 자주 오면 수정이 되지 않거나 암꽃 발생이 많아 질 수 있고

- 건조한 날씨가 오래 지속 되면 암꽃 발생이 늦어지므로 배수 및 관수 관리 철저

- 풋옥수수는 물에 삶아 드시면 유용 영양성분이 소실되므로 삶지 말고 쪄서 식용

- 다비성 품종이므로 영양 공급을 충분히 하여 tip-burn을 막아 주어야 함.

4) 레토르트용 찰옥수수 농가 실증시험 : 해피찰옥수수, 6농가

가) 시험장소 : 전남 여수 화양지역 3개소

충남 아산 영인지역 2개소

충남 예산지역 1개소

나) 재배시험 결과

- 해피찰 옥수수는 전남, 충남에서 재배와 옥수수 모양에는 문제없이 재배가 잘 되었음.

- 다만 재배시기에 따라 맛의 차이가 심하였는데 여수에 2월말, 3월초 조기 파종한

옥수수는 수확기까지의 기간이 80일 이상 되었고 수확기도 6월 말 ~ 7월초로 아주

고온이 아니어서 맛이 좋아 레토루트용으로 사용할 수 있었으나, 여수의 경우 양파

후작으로 재배된 옥수수는 생육기간 중 온도가 너무 높아 수확기까지의 기간이 70일

정도 밖에 되지 않아서 옥수수의 맛이 좋지 않아 맛이 없어 레토르트용으로 사용할

수 없었음. 따라서 여수지역에서 레토루트용으로 옥수수 재배하려만 2월말 ~ 3월초

파종을 권장하여야 함

- 충남 아산과 예산에서도 4월말에 파종한 옥수수는 품질이 우수하여 레토르트용으로

사용할 수 있었으나, 6월초 파종분은 고온으로 기형과가 많아 나와 품질이 좋은

옥수수를 생산할 수 없었음

다) 레토르트용 옥수수 재배시 고려해야 될 내용

- 옥수수 껍질 벗기는 노동력이 너무 많이 소요되어 자동화 기기의 개발이 시급하여

기기 제작업체와 기기 제작 업체와 기술 협의와 시행착오를 몇 차례 겪은 후 시제품

개발하여 test한 결과 95% 정도까지 사용 가능하였고, 차년도 1~2회 시행착오를

거치면 99% 이상으로 끌어 올릴 수 있을 것으로 판단하고 있음

- 레토르트용 옥수수는 냉장보관으로 유통하여야 되기 때문에 가공순서를 옥수수

껍질제거 ⇒ 세척 ⇒ 진공포장 ⇒ 대형 고압멸균기에서 찌기 ⇒ 냉장보관하여야 함

라. 품평회용 재배
1) 장소 : 경기 여주시 흥천면 정도현 농가

2) 공시품종 : 해피찰3호, 달구나찰, 흑보석찰

3) 참여농가 수 : 여주시 옥수수 연구회장 등 30여 농가

3) 품평회 내용 : 코로나로 한자리에 모여 품평회를 할 수 없어서 농가 개별로 품평회

포장을 방문하여 공시품종을 보면서 품종별 특성설명을 해 주었고 흑보석찰과 달구나찰

옥수수에 대한 호응도가 높아 차년도에는 이들에 대한 수요가 증가할 것으로 판단

됨음.
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마. 채종체계 확립
1) 강원 영월 3개소
- 품종명 : 해피찰3호, 달구나찰옥수수, 507(원종)
- 모부계비율 : 모계(3), 부계(1)
- 주간간격 : 25cm, 골간간격 : 60cm
- 파종시기 : 해피찰3호 : 부계를 모계보다 4일 조기 파종

달구나찰 : 모계를 부계보다 7일 조기 파종
- 파종면적 : 해피찰3호 : 1.3 ha

달구나찰 : 1.5 ha
507 : 0.2 ha

- 2020년 영월지역에서 채종시험 결과를 보완하여 2021년 생산한 결과 양호한 성과를
얻어 금 후에도 같은 방법으로 채종하고자 하며, 종자 건조 및 정선 시 새로운 기기의
도입으로 품질을 향성 시키고자 함.

2) 경기 여주 2개소
- 품종명 : 흑보석찰 옥수수
- 모부계비율 : 모계(3), 부계(1)
- 주간간격 : 25cm, 골간간격 : 70cm
- 파종시기 : 모계를 부계보다 7일 조기 파종
- 파종면적 : 1ha
- 모계를 부계보다 7일 조기 파종하였음에도 불구하고, 암술의 수염이 늦게 나와 수정율
이 낮았으며, 수정율을 높이기 위하여 암술 끝을 3cm 정도씩 잘라 주었으며 air gun
으로 강제로 화분을 비산시키도 하였음.

- 차년도부터는 모계를 부계보다 9일~10일 조기 파종하고 수정기에 air gun으로 화분을
비산시키 고자 함.

- 흑보석 찰옥수수는 건조하면 분질의 함량이 높아 탈곡시 종자가 깨지거나 얼먹는 현
상이 있어 발아율이 떨어지는 경향이 있어 차년도에는 탈곡 방법을 개선하고자 함.

3) 충남 아산 1개소
- 품종명 : 흑보석찰 옥수수
- 모부계비율 : 모계(3), 부계(1)
- 주간간격 : 25cm, 골간간격 : 70cm
- 파종시기 : 모계를 부계보다 7일 조기 파종
- 파종면적 : 0.3 ha
- 여주에서와 마찬가지로 암꽃과 수꽃의 개화시기가 맞지 않아 차년도부터는 9~10일 차
이를 두고자 하며, 생산농가의 재배 및 종자 정선체계가 아직은 미숙하므로 지속적으
로 교육을 시키고자 함.

바. 판매
- 국내 114백만원 판매하였으며, 해외에는 코로나로 접근할 수 없었으며, 차년도에도 국
내 위주로 종자 판매하고자 함.
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<2세부> 신규시장 창출을 위한 해외시장 진출 농기업 활용 및 수출촉진 전략 수립

1. 연구개발 목표 및 수행내용

구분
(연도)

세부프로젝트명 세부연구목표
달성도
(%)

연구개발 수행내용

1차년도

(2017)

<2세부>

신규시장 창출을

위한 해외시장

진출 농기업

활용및수출촉진

전략 수립

◦해외진출 농기업 현

황 조사 및 데이

터베이스 개발

100% ◦현지 전문가를 활용한 정보 확보 및 진출기업

현황 조사

-현지 농업 및 진출기업 현황 조사
◦기 개발 종자 현
지 생산력검정시험
재배

100% ◦러시아 연해주 벼 적응성시험

-연해주 농업과학연구소와 원활한 시험재배 수

행을 위해 MOU체결 후 현지 적응성시험

◦육종단계별 성과
설명회 및 진출
농기업 연계 강화
현지 세미나 개최

100% ◦한ž러 종자산업 발전을 위한 세미나 개최

-한ž러 공동연구 및 협력방안 모색

-연구개발 성과의 연해주 적용가능성 탐색

-현지 진출기업과의 간담회 개최
◦유망 농기업 발
굴 및 현지 활동
지원체계 개발

100% ◦현지 대면적 기계화 시험재배 참여 기업 수요조사

-옥수수 재배 사료기업 등

-100ha 내외 규모로 기계화 영농 시험재배 추진
2차년도

(2018)

<2세부>

신규시장 창출을

위한 해외시장

진출 농기업 활용

및 수출촉진 전략

수립

◦해외(동남아 등)

종자 시장 현황

및 수출입 동향

분석

100% ○동남아 진출 농기업의 진출 현황 및 실태조사

-켈로그, 마크트레이드 등 다국적 기업 활동 현

황 및 진출 활동 관련, 국내외 농산업 기업 분포

및 사업 분야 등 조사

-동남아 시장조사 보고 및 향후 DB로 활용 가

능하도록 제시
◦동남아 주요 국

가 품목 수출 및

해외 마케팅 세

G미나 개최

100% ○사업단 현지 협력 기관 인력 및 해외과학자

초청 세미나 추진

-주피터코리아 쌀 선적물량 시기에 즈음하여

해외 세미나 개최

-초청 가능한 관련 기관(주피터코리아 협력 기

관), 그 외 기관 및 해외 과학자 등 관련자 참

석요청(각 프로젝트 책임자 담당)하여 세미나

진행
◦러시아 연해주

벼·감자 적응성

시험 연구

100% ○러시아 연해주 농업연구소 또는 채소연구소와

협업을 통한 벼 적응성 시험 지속(외부전문가 활

용)

-아그로상생 및 농업연구소 시험 포장을 활

용하여 벼 계통 선발 및 적응성시험 진행(경

북대학교 수행과제와 협력 진행)

○감자 시장 개척을 위한 감자 적응성 시험

수행(외부전문가 활용)

-국내 개발 품종 및 고위도 지역 적응 감자의

현지 생산력 검정 및 현지 기관 협력을 통한

사업화 가능성 조사 등

○캄보디아 벼 지역적응성 시험
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-GSP 벼 2프로젝트와 연계하여 GSP개발 품종

지역적응성 시험 진행 등
◦품목별 프로젝트

와 연계하여 수

출 목표 달성을

위한 구체적인

개선 방안 및 전

략 제안

100% ○현재 주피터코리아 동남아 확보 시장을 대상

으로 현지 쌀 매집, 가공 및 수출 활동 등 사업

기반 활용

○향후 자식계 벼 시험물량 및 GSP개발 품종의

계약재배와 연계하여 수출 사업화 모색

-2018년 현지 시험재배 물량의 매집 및 수출

(GSP개발 벼의 도정 등 수출 상품성 검정 등)

○일대잡종 벼의 비료, 농약, 패키지 사업화 시 계

약재배 물량의 현지 수매, 수출 사업화 방안 수

립

-사업단 참여 기업인 팜한농을 연계한 벼 품

목의 베트남 시장 사업화 방안 마련
4차년도

(2020)

<2세부>

신규시장 창출을

위한 해외시장

진출 농기업 활용

및 수출촉진 전략

수립

○ KGIR 벼 육성

품종 계약 재배

생산 지속

100% ◦KGIR 품종의 보급종 생산체계 마련을 위한 현

지 농가 계약재배 추진

◦계약재배 및 생산물(쌀)의 효과적인 판매방안 마

련 및 수출 방안 모색
○KGIR 품종 마케

팅을 통한 남아시

아(인도, 파키스

탄) 신규시장 발

굴

100% ◦인도산 Parboiled rice 수출 품목 확대 및

KGIR 품종과 대용 및 수출 연계 가능성 검

토

○베트남 현지 유

력 수출업체와

의 관계 형성을

통한 GSP 품종

판매 교두보 확

보

60% ◦연간 100,000톤 베트남쌀 수출권 획득을 통

해 현지 유력 수출업체와의 네트워크를 형

성하고 향후 KGIR 품종 수출을 위한 마케

팅 방안 마련

○연해주(벼, 감

자) 적응성 시

험 및 선발

100% ◦연해주채소연구소(감자) 및 아그로상생 농

장(벼) 현지 적응성 시험 설계 및 협약

5차년도

(2021)

<2세부>

신규시장 창출을

위한 해외시장

진출 농기업 활용

및 수출촉진 전략

수립

○KGIR 벼 육성

품종 계약 재배

생산 지속

100% ◦GSP 시범포 사업 및 해외 수출 판매를 위

한 계약재배 진행

○KGIR 품종 쌀

해외 초도 수출

성과 달성

100% ◦계약재배 쌀의 수확 및 가공 포장 수출업무

진행

○베트남 현지

KGIR 품종 마

케팅을 위한 비

즈니스 협업

100% ◦KGIR과 동일한 품종의 베트남 장립종 멥쌀

의 한국 수출을 통한 국내 시장의 반응 체

크

○인도 및 기타

아시아 국가 내

KGIR 품종 마

케팅을 위한 판

100% ◦베트남 뿐 아니라 당사가 수주받은 인도산

장립종 쌀 한국 수출 완료 및 국내 주정업

체 공급 완료
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매 시장확대
○쌀 수출 및 유
통, 마케팅적인
측면에서 본
GSP 벼 육성품
종의 성과

◦GSP 2단계 종료 마지막 단계에서 GSP 벼

육성 품종에 대한 평가 및 성과 고찰
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2. 연구범위 및 수행방법

구분
(연도)

세부프로젝트명 연 구 범 위
연구수행방법

(이론적․실험적 접근방법)

1차년도

(2017)

<2세부>

신규시장 창출을 위한

해외시장 진출 농기업

활용 및 수출촉진 전략

수립

◦해외진출 농기업 현황 조사
및데이터베이스개발

◦현지 진출기업 관계자 탐색 및 조사,

DB구축을 위한 현지 현황 및 정보 조사

◦국내 육종 종자의 현지
생산력 검정 시험재배

◦러시아 연해주 농업과학연구소를 통한 벼

적응성 시험

◦육종단계별 성과 설명회
및 우리 농업기업 연계강
화 현지 세미나 개최

◦한ž러 종자산업 활성화를 위한 세미나

개최

◦유망 농기업 발굴 및 현
지 활동 지원체계 개발

◦해외진출 농기업 참여 대면적 기계화

시험재배 수요조사

2차년도

(2018)

<2세부>

신규시장 창출을 위한

해외시장 진출 농기업

활용 및 수출촉진 전략

수립

◦해외(동남아 등) 종자 시장
현황 및 수출입 동향 분석

◦해외(동남아) 종자 시장 수출입 동향 분

석 및 GSP 식량 종자 동남아시아 수

출을 위한 전략

◦동남아(베트남) 주요 국가

수출 및 해외 마케팅 세미

나 개최

◦국내 최초 베트남 GSP 장립종 멥쌀 품

종 한국 농수산식품유통공사 수출

3.000MT 달성 및 해외과학자 초정 베

트남 쌀 수출 마케팅 세미나 개최

◦러시아 감자 지역적응성

시험 연구

◦러시아 연해주 채소연구소와 협업을 통

한 지역 적응성 연구 지속

◦캄보디아 벼 지역 적응성

연구

◦현재 진행 중인 GSP 벼 육종 연구의

일환으로, 캄보디아 캄폿 지역 벼 시험

재배 연구 실험

3차년도

(2019)

<2세부>

신규시장 창출을 위한

해외시장 진출 농기업

활용 및 수출촉진 전략

수립

◦동남아 GSP 육성품종

(KGIR1호) 생산물량(쌀)

시범수출 추진

◦해외 쌀 수출 시장 생산량, 물동량,

수출량 종합 분석

◦베트남 GSP 벼 육성품종

에 대한 보급종 생산 및

농가계약 재배, 쌀 수출

사업화 추진

◦KGIR 1호 보급종 종자 계약재배, 최

종 산물 상품성 평가

◦연해주(벼, 감자) 적응성

시험 및 선발

◦러시아 연해주 채소연구소와 협업을 통

한 지역 적응성 연구

◦장립종 재배 국가인 남아

시아(인도, 파키스탄)에

GSP 개발 벼 품종 마케팅

을 통한 해외 신규시장 발

굴 및 기타 GSP 마케팅

확대

◦인도, 파키스탄을 비롯한 주요 남아시

아 쌀 생산국 쌀 시장 및 수출 시장

분석
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4차년도

(2020)

<2세부>

신규시장 창출을 위한

해외시장 진출 농기업

활용 및 수출촉진 전략

수립

○KGIR 벼 육성품종 계약
재배 생산 지속

◦KGIR 벼 육성 품종의 계약 재배면적

확대 및 해외 시범수출을 위한 품질

평가
○남아시아(인도, 파키스탄)
에 KGIR 품종 마케팅을
통한 해외 신규시장 발굴
및 기타 마케팅 확대

◦기존 KGIR과 동일한 입형의

Parboiled rice 수출 뿐 아니라 한국향

Long grain brown rice 수출
○베트남 현지 유력 수출업
체와의 관계 형성을 통한
KGIR 품종 판매 교두보
형성

◦수확된 KGIR 품종의 시범 수출을 통

해 향후 수출물량 확대 및

Positioning 전략 제언
○연해주(벼, 감자) 적응성
시험 및 선발

◦러시아 연해주 채소연구소와 협업을 통

한 지역 적응성 연구

5차년도

(2021)

<2세부>

신규시장 창출을 위한

해외시장 진출 농기업

활용 및 수출촉진 전략

수립

○KGIR 벼 육성품종 계약
재배 생산 지속

◦KGIR 벼 육성 품종의 계약 재배면적

확대 및 해외 시범수출을 위한 품질

평가
○KGIR 품종의 상품성 및
시장 경쟁력 파악을 위한
백미 제품 시범 수출 추
진

◦실제 KGIR 품종 수출을 통한 해외시

장 반응 평가 및 개선안 도출

○당사가 현재 수출하고 있
는 베트남산 장립종 품종
과 연계한 GSP 품종 수
출 마케팅

◦실제 KGIR 품종과 동일한 입형의 베

트남 장립종 멥쌀 수출을 통한 마케

팅 전략 제언
○당사가 수주받은 인도산
장립종 쌀 수출 판매를
성달성 및 GSP 품종의
판매 시장 확대를 위한
발판 마련

◦세계에서 가장 수요가 많은 인도산

장립종 쌀 품종 수출 마케팅을 통해

KGIR 품종의 개선방안 및 전략 도출

○GSP 2단계 종료 마지막
단계인 5차년도까지의 연
구 성과를 정리

◦국내 기업 중 유일하게 해외 쌀을

B2B로 수출하고 있는 기업으로서, 수

출 마케팅 측면에서 GSP 벼 육성 품

종에 대한 평가 및 성과를 고찰
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3. 연구결과

<1년차 요약>

가. ‘17 러시아 연해주 벼 현지적응성 시험 연구

나. 2017년도 GSP식량종자사업단 연구용역 러시아 연해주 진출 농업기업 DB

다. 2017년도 한ž러 종자산업 활성화를 위한 세미나 개최

라. 중국 하이난에서의 찰옥수수 및 단옥수수 조합 성능검정 결과

마. 중국 산동성에서의 계통육성, 원종증식, 시교생산

바. GSP 옥수수 신품종 개발을 위한 전시포 품평회

사. 중국 현지 생산력 검정 시험

가. ‘17 러시아 연해주 벼 현지적응성 시험 연구
1) 개요
q 목적
m GSP 식량종자사업단 2단계 단장과제(1세부)의 효율적인 과제수행 및 성과 달성을 위해 러
시아 연해주 벼 현지적응성시험연구를 수행하여 현지에 적응할 수 있는 우수한 품종을 발굴

m 연해주 지역 국내 진출 영농기업의 벼 품종 활용을 위한 종자품질 등 당면과제 해결방안 모색
m 국내 벼품종의 러시아(연해주, 아무르, 크라스노다르 지역) 중국, 중앙아시아(우즈베키스탄,
카자흐스탄 등)에 대한 진출 가능성 타진

q 시험기간 및 기관
m 시험기간 : 2017. 03 ~ 2017. 12
m 시험기관 : 러시아 연해주 농업과학연구소
q 주요내용
m 계약체결(‘17.03.22)

- 계약기관 : 러시아 연해주 농업과학연구소

- 계약기간 : 2017. 3. 22 ~ 2017. 12. 31

- 계약주제 : 한국 벼 종자 21개 품종의 러시아 연해주 적응성시험

m 벼 지역적응성 시험 생육현황

- 대조구(러시아 품종 Daliny)는 수잉, 시험계통 중 일부만 수잉

m 벼 지역적응성 시험 출수현황

- 대조구(Daliny)는 모두 출수, 시험계통 중 KJ-206만 출수

m 벼 지역적응성 시험 수확현황

- 대조구(Daliny)는 모두 등숙, 시험계통은 등숙 저조

- 최종결과보고서 제출(~11월말)

2) 세부내용
q 계약체결(‘17.03.22)
m 연해주농업연구소와의 체결된 시험설계에 의하여 파종

- 시험포장 설계에 대하여 15계통을 3반복, 6품종을 1반복

- 시험기간 : 2017.03.22 ~ 12.31

- 점검사항 : 출하일, 출수기, 성숙일 등 13개
m 벼 파종현황
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- 시험구는 현지 관행재배에 따라 관리, 연해주농업연구소 연구포장에 자체 저수지를 확
보, 용수/배수 시설 유, 시험구는 용수의 확보와 배수가 용이한 지역으로 선정

- 벼 15계통은 2m2 plot로 3반복하여 손으로 파종하였고, 벼 6품종은 1m2 plot에 1반복으로 파종,
대조구로는 러시아 연해주의 대표적인 자포니카품종인 Daliny를 한국계통/품종 10plot마다 1plot
씩 총 6plot을 파종

- 총 110m2의 포장에 시험 파종
m 시험 점검사항(13개)

- 출아일(Rising date), 파종밀도(Planting density), 분얼수(No. of sibling), 출수기(heading
stage), 성숙일(Technological maturation date), 영양생장기간(Number of days
vegetation), 간장(Stem length), 수장(Panicle length), 수수(No. of panicle), 수량

(Paddy/ha), 천립중(1,000 grain weight), 등숙률(Percentage of mature seeds), 발아율

(percentage of germination)
m 관련사진

벼 파종 벼 파종

q 지역적응성 시험 생육현황
m 대조구로 심은 러시아품종 Daliny는 수잉, 시험 계통 중 일부만 수잉
m 관련사진

지역적응성 시험 벼 생육현황 1 지역적응성 시험 벼 생육현황 2

지역적응성 시험 벼 생육현황 3 지역적응성 시험 벼 생육현황 4
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q 벼 지역적응성 시험 출수 현황
m 대조구인 러시아 품종 Daliny는 모두 출수하였으나, 시험계통과 품종 중에 KJ-206만 출수
m 관련사진

KM1714-출수하지 않음 KM1707-출수하지 않음 KM1715-출수하지 않음

KM1704-출수하지 않음 KJ-206-출수함 대조구(Daliny)- 출수함

q 지역적응성 시험 수확현황
m 수확현황
- 대조구인 러시아 품종 Daliny는 모두 잘 등숙되었으나, 시험계통과 품종은 등숙이 저조

- 러시아연해주벼지역적응성시험에대한최종결과보고서는11월말까지연해주농업연구소에서작성후제출
m 연해주농업연구소에 러시아정부에 대한 벼 품종등록에 대하여 자세한 협조방안을 요청
m 연해주농업연구소 벼 지역적응성 시험 출수 및 결실상태

※ 출수상태 : VG very good, G good, M middle, B bad, 결실율 : 보고자의 임의 측정치,
MK : milky

　
I 반복 II 반복 III 반복

출수상태 결실율 출수상태 결실율 출수상태 결실율
1 KM1701 M 0% G 0% B 0%
2 KM1702 G 5% MK G 15% G 10% MK
3 KM1703 G 10% MK VG 90% M 30%
4 KM1704 G 5% MK G 0% VG 90%
5 KM1705 G 0% G 0% VG 90%
6 KM1706 M 0% M 0% VG 90%
7 KM1707 G 40% MK G 80% G 50% MK
8 KM1708 G 0% G 40% MK G 30% MK
9 KM1709 M 0% G 10% MK G 10% MK
10 KM1710 G 10% MK G 50% MK G 10% MK
11 KM1711 M 0% G 15% MK M 0%
12 KM1712 G 0% G 5% MK B 0%
13 KM1713 G 5% MK G 0% G 0%
14 KM1714 G 0% G 0% B 5% MK
15 KM1715 G 0% G 10% MK B 0%
16 KJ-201 　 　 　 　 G 90%
17 KJ-202 　 　 　 　 G 50% MK
18 KJ-203 　 　 　 　 G 0%
19 KJ-204 　 　 　 　 M 0%
20 KJ-205 　 　 　 　 M 0%
21 KJ-206 　 　 　 　 G 0%
St Standard VG 99% VG 99% VG 99%
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m 관련사진

지역적응성 시험 수확현황 1 지역적응성 시험 수확현황 2 대조구 (Daliny) 1

대조구 (Daliny) 2 대조구 (Daliny) 3 KM1701-1

KM1701-2 KM1701-3 KM1702-1

KM1702-2 KM1702-3 KM1703-1

KM1703-2 KM1703-3 KM1704-1
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KM1704-2 KM1704-3 KM1705-1

KM1705-2 KM1705-3 KM1706-1

KM1706-2 KM1706-3 KM1707-1

KM1707-2 KM1707-3 KM1708-1

KM1708-2 KM1708-3 KM1709-1
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KM1709-2 KM1709-3 KM1710-1

KM1710-2 KM1710-3 KM1711-1

KM1711-2 KM1711-3 KM1712-1

KM1712-2 KM1712-3 KM1713-1

KM1713-2 KM1713-3 KM1714-1
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KM1714-1 KM1714-1 KM1715-1

KM1715-2 KM1715-3 KJ-201

KJ-202 KJ-203 KJ-204

KJ-205 KJ-206



- 78 -

3) 최종보고서
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나. 러시아 연해주 진출 농업기업 현황
Ⅰ. 러시아 연해주 농업환경

Ⅱ. 러시아 진출 농업기업 DB

- ㈜남양(연해주 영농진출 기업 중 진출 1호 기업)

- 상생복지회

- 서울사료

- (유)아로쁘리모리예

- 현대중공업 연해주영농법인

다. 2017년도 한ž러 종자산업 활성화를 위한 세미나 개최

q 주제발표
m 연해주 작물재배 및 종자생산 현황과 전망(극동농업연구소 emelianov A.N. 소장)

- 현재 여러 기관들이 지역적응성 검증을 통 해 종자 파종 적합성, 발아력, 발아, 활력, 순

도, 크기, 천립중 등을 조사 중

- 농업연구소에서는 씨감자 증식 하우스와 감자 병원균진단 실험실 운영을 하며, 품종개발

과 종자 모종보급을 위해 종자 실험실을 구비하고 종자와 모종생산 및 증식을 위해 식물

육종센터를 운영 중

- 농업연구소의연구네트워크를기반으로 한국과여러협력연구를진행을 원함

m 영농기업의 생산성향상을 위한 종자보급체계 개선(서울사료 조영철 법인장)

- 현재 이품종의 혼종, 잡초 혼입, 수량성 저하 등을 방지하기 위하여 종자갱신을 진행하고 있

으나 현지에서는 우수한 종자 구입 및 생산이 어려움

- 외부적인 문제로는 우수한 품종에 대한 정보 부족, 종자의 품질이 보장되지 않음, 내부적

인 문제로는 현지진출 기업내에 종자 전문 인력이 부족하며 종자 생산 기반 또한 부족

- 종자체계 개선을 위해서 육종목표 설정 단계에서부터 협력 연구가 필요

- 종자체계 개선의 기대 효과로는 생산량 증가 및 품질 향상으로 인한 수익 안정화, 우수한 종
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자 개발과 보급 능력을 통한 연해주지역의 영농기업에게 긍정적인 영향을 줄 것으로 기대

m 연해주적용가능성검토및보급방안모색(GSP식량종자사업단전재경사무국장)

- 현재 기후변화로 인한홍수, 가뭄 등 기상재해가 급증하면서 농산물 생산 최적지가 변화 중

에 있으며 이를 방지하기 위해선 종자의 개발이 필요

- 현재 벼 품종은 캄보디아, 루마니아, 인도네시아에서 품종육성 중이고, 감자 품종은 대관

령 및 강릉에서 품종육성 중이며, 베트남, 인도, 캄보디아에서 품종 육성 중이다. 그 외

에도 적응성 및 실증포 또한 진행 중

- 극동농업연구소와 협력방안으로는 현재 추진하고 있는 벼 지역적응성 검정의 확대를 추

진하여 2017년 평가결과를 바탕으로 적응성 시험 계통 및 면적의 확대, 향후 우량종자

현지 보급체계를 마련하고, 연해주지역 보급종 감자의 품질향상을 위한 종서 생산설비

구축사업 참여 및 종자개발을 협력하여 진행, 사료용 옥수수적응성검정 및 종자생산 체

계를 구축하여 협력연구를 희망

q 종합토론
m (경북대학교 이기환 교수) 품종개발 현황 및 유망계통의 특성, 향후 연해주지역 품종육성
추진 계획 등에 대해 소개

- 지구온난화에 따른 벼 육종목표를 설정하고, 기존 육성품종의 지역적응성 시험을 진행

- 현재 생산력검정시험 15계통 재배 중에 있으며 그 중 루마니아 계통을 연해주 지역 품종과

비교해보니 경도 및 기후가 비슷하여 일장에 따른 출수기 및 수확기가 비슷할 것으로 예상

- 이러한 생산력 검정시험을 바탕으로 극동농업연구소와 신규 계통육성 시험을 확대하며 벼

관련 공동연구 및 상호 교류 희망

m (강원도농업연구소 류시환 박사) 현재 강원도농업연구소에서 고위도 지역 적응 옥수수 품
종 개발 중에 있으며 조숙성 출사일수 65일 품종 선발을 진행 중

- 16년도 극동농업연구소와 함께 현지 교잡종 선발을 진행하였으며 16PR50 등 5교잡종을 선발

- 17년도에는 선발교잡종의 지역적응성 검정을 중에 있으며, 추후 연해주 현지 출원 및 등록을 추

진할 예정, 극동농업연구소에 지역적응성 검정 및 육성 품종의 비교 전시포 운영에 협조 희망

m (홍익바이오 서상기 대표) 중앙아시아 및 북방지역 기후대에서 생산이 안정적인 감자 품
종 개발에 육종 목표를 두고 진행 중

- 주요 목표 형질은 강광, 고온, 건조, 고염도에 저항성이 강한 품종을 생육하는데 집중,

식용 및 가공 등에 적합한 품종을 개발 중

- 개발 중인 품종은 식용 또는 칩 등의 가공용으로도 활용성이 좋아 연해주 지역 감자 가

공산업 활성화에 기여할 수 있을 것으로 기대

- 선발 품종의 시장접근성 강화를 위해 극동농업연구소에 도움을 희망

q 질의 응답
m 질의 : (극동농업연구소 Sunitskaya T.V. 박사) 루마니아 벼 품종과 한국 벼 품종간의 생육기간 차이

- 응답 : (경북대학교 이기환 교수) 루마니아 품종의 꽃은 10일정도 늦게 피며, 이것은 온도

차이가 아닌 일장의 문제이며 연해주지역 출수기는 문제가 없을 것으로 예상

m 질의 : （극동농업연구소 Emelianov A.N. 소장) 필드콘과 사일리지 연구를 하는 부분은 어떻
게 생각하는가?

- 응답 : (강원도농업연구소 류시환 박사) 기상환경 상 필드콘과 사일리지, 두 개를 비교하였
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을 때 사일리지가 더 생육기간이 크다. 그래서 필드콘으로 초점을 잡아왔고, 사일리

지는 생육기간의 검토가 필요하다. 현지 조사료가많이필요하다면연구는가능하다.

m 질의 :　(극동농업연구소 Emelianov A.N. 소장) 연해주지역 병해충도 염두해 두어야하며,
조사료 연구도 필요

- 응답 : (강원도농업연구소 류시환 박사) 연해주현지병해충등에유의하여관심을가지고연구추진

m 질의 : (극동농업연구소 Emelianov A.N. 소장) 연해주가 가지고 있는 감자 품종 히스토리를
이용하여 연구 제안

- 응답 : (홍익바이오 서상기 대표) 연구를위해서는러시아현지보급체계및관리에대한정보필요

- 응답 : (극동농업연구소 Emelianov A.N. 소장) 현재극동농업연구소에서는원종과원원종만관리중

라. 중국 하이난에서의 찰옥수수 및 단옥수수 조합 성능검정 결과
q 주요내용

m 경종개요

1) 파종일 : 2017년 11월 3일

2) 공시품종 : 찰옥수수 - BN 259 등 6 조합, 단옥수수 – BN331 등 22조합

3) 재배면적 : 1,000㎡

4) 시험 장소 : 중국 华盛农业有限公社 하이난 포장

5) 조사일 : 2017년 1월 20일

m 찰옥수수 선발 내역

1) BN 259 : 대비종 BN 257에 비하여 식물체 생육이 우수하고 수량이 많아 선발하였으며, 천진에서

개최되는 옥수수 종자박람회에 출품하였음.

2) BN 260 : 대비종 BN 257에 비하여 tip burning이 적고 수량이 많아 선발하였으며, 천진 종자전시회에

출품하였음.

3) 2017년 7월 5일 천진종자전시회에서의 결과 중국 기존의 찰옥수수 품종보다 당도가 높고 맛이 좋으며

재배하기 용이하여 우수하다는 평가를 중국 현지인으로부터 받았으며, 2018년 산동성 및 동북삼성에서

농가 실증시험 하고자 함.

m 단옥수수 선발내역(사진2, 3 참조)

1) BN 331 선발 : 대비종 BN 332에 비하여 소비자가 선호하는 진노랑색이고 tip filling이 우수하고 TLB

에 강하여 선발하였으며, 2017년 후12월 운남성, 광서성의 농가에 파종할 계획임.

2) BN 349 선발 : 대비종 BN 333에 비하여 tip filling이 좋고 노란색이 진하여 선발하였으며 BN

331과 같이 시험할 계획임.

3) 특히 BN 331은 중국 남부에서의 우점 품종인 신젠타의 先甛5호에 비하여 이삭이 2cm정도 길고
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광택이 있어 중국 남부뿐만 아니라 동서남아시아에서도 우수한 평가를 받을 것으로 판단되어

2018년에는 태국, 인도네시아에서도 시험재배 하고자 함.

마. 중국 산동성에서의 계통육성, 원종증식, 시교생산
q 주요내용

m 경종개요

1) 파종일 : 2018년 4월 20일

2) 재배면적 : 계통육성 – 4,000㎡

원종 – 507(500㎡), 508(330㎡), 818(700㎡), 833(100㎡), 833(300㎡)

품종등록용 F1생산 - 2품종(300㎡)

3) 시험 장소 : 중국 华盛农业有限公社 산동성 포장

m 계통육성

1) 찰옥수수 : 고정계통 142계통, 분리계통 375계통 파종하여 고정계통으로부터 50여 신규조합을 작성하였으며

분리계통으로부터 600여 개체 자가수분 하였음.

2) 단옥수수 : 고정계통 33계통, 분리계통 179계통 파종하여 50여 신규조합을 작성하였으며 계통을 고정시키고

자 300여 개체 자가수분 하였음.

m 원종증식 및 시교 생산

1) 507, 16818, 16830은 계획대로 증식이 가능하나 16833은 조류 피해로 전혀 원종 증식할 수 없음.

2018년도부터는 조류피해에 대비하여 파종 후 그물망 터널재배로 시험하고자 함.

2) 시교생산

- 16833 X 16830 : 1 Kg 생산

- 16818 X 16830 : 4 Kg 생산하여 2017년 12월 광서성과 운남성 농가에 파종할 계획임.
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1. 16818 원종증식 2.. 16830 원종증식

3. 507 원종증식 4. 16818 시교생산
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바. GSP 옥수수 신품종 개발을 위한 전시포 품평회
q 주요내용

m 경종개요

1) 공시품종 : 507, 508, 514, 대조품종(연농1호, 미백2호)

2) 파종일 : 2018년 6월 20일

3) 재배면적 : 7,000㎡

4) 시험 장소 : 경기도 여주시 흥천면 상백리 정도현씨 옥수수 재배포장

5) 참여농가수 : 정도현씨 등 30여 농가

6) 조사일 : 2017년 9월 9일

m 품평회 결과

- 개발품종이 대조군보다 수확기가 4∼5일 늦은 단점이 있음. 그러나 최근에는 조기 출하물량의

급증으로 수확기가 좀 늦은 것은 큰 문제가 없다고 함.

- 대비품종에 비하여 내건성, 수량성이 우수함

- 화분활력이 8일정도 유지되어 4∼5일간 강우가 계속되더라도 이삭 전체가 균일하게 맺히는 장점이 있음.

- 도복정도는 대비종과 유사함.

- 참여 농가에 초세, 내건성, 수확기, 모양 맛에 관하여 설문서를 받은 결과 공시품종 507과 508이

대조품종 연농1호(일명 대학찰 옥수수), 미백 2호보다 맛과 이삭의 모양이 우수하여 2018년 농민들

로부터 종자 요청이 있었음.

- 품종 등록은 늦어도 2018년 2월 전에 시행하여 2018년부터 농가에 공급하고자 함 .

- 507, 508 품종은 한국 기후와 비슷한 중국 동북3성에 2018년 농가 재배시험 하고자 함.

대조군(연농1호), 개발품종(507) 대조군(연농1호), 개발품종(508)

전시포 재배 전경 신품종 품평회
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사. 중국 현지 생산력 검정 시험
q 주요내용

m 경종개요

1) 공시조합종 : 찰옥수수 94조합 3반복

단옥수수 92조합 3반복

2) 대비품종

- 중국 현지 우점품종(경과나2008, 농과옥 968, 광흑첨나 등 16품종)

- 한국 품종(연농1호, 미백2호)

3) 파종일 : 2018년 4월 20일

4) 재배면적 : 1,000㎡

5) 시험 장소 : 중국 华盛农业有限公社 산동성 포장

6) 조사일 : 2017년 7월 22일

m 참석자 : 식량종자사업단장, 해외농업개발협회(윤순홍 부회장, 진기준팀장), 해피바이오텍 양승균 대표

중국 화성농업(이흥성 회장외 옥수수 품목 개발자 등), 중국 청주시청 농업개발 공무원 2명

m 결과

- 단옥수수 : 선발조합들은 대배 품종 S133(중국 남부 우점 품종)에 비하여 초세가 우수하며 색이

진한 특색이 있는 S110, S121, S131, S137 등 4조합 선발하였으며 이들은 용이하여

중국 남부의 농가들이 선호할 것으로 기대됨. 또한, 이 자리에 참석했던 중국 화성농

업의 회장과 개발담당자가 적극 홍보하고 개발하겠다고 하였음.

단옥수수 선발 품종 단옥수수 선발 품종

단옥수수 선발 품종 단옥수수 선발 품종
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- 찰옥수수 선발 : 중국 대비 품종에 비하여 초세와 맛이 우수한 BN 103, BN 106, BN 121, BN

122, BN 126, BN 128, BN 130, BN 135, BN 137 등 8조합 선발하였으며 2018년

동북 삼성 농가 실증시험 하고자 함.

찰옥수수 선발 품종 찰옥수수 선발 품종

찰옥수수 선발 품종 찰옥수수 선발 품종

단옥수수 선발 품종 단옥수수 선발 품종

찰옥수수 선발 품종 찰옥수수 선발 품종
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<2년차 요약>

가. 해외(동남아 등) 종자 시장현황 및 수출입 동향 분석

나. 동남아(베트남) 주요 국가 수출 및 해외 마케팅 세미나 개최

다. 러시아 감자 지역적응성 시험 연구

라. 캄보디아 벼 지역적응성 시험 연구

마. 품목별 프로젝트를 연계한 수출 목표 달성 방안 및 전략 제언

가. 해외(동남아 등) 종자 시장현황 및 수출입 동향 분석

A. 종자 시장 수출입 동향 분석

○ 세계 벼 종자 시장

- 2017 년 기준 세계 벼 종자 산업의 시장규모는 6억 달러 정도이며 연평균 성장률(CAGR)은

7.35%로 추정됨.

- 쌀을 주식으로 하는 아시아 시장의 규모가 가장 크며 91%의 시장 점유율을 보임. 이로 인

해 벼 종자 시장에서 두각을 나타내는 기업은 Monsanto 는 미국, 유럽계 기업보다는 인도

1위 종자업체 Kaveri Seeds와 중국의 Yuan Longping 이 가장 활발한 활동을 보이고 있음.

다만 이 업체들은 내수 시장 판매가 가장 큰 비중을 보이며 아직 수출량은 많지 않음.

- 반면 종자 수출입은 종자 시장 규모에 비해 아직 활성화 되지 않은 상태임.

- 주로 글로벌 종자기업에서 수출을 진행하고, 개발도상국에서 수입을 하고 있는 상황.

- 동남아 벼 종자 시장은 아직까지 글로벌 업체들의 진출 초기 단계이며, 글로벌 종자 기업을

제외하고는 대부분 정부산하 종자 기관과 로컬 업체가 협력하여 종자를 개발, 농부들에게

판매하고 있음.

- 동남아시아 지역에 진출한 글로벌 종자기업은 독일의 Bayer, 미국의 Dupont, Monsanto, 프

랑스의 Groupe Limagrain, 스위스의 Syngenta 가 있음. 동남아 로컬기업으로는 태국의

Charoen Pokphand, East-West seed, 베트남의 Vinaseed, Southern seed, 미얀마의

Myanma Awba, 필리핀의 Evogene Seed가 있음. 한편 캄보디아의 경우 정부 산하 종자 기

업인 Aqip Seed Company, Cardi가 있음.



- 88 -

○ 동남아 각국별 종자 시장 및 업체 분석

- 캄보디아 종자 시장 및 업체 요약

- 시장 성숙도가 부족한 캄보디아에서는 많은 종자가 이웃국가인 베트남으로부터 유입되고

있음. 베트남에서 기업활동을 하고 있는 Dupont 등의 글로벌 기업들이 캄보디아로 주요 곡

물 종자 수출 진행 중임.

- 한편 역시 이웃국가인 태국에서는 태국 로컬기업이 캄보디아에 지사를 설립하는 등 종자

판매 활동을 시도 중.

- 공식적으로 캄보디아 농림부(MAFF) 소속의 두 업체 Cardi 와 AQIP Seed Company가 종

자 판매 기업으로 등록되어 있음.

- 아직까지는 농부들 스스로 생산해내는 종자가 이용되는 경우가 많으나 캄보디아 정부는 로

컬 업체와 협력하여 우수 종자 개발 및 보급 사업을 진행하고 있음.

- Angkor Kaseka Roongroeung는 캄보디아 정부의 외주를 받아 대규모로 종자를 생산하고 있음.

- 최근 캄보디아 농진청(CEDAC)는 캄보디아 농부들에게 고부부가가치 쌀 재배 및 유통법을

교육하고 있음.

- 캄보디아의 사기업인 Soma Group에서 종자산업에 진출을 시도하고 있음.

l 베트남 종자 시장 및 업체 요약

- 세계적인 농업국가이자 농산품 수출 국가인 베트남에는 글로벌 기업이 진출해 있을 뿐만

아니라 규모가 큰 로컬 업체도 존재함. 베트남 최대 종자업체인 Vinaseed 는 쌀 종자의

25%, 옥수수 종자의 7% 시장점유율을 확보하고 있으며, Southern Seeds 는 쌀 종자 10%,

옥수수 종자 19%의 시장 점유율을 확보 중.

기업명 곡물 종자 채소 종자 종자 개발 종자 생산 마케팅 및 판매

CARDI l l l l l

AQIP Seed Company l l l l

East-West Seed(태국) l l l l

기업명 곡물 종자 채소 종자 종자 개발 종자 생산 마케팅 및 판매

Vinaseed l l l l l

Charoen Pokphand(태국) l l l l

Southern Seed l l l

Bioseed (인도) l l l l

Monsanto (미국) l l l l l

Syngenta (스위스) l l l l l

East-West Seed (태국) l l l l l

Trang Nong Seeds l l

Thai Binh Seeds l l l l
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- 베트남 역시 우수한 종자를 농업인들에게 보급, 판매하고자 노력하고 있으나, 조사에 따르

면 아직까지 전체농가의 25%만이 종자를 구매하여 파종하고 있음. 따라서 아직 시장 발전

가능성이 높아 글로벌 업체들의 시장 진입 및 마케팅 활동이 가속화 되고 있음.

- 현재 베트남에서는 일부 하이브리드 벼 종자가 주로 중국에서 육로를 통해 수입되고 있음.

한국 채소 종자 역시 베트남으로 수출되고 있음.

l 미얀마 종자 시장 및 업체 요약

- 미얀마 시장이 최근에 개방되기 시작하면서 인구대국이자 농업대국인 미얀마에 글로벌 종

자기업들이 진출하기 시작함. 주로 하이브리드 옥수수 종자와 채소 종자가 판매되고 있음.

- 미얀마의 Mercy corps 라는 비영리 단체는 태국의 East-West Seed사와 협업을 통해 소득

이 부족한 농가에 양질의 종자를 보급하는 자선사업을 진행 중.

- 미얀마의 가장 중요한 작물은 쌀이지만 현재 사료용 옥수수, 참깨 등도 재배 면적이 확장되

고 있음. 특히 채소 재배의 확대가 미얀마 농부들의 소득확대에 큰 도움이 되고 있음. 농가

소득의 35% 정도가 채소 판매에서 발생하고 있음.

- 농지면적 및 농업 인구 수에 비해 종자 보급이 현저히 떨어지는 관계로 시장 확장 가능성

이 매우 큼.

l 태국 종자 시장 및 업체 요약

기업명 곡물 종자 채소 종자 종자 개발 종자 생산 마케팅 및 판매

East-West Seed(태국) l l l l

Charoen Pokphand(태국) l l l l

Known-You Seed(대만) l l l l

Bayer (독일) l l l l

Myanma Awba l l l l

Dagon Agriculture Group l l l

기업명
곡물

종자

채소

종자

종자

개발

종자

생산
마케팅 및 판매

Monsanto (미국) l l l l

Charoen Pokphand(태국) l l l l l

Syngenta (스위스) l l l l

Advanta/Pacific Seeds (인도) l l l l l

DowDupont(미국) l l l l

East-West Seed (태국) l l l l

Known-You Seed(대만) l l l l l
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- 태국은 동남아시아 지역에서 가장 선진적인 농업기술과 종자 시장을 보유 하고 있음. 전 세

계 24번째 종자 수출국이자, 중국과 일본에 이어 아시아에서는 3번째 종자 수출국임.

- 종자 산업과 관련하여 정부의 지원, 자연환경, 인프라, 고학력 연구인력이 모두 갖춰진 국가

로 몇 개의 세계적인 종자 기업을 배출함.

- 다국적 기업인 DowDupont, Monsanto 등은 태국 옥수수 연구 협회와 공동 연구를 통해 다

양한 사료용 옥수수 종자를 개발하였음. 글로벌 종자기업들과의 협업 및 경쟁을 통해 태국

종자 기업들은 빠른 성장을 할 수 있었음.

- 태국의 가장 유명한 종자기업은 Charoen Pokphand(CP 그룹) 로서 채소 종자 기업으로 사

업을 시작하였지만, Monsanto와의 협업을 통해 상품성있는 옥수수 종자를 개발 판매, 수출

하고 있음. East-West Seeds 사는 태국 뿐만아니라 세계 시장에서 상당한 점유율을 차지

하고 있는 채소 종자 기업으로 동남아를 넘어 아시아, 아프리카 각 국에 지사를 두고 영업

활동을 영위 중임.

- 태국에서 쌀을 제외하고 가장 많은 생산량을 보이는 농산물은 옥수수이며, 이에 따라 옥수

수 종자에 대한 연구 및 상품 개발이 활발함.

l 라오스 종자 시장 및 업체 요약

- 라오스의 종자 시장은 아직 민간 영역의 개발이 더딘 상태임. 대부분의 종자 개발 및 보급

은 정부 기관을 통해서 이루어지고 있음.

- 농민협동조합 및 벼 종자 연구원(RSMC)이 IRRI와 협력하여 라오스에서 가장 중요한 작물

인 벼 종자를 생산, 보급 하고 있음.

- 기타 상품성 있는 작물의 종자는 이웃국가인 태국 및 베트남에서 수입하고 있음.

- 채소 중에는 고추의 생산량이 증가하고 있고, 상품 작물로는 카사바의 생산량이 증가하여

라오스 농민들의 소득 증진에 도움이 되고 있음.

- 한편 중국 정부가 라오스의 지정학적 가치를 높이 평가하고 투자를 대대적으로 시작하면서

라오스 정부가 중요하게 생각하는 종자 산업에 대한 투자가 진행되고 있음.

기업명
곡물

종자

채소

종자

종자

개발

종자

생산

마케팅 및

판매

Syngenta (스위스) l l l l

Known-You Seed(대만) l l l l l

Advanta/Pacific Seeds (인도) l l l l l

Vinaseed(베트남) l l l l l

Green Seeds(베트남) l l l
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l 인도네시아 종자 시장 및 업체 요약

- 인도네시아라는 큰 시장을 목표로 글로벌 종자 기업들이 기 진출함.

- 다만 인도네시아는 그 경제 및 농산물 시장 규모에 비해 로컬 종자 업체가 성장하지 않음.

- 한국의 대표적인 채소 종자 기업 농우 바이오도 인도네시아에 법인을 설립하고 채소 종자

를 판매 중임.

- 인도네시아는 많은 인구와 육지 면적에 비해 농산물 생산성이 떨어져 부족분은 수입에 의

존하고 있으며 이를 탈피하기 위해 우수 종자 생성에 많은 공을 들이고 있음. 이 덕분에

인도네시아 농민 중 50% 이상이 현재 종자 업체에서 개발된 종자로 파종하고 쌀을 수확하

고 있음.

l 필리핀 종자 시장 및 업체 요약

기업명
곡물

종자

채소

종자

종자

개발

종자

생산

마케팅 및

판매

Charoen Pokphand(태국) l l l l l

DowDupont(미국) l l l l

East-West Seed (태국) l l l l

Monsanto(미국) l l l l

Advanta(인도) l l l l

Nongwoo Bio(한국) l l l l

Bioseed(인도) l l

기업명
곡물

종자

채소

종자

종자

개발

종자

생산

마케팅 및

판매

DowDupont(미국) l l l l

Syngenta (스위스) l l l l

Monsanto (미국) l l

Bioseed (인도) l l l l

Evogene Seeds l l l

East-West Seed (태국) l l l l

Ramgo International l l l

Vigour Seeds l l l l

Kaneko Seeds(일본) l l l

SL Agritech l l l l

Harvest Agribusiness l
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- 필리핀은 정부기관 및 다국적 종자기업이 혼재하고 있음. 시장을 선도하고 있는 기업은 종

자별로 다르다고 볼 수 있으며 옥수수 종자의 경우 DowDupont, Monsanto 등 글로벌 종자

기업과 Evogene, Vigour Seeds 등의 로컬 기업이 있음.

- 벼 종자의 경우 IRRI와 협력하여 SL Agritech 과 Syngenta에서 주로 Hybrid 종자를 개발

하여 보급 중임.

- 필리핀에서는 곡물 중 쌀 생산량이 가장 많지만 옥수수, 감자, 콩 등의 작물도 재배 면적이

확대되고 있음.

- 필리핀 농업 부분을 주관하는 정부기관은 농림부(DA)와 국립 종자 산업 위원회(NCIC)가 있음.

- 필리핀 농민들은 종자기업으로부터 생산되는 종자를 약 12%를 사용하고 있으며 나머지는

전해 생산물로부터 얻은 종자를 사용함. 종자 시장의 확장가능성이 매우 높음. 다국적기업

들은 종자 자체의 개발보다 마케팅을 통해 농민들에게 종자 사용의 필요성을 설득시키는

작업을 진행 중에 있음.

B. GSP 식량 종자 동남아시아 향 수출을 위한 전략

- 동남아시아는 앞으로 계속해서 인구의 증가가 예상되며 이에 따라 농산물 수요 및 생산도

크게 증가할 예측됨.

- 그에 비해 태국을 제외한 나머지 동남아시아 국가에서는 종자 산업의 성숙도가 부족하여,

농민들의 종자 사용률이 떨어질 뿐만 아니라 로컬 종자 회사의 경쟁력도 떨어지는 상황임.

- 하지만 이와 같은 상황은 반대로 시장 확장 가능성이 크다고 볼 수 있음. 특히 식량 종자

시장이 더욱 크게 발전할 것으로 보임에 따라 글로벌 종자 기업들의 연구비 투자와 마케팅

활동 강화가 이루어지고 있음.

- 벼 종자의 경우 국민들의 주식인 쌀을 보호하기 위해 정부에서 시장 진입에 제한을 두고

있음. 또한 자국의 전통적인 벼 종자를 보호하고 이를 보급하는데 주력하고 있음.

- 하지만 태국, 베트남 등 세계적인 쌀 수출 국가에서는 타 국가에 수출하기 위한 수출용 물

량으로서 쌀을 생산하고 있음. 이로 인해 다른 국가 시장에서 판매 경쟁력이 있는 종자에

대한 수요가 존재함. 예를 들어 베트남에서는 전통적으로 장립종 벼가 재배되는 지역이지

만, 한국, 호주, 일본 등의 시장을 타겟으로 단, 중립종 벼를 재배 수출하고 있으며 최근 가

시적인 성과를 내고 있음.

- GSP에서는 현재 다양한 종의 벼 종자를 연구하고 있으며, 동남아시아 및 타국에 수출하기

위한 종자를 개발 중에 있음. 동남아시아 시장에 수출 경쟁력을 가지기 위해서는 해당 국

가의 국민들이 주로 소비하는 종자를 개발하기 보다는 해당 국가에서 다른 국가로 수출하

기 위한 벼 종자를 수출하는 방법이 타당해 보임.

- 이를 위해 현지 벼 종자 개발 업체뿐만 아니라 쌀 수출 업체와의 연계를 통해 GSP가 개발

한 품종을 보급하고 확대하는데 주력해야 할 것으로 사료됨.
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나. 동남아(베트남) 주요 국가 수출 및 해외 마케팅 세미나 개최

A. 국내 최초 베트남 장립종 멥쌀 품종 한국 농수산물유통공사 수출 3.000MT 달성

- 당사(주피터코리아인터내셔널)는 한국 및 베트남 최초로 한국농수산식품유통공사向 베트남산

장립종 멥쌀 수출을 달성하였으며, 해당 품종은 현재 GSP에서 육종하고 있는 장립종 멥쌀과

동일한 형질임

- 현재 GSP에서 육성 중인 캄보디아 장립종 품종은 IR66계통으로, 베트남에서는 KDM으로 불

리며, 캄보디아에서 생산되어 베트남에서 공급되고 있음.

< 현재 GSP에서 육종 중인 IR66(KDM) 품종 및 당사 수출 OM series 품종 비교 >

- 당사가 수출한 베트남산 백미(KDM + OM5451) 품목 검사 결과, 하기와 USDA 1 Grad SPEC

문제가 없는 매우 우수한 결과를 보여주었으며, 향후 GSP 백미 연구 품종이 어떠한 특질에 염

두를 해두고 육종을 진행하여야 하는지 정확히 보여주는 결과임.

- 즉, 가장 중요한 특질은 “1. 길이(장폭비), 2. 쇄미비, 3. 분상질립, 4. 열손립”이 백미 품질을 결

정짓는 가장 중요한 요소이며, 만약 해당 특질이 개선된 품종이 육종될 경우에 충분한 상품적

가치를 가질 수 있다고 할 수 있음
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B. 해외 과학자 초청 베트남 쌀 수출 마케팅 세미나 개최

- 이를 통해 베트남 쌀 국영기업인 VINAFOOD2에서도 해당 벼 품종 개발에 관심을 갖게 되었

으며, 이에 한국과 베트남의 벼 육종 해외 과학자 초청 벼 품종 연구회를 2018년 4월 4일 ~ 5

일간 개최하게 되었음

한국·베트남 해외과학자 초청 세미나 개최 베트남 VINAFOOD2 사장단 미팅 협의

베트남 현지 방송사 취재 인터뷰 한국·베트남 벼 육종 연구 관련 협약 체결

- 한국은 “연간 408,000MT”의 쌀을 해외에서 의무적으로 수입하여야 하며, 금년 들어 2/3이상을

베트남에서 들여오고 있음. 현재 당사도 해당 국영무역 입찰사업에 참여하고 있으며, 한국 정

부에서 요청하는 품질에 맞도록 잘 육성한다면 문제없이 GSP 벼 품종 수출 및 계약재배를 통

한 판매로 성과를 달성할 수 있을 것으로 봄.
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베트남 최초로 수출된 GSP 장립 품종 당사의 백미 포장 bag 및 Brand Logo

베트남산 현미 포장 Bag 사진 국내항(동해) 도착 베트남산 현미

- 이번 쌀 수출 및 해외 과학자 초청 세미나를 통해 베트남 정부 및 베트남 국영기업

VINAFOOD2의 한국 수출용 쌀 품종 개발에 대한 큰 관심을 이끌어낼 수 있었으며, 이는 향

후 시장을 전망한 한국 수출 전문 RPC 건립 계획 및 신규 벼 품종 육종에 대한 구체적인 계

획까지 도출해낼 수 있을 것으로 전망함.

- 이에 대한 구체적인 Milestone은 2019년에도 지속될 것이며, 한국 정부에서 진행하는 연간 20

개 이상의 쌀 입찰 건(전체 408,000MT) 중 1건(20,000MT)만 낙찰 받아도 GSP 벼 품종의 최

종 목표(종자수출 USD 5mil)을 완수할 수 있을 것으로 예상함.

- 그러기 위해서는 종자를 최소 5,000MT 이상 생산할 수 있는 60,000Ha 이상의 Seed bed 구축

이 필수하나, 이를 현실적으로 진행할 수 있는 세부 프로젝트 연구기관은 없는 것으로 판단됨.

따라서 이를 위한 구체적인 실행전략을 구축을 위해서라도 VINAFOOD2와 같은 쌀 관련 대기

업과 유대관계를 지속해 나가야 함.
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다. 러시아 감자 지역적응성 시험 연구(연해주 채소연구소)
❍ 감자는 연해주채소연구소와 15개 계통/품종을 가지고 러시아(연해주) 지역적응성 시험에

대하여, MOU를 진행하고 시험설계에 대하여 논의함.

❍ 연해주채소연구소(소장: Vyacheslav G Kolodkin)와는 감자 15개 계통/품종을 가지고 러시아(연

해주) 지역적응성 시험에 대하여 MOU를 맺고, 시험설계에 대하여 논의함.

❍ 한국에서 개발한 품종에 대하여 연해주채소연구소에서 지역적응성시험과 질병 및 선충에

대한 내성 검사도 동시에 진행함으로써 향후 러시아정부에 종자등록을 할 수 있는 기초

자료를 확보하는 것을 목적으로 하기로 함.

❍ 조사항목은
1) rate of emergence 2) no. of stem per plant 3) plant height (when 70% bloomed)

4) yield at 80 and 100 days after plant

4)-1 no. of tubers per plant 4)-2 tuber yield (ton/ha)

❍ 감자 지역적응성 시험연구 계통/품종 (총 15개)

List Application 2
Varieties of plants, animal breeds of foreign selection, imported   for scientific purposes

Name of genus, species (Russian, Latin) products Name of Variety, breed Quantity, kg.
Potato (S. tuberosum) 1. Sum 10

　 2.  Das 10
　 3.  Jop 10
　 4.  Daek 10
　 5.  Dam 10
　 6.  GS001 10
　 7.  GS002 10
　 8.  GS003 10
　 9.  Saeb 10
　 10. Nams 10
　 11. Gans 10
　 12. No. 52 10
　 13. No. 53 10
　 14. Tam 10
　 15. Dan 10



- 97 -

❍ 최종보고서
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C. 종합결론

□ 최근 남북관계, 북미관계 등 동북아의 국제질서가 급격한 변화가 일어나고 있고, 전 세계

적으로 일어나고 있는 기후변화로 인한 영농환경의 변화 등에 대한 현실적인 대응책으로

서 또한 우리나라의 배후 식량공급기지 및 대북경제협력의 장으로서의 역할로 지정학적인

위상이 한층 부각되고 있음.

□ 한국의 농업과학기술로 개발된 우수한 식량종자(벼, 감자, 옥수수)에 대하여 러시아 연해주

지역적응성 시험연구를 통하여 향후 러시아정부에 품종등록을 추진함으로써, 우리나라의

우수한 계통 및 품종을 해외시장, 특히 러시아 극동지역, 중국 (동북3성), 중앙아시아 CIS

국가 (우즈베키스탄, 카자흐스탄) 등에 진출을 하는데 중요한 역할을 담당하고자 하였음.

□ 연해주 주정부, 연해주의 농업관련 연구소의 협력을 이끌어 내고 현지 진출 영농기업을 적극 활

용하여 우수품종 개발 및 현지 등록사업을 계속 추진하는 것이 바람직하다고 봄.

❍ 연해주에 적응하는 한국의 벼 및 감자 계통/품종의 유전자 pool을 확보하기 위하여, 현
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지 진출기업 아그로상생(유) 등과 협력하여 가능한 많은 품종/계통의 적응성시험을 진행

할 필요가 있음.

❍ 향후 러시아 연해주 진출기업이 기 확보한 대규모 농지를 활용하여 식량종자의 시범생산

연구를 진행하는 것도 고려해 볼 사항으로 봄

❍ 해외 진출 영농기업이 요구하는 우량종자 공급방안 모색

러시아 연해주 지역 진출 영농기업의 영농 생산성, 안정성 향상에 기여하고, 순도 높은 종자를 필
요시대량공급할수있는생산체계구축하는것이바람직하다고봄

라. 캄보디아 벼 지역적응성 시험 연구
A. 실험 목표

- 벼 제 1단계 세부연구 기관에서 추진 중인 캄보디아 자식계 벼 품종들(총 14개)의 생산성

실험

- 기존 캄보디아 CARDI(캄보디아 농진청)에서 진행되어 온 것과 달리, 당사가 직접 민간업체

들과 Bidding을 통해 보다 경제적인 비용으로 실험을 진행하고 향후 판매 유통채널 확대에

도 기여할 것으로 판단함

- 해당 품종의 파종 및 이앙, 재배, 수확 등 관련 Data 공유를 통해 제 1단계 세부연구기관의

벼 육종연구 자료로 활용코자 함

B. 실험 내용

시험 품종 위치 재식 거리(cm) N-P2O5-K2O

14개 품종 Kampot, Cambodia
(104800.95, N 1042635.26) 20 X 20 50-23-30

- 파종: 2018년 7월 11일

< 이앙 전 모판 준비 및 양묘 작업 >



- 101 -

- 대부분 비슷한 정도의 발아율을 가졌으나, 1번과 8번 Plot의 발아율이 다소 낮았음

- 이앙: 2018년 7월 11일

< 30일 생육 묘 >

- 이항 후 30일 째 대부분 Plot에서 비슷한 활착율 및 생육결과를 보여주었으나, 11번 plot에

서만 낮은 활착율과 저조한 생육상태가 관찰됨

< 45일 생육 묘 >
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< 60일 생육 묘 >

- 이항 후 60일 이후, 출수기를 준비하여 방조망 설치 및 제초 작업 진행.

C. 향후 계획 및 결론

- 11월 중 수확 예정이며, 각 Plot 별 수확량, 분얼 수, 출수기 등 정량적 특성에 대한 데이터

분석 및 결과 도출로 1단계 세부프로젝트 기관과 협업

마. 품목별 프로젝트를 연계한 수출 목표 달성 방안 및 전략 제언
(※부제: 현재 진행 중인 벼 프로젝트를 예시로 한 Ansoff-matrix 수출 마케팅 분석)

A. 2018년도 베트남, 캄보디아 벼 생산 및 수출 현황

- 베트남 금년도 쌀 생산량은 전년대비 0.4% 정도 증가한 29.1mil MT으로 전망됨. 그 이유로는,

전년대비 재배 면적 증가(+0.6%), 종자 개량 및 관개시설 개보수로 단위면적당 생산량 증대

(+5%) 등이 있음

- 7월 말 라오스댐 붕괴 및 폭우로 인해 메콩델타 수위가 상승하였으나, 전체 생산량에는 영향이

없을 것으로 보임

- 베트남의 금년 1월 ~ 9월까지 쌀 수출량은 4.93mil MT으로 지난 해 대비 8% 상승함.

- 캄보디아 금년도 쌀 생산량은 약 10.25mil MT으로 전망되며, 전년과 동일한 수준을 유지할 것

으로 예상됨.

- 캄보디아의 금년 1월 ~ 9월까지 쌀 수출량은 약 360,000 MT이며, 전년 대비 8% 감소하였음

(밀수와 같은 비공식적 수출량까지 감안한 총 수출량은 약 1.3mil MT)

- 캄보디아 쌀의 국제 가격 경쟁력 약화에 따른 매년 수출량 감소로, 캄보디아 정부는 지속적으

로 향미 신품종 육종 및 Brand launching을 통한 고 부가가치 쌀 품종 개발에 집중하고 있음
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< 캄보디아 정부(RDB)의 향미 신품종(Sen Kor Ob) 수출을 위한 보급 확대 노력 >

- 상기의 SKO 품종은 현재 1단계 세부프로젝트 기관에서도 적응성 실험을 하고 있는 품종으로

서, 관련 사업 연계 확대 가능성에 의미를 부여할 필요가 있음

< 캄보디아 정부(CFR)의 주요 향미 수출품종(Phkha Romdole)의 Brand launching >

- 현재 캄보디아 정부는 쌀 수출 Promotion을 위한 각고의 노력을 하고 있으며, 주변국(베트남,

태국)에 비해 가격 경쟁력의 열세를 극복하기 위한 틈새시장 진입 및 품종의 부가가치 증대를

위한 적극적인 노력을 하고 있음. 이것이 바로 현실적인 수출 마케팅 전략 수립이라고 생각되

며, 당 GSP 연구사업도 이러한 방식의 접근 전략을 가져야 한다고 생각함.

- B. GSP 벼 육성 품종의 수출 목표 달성을 위한 전략 및 계획

기존 제품 신 제품

기존 시장 시장 침투 전략 제품개발 전략

신 시장 시장 개발 전략 다각화 전략
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- 우선, GSP 육성 품목 혹은 판매 진행 중인 품목의 특성에 맞게 방향성을 재 정립할 필요가 있

으며, 그에 따라 차별화된 판매 마케팅 전략을 가져야 함, 그러기 위해서 상기 표와 같은

“Ansoff Matrix” 분석이 좋은 Tool이 될 것으로 판단함.

- 제 1 혹은 제 2 세부 프로젝트 기관에서 연구 진행 중인 품종을 상기의 “제품”으로 여기고, 제

3 세부 프로젝트 기관에서 마케팅 활동 진행 중인 시장은 상기의 “시장”으로 여긴다면, 현재

자신들의 과업이 제대로 진행되고 있는지에 대한 정확한 성찰이 될 뿐만 아니라, 어떻게 해야

수출 목표가 달성 가능할 지에 대한 방향성 정립이 가능할 것으로 판단함. 벼 품종을 예를 든

다면 아래 표와 같음.

품종 차별화, 우위성이 낮은
GSP 벼 품종

품종 차별화, 우위성이 높다고 판단되는
GSP 벼 품종

기존 벼 종자
수출 시장

- -

신규 벼 종자
수출 시장

③ 계약재배 쌀 수출 ④ 신규 종자시장 개척

- 벼 종자가 국제적으로 판매 유통되는 시장은 Market Targeting을 할 정도로 성숙하지 못한 상

태임. 국가 별로 국내 local 유통시장이 일부 있기는 하나 당 GSP 수출 마케팅 목표를 달성하

기에는 턱 없이 작은 규모임. 따라서 상기 표와 같이 기존 수출 시장은 없다고 보는 것이 현실

적임

- 현재까지 개발된 벼 품종 연구 성과를 판단할 때, 이미 개발된 품종과의 차별성 및 우위성을

특별히 가지지 못한다고 판단이 된다면 앞서 살펴 본 캄보디아와 같은 마케팅 전략은 불가능

하다고 판단됨. 즉, 국제 박람회 참석이나 신규 거래처 개발 등을 통한 수출 마케팅 세부 연구

기관의 활동은 무의미할 것이며, 7-Block에 근거해서 이러한 마케팅 활동을 평가한다면 제대로

된 방향으로 성과를 달성하기 어려울 것임.

- 해당 GSP 품종은 향미 품종으로써 특수성이나 일반 백미 품종으로 외형적 우위성(장폭비,

Glutinous 함량, 수량성 등)가 없을 경우 그 어떠한 시장에도 접근이 불가능함. 따라서 당사가

추진코자 하는 벼 품종 수출전략은 해당 육성 품종의 특질이 안정되어 현지 시장에서의 반응

이 정착되기 전까지 계약재배를 통한 가공 찐쌀 수출 형태가 가장 현실적인 대응방안일 것으

로 생각됨.

- 당사의 이러한 단기간의 마케팅 방식이 가능한 이유는, a. 찐쌀이 장폭비 등 외형적 특질 제한

에서 비교적 수출이 비교적 자유롭다는 점, b. 현재 당사 가진 이라크 수출 Order 물량(연

3,000MT)으로 무리 없이 공급 가능하다는 점 등이 있음.

- 당사가 계획 하고 제언하고자 하는 판매방안은 상기 표와 같음. 아직까지 종자육종이 진행 중인 상태

에서 해당 GSP품종이 어떤 형질을 가지게 될지 안정화 되지 않은 상황을 대비하여, 아래와 같이 세

가지 방안을 모색 중임.

첫째, 해당 GSP 품종이 기존 품종대비 우위성이나 상품성을 가지지 못할 경우, 당사는 당사 기존의 수

출 Order인 Parboiled rice(찐쌀) 제품으로 계약재배 수출을 하고자 함. 해당 Parb rice의 경우, 입형이

나 낱알의 외형적인 제한에서 비교적 자유로운 편으로 수출에는 큰 문제는 없으나, 시장판매가가 낮아
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장기적인 대안이 될 수는 없음. 또한 해당 찐 쌀로 공급하기까지 기본적인 종자구매 및 계약재배에 필

요한 비용은 GSP 제 3세부연구기관에서 부담.

둘째, 해당 GSP 품종이 기존의 백미 품종에 비해 만약 아래와 같이 우수한 특질을 가진다면, 단기간에

목표 달성이 충분히 가능할 것으로 판단됨.

Criteria 품종 및 가공 효율성 향상에 필요한 우위성 판단 기준 (예시)

Length min 6.2mm (현미 기준 min 6.3mm) 이상인 품종

Broken 타 품종 대비 가공 시 쇄미 비율이 낮은 형질의 품종

Chalky 타 품종에 대비 분상질립, 복백립 등을 현저히 떨어뜨릴 수 있는 품종

Uniformity 타 품종 대비 입형이 균일하고 미숙립의 발생 비율이 현저히 낮은 품종

Damaged 타 품종 대비 병충해에 강하고 적미 및 기타 피해립이 현저히 낮은 품종

셋째, 궁극적으로 GSP 품종이 위와 같이 우수한 형질을 가지고 계약재배를 통해 현지 농민들이 긍정적

으로 인식할 수 있는 환경이 만들어진다면, 5개 사업단 20개 품목 중에서 가장 성공적인 성과를 보일

것으로 자신함.

C. 결론 및 제언

- GSP 연구의 막바지 단계인 2단계 중간 지점에 이르는 현재, 남은 기간 동안 모든 연구 사업

들이 성공적으로 마무리되고 그 중 가능성 있는 사업들을 선별·집중 육성하여 지속 투자가

이루어질 수 있도록 사업단 단위에서 해당 품목 별 Positioning 및 Targeting 전략을 구상

해볼 필요가 있음

- 현재까지 품목 별 연구 진행 과정을 볼 때, R&D 세부프로젝트 진행상황에 대한 현실적이고

정확한 분석 없는 형식적인 판매 마케팅 연구 활동은 아무런 마케팅 실효성이 없을 것임,

반대로 해외 마케팅 시장 동향 파악이나 마케팅 연구기관의 요청사항에 대한 Feed back이

없는 R&D 연구는 7-Block의 가장 선제되는 기본 평가지표인 1-Block의 “제품 경쟁력”이

실제 해외 시장에서의 실효성에 있어 장애가 되며, 이와 연계되어 평가될 2-block부터

7-Block까지의 모든 핵심 평가지표들의 현실적인 평가가 불가능해 짐. 즉, R&D 연구를 통

해 논문 및 특허, 품종출원 등을 한다고 하여도, 해외 시장에서 경쟁력을 가지지 못하는 특

질의 개발은 오히려 GSP 성과 달성을 저해하는 요인이 될 수 있음.

- 당사는 벼 이외에서 사업단의 옥수수, 감자 각 품목도 이와 같은 방식의 조사를 통해 및 외

부 시장의 환경요인(해외 수출 시장 현황, 수출 목표 국가의 Risk 요인 등)의 분석을 통해

현실적이고 미래가치창출이 가능한 전략을 제언하여 실질적인 방안을 제시하고자 함

- 실제 국내 업체 중 자본금 100억 이상 대기업을 제외하고 당사보다 쌀 수출 및 한국농수산

식품유통공사 TRQ 입찰사업에 많이 하는 업체는 없으며, 당사는 현재 쌀 뿐만 아니라 대

두, 채소, 어류 등 다양한 품목을 중동 및 유럽으로 직접 수출하고 있음

- 또한 벼, 식량종자 뿐만 아니라 각 품종이 가지는 시장가격 대비 GSP 우수 육성품종의 부가

가치 부여의 현실적 실현 가능성, 목표 시장에 적합성 등을 정확히 파악하여, 단순 전문가

활용을 통한 학술적 자료가 아닌 실제 수출 마케팅 시장에 대한 종합적 접근 및 품목의 수

출입 정보 등의 자료 연구를 수행할 수 있는 과업을 진행하고자 함
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<3년차 요약>

가. 벼 종자 수출 마케팅 및 쌀 부가가치 확대를 위한 중동(이라크)향 찐쌀 수출

나. 2019년 “한국농수산식품유통공사”향 베트남 쌀 44,000MT 낙찰 및 공급 성사

다. KGIR 1호 계약재배(Kien Giang 지역) 경과 및 최종 결과

라. 2019년 세계 쌀 시장 생산량, 물동량, 수출량 분석

마. 국가별, 업체별 마케팅 실적
바. KGIR 품종의 종자 수출실적 달성을 위한 제언

가. 벼 종자 수출 마케팅 및 쌀 부가가치 확대를 위한 중동(이라크)향 찐쌀 수출
A. 국내 최초 인도산 품종(IR36) 3,000톤 이라크 수출

- 당사는 이라크 현지 업체와 계약을 통해 지난 1월부터 올해 말까지 연간 3,000MT물량 수출

계약을 맺어 현재까지 공급 중임

<그림 1> 당사가 이라크로 수출한 인도산 찐쌀(Parboiled rice)

- 과거, 캄보디아산 IR66 품종 공급 경험을 바탕으로, 보다 개선된 품종(인도산 IR36) 및 가

공 공정을 통해 내년도 공급 계약까지 확보해놓은 상태이며, 5년간 총 누적 수출 물량은

약 20,000MT에 달함.

<그림 2> 선적 전 품종 검사 및 쿠킹테스트
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- 아래 표의 구매 규격(SPEC)과 같이, 기본적으로 쌀의 부가가치를 결정하는 가장 중요한 기준

은 수확 후 가공 기술에 따른 생산 수율(Yield Ratio)라고 할 수 있음.

- 따라서 만약 인디카 일반 백미 품종을 육성코자 한다면, 높은 수량성을 가지는 품종을 육성하는 것이

가장 효율적인 육종 방향이라고 말할 수 있으나, 수량성은 종자 자체의 유전적 우수성 보다는 기후

등 외부 환경적인 요소의 영향이 지대하므로 종자 육종을 통한 판매 마케팅 효과를 기대하기는 어렵

다고 할 수 있음.

- 이에 당사는 일반 백미 품종에 대한 연구 보다는, 우수한 특질을 홍보할 수 있고 고부가가치를 가질

수 있는 향미 품종에 대한 육종에 집중하는 것이 가장 바람직한 방향이라고 판단함.

<그림 3> 각 공정 별 품질 및 수율 체크

<그림 4> 제품 단량 체크 및 생산 공정 별 품위 검사

B. 향후 계획 및 GSP 마케팅 활동 계획

- 당사는 내년도 공급 물량 역시 낙찰을 받아 공급을 계획하고 있으며, 보다 다양한 품종을 통한 품질

점검을 위해 인도 뿐 아니라 파키스탄 품종 수출도 병행하여 공급할 계획임.
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- 각 국가별 쌀 시세의 변동 폭이 다르므로, 다양한 포트폴리오 구성을 통해 보다 효율적이고 체계적인

판매 마케팅 전략을 구축할 계획임

- 또한 현재 육성 중인 GSP 품종으로는 마땅히 베트남에서 Parboiled 공정을 할 수 있는 곳이 없으나,

3개월 이상 장기 계약 조건을 통해 Can Tho 지역의 Vinh Phat 공장과 Parboiled 생산 관련 협의를

진행할 예정임.

<그림 5> KGIR 품위 검정 및 인도산 찐쌀과의 대용 가능성 점검

나. 2019년 “한국농수산식품유통공사”향 베트남 쌀 44,000MT 낙찰 및 공급 성사

A. 한국의 전체 쌀 수입물량(408,000톤)의 10%이상을 당사가 공급

<그림 4> 농업회사법인 주피터 44,000톤 쌀 낙찰 통보문

- 당사는 2019년 2차 및 3차 쌀 국영무역 입찰에서 베트남 쌀로 각각 22,000톤씩, 총 44,000을 낙찰 받

았으며 이는 대한민국 전체 쌀 수입량의 10% 이상을 차지하는 물량임.
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　<그림5> K-STAT 제공 연도별 한국의 쌀 수입 촐량 (2017년, 2018년)

- 또한 공급이 원활한 경우, 내년도까지 총 100,000톤 이상 공급이 가능할 것으로 예상되어, 향후 명실

상부 대한민국에서 가장 큰 쌀 Trader 중 하나로 급부상할 것으로 예상함.

- 기존의 쌀 수출업체로, 포스코, 신송식품 등이 있으나, 이들은 모두 중국, 미국의 독점 시장에 편중

된 Agent의 지위로서, 그 역할이 매우 제한적이었음.

- 그러나 당사는 베트남 뿐 아니라 캄보디아, 인도, 파키스탄, 미국 등 다양한 원산지를 통한 수출로써,

가장 실력 있는 쌀 수출업체 중 하나로 평가받고 있음.

<그림6> 22,000MT 첫 모선 베트남쌀 선적 모습

B. GSP 수출 마케팅 활동과 연계 가능성

- KGIR 품종의 경우, 유통공사의 장립종 공급품종으로는 큰 손색이 없는 일반 백미 품종으로써, 만약

10,000톤 이상 계약재배가 가능한 환경과 기존 IR504 및 OM5451 대비 가격 경쟁력만 가진다면 전략

수매 및 수출이 가능할 것으로 판단됨.

- 다만, 베트남 기존 품종들과 가격 혹은 월등한 품질 경쟁력을 지닐 수 있을 지가 의문이며, 또한

10,000톤 이상의 계약재배가 가능한 인프라가 구축될 수 있을 지도 의문임.

- 따라서 2단계 세부 연구기관에서는 남은 기간동안 KGIR의 입형 및 품질 균일성 확보에 적극 매진해

야 하며, 3단계 세부 연구기관에서는 연구 방향 및 연구비 전액을 계약재배 인프라 구축(토지 임차

및 재배)에 집중해야 그나마 성과를 달성할 수 있을 것으로 판단됨.

C. 당사의 향후 마케팅 활동 및 계획

- 이번에 낙찰을 받은 품종은 베트남산 단립종 품종으로서, GSP 품종을 통한 마케팅에는 다소 제한이

있을 수 있으나, 12월에 개최되는 장립종 백미 및 가공용 입찰에 반드시 낙찰을 받아서 KGIR 재배
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수량을 수출할 수 방안을 모색할 계획임

- 또한 장기적인 GSP 활성화 Plan으로써, 장립종 백미 품종이 아닌 중립종(자포니카) 품종의 동남아

재배 적응성 시험 및 육종을 위한 전략을 제언하여, 실제로 GSP 신품종 개발에 따른 높은 부가가치

를 기대할 수 있도록 노력할 계획임.

<그림7> 베트남산 단립종, 중국산 단립종, 인도산 중립종 미국산 중립종 비교

다. KGIR 1호 계약재배(Kien Giang 지역) 경과 및 최종 결과

- 식량 종자 사업단의 의뢰에 따라 GSP 벼 베트남 육성품종의 첫 번째 종자인 KGIR 1호 보

급종 생산을 위해 당사의 사업 파트너인 Kigimex의 협조로 베트남 메콩 델타 지역 Kieng

Giang 주에서 계약재배를 진행하였음.

※ 진행 경과 요약

l2019년 3월 Kigimex에 Kien Giang 지역에 계약 재배지 및 담당 연구원 물색 요청

l2019년 5월 계약재배 담당자 Mr. Anh(Kien Giang 농업발전연구소 소속) 소개 받았으며,

여름/가을 시즌 2Ha 농지 계약재배 요청 및 계약 체결

l2019년 5월 파종 시작

l2019년 5월 30일 모내기에 맞추어 현장 점검 실시, 계약재배금액 50% 전달

l2019년 8월 출수

l2019년 9월 30일 최종 수확(7.1MT 볍씨 확보)

l2019년 10월 16일 최종 점검 위한 현지 점검 및 현지 농가, 수출 기업을 통한 상품성 평가

※ 관련 사진

<그림8> 건강나라에서 발송한 보급종 종자 최초 수령 및 계약재배 업무 진행 관련 계약서 체결
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<그림9> 계약재배지 현장 점검 시 사진

<그림10> 발아, 생장, 등숙, 추수 전 사진
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※ KGIR 1호 특색 및 상품성 평가

- 19년 10월 18일 KGIR 1호 최종 수확물 보관창고 방문하여 계약재배를 담당했던 농업 연구

원, 주변 현지 농가, 그리고 당사 협력사인 쌀 수출업체 Kigimex 담당자와 함께 KGIR 1호

에 대한 평가를 진행하였음

<그림11> 수확물 보관창고, 상풍성 평가 미팅 사진

l KGIR 1호 규격 측정 결과 및 타 제품과 비교 분석

항목 열손립
적미 및 
피해립

분상질립 쇄립 타입형립 평균길이 장폭비

US No1 2(립) 0.5% 1.0% 4.0% 1.0%
6.5mm 

이상
3.0 이상

KGIR1호 0 0.4% 0.8% 3.2% 0.4% 6.5 3.1
IR504 0 0.4% 0.8% 3.4% 0.6% 6.5 3.1

OM5451 0 0.3% 0.7% 3.0% 0.4% 6.6 3.2
KDM 0 0.2% 0.5% 1.0% 0.1% 6.8 3.4

- 외형적인 규격은 베트남에서 가장 많이 생산되는 품종인 IR 504(일반품질 백미)와 OM5451

(중간품질 백미)의 중간정도의 결과를 나타내었음

- 고급품질 향미인 KDM 품종과 비교했을때는 확실히 품질의 열위가 드러남

- 또한 장립종 백미의 상품성을 결정하는 가장 중요한 요소인 평균길이에서 다른 일반품종과

달리 측정치가 균일하게 나타나지 않아 품종 안정화가 필요해 보임

<그림12> KGIR 1호 규격 측정 사진
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l KGIR 1호에 대한 현지 의견 종합

lMr Anh(계약재배담당 연구원)

- 베트남 현지 품종과 큰 차이를 발견하지 못했으며, 재배 과정에서도 다른 일반 품종을

재배하는 것과 같은 기준으로 진행하여 큰 문제는 없었음

- 다만 재배 초기에 베트남 메콩 델타 지역에 평년대비 강우량이 증가해 다른 농가들이

병충해 피해를 많이 겪었는데, KGIR 1호는 주변 농가에서 재배한 일반 품종보다 병충

해 저항성이 더 뛰어난 것을 확인할 수 있었음

lMr Tung(Kigimex 수출팀장)

- 수출업체의 입장으로 동 품종은 일반 품종 중 IR 504와 OM5451의 중간에 위치한 품질

을 가지고 있는 것으로 보이며, OM5451의 특성을 가장 많이 닮았다고 판단됨.

- 결국 수출 판매를 위해서는 가격 경쟁력 및 수량이 가장 중요하며, 수량의 경우 금번 계

약재배가 초도 재배였기 때문에 여러번 재배를 거쳐서 측정될 수 있다고 함

lMr Trung(현지 쌀 재배 농민)

- 베트남 일반 품종과 큰 차이를 못느꼈으며, 베트남 농민 대부분은 종자를 따로 구매하여

재배하지 않기 때문에, 뛰어난 특색을 지녔거나, 전량 수매와 같은 조건이 없으면 일반

농민들에게 돈 받고 판매하는 것은 어렵다는 의견임.

☞ 종합적으로 KGIR 1호의 종자 보급을 위해선 우선 품질 안정화가 우선되어야 하며 병

충해 저항성과 같은 장점을 부각시키는 마케팅 활동이 필요함. 많은 현지 농민들에게 보급

하기 위해 수확 후 생산물 전량 수매와 같은 조건도 고려해 볼 필요가 있음

라. 2019년 세계 쌀 시장 생산량, 물동량, 수출량 분석

※ 동남아 장립종 시장 내수 및 수출 시장 개요

베트남을 비롯하여 동남아 국가들은 일찍이 기후 환경적 요인으로 쌀 생산 산업이 발달 하였음.

국제 무역이 활발해지기 시작하는 시점에 이르러 풍부한 쌀 생산량과 저임금 노동력으로 생산

하는 쌀이 상품으로서의 가치를 가지기 시작했고, 19세기부터 동남아국가에서 쌀 수출이 활성

화되었음.

미얀마를 중심으로 유럽향 쌀 수출은 거대한 산업을 이루었으며, 식민지에서 식량 원자재를 확보

하기 위한 정책의 일환으로 영국, 프랑스 등 식민 제국들은 쌀 생산 및 수출 산업을 활성화 시킴.

2차 세계대전 이후 식민지들이 구미 열강으로부터 독립하였으나, 다른 산업기반이 미미한 상태

에서 동남아 국가들은 쌀 수출 산업에 주력하였음

현재 전 세계 쌀 수출량은 2018년 기준 4천7백만톤이며 이중 60% 이상이 태국, 베트남 등 동

남아 국가에서 수출됨.

※ 2019년 세계 쌀 수급 동향
<2019년 세계 쌀 수급량 및 예상치>

(단위: 백만톤)

구분 ‘16/’17 ‘17/’18 ‘18/’19 ‘19/20(전망)
기초재고량 142.3 149.6 162.2 171.8

생산량 491.1 494.9 498.9 494.2
소비량 483.6 482.2 489.4 493.3
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※자료 :　USDA

※ 2018/19년 주요 쌀 수출국 생산량, 수출량 비교

세계 최대 쌀 생산국은 중국이지만 중국은 대부분의 물량을 자국민들이 소비하는 형태고 일부

구곡만 수출하고 있음. 인도네시아, 방글라데시, 일본의 경우도 쌀 수출을 위해 생산하지 않고

자국민 소비를 위해 생산하는 물량임.

최대 쌀 수출국은 인도로 2018/19년도에 약 1천 2백만톤 수출하였음. 인도 쌀은 전세계 시장에

서 고부가가치 쌀인 바스마티 뿐만 아니라 장립종 백미 역시 많은 수요를 보이고 있음. 동남아

시아의 태국, 베트남은 장립종 백미를 주로 수출하며 쌀 수출 품목이 겹쳐 경쟁관계에 있음.

마. 국가별, 업체별 마케팅 실적

※ 2019년 당사는 베트남 장립종 쌀 수출을 위한 기존 거래처 및 신규 거래처 확보에 주력하

였음. 그 결과 국내외 17개 업체와 직접 미팅 혹은 간접적으로 교신하였고, GSP 개발 종자의

수출 판매를 위한 사전 마케팅에 집중하였음. 이에 각 국의 구매처 및 수출자들과의 협의 내용

을 하기와 같이 정리하였음.

베트남

수출량 47.3 47.1 45.1 45.1
기말재고량 149.6 162.2 171.8 172.7

기말재고율(%) 30.9 33.6 35.1 35

회사명 Vinafood2

본사 베트남 호치민 2018년 매출 U$ 485 million
홈페이지 https://www.vinafood2.com.vn
주요 사업 l 37개의 자회사를 거느린 베트남 남부 최대 농산물 관련 기업
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태국

l 쌀 수출 사업(연간 200만톤 이상 수출)

l 사료, 수산물, 농산물 가공식품 수출입 사업

l (농)주식회사 주피터와 업무제휴

마케팅 내용

l 당사와 업무제휴 중인 업체로 2018년 주기적으로 미팅 및 업무 공유

l 2018년 한국향 TRQ 베트남 장립종 백미 3,000톤 낙찰 실적, 2019년

단립종, 장립종 현미 44,000톤 낙찰로 한국 시장내 최대 베트남 수출

회사로 점유율 확대

l 2018년 자회사 Kigimex 통해 GSP 프로그램 소개 및 세미나 개최하였

으며, 당사와의 관계를 통해 지속적으로 관심 유지중

l 베트남 남부 최대 쌀 수출 기업으로 쌀 수출 및 입찰 참가에 풍부한

노하우를 가지고 있으며, 앞으로 KGIR 1호를 대량 재배 생산하게 된

다면 꼭 필요한 업체임

l 2019년 Kien Giang 지역에서 당사의 KGIR 1호 계약재배 전과정을 협

조 하였으며, 상품성 평가도 진행하였음. 경제성과 품질이 확보된다면

구매 의사 있음

l 2020년에도 지속적으로 협력 의사 밝힘

회사명 Asian Golden Rice

본사 태국 방콕 2018년 매출 U$ 532 million
홈페이지 https://asiagoldenrice.com/index.php

주요 사업
l 쌀 가공 수출 기업(1년 150만톤 이상)

l 태국 5대 쌀 수출 기업

마케팅 내용

l 세계 최대 쌀 수출국인 태국에서도 다섯 손가락안에 드는 가공 능력

및 수출 실적을 보유한 기업으로, 당사와는 2013년부터 업무 제휴 관

계에 있음

l 일반 백미 및 태국 Hom mali 쌀 수출을 전문적으로 하고 있으며 브

랜드 파워도 막강한 기업임

l 당사와는 2014년 태국 Hom mali rice 한국 TRQ 쌀 입찰 90톤 낙찰

및 중동향 찐쌀 수출을 완료하였음

l 연례 미팅을 통해 당사 현황 및 GSP 개발 종자에 대해서 소개

l 태국은 쌀 산업 선진국으로 베트남에서 개발한 쌀 종자를 구매하는데

있어서 회의적이지만, 한국 연구진이 개발 진행 중이라는 것에 관심을

보였으며 개발 완료하면 샘플을 보고 평가하고자 함

l 동사는 연 150만톤 이상을 수출하는 쌀 수출업계의 대기업으로 다양

한 바이어 및 브랜드 파워를 가지고 있어, 향후 협력을 통해 GSP 프

로젝트에 도움이 되는 방향으로 관계를 지속해나가고자 함
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인도

회사명 Ebro Foods

본사 스페인 마드리드 2018년 매출 U$ 1,702 million
홈페이지 https://www.ebrofoods.es/en/

주요 사업

l 스페인 마드리드 소재 식품 가공, 수출입 기업

l 쌀 수출입, 파스타 가공 판매 사업

l 태국 방콕에 가공, 포장 공장 보유

마케팅 내용

l 유럽 최대 쌀 가공, 수출입 업체로 유럽 전 지역에 네트워크 보유

l 동남아 최대 쌀 수출국인 태국에 쌀 가공, 포장 공장 설립해 운영중이

며, 동사의 브랜드로 다양한 국가에 쌀 수출 중임.

l 동남아 쌀을 수입해, 유럽에 공급하는 사업이 주요 사업인 만큼 향후

KGIR 종자로 생산한 최종 산물을 유럽에 수출하기 위해 반드시 관계

형성이 필요한 업체

l 연례 미팅을 통해 당사 현황 및 GSP 개발 종자에 대해서 소개

l 유럽으로 수출되는 물량은 고품질 향미 계통으로 동사의 구매규격에

맞추기 위해선 앞으로 GSP 종자가 수요에 맞게 개발되어야 한다는

점을 강조함

회사명 Aeroplane Rice

본사 인도 델리 2018년 매출 U$ 197 million
홈페이지 http://www.aeroplanerice.com

주요 사업

l 쌀 일반 수출입, 국영 무역 입찰 참여

l 인도 5대 쌀 수출 업체

l 국영 무역 입찰이 열리는 모든 국가의 수주에 참여하는 입찰 참가 전

문 쌀 수출 업체

마케팅 내용

l 2017년부터 당사와 협력관계에 있으며 한국 TRQ 쌀 입찰 시장에 참

가하기 위해 노력하고 있음.

l 연 100만톤 이상 수출하는 쌀 수출 대기업으로 특히 대규모 물량을

한번에 수출하는 쌀 입찰 시장에 전문성이 있는 업체임

l 타국에서 개발한 새로운 종자를 인도에 판매하는 것은 불가능할 것이

라는 의견임. 하지만 동사가 보유하고 있는 판로를 통해 베트남 쌀을

수출 하는 것에 있어서 도움이 될 수 있다고 조언함

l 동사가 인도 정부 및 쌀 연구, 협회와도 관계가 돈독하기 때문에 향후

사업단의 연구 방향에 맞추어 인도에도 계약재배, 종자 등록을 진행코

자 한다면 역시 협조를 하겠다고 함.
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중국

회사명 KRBL limited

본사 인도 델리 2018년 매출 U$ 583 million
홈페이지 http://www.krblrice.com/

주요 사업

l 쌀 가공, 수출 판매업

l 인도 최대 쌀 수출 업체

l 세계적으로 가장 잘 알려진 인도 쌀 브랜드 Inida Gate 보유

마케팅 내용

l 최대 쌀 수출국인 인도에서도 가장 가공량 및 수출량이 많은 인도 대

표 쌀 수출업체로 연간 수출량은 200만톤을 상회함

l 특히 동사가 보유한 India Gate 브랜드는 인도 쌀을 판매하는 유통 판

매점이라면 어디이든 꼭 보유하고 있는 유명 브랜드임

l 한국은 높은 관세 때문에 국영무역 입찰로만 수입할 수 있어, 간간히

한국 입찰 시장에 참여하였음.

l 한국 시장으로의 판로 개척을 위해 당사와 수년간 협력 하였으며, 중

동향 찐쌀 수출 판매도 계획 중에 있음

l 베트남 쌀의 국제 가격 경쟁력에 대해서 매력을 느끼고 있으며 향후

동사가 베트남 쌀을 구매하여 판매, 납품하는 거래 구조에 대해서 흥

미를 느낌

l 인도는 2000년대 초반 미국 종자회사들을 통해 유전자 변형 쌀 종자

를 들여와서 재배했다고 큰 낭패를 본 만큼 외국산 쌀 종자 유입에

매우 큰 거부 반응을 보이고 있다고 함.

회사명 COFCO

본사 중국 베이징 2018년 매출 U$ 66,677 million
홈페이지 http://www.cofco.com/en/

주요 사업

l 중국 최대 곡물 가공, 수출입 업체

l 쌀, 설탕, 두류, 향신료 등 중국에서 생산, 유통되는 거의 모든 곡물 사

업 영위

l 곡물 유통 관련 중국내 최대 국영 기업

마케팅 내용

l 다양한 사업군을 가진 COFCO는 중국내 모든 곡물 유통 사업의 우선

권을 보유한 국유기업임

l 우루과이 라운드 이후 한국이 수입하는 의무 수입물량 중 중국 물량

은 모두 동사가 수출하는 물량이며 20년간 누적 100만톤 이상을 한국

에 수출하였음. 한국 협력사는 포스코 인터내셔널임
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미국

l 또한 중국은 자국 생산분으로 쌀 자급이 가능하지만 정치적인 이유로

대부분이 후진국인 쌀 수출국으로부터 수입을 진행하고 있으며 이 역

시 동사가 수입쿼터를 각 수입업자들에 배분하는 형식임

l 베트남 쌀도 연간 20만톤 넘게 수입하고 있음

l 중국 국민들의 생활수준이 올라가면서 고품질 수입쌀에 대한 수요가

존재하며, 베트남에서의 수입 쌀 제품 역시 저가 백미보다는 고품질

백미를 수입하고 있음

l 중국 정부에서 베트남 쌀 가공 수출 업체를 직접 시찰하여 수출 허가

권을 부여하고 있으며, Vinafood 2 는 이 허가권을 보유하고 실제로

수출 진행 중임. GSP 개발 종자가 OM5451 등 베트남산 고품질 쌀과

비교우위에 있으면 베트남 수출업체를 통해 대중국 수출이 가능할 전

망

회사명 ADM

본사 미국 일리노이주 시카고시 2018년 매출 U$ 62,300 million
홈페이지 https://www.adm.com/

주요 사업

l 미국 소재 세계 최대 곡물 유통 업체

l 쌀을 포함한 곡물 유통, 가공, 보관 사업

l 한국 TRQ 쌀 입찰 시장 참가 기업

마케팅 내용

l 글로벌 4대 곡물업체(ABCD : ADM, Bungee, Cargill, Dreyfus) 중 하

나로 전 세계에 유통 네트워크를 가진 업체

l 한국 쌀 TRQ 정보공유를 위해 당사랑 지속적으로 연락하였으며, 특히

당사가 베트남산 쌀을 낙찰 받으면서 관련 내용 수시 공유중임

l 베트남에서 직접 장립종 백미를 구매하여 수출하는 사업은 현재 진행

중이지 않으나, 태국 장립종 백미를 세계 시장에서 트레이딩 하고 있음.

l 향후 베트남 쌀 및 GSP 개발 종자를 활용한 사업에 관하여 지소적으

로 정보를 공유하기로 함
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회사명 Sun Valley Rice

본사 미국 캘리포니아주 더니건시 2018년 매출 U$ 20 million
홈페이지 https://sunvalleyrice.com/

주요 사업

l 미국 캘리포니아주 소재 쌀 생산, 유통, 수출 사업

l 일본 SBS 및 MA 입찰 시장 참가 기업

l 한국 TRQ 쌀 입찰 시장 참가 기업

마케팅 내용

l 미국 캘리포니아 주에서 한국, 일본 시장을 위한 중, 단립종 백미를 가

공 수출하는 업체로 당사와 협력 관계에 있음.

l 특히 일본 시장에서 브랜드 파워가 있으며 고품질 밥쌀을 가공 유통

하는 업체임

l 미국 거주 아시안들에게도 쌀을 판매하고 있으며 독자적인 브랜드 및

상표로 미국 주요 유통업체에 납품하고 있음.

l 미국은 남부 휴스턴 지역에서 장립종을 직접 생산하여 미국 국내에

공급하고 있으나, 아시안 커뮤니티를 중심으로 동남아 현지에서 직접

생산한 쌀도 수요가 있음. 동사의 판로를 통해 베트남 쌀을 유통하는

사업이 가능한지 문의하였고, 이에 대해 긍정적으로 검토한다고 함.

호주

회사명 Sun Rice

본사 호주 시드니시 2018년 매출 U$ 800 million
홈페이지 https://www.sunrice.com.au/

주요 사업
l 호주 유일의 쌀 유통 수출 기업

l 한국 TRQ 쌀 입찰 시장 참가 기업

마케팅 내용

l 호주는 쌀 생산규모 및 수출규모가 작아서 농가들이 Sun rice라는 공동

출자 회사를 세워 동사의 브랜드로만 쌀 수출 사업을 진행하고 있음.

l 호주내 쌀 유통사업도 동사가 독점하고 있으며, 장립종 쌀의 수요에 대

응하기 위해 동남아 쌀을 직접 수입, 유통하고 있음

l 당사는 Sun rice 베트남 지사를 통해 사업과 관련하여 미팅을 가졌으며,

동사는 GSP 프로젝트를 통한 쌀 생산, 수출 판매 계획에 관심을 보임.

l 호주 구매자들이 요구하는 품질 기준이 보증된다면 시장가격보다 높은

가격에 수매할 수도 있다고 밝힘
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한국

회사명 농수산물유통공사

본사 한국 나주시 2018년 매출 U$ 311 million
홈페이지 http://www.at.or.kr/home/apko000000/index.action

주요 사업
l 한국 수입 농수산물 입찰 및 보관, 유통 사업

l 한국산 농수산물 수출 지원 사업

마케팅 내용

l 당사는 쌀, 콩나물콩, 참깨, 양파, 마늘 등 농수산물유통공사가 시행하

는 대부분의 농산물 입찰에 참가하고 있음.

l GSP 벼종자 육성 프로젝트에 대해서 알고 있으며, 당사가 베트남에

계약재배를 진행하는 것에도 관심을 가지고 있음.

l 유통공사 입장에서 쌀 의무 수입물량 중 한국 연구진이 개발한 품종

을 수입한다면 여론의 호의적인 반응을 기대할 수 있어, 연구 개발 프

로젝트가 성공적으로 진행되어 베트남에서 해당 품종을 수입 하여 국

내유통하기를 원하고 있음

l 2019년 당사는 베트남 공급자와 44,000톤의 물량을 낙찰받았고 앞으로

남은 기간 더 많은 물량을 공급할 수 있기 때문에 계속해서 유통공사

와 좋은 관계를 맺고 쌀 입찰을 낙찰 받을 수 있다면 향후 KGIR 1호

의 수출물량은 큰 걱정이 없을 것으로 판단됨.

회사명 이마트

본사 한국 서울시 2018년 매출 U$ 11,925 million
홈페이지 http://emart.ssg.com/
주요 사업 l 생활용품, 식품 유통 사업

마케팅 내용

l 향후 수입쌀 유통 판로를 확보하고자 동사와 수입쌀 관련 미팅을 가졌음.

l 당사 사업 및 GSP 프로젝트 소개

l 동사의 식품 유통 사업은 빠르게 변화하는 소비자의 요구와 시장 상황에

대응하기 위해 항상 새로운 제품을 공급 받기를 원하기때문에 당사가 제

안한 베트남 장립종 백미 유통 사업에 대해서 관심을 보였음.
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회사명 CJ 제일제당

본사 한국 서울시 2018년 매출 U$ 15,332 million
홈페이지 https://www.cj.co.kr/kr/index
주요 사업 l 식품 가공, 유통 사업

마케팅 내용

l 동사는 새로운 제품군을 개발하기 위해 2017년 관세를 피하고자 수입

쌀을 찐쌀 형태로 수입하여 국내 유통 하였음

l 하지만 수입쌀 유전자 변형 검사 논란에 제대로 대응하지 못해 사업

을 중지 시켰음

l 당사는 현재 영위하고 있는 쌀 수입 사업 및 GSP 프로젝트에 대해서

소개하였으며, 한국 연구진이 개발하고 있는 종자이며, 베트남은 엄격

하게 유전자 변형 식물을 규제하고 있는 국가임을 강조함

l 동사는 수입쌀 수입 유통사업에 지속적으로 관심을 가지고 있는 바

당사와 사업 내용에 대해 지속적으로 공유하기로 합의 하였으며, 베트남

장립종 백미 샘플 역시 확인하기를 원하고 있음.

바. KGIR 품종의 종자 수출실적 달성을 위한 제언
A. 앤소프 매트릭스(Ansoff matrix) 분석 기법을 통한 KGIR 품종의 시장가치 분석

<그림00> 앤소프 매트릭스 구간에 따른 마케팅 시장전략

- 당사가 조사한 KGIR 품종의 특색은, 기존 베트남 일반백미 품종인 OM5451와 비교하여 가격 결정
력에 영향을 줄 정도의 큰 특색은 가지지 못한 것으로 조사되었음. 따라서 제품 차별성을 통한 시
장 진출 및 비즈니스를 다각화하는 전략은 불가능할 것으로 판단됨

- 또한 기존시장(베트남 로컬 수출 및 판매)에서 성과를 이루기 위해서는 가격 경쟁력을 가지거나 마
케팅 프로모션 비용이 반드시 수반되어야 할 것이므로, 이 역시 현실적으로 달성하기 어렵다고 볼
수 있음
- 이에 당사가 제언드릴 수 있는 방안으로는, KGIR 품종이 보과 효과적으로 마케팅 성과를 이루기
위해서는 수출을 통한 신 시장 개척 및 대규모 G2G 수출을 하는 쌀 업체에 마케팅비용을 지불하
고 전량 수출하는 방안을 제안함.

B. 수출을 통한 신 시장 개척 방안 및 대규모 G2G 입찰 물량으로 수출

- KGIR 품종의 가치를 인정받기 위해서는 수출용으로써의 판매채널 확보가 관건임. 상기 앤소프 매
트릭스에서 보았듯이, 베트남 로컬 시장에서는 해당 제품이 가격 경쟁력을 가진다는 것은 불가능
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하다고 보아야 할 것이며, 당연히 현지 시장에서 종자로써의 판매 가치를 가지기 어려운 상황임.
- 따라서 당사는 해당 품종의 계약재배를 통한 벼 생산, 쌀의 해외 수출로 판로를 모색하는 것만이
유일한 전략이라고 생각하며, 그러기 위해서는 현지 농민에게 신규 종자를 배급할 수 있는 신뢰
및 유대감 형성, 입도선매 조건, 수출 판매시장 확보 등의 선결 조건이 수반된다고 할 수 있음.

- 또한 GSP 3단계 수출마케팅 연구기관의 뛰어난 마케팅 수행능력과 해외 판로 확보 능력이 반드시
필요함. 즉, 본인들이 계약재배를 모두 다 직접 하기에는 물리적, 시간적 제약이 있으므로, 베트남
현지 쌀 수출회사에게 종자를 배급하고 그에 따른 마케팅 비용을 연구비에서 지불 하는 것이 가장
합리적일 것으로 판단됨.

<그림00> GSP 마케팅 비용의 효율적인 집행에 따른 수출물량 달성 방안

- 또한 KGIR이 신품종으로서 특별한 특이성을 가지지 못하는 상황이라면, 기존 품종(OM5451)대비
신뢰성을 구축하고 물리적 SPEC만 맞으면 수출에 전혀 문제가 없는 대규모 G2G 입찰 비즈니스를
통한 판매도 매우 좋은 방안으로 생각됨.
- 현재 장립종 품종(OM5451)으로 G2G 입찰 참여가 가능한 국가로는, 한국, 필리핀, 모리셔스, 이라
크, 이집트 등이 있으며, 해당 G2G 사업을 제안하기 위해서는 VINAFOOD1이나 VINAFOOD２와
같은 쌀 전문 국영공사와의 협업이 반드시 필수임.

<그림00>　수출용 IR504 및 OM5451 품종 비교

- 당사는 이미 2017년, 2018년에 베트남산 장립종 품종으로 한국 국영무역 공사 및 이라크 정부 입
찰에서 각각 3,000톤씩 낙찰받은 경험이 있어, 현지 베트남 업체와의 신뢰 관계 및 해당 제품 수출
에는 큰 어려움이 없음. 또한 이러한 G2G 쌀 수출사업에는 제품의 부가가치를 높이기 위한 고급
포장재 및 US GRADE 1등급 이상의 고품질 쌀 판매에 대한 Risk가 없어, GSP 연구 종료기간 까
지 약 2년이 남은 지금, 성과를 달성할 수 있는 가장 이상적인 방법이라고 말할 수 있음.

- 다만 베트남 현지 업체에서, KGIR 품종에 대한 신뢰도 및 시범재배를 통한 품질 평가 검증이 없
는 상황이므로 조속히 GSP 마케팅 연구방향을 이와 맞는 방향으로 재 설정하고, 해당 현지업체와
의 유대관계를 형성할 수 있도록 협업 및 서로간의 Risk를 Hedging할 수 있는 방안에 대한 논의
가 필수일 것으로 예상됨.
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<4년차 요약>

가. KGIR 벼 육성품종 계약 재배 생산 지속

나. 남아시아(인도, 파키스탄) KGIR 품종 마케팅을 통한 해외 신규시장 발굴 및 기타 마케팅 확대

다. 베트남 현지 유력 수출업체와의 관계 형성을 통한 KGIR 품종 판매 교두보 형성

라. 중국 쌀 시장 현황 조사 보고

마. 2019년 중국 외 아시아 국가의 쌀 주요 수출국 및 2020년 수출전망

가. KGIR 벼 육성품종 계약 재배 생산 지속

A. 베트남 끼엔장(Kiengiang) 지역 8ha 계약재배

- 전년도에 이어 당사는 베트남 끼엔장 지역 KGRI 계약재배를 지속하였으며, 전년도에 비해

재배면적을 확대하여 총 8ha 규모로 진행함.

- 현지의 계약재배 부지는 당사와 2018년부터 한국농수산식품유통공사 TRQ 쌀 입찰사업을 진

행해 온 베트남 현지기업 VINAFOOD2(KIGIMEX)에서 제공해주었으며, 파종 및 생산관리는

전년도와 동일하게 KAEC(KIEN GIANG AGRICULTURAL　EXTENSION CENTER)에서

용역 계약을 통해 진행하였음.

- 계약재배 부지는 휴경지나 기타 잡종지가 아니어야 하고, 반드시 기존에 벼농사를 짓고 있

는 곳이어야 지력 및 관개시설, 생산관리가 용이함.

- 따라서 해당 조건에 맞는 토지에 계약재배를 하기 위해서는 기존 벼 농사를 짓고 있는 농민

들의 기대이익에 부합되는 비용을 지불해야 하며, 이는 결국 생산원가와 직결되는 부분임.

- 따라서 당사는 기존 부지에서 생산되는 벼 품종들(IR504, OM5451 등)의 재배원가를 미리

분석하였고, 그에 합당한 비용을 지불하였음.

- 당사가 농민 지주 혹은 현지 법인에게 임차할 수 있는 가장 합리적인 임차료는 토지의 위

치, 활용성, 기타 여러 가지 요소에 따라 조금씩 다르겠지만, 컨터 및 끼엔장 지역을 기준으

로 하였을 때, Ha 당 USD 2,000 ~ 3,000이 적정한 것으로 판단됨.

- 그도 그럴 것이, 현지에서 수매되는 벼의 원가에는 당연히 토지 소유 금융비용 혹은 임차

비, 노동력, 비료 및 농약이 포함되어 있으며, 고정비 성격의 일반적인 노동비와 비료, 농약

사용료를 벼 수매원가(USD 350 ~ 450/MT)에서 제하면, 합리적인 토지의 금융비용 혹은 임

차료가 산정된다고 생각함.

- 당사는 전년도 동일한 계약재배 지역에서 약 USD　2,500/ha의 계약재배 비용을 지불한 반

면, 금년도는 1,800/ha의 계약재배 비용을 지불하였음.

- 이렇게 금년도의 계약재배 비용을 절감할 수 있었던 이유는, 단위 면적당 노동비를 절감할

수 있었으며, 농약 및 비료를 대량으로 구매하는 등 전반적으로 계약재배의 규모가 커짐으

로서 이루어진 당연한 결과라고 할 수 있음.
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<그림 1>　베트남 끼엔장 지역 계약 재배지 (10.146233, 104.995755)

- 계약재배에 필요한 품종은, 종자의 순도 보존을 위해 보급종을 재배 중인 ㈜건강나라를 통해

구매하여 진행하였으며, 아래의 일정으로 파종 및 재배, 수확을 진행하였음.

- 종자구매 비용은 500kg에 USD 250로 산정하여 집행하였으며(운송비 별도), 향후 KGIR 품

종이 정식으로 판매되었을 경우 종자의 정식 구매비용을 가정할 수는 없지만, 향후 수확된

쌀의 톤당 단위 원가로 가정 시, 약 USD 35/MT의 원가를 차지함.

- 일반적으로 쌀의 판매단가가 USD 350 ~ 400/MT 임을 감안할 때, 종자 구매비용이 약 10%

를 차지한다는 것은 상품의 가격 경쟁력에 지대한 영향을 끼친다는 것을 알 수 있으며, 이러

한 가격 경쟁력의 열세를 극복하면서도 소비자로부터 구매 의욕을 자극시키기 위해서는 기

존 품종보다 10% 이상의 수율이 개선되는 우위성을 가지거나, 특별히 Speciality의 품질을

가지는 품종일 때에만 판매 가능성을 가진다고 볼 수 있음.

- 금년 5월 모판 작업 및 파종 시기에 베트남은 건기 중 극심한 가뭄 피해를 겪었던 시기였으

며, 금년도는 모판 생육 및 모내기 후 치묘 뿌리의 활착력이 매우 나빴음. 또한 물이 부족하

여 관개수를 얻는데 어려움이 많았으며, 베트남 전역에서 쌀의 생육이 좋지 못한 상황이었음.

B. KGIR의 생육상태 및 품종 특성

- 금년도는 파종기였던 5월의 가뭄과 수확기였던 8월의 태풍 및 홍수로 인해 뿌리의 활착 및

생육상태가 좋지 못하였으며, 수확기 때 태풍으로 인한 벼의 도복으로 수확량이 전년대비

20% 이상 감소하였음.

- 금번 KGIR 뿐 아니라 베트남 전역의 수확기 홍수로 인해 쌀의 품질이 많이 저하되었으며,

대표적인 현상은 분상질립(Chalky kernel)이었음.

- KGIR 품종은 현재 Paddy 상태로 저장되어 있으며, 아직 건조과정을 거치지 않아서 정확한

Chalky ratio 산정이 어려우나, 전년 대비 분상질립이 다소 늘어난 것을 확인할 수 있었으며,

SPEC 측면에서 기존 베트남의 OM5451 대비 품질 우위성을 나타내지는 못하였음.

- 현지 생산 담당자의 의견에 따르면, 이번 수확물의 경우 분상질립 및 발아미가 다소 관찰된

것으로 보아, 향후 건조 후 생산가공 시, 쇄미 비율이 높고 도정 시 쌀눈이 떨어져 피해립이

다소 생길 것으로 예상됨.

- 이는 쌀의 생산수율과 직결된 문제이나, 이번 계약재배 수확물의 경우 1 컨테이너 물량에 불

과하므로 전체 원가에서 차지하는 비율을 크지 않을 것으로 예상됨.
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`20년 4월 KGIR 종자 구매 `20년 5월 모판 작업

`20년 5월 모내기 작업 `20년 6월 생육 상태



- 126 -

- 정확한 생산량을 체크하지는 못하였으나 물벼 상태에서 약 30 ~ 32톤 정도 예상이 되며, 도

정 후 정확한 완전미 상태의 물량은 약 20톤 내외일 것으로 예상됨.

가뭄피해로 인한 비료 및 뿌리 활착증진제 도포 파종 후 58일째 생육상태

`20년 8월 수확 전 생육상태 `20년 8월 12일 수확
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- 전반적인 생육상태는 베트남 현지 품종인 IR5451과 거의 동일하였으며, 주변 IR5451 생육에

비해 병충해 저항성이나 생산성 부분에서 우위성이 다소 관찰되었음.

C. 베트남 현지업체(KAEC)와의 계약재배 계약내용

- 금년도 당사가 집행한 계약재배 금액은 총 300,000,000VND (약 U$ 15,000)으로, 전년 대비

단위면적당 계약재배 비용이 절감되었음. (전년도 50,000,000VND/Ha 및 금년도

37,500,000VND/Ha)

- 그 이유로는, 금년도는 재배지역이 넓어져 단위면적당 관리비가 줄었으며, 생육시기 별로

생육조사 보고서 없이 관리만 진행되었으므로 전문가 자문비용이 절감되었음.

- 당사가 그간 8년 동안 캄보디아 및 베트남에서 여러 정부기관 및 개인 간 계약재배를 진행

해 본 결과, 가장 합리적인 계약재배 비용(부가적인 연구 조사비용 및 전문가 자문비용 제

외)은 캄보디아와 베트남이 비슷한 수준으로, 약 USD 2,500 ~ 3,000/ha인 것으로 판단되며

이 보다 높은 금액으로 현지에서 Offer나 계약서가 온다면 합리적인 의심을 해봐야 할 것

으로 판단됨.

<그림 2>　베트남 끼엔장 지역 계약 재배 비용 내역
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D. 수확물 처리 및 향후 사업진행 계획

- 수확된 산물은 현재 당사의 현지 Partner 업체인 KIGIMEX 창고에 Paddy상태로 보관 및 건

조 과정 중이며, 10월 이후 해당 산물의 유럽 수출 계획을 추진 중임.

- 당초 독일의 최대 한국교민 농산물 수입회사인 Pan Asia Co. 측과 독일 대형마트로 공급을

논의 중에 있었으나, 코로나 사태로 인해 선적 전 품위 확인 및 베트남 정부의 쌀 수출 금지

조치로 인해 아무런 Action을 취할 수 없었음.

- 최근 들어 베트남 정부의 쌀 수출 봉쇄조치 해제가 되었으나, 여전히 외국인 입국을 제한하

고 있는 상황해서 KGIR 제품 생산에 필요한 생산 요청사항 및 포장 요건 사항 논의가 어려

운 상태라 관련 수출 진행상황이 답보상태이며, 향후 베트남 출입이 개선되는 시점에 다시

논의하는 것으로 합의한 상태임.

- 이에 당사는 모든 것이 불확실한 상황에서 독일만 판매시장으로 볼 것이 아니라, 기존 당사

의 큰 고객인 아프리카 및 북미 시장 역시 지속적으로 Marketing Promotion 활동을 진행

중에 있으며, 금년 내에 수출 판매 및 선적 일정이 결정될 것으로 판단함.

- 또한 KOTRA 유럽의 협조를 받아서 독일 내 신규 바이어와 화상회의 미팅을 통해 수출 가

능성을 타진하였고 아래와 같이 회신 받았음.

1 METRO Cash & Carry Deutschland GmbH 

대표자 Axel Hluchy 직위 대표이사

담당자 Dirk Brehme 직위 구매 담당자

담당자 Tel +49 (0)211 969 4154 담당자 Fax +49 (0)211 17607099

Email1 dirk.brehme@metro-cc.de Email2 mailto:kontakt@metro24.de

설립년도 1964 종업원 수 20,000

Website https://www.metro24.de/pages/DE/HomePage

주소 Metro-Straße 8, 40235 Düsseldorf Germany

업종 유통업체

연간매출
220억 유로

(전체 670억 유로)
연 수입액 전체 463억 유로

바이어

참고사항

▸Metro Group: 독일 전자 제품 유통(Media Markt, Sturn), 백화점    (Galeria 

Kaufhof), 수퍼마켓(Real)

▸독일 전역에 56개의 매장을 운영하고 있는 유통 기업

▸전 세계적으로 2,200개의 매장과 280,000명에 이르는 종사자

특이사항

▸구매 담당자의 동료 Nathalia Salaga씨와 통화 하였음. 

▸구매 담당자 Dirk Brehme씨 이메일 dirk.brehme@metro-cc.de    로 구체적

인 사항을 송부 바라였음.

 - 제품 및 회사 소개 (카달로그)

 - 가격 리스트

 - 거래 경험 

 - 회사 소개

▸+49 (0)211 969 4154는 직통전화로 구매 담당자와 직접 연결 가능.

▸가격과 제품의 퀄리티 따라 구매 여부 검증 가능

mailto:dirk.brehme@metro-cc.de
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2 Global Foods Trading GmbH

대표자 P.K. Bhandari 직위 사장

담당자 Pardeep Soni 직위 구매 담당자

담당자 Tel +49 (0) 6258 98 98 48 담당자 Fax +49 (0)6258 98 98 99 

Email1 soni@gftonline.de Email2 info@gftonline.de

설립년도 1980 종업원 수 30

Website http://gftonline.de/index.php

주소 Am Winkelgraben 1a, 64584 Biebesheim Germany

업종 식품 유통

연간매출 738만 유로 연 수입액 n/a

주요수입국 아시아 

바이어

참고사항

▸독일에서 30년 이상 아시아 식품을 유통하고 있는 업체

▸15000 평방미터 이상의 창고를 운영하고 있으며 매년 800개 이    상의 컨테

이너 꾸림 

▸독일 내에 약 100명가량의 운송업자와 네트워크 형성

▸1600가지 이상의 생활용품 및 식료품 취급

특이사항

▸판매 담당자 Vasudev Sharma 씨와 통화 하였음.(구매 담당자 Pardeep Soni씨

는 비즈니스 미팅 .)

▸사업에 관한 것은 구매 담당자의 개인 이메일 soni@gftonline.de로 자료 송부 

원함. 

 - 제품 특성 및 회사 소개

 - 거래 업체 및 실적

 - 공장 운영 상황

▸오랜 사업 경험을 바탕으로 시장성 판단 후 연락 할 것임.

- 다만, KGIR이 현재 베트남 현지에서 등록된 품종이 아니므로 포장지 디자인 작업에 다소

제한이 있을 것으로 사료됨. 따라서 “GSP” 혹은 “KGIR”이란 단어를 최소화하는 조건으로

하여 당사가 직접 수출을 추진할 계획이며, 해당 산물의 생산 및 가공 포장까지 KIGIMEX

업체에서 전담할 계획임.

<그림 3>　KGIR 수출용 쌀 포장지 다자인(가안)

mailto:soni@gftonline.de
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나. 남아시아(인도, 파키스탄) KGIR 품종 마케팅을 통한 해외 신규시장 발굴

및 기타 마케팅 확대
A. 이라크 및 중동향 쌀 수출 지속

- 당사는 금년도 역시 이라크 및 중동으로 KGIR과 동일한 입형을 가진 “IR64 Parboiled rice”

의 3,000톤 수출을 달성하였으며 꾸준한 수확 후 관리기술 개선 및 이라크 현지와의 선적

및 통관작업 노하우 확보로 고객들로부터 두터운 신임을 가지게 되었음.

<그림 4>　이라크 수출용 인도 쌀 포장지 디자인 및 실제 50kg 포장백

- 금년도는 이라크 주정부의 COC 및 COI 통관 절차의 전면적인 개편으로, 과거 이라크향 쌀

수출 실적이 있는 업체에게 2020년도 쌀 수출 우선 Quota를 우선적으로 배정하는 등, 이라

크 정부의 수출 절차에 큰 변동이 있었음.

- 이에 당사는 한국 기업 중 가장 우선적으로 수출 Qouta를 신청하여, 이라크로 가장 많은 수

량의 쌀을 수출한 기업으로 선정됨.

- 그러나 코로나 여파로 이라크 역시 8월부터 전면적인 농산물 수출입 제한 및 이라크 현지

건설현장의 노동력 이탈로 농산물 수출이 잠정적으로 중단된 상태임.

- 이에 당사는 내년 상반기까지 계약물량 수출을 잠정적으로 중단한 상태이며, 코로나가 개선

되는 시점에 잔여 계약물량 선적을 다시 진행하는 것으로 하였음.
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당사가 이라크향 쌀 수출 시 제출한 COC (`20년 1차 선적)
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- 또한 당사는 인도 3대 글로벌 쌀 수출기업인 “Amir Chand Jagdish Group”과 1,600MT 추

가 수출 및 이집트, 모리셔스의 정부 쌀 구매입찰 사업에 참여하여 큰 성과를 달성함.

<그림 5>　이라크 수출향 추가 계약 달성 및 이집트 정부 쌀 구매입찰 참여

B. 한국농수산식품유통공사 장립종 현미 구매입찰 사업

- 당사는 금년 8월 5일에 열린 “한국농수산식품유통공사”의 장립종 현미 22,222톤 입찰에서 한

국 업체 최초로 인도산 장립종 현미로 낙찰을 받는 쾌거를 이룸

- 당사는 전년도 대한민국 전체 쌀 의무 수입량의 10%을 차지(베트남 쌀 50,000톤 수출)하였

고 금년도 역시 5% 이상을 인도 쌀로 수출하게 되었음.

- 금번 당사와 수출 계약을 맺은 인도 Partner사는 기존에 이라크로 쌀 수출을 해주고 있는 업체

인 Amir Chand Jagdish Group이며, 이 업체는 현재 인도 쌀 수출 Top 5위 업체 중 하나임.

<그림 6>　2020년 6차 쌀 구매입찰 공고 및 당사의 글로벌 쿼터 낙찰발표

- 이번에 진행하는 쌀 품종 역시 GSP에서 개발하고 있는 KGIR과 동일한 입형을 가진 IR64

품종이며, 주 생산지역은 인도 펀잡 Amritsar 지역이고 12월 30일까지 한국 도착 조건임.
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- 당사는 쌀 품위 점검 및 생산 및 선적 관리를 위해 10월부터 선적이 종료되는 12월 말까지

인도에 머무르면서 모든 과정을 지휘할 계회이며, 해당 선적을 통해 획득한 기술 및 마케팅

정보는 당 GSP의 KGIR품종 수출 마케팅에 활용할 계획임.

- 인도 품종의 특징으로는 전반적으로 길이 및 장폭비가 우월하므로, 타입형립(타명표립) 등에

문제는 크지 않을 것으로 판단되나, 9월 말 조생종으로 생산되는 만큼 청미(靑米)가 많을 것

으로 판단됨. 기본적으로 청미는 활청미와 사청미로 나누며, 사청미가 아닌 이상 피해립으로

보지는 않음. 그러나 농관원 쌀 품위 규정에 청미에 대한 명확한 규정이 없어서, 농관원 검

사관의 재량에 따라 활청미이더라도 피해립으로 판단하는 경우가 많음. 따라서 금번 선적에

서 최대한 청미를 많이 제거하는 것이 관건이며, 이는 당연히 생산수율을 저하시키는 요인이

므로, 인도 공급업체의 큰 저항이 예상됨.

- 또한 인도 역시 올해 수확기 때 홍수의 피해가 있었던 만큼, 분상질립 및 적미 피해 역시 다

소 예상이 됨. 이에 정확한 품위 점검 및 USDA 규정에 맞게 최대한 손실을 줄이는 범위 내

에서 생산을 하는 것이 이번 선적업무의 성패를 좌우하는 핵심이라고 판단됨.

- 또한 해당 쌀의 한국 도착시기는 각각 1월 말, 2월 말의 한 겨울임. 22,222톤의 대규모 물량

이 배 안에서 선적되는 동안 엄청난 열이 발생되며, 이는 외부의 차가운 공기와 접촉으로 인

해 엄청난 이슬을 배출하여 수분에 의한 피해를 초래함.

- 따라서 당사는 당사의 선적 노하우를 활용하여 선박 바닥에 Pallet dunnage 및 카톤 박스지

보충, 벌크선 해치도어의 보강작업을 통해 피해립을 최소화할 계획임.

인도산 장립종 현미 품위 규격(US. No. 3)
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<그림 7>　인도 IR64 주산지(Amritsar) 및 선적항(Kandla) 선적 모습 및 쌀 품위 검정

C. COVID 이슈에 따른 국제 쌀 가격 시황전망

- 금년도는 코로나 팬데믹 이슈로 인한 가격이 급변하는 시기였음. 당초 코로나로 인해 쌀이

전략적 비축물자로 지정(베트남, 태국, 인도 등)되면서 각 국가별로 수출 제한을 하여 가격이

예년에 비해 두 배 이상 폭등했던 반면, 최근 들어서는 장기적인 경기 침체와 불황으로 인해

현재는 다시 안정된 추세를 이어가고 있음.

- 뿐만 아니라 이러한 코로나 여파의 반사이익으로 베트남은 현재 유래에 없는 수출물량 호황

을 누리고 있으며, 금년도는 인도가 세계 쌀 수출 1위의 자리를 내줄 수도 있다는 전망도 나

오고 있음.

- 이번 베트남이 쌀 수출을 확대할 수 있었던 이유로는, 태국의 상대적인 쌀 수출 가격 인상,

필리핀 정부(NFA)의 쌀 구매물량 확대, 중국 및 아프리카의 쌀 수입물량 확대 등에 있음.

- 당사 역시 이번 장립종 현미 22,222톤 쌀 입찰에서 기존 베트남 KIGIMEX 업체를 통해 입

찰에 참여할 계획이었으나, 국내 경쟁업체들로부터 당사의 입찰가격 노출 및 치열한 경쟁이

예상이 되어 구매 품종을 인도산으로 변경하고 낙찰 예상가에 적합한 SPEC으로 면밀히

Simulation하여 당사의 계열법인인 “(주)버켈라” 이름으로 낙찰을 받게 되었음.

- 이처럼 장립종 품종은 품종이 가진 고유 특질보다는 가격 및 생산단가가 절대적으로 중요하

므로, 당 GSP의 KGIR 육종을 담당하는 기관에서는 이러한 상황을 최우선으로 고려하여 본

육종의 방향성을 재정립하여야 할 것임.
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<그림 8>　2020년 9월말 현재 동남아 및 서아시아 지역 쌀 가격 시황 및 전년도대비 비교자료

- 이번 코로나 사태를 통한 인도, 베트남 쌀 수출 판매 활동을 통해 확인하였듯이, KGIR 품종

이 여타 품종대비 가격적인 우위를 선점할 수 있는 월등한 특성을 가지지 않는 한, 국제 시

장에서 상용적으로 사용가능한 품종으로 인정받기는 매우 제한적임.

- 당사 역시 그 동안 기존 베트남 품종으로 입찰에 참여하여 왔었으나, 금년도는 다소 품위가

떨어지더라도 가격이 저렴한 인도산으로 입찰에 참여하여 낙찰 받았으며, USDA에서 요구하

는 쌀 품위 규격을 맞추는 것은 품종의 문제라기보다는 “수확 후 가공”에 따라 어느 정도의

수율을 원가에서 감뇌할 수 있느냐가 더 중요한 요소라고 할 수 있음.

다. 베트남 현지 유력 수출업체와의 관계 형성을 통한 KGIR 품종 판매 교두보 형성

A. 베트남 쌀 수출 판매 가능국가 모색

- 당사는 국내 기업들 중에서 2019년 기준, 베트남 쌀을 가장 많이 수출한 기업으로써 다방면

으로 KGIR 수출가능성을 모색하여 왔음. 현재 당사가 B2G 비즈니스를 제외한 KGIR 수출

이 가능한 B2B 거래 국가로는 미국, 독일 및 아프리카 베넹이 있으며, 현재 해당 거래처들

을 통해서 금번 KGIR 8ha 계약재배 물량을 시범수출을 해보고자 함.

- 그러나 해당 거래처들 모두 생소한 품종인 KGIR의 품질 및 시장 반응에 대한 냉담을 염려

하는 반응이었으며, 설사 좋은 품질의 제품이더라도 얼마나 지속적이고 주기적으로 공급이

가능할 지에 대한 우려를 나타냄.

- 이에 당사가 제시한 전략으로는, 초도판매 물량에 대한 행상운임 수출자 부담 조건, 초도 물

량에 대한 판촉비 지원이었으며, 현재 유럽 및 북미 업체들과 밀접한 협의를 진행 중임.
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B. 베트남 수급 동향 조사

- 금년도 `20/21 베트남 쌀 생산량은 전년대비 0.7% 감소한 2,700만 톤으로 예상되며, 수확면

적(Area Harvested)은 가뭄·해수 침입으로 인한 영향으로 전년 대비 7만 ha 감소한 740만

ha로 예상됨.

- 통계청(GSO)에 따르면 8.15일 기준 겨울 작기 재배면적은 144.7만 ha로 전년대비 약 1% 감

소한 수치로 가뭄 및 타 작물 전환에 따른 영향

- `20/`21 쌀 수출량은 전월대비 1.6% 감소한 630만 톤으로 전망됨. 1 ~ 7월 수출량은 392만

톤, 수출액은 19억 달러이며,　최대 수입국가는 140만 톤을 수입한 필리핀으로 발표함

- `20/`21 쌀 재고량은 전월대비 12.3% 감소한 85만 톤으로 전망되며, 이는 생산량 감소 및 국

내 수요 증가 영향으로 기말재고 하향 조정됨.

- 금년도 베트남 벼 생산 원가는 명확한 우세를 가지고 있음. 2020년 기준 베트남의 벼 생산

원가는 톤당 193.8달러이다. 태국의 77.9%, 중국의 48.1%임. 참고로 재료 및 서비스 비용은

베트남 138달러, 태국 183.8달러, 중국 194달러임. 바로 인건비가 낮은 것은 베트남 벼 생산

의 가장 큰 장점임.

- 또한 베트남 정부의 친수출 정책도 한 몫하고 있음. 베트남 정부의 쌀 생산 지원과 쌀 무역

확대에 촉진역할을 하였고 이 또한 쌀 산업의 큰 경쟁력이 되었음. 또한 정부는 매년 최저

수매가격 정책을 제정하여, 벼농사에서 최저 30%의 이윤을 확보할 수 있게 하며 1,500/VND

의 정부 보조금을 지원하여 우량 품종을 사용하도록 장려하고 있음. 쌀 무역 방면에서 재정

부에서는 “베트남무역촉진기금” 설립하여 현지 기업을 지원하는데 사용하며, 각종 수출 무역

촉진 활동을 전개함. 예를 들면 상품 상표, 기업사이트 관리, 해외에 무역회의개최, 전시외

참관 및 시장조사를 진행함.

C. 베트남 쌀 가격 동향 조사

- 홍수로 인한 여름/가을 작기 쌀 공급 부족 및 내수 회복으로 전월대비 9% 상승되었으며, 수

출가격은 신곡 수확 기대감으로 7월 하락하였으나, 내수 수요 증가 및 신곡 출하 지연으로 8

월 수출가격은 연중 최고치를 경신함

- 여름/가을 작기 재배면적 195만 ha 중 8월 중순까지 전년대비 23% 감소한 92만 ha를 수확

하였음(북부는 전년대비 12% 감소)

- 수출가격이 태국산 가격에 육박함에 따라 구매를 미루는 등 해외수요는 둔화 되고 있음

- 필리핀은 자국 내 쌀 수확기가 9월 시작됨에 따라 일시적인 수입제한 조치를 시행할 가능성이

있으며, 정책 시행 시 해외 수출 수요 감소로 베트남 가격 상승세는 주춤할 것으로 전망됨.
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<그림 9>　금년도 및 최근 4개년 베트남 쌀 수출가격(FOB, 5% Broken 기준) 비교

D. 기타 중국 수출 시장 현황 조사

- 당사가 그 외 집중적으로 조사한 국가로는 중국이 있으며, 최근 중국의 동남아 쌀 수입 증대

전략에 따라 전반적인 베트남 쌀의 대중국(對中國) 수출량이 증가하는 추세임

<5년차 요약>

가. KGIR 벼 육성품종 계약 재배 생산 지속

나. KGIR 품종 쌀 해외 초도 수출 성과 달성

다. 베트남 현지 KGIR 품종 마케팅을 위한 비즈니스 협업

라. 인도 및 기타 아시아 국가 내 KGIR 품종 마케팅을 위한 판매 시장확대

마. 쌀 수출 및 유통, 마케팅적인 측면에서 본 GSP 벼 육성품종의 성과

가. KGIR 벼 육성품종 계약 재배 생산 지속

: 당사는 전년도와 동일한 방식으로, 건강나라에서 진행 중인 GSP 시범포 사업과 관련하여

해외 수출 판매를 위한 계약재배 진행

- 해당 연구 관련 베트남 현지 Lease 업체와 “2021년 4월 11일 ~ 2021년 12월 31일"까지 총

8개월에 걸쳐 약 U$ 3,000 임차비용으로 토지 임대 및 실험 연구 진행함

- 실험 연구자의 접근 편의성 및 관개수로, 전기 공급 여부 등을 최우선으로 하여, 당사의 수

출 파트너사인 KIGIMEX(KIEN GIANG IMPORT AND　 EXPORT JOINT STOCK　

COMPANY)가 보유한 인근 Rach Gia 지역으로 정함.

<베트남 Rach Gia 지역 KGIR 계약재배 (8ha) 위치 및 전경 사진>  
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- 현지의 계약재배 부지는 전년도와 동일한 계약재배 지역으로써, 주변 농지와 함께

KIGIMEX의 관리 하에 있으므로, 재배 관리 및 수확이 용이함.

- 또한 금년도의 경우, 해당 수확물의 시범수출이 주요 목적이므로, 해당 현지 파트너사와의

협업이 매우 중요하였음.

- 해당 KGIR 수확물의 입형 분석 및 품위 등은 이미 다년간의 계약재배를 통해 파악되었으

므로 자세한 설명은 생략하고자 함.

<해당 KGIR 수확 후 수출 판매 가능성 타진을 위한 입형 분석>  

- KGIR은 평균 6.7mm, 장폭비 3.1 이상을 가진 장립종 품종으로서, 비교적 양호한 입형을 가

지고 있으나, 기존 베트남 주력 수출 품종인 OM5451과 구별되는 특성이 없는 반면, 가격이

비싼 단점을 가짐.

- 또한 아직 정식 품종등록이 되지 않았으므로, 수출 시 “KGIR 혹은 GSP” 등의 문구를 포장

지에 표기할 수 없으므로, OM5451과 동일한 일반 장립종 쌀 포장으로만 수출이 가능함.

- 금년도의 경우, 코로나로 인한 베트남 정부의 Lock-down 봉쇄 정책으로 인해 직접 계약재

배 업무에 관여하기가 어려웠음. 따라서 모든 업무가 계약재배 담당자의 관리 하에 진행되

었으며, 베트남의 우기 홍수로 인해 수확량이 비교적 낮고 쌀의 품위가 전년 대비 우수하

지 못한 편이었음.

나. KGIR 품종 쌀 해외 초도 수출 성과 달성

- 당초, 당사의 현지 법인 이름으로 수출을 할 계획이었으나, 장기화된 코로나로 인해 유럽

바이어의 방문이 무기한 연기되어 결국 당사를 통한 직접 수출은 불발되었음.

- 쌀을 초도 수출할 경우, 기본적으로 해외 바이어 혹은 바이어가 지정한 검정업체가 직접 쌀

의 품위 및 입형을 반드시 검사한 후 선적하는 것이 관례이므로, 해당 업무를 진행하기가

현실적으로 불가능하였음.

- 또한 사전에 KGIR 수출을 위한 포장지 디자인 및 Logo에 관해 베트남 현지 정부 수출

세관에 등록 및 승인 절차를 가져야 하나, 코로나로 인한 물리적인 제약으로 인해 불가능

하였음.
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< 당사가 당초 계획하였던 KGIR 쌀 포장 시안 >  

- 그러나 해당 KGIR 쌀은 당사의 현지 파트너사의 협조 하에 KIGIMEX 자체 브랜드 포장으

로 아프리카로 수출이 되었으며, 관련 수출진행 및 업무는 당사가 직접 진행하였음.

< 실제 수출된 포장시안(KIGIMEX 자체 브랜드 디자인) >  

- 비록 KGIR 쌀은 기존의 베트남 OM5451품종과 구분없이 수출되었으나, 아프리카 현지에서

약 U$1,200/MT의 비교적 높은 가격에 판매되고 있으며, 수출용 품종으로써 큰 문제없이

판매가 완료되었음.
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< 실제 가나 현지 마트 판매가격 >  

- 다만, 코로나로 인해 당사가 직접 선적 전 검사부터 수출 완료, 수입국가 실사를 통한 현지

시장 분석 등을 하지 못한 점이 아쉬운 점으로 남았으나, 간접적이나마 실제 KGIR 품종을

해외 시장으로 보냄으로써 수출 마케팅의 가능성을 타진할 수 있었던 점을 성과라고 할 수

있음.

다. 베트남 현지 KGIR 품종 마케팅을 위한 비즈니스 협업

A. 중국 수출을 목표로 한 현지 업체와의 협업

- 당사는 베트남 현지 업체를 통해 다양한 방면으로 수출 및 마케팅 협의를 하였고, 주로 현

지 KGIR 품종과 동일한 입형의 쌀을 중국으로 수출하기 위한 연구를 진행하였음.

- CAFTA를 통해 최근 몇 년 동안 중국은 베트남의 가장 큰 농산물 수출국 하나가 되었으

며, 2010년부터 2012년까지 베트남의 중국 농산물 수출 증가율은 35.9%로 베트남 전체 농

산물 수출의 상대적으로 높은 비중을 차지하여 최근 33.9%에 도달함. 세계 쌀 수출 순위에

서 볼 때 베트남의 쌀 수출은 현재 2위(1위는 태국)이며, 베트남의 적절한 기후와 저렴한

노동 가격으로 인해 베트남의 쌀 가격은 국제 시장 평균 가격의 30%미만이므로 가격 우위

를 확보하고 국제 시장에서 더 큰 시장 점유율을 차지함.

- 중국 국가곡물정보센터에 따르면 베트남에서 수출되는 쌀의 대부분이 중국으로 유입되면,

중국 쌀의 70%이상이 베트남에서 수입됨.

B. 베트남 쌀의 중국 수출량

- 2006년부터 베트남의 쌀 수출량은 해마다 증가세를 보이고 있으며, 2009년부터 2011년까지

쌀 수출량은 약 700만 톤 수준임. 2012년 태국 쌀 가격의 폭등으로 인해 저가 베트남쌀은

700만 톤 수출을 돌파하는 등 베트남 쌀의 가격 경쟁력이 가장 우수한 수출 경쟁력으로 평

가받음. 베트남 쌀의 주요 수출국은 중국, 일본, 말레이시아 및 필리핀이며, 2014년까지 10

가지 농산물의 수출액이 10억 달러를 넘음. 중국은 현재 최대 쌀 소비국으로 베트남에서

수입되는 쌀 가격이 중국 국내 가격보다 15~20% 저렴하므로 베트남의 쌀의 가격 우위는

분명함.
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- 중국은 인구가 많고 쌀이 주식이이기 때문에 베트남이 자국 쌀을 중국 시장에 수출할 수

있는 유리한 조건이 됨. 또한 중국 내수 시장이 안정적이고 위안화 환율이 상승하여 베트

남 수출 무역에 유리함. 또한 2010년 CAFTA가 체결된 이후 무관세 정책은 중국과 베트남

간의 무역을 크게 촉진하였음.

C. 베트남 쌀의 중국 수출 한계점

- 쌀은 중국의 국가전략물자 중 하나로 국민경제의 발전과 사회 안정에 큰 의의가 있음. 2011

년 중국이 처음으로 쌀 수입을 한 이래로, 2012년에는 세계 최대 쌀 수입국으로 지정됨. 최

근 몇 년 동안 쌀 수입은 계속 증가하고 있으며 대외 의존도가 계속 높아지고 있음

- UN Comtrade에 따르면 2010년 중국-ASEAN 자유무역지대가 설립된 후, 중국의 베트남

쌀 수입은 급속하게 발전하였음. 2015년 중국의 베트남산 쌀 수입량은 179만4261톤으로 전

년대비 32.71% 증가하여 역대 최고의 수준을 기록해 중국 전체 쌀 수입량을 기록함.

- 베트남 쌀 수입량이 급격히 증가함에 따라 베트남 쌀은 중국의 쌀 수입 무역에서 중요한

위치를 차지하고 있음. 쌀 수입 통계 자료에 따르면 2003년 태국은 중국 쌀 수입 무역 1위

를 차지해 99.94%를 차지했으며 중국 쌀 수입을 거의 완전히 독점하였음. 같은 시기 베트

남은 중국 쌀 수입의 0.05% 불과했다. 2010년 베트남 쌀은 점차 중국의 쌀 수입교역 패턴

에 전환기의 조짐을 보이며 수입량과 교역액이 급증하여 비중이 15.32%로 급격히 상승하였

음. 2012년 베트남은 처음으로 태국을 제치고 중국의 최대 쌀 수입국이 되었음. 2013년 베

트남 쌀은 중국 쌀 수입량의 65.99% 차지하여 전년도에 대한 새로운 기록을 세움. 2015년

베트남은 53.56%로 전년대비 0.67% 소폭 증가하여 중국 쌀 수입 1위를 이어갔고 이어서

태국 27.8%, 파키스탄 13.21%, 캄보디아3.34% 이 외 국가들은 0.13% 불과함.

- 국내외 쌀 가격의 차이는 쌀 수입 무역의 발전에 중요한 지표가 됨. 베트남의 쌀 가격은 일

반적으로 저렴하여 중국 국내 및 국제 시장에서 경쟁력이 있음. 베트남의 쌀 수출량은 5%

쇄미 기준 FOB 가격은 325$/MT-335$/MT이고, 25%쇄미 기준 FOB 가격은

320$/MT~330$/MT임. 이는 태국 동일 품질 대비 15$/MT~20$/MT 낮은 수치임. 2015년

중국의 장립종 쌀 평균 수입 가격은 470$/MT, 쇄미의 평균가격은 345$/MT임에 비해, 베

트남에서 수입하는 같은 종류의 가격은 440$/MT, 330$/MT였음. 이에 반해 태국에서 같은

쌀의 수입 평균 가격은 550$/MT, 390$/MT이며, 파키스탄에 같은 쌀의 수입 평균 가격은

375$/MT, 310$/MT임. 중국의 베트남 쌀 수입은 여전히 태국에 비해 경쟁력이 있지만 파

키스탄 보다는 높은 편임.

- 최근 몇 년 동안 중국 국내 쌀 시장의 수요와 공급의 모순이 더욱 두드러져 국내 쌀 가격

이 지속적으로 상승하여 쌀 수입 무역이 지속적으로 급증하고 국제 의존도가 급격히 증가

하고 있음. 중국에서 수입하는 쌀 총량의 “절반“이 베트남산 쌀임. 베트남산 쌀의 대량 수

입은 중국 국내의 모내기, 가공, 소비에 큰 영향을 미쳤음. 이는 중국 쌀 산업의 재고축소

압력을 더욱 어렵게 만들었으며, 베트남 쌀의 저렴한 가격과 지리적 근접성 덕분에 중국
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본토 시장으로 흘러들어와 중국과 베트남의 국경에서 중부 및 동부 지역으로 점차 “확산”

되어 특히 모내기 패턴에 심각한 영향을 미쳤음. 많은 쌀 농가들이 피해를 입었고, 강제로

다른 환금작물을 심거나 출근을 하게 되면서 이전의 쌀 자급자가 구매자가 되어 민간 소규

모 영농이 크게 약화되었음. 단기적으로 쌀 산업의 대규모 운영과 소비 구조의 다변화에

도움이 될 수 있지만, 장기적으로는 불가피하게 대규모 자연재해나 국제시장 가격충격이

발생하면 첫째, 국내 자급자족의 어려움을 초래하고 국가의 식량전략적 안보보장제도를 약

화시키고, 둘째, 국제 쌀 사격의 인상은 내수 소비자에게 전가를 가져오는 부작용도 있음.

- 현재 베트남 쌀은 여전히 태국 쌀에 비해 가격 경쟁력이 있지만 최근에는 이러한 우위가

점차 약화되는 경향이 있으며 파키스탄에 비해 약간 불리한 상황까지 연출됨. 베트남 쌀에

대한 높은 일방적인 의존도는 필연적으로 세계 다른 국가(지역)와의 쌀 수입 무역 협력의

발전을 제한하고 약화시켜 “싸고 좋은 품질”의 베트남 쌀만 수입하게 됨. 특히, 대량의 불

법 밀수와 같은 불공정 경쟁을 심화 키고 국내 소비자의 권익을 심각하게 침해하고 있음.

특히 베트남 쌀과 태국 쌀의 품질 차이가 크며, 베트남 쌀은 “낮은 등급과 다양성 부족”으

로 국제적으로 유명한 브랜드가 태국에 비해 부족한 편임. 즉, 베트남은 아직 국제적으로

영향력있는 쌀 브랜드를 구축하지 않아 캄보디아, 미얀먀 보다 인지도가 좋지 않음.

- 이로 인해, 많은 중국 국내 쌀 무역 회사는 베트남 쌀 수입 무역을 완료한 후 종종 가공을

마치고 다시 포장하여 내륙으로 배송하고 최종적으로 중국 브랜드를 받거나 중국 “유명한

지리적 브랜드”로 판매하고 있음. 이로 인하여 중국 쌀에 대한 심각한 불공정 경쟁을 유발

하여 정싱작인 질서를 방해하는 역효과도 나타남.

- 또한, 엄격한 품질 검사 부족, 심각한 식품 안전에 위배되는 쌀은 내륙을 통한 밀수로 대량

수입됨. 이로 인해 중국 시장의 진입 장벽이 낮아 베트남 쌀은 중국의 수입 쌀 잔류농약

및 중금속 안정성과는 거리가 먼 값싼 제품으로 인식이 고착화되었음. 그 결과 선진국 시

장으로의 수출이 원활하지 않아 대량의 저질 쌀이 중국시장으로 유입됨. 이로 인해 베트남

쌀 제품이 건강과 안전에 심각한 위협을 주고 있다는 인식과 함께 불법 밀수 행위로 인한

정상적인 무역 질서를 어지럽히고 있음.

- 중국 세관총서 통계에 따르면 2013년부터 2014년까지 중국의 베트남 쌀 수입량은 각각

1,480,958톤과 1,352,048톤이었고 베트남 세관 통계에 따르면 베트남의 중국 수출량은

2,156,370톤과 2,020,802톤에 달하였음. 둘간의 물량 차이가 바로 불법 밀수량을 나타내는 지

표이며, 실제 베트남 식품협회 (VFA)도 2015년에 약 150만 톤을 불법으로 수출되었으며

대부분이 중국으로 유입되었을 수 있다고 인정한 바 있음.

- 중국의 베트남 불법 쌀 밀수는 중-베트남 접경 지역(광시, 위난)에 집중되어 있으며, 일반

적으로 통관을 우회하는 “수입”(비 세관 지역 밀수) 방식으로 밀수하고 있음.
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< 중국의 고급 쌀 소비량 수치 및 예측 >  

- 위 도표와 같이 쌀의 최대 수입국인 중국마저도 국내 GDP 증가와 함께, 고 품질의 유기농

브랜드 쌀에 대한 수요가 높아지고 있음. 이는 바로 KGIR의 나아가야할 방향과 그 동안

육종연구의 한계점이 무엇인지 나타내는 중요한 지표라고 생각됨.

D. 베트남 쌀의 한국 수출

- 당사는 2021년 08월 02일, 한국농수산식품유통공사로 베트남산 장립종 멥쌀 1,000톤을 공급

하였음. 해당 쌀 품종은 장립종 품종으로 공식적으로는 OM5451 현지 재래품종이나 KGIR

과 타입이 같아 입형에는 차이가 없어 일부 물량(약 3 ~ 5톤)은 KGIR 품종을 가공하여 공

급하였음.

< 당사의 베트남 장립종 쌀 낙찰통보 >  
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- 또한 해당 시료의 입형 분석치 역시도, 기존 OM5451에 비해 별다른 특이점을 발견하지 못

한 것으로 파악되어 공급에도 큰 문제가 없었음.

< 농산물품질관리원의 당사 베트남 장립종 쌀 입형분석 결과 >  

- 해당 제품은 2021년 9월 말에 선적되어 현재 국내 정부 비축 창고에 입고되었으며, 일정에

맞게 시장 판매를 기다리고 있음.

- 해당 쌀의 수출 가격은 $550/MT로 다른 국가에 비해 매우 저렴한 수준이며, 이러한 저 품

질의 저 가격 정책이 베트남 쌀 수출의 주요 경쟁력으로 평가받음.

- 이러한 점에서 과연 KGIR 품종 육종이 베트남이란 국가에서 적합한지, 또한 유종방법에

관한 전략이 옳은 방향이었는지 반성할 필요가 있다고 생각됨.

< 당사(주피터)의 베트남 쌀 한국향 수출 진행 >  

- 현재 당사는 KGIR과 동일한 입형의 베트남 쌀, 태국 쌀, 인도 쌀 등을 국내 시장에서 판매

중에 있으며, 가격은 10kg에 15,000원 정도에 판매되고 있음.

- 또한, 같은 가격이지만 태국 쌀의 경우, 비교적 고 품질로 좋은 반응을 보이고 있으나, 베트

남 쌀은 비교적 좋은 평가를 받지 못하는 단점이 있음.
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< 당사(주피터)의 베트남 쌀의 국내 시장 판매 현황 >  

라. 인도 및 기타 아시아 국가 내 KGIR 품종 마케팅을 위한 판매 시장확대

- 당사는 2020년 8월, 국내 업체 최초로 인도 장립종 쌀을 한국으로 수출하였으며, KGIR과

동일한 입형의 품종으로 2021년 1월부터 5월까지 수출 물량은 22,222MT임.

< 당사의 인도 장립종 쌀 낙찰통보 >  

- 당사는 해당 품종의 생산, 가공, 검정, 선적, 판매 및 운송까지 모든 과정을 총괄하였으며,

이로 통해 국내 막걸리 제조업체 3사 모두에게 안정적으로 공급을 완료하였음.
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< 당사(주피터)의 인도 쌀 선적 전 품위 검정 >  

- 또한 이를 통해 동남아시아 및 서아시아 기후 및 상황에 따라 품질에 심각한 영향을 줄 수

있는 선적 및 운송 노하우를 확보하였으며, 향후 쌀의 대량 수출 시 어떤 전략을 취해야

하는 지에 대한 전문지식을 습득하였음.

< 당사(주피터)의 인도 쌀 선적 및 운송 관리 감독 >  

- 쌀은 다른 식량 작물에 비해, 가격이 저렴하고 Bulky한 화물로이므로, 사실 품종 및 미질의

우수성도 중요하겠지만, 가공 및 운송 중에 생길 수 있는 품질 저하 이슈가 판매 마케팅적

측면에서 더욱 중요하다고 할 수 있음.

- 당사는 신규 수출 국가였던 인도를 통해 새로운 쌀 수출 유통 마케팅적 노하우를 쌓을 수

있었으며, 이를 활용한다면 장차 KGIR 수출량 확대에 크게 기여할 것으로 생각함.
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< 동남아의 습한 기후로 인해 운송 중에 발생할 수 있는 곰팡이 발생 사고(주피터)  >  

마. 쌀 수출 및 유통, 마케팅적인 측면에서 본 GSP 벼 육성품종의 성과

A. 계약재배 생산품의 해외 수출을 통해 실질적인 GSP 마케팅 전략 구축 실현

- 동남아(베트남, 인도, 태국, 캄보디아, 미얀마 등) 장립종 쌀 품종은 크게 향미와 백미 품종

으로 나누어 지며, 일반 백미 품종의 경우 품종 별 가격 차이는 없으며, 품좀 별 등급을 매

길 수 있는 지표가 없음. 즉, KGIR의 경우, 특별한 품종을 육종했다고 하더라고 품종 고유

의 가치를 인정받기는 어려울 것으로 판단됨.

- 더욱이 향미의 경우, 세계적으로 오랜 기간 동안 인정받아 온 일부 향미 품종, 인도

Basmati, 태국 Homali 만이 높은 부가가치가 인정되고 있으며, 기타 베트남의 경우, 특정

품종의 구분 없이 “일반 향미”의 이름으로 저가에 가격 형성이 되어 있음.

- 따라서 기존 수출 국가를 타깃으로 한 시장에서 경쟁력있는 공급가격을 확보하여 수출하는

것만이 유효한 마케팅 전략이라고 할 수 있으며, KGIR 품종의 가치를 인정받고자 하는 마

케팅 전략은 10년 이상의 기간을 두고 국가적인 차원에서 전략적으로 접근해야할 것으로

판단됨.

B. 당사가 진행해왔던 수출 마케팅 활동 요약

- 당사는 그 동안 동남아 장립종 쌀의 수출 시장에서의 현황을 아래 그림과 같이 인지하고

있었으며, 이를 통한 KGIR의 수출마케팅 활동을 진행하여 왔음.

< 동남아 장립종 쌀의 마케팅 특성 요약(주피터) >  
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- 그 첫 번째 전략으로서, GSP 품종의 부가가치를 높이기 위한 현지 유기농(Organic) 재배

및 Certificate 획득으로 NICHE MARKET 공략을 하였음. 그러나 해당 전략은 실제 KGIR

품종이 가공 포장될 RPC 공장과의 협업을 통해서 가능할 일이었으며, GSP 연구사업 중간

에 육종기지가 캄보디아에서 베트남으로 옮겨지면서 해당 마케팅 전략을 진행할 수 없었

음.

(HACCP 인증을 위한 현지 생산,도정 시설 용역계약, GSP 육성품종 개발 전 ISO, HALAL

등 기타 Certi. 신청 작업이 필요)

- 두 번째 전략으로서, 백미 기준 6.5mm 이상 장립종 제품 생산을 위한 품종 개발이 된다면,

충분히 시장에서 인정받을 수 있을 것으로 판단하여 품종 개발을 요청하였음. 그러나 해당

품종 선발을 위해서는 캄보디아, 베트남의 품종이 아니라 인도 품종을 통한 육종이 되어야

가능한 것으로 판단되어 진행이 어려웠음.

- 세 번째 전략으로서, 로컬 향미 품종의 DNA PURITY 개선하여 고부가가치를 가진 향미

품종개발을 가진 품종으로 마케팅 활동을 진행코자 하였으나, 육종가의 선택으로 인해 해

당 마케팅 활동 역시 불가능하였음.

- 마지막 차선의 전략으로, 큰 특이성이 없는 장립종 백미 품종의 KGIR 품종을 판매하기 위

하여 기존 베트남 백미 품종과 동일한 조건과 가격으로 당사의 기존 수출 거래처에 판매를

진행하였으며, 비록 가격 경쟁력은 없지만 큰 무리없이 KGIR 품종의 수출을 진행할 수 있

었음.

< 당사가 2016년 제언하였던 수출 마케팅 전략(주피터) >  
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제3장. 연구개발 성과 및 성과활용 계획

□ 정량성과

성과목표

전문가

파견/

지원건수

신시장 및
현지적응성
검정 건수

책자
발간/홍보

품종개발 유전자원 국내
매출액
(백만원)출원 등록 수집 등록

1차년도(2017)
목표 2 2 - - - - - -

실적 2 2 2 - - - - -

2차년도(2018)
목표 3 3 - 2 - - - -

실적 4 3 3 2 50 - 5

3차년도(2019)
목표 3 3 - - - - - -

실적 4 3 - - - 50 - 16

4차년도(2020)
목표 3 3 - - 2 - - -

실적 3 2 - 2 - - - 109

5차년도(2021)
목표 3 3 - - - - - -

실적 3 2 - - - - - 116

합계
목표 14 14 - - - - - -

실적 16 12 5 4 - 100 - 246
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□전문가 파견/지원

구분
(연도)

전문가 파견/지원

파견일자 활용명칭 활용내역

1년차
(2017)

1차 : 2017.05.17 ∼ 05.21
2차 : 2017.07.24 ∼ 07.29
3차 : 2017.08.17 ∼ 08.19
4차 : 2017.10.04 ∼ 10.07
5차 : 2017.12.04 ∼ 12.07

○러시아 연해주 벼 현

지적응성 시험연구

전문가 파견

○연해주농업연구소와의 지역적응성 시험에

대해 MOU에 체결된 시험설계에 맞게

시행되고 있는지 확인하고 결과 보고 및

향후 진행방향 논의

2017.07.26.∼07.29

○한·러 종자산업 활성화

를 위한 세미나 및 러

시아 현지 시장 조사

및 분석

○한·러 종자산업 활성화를 위한 세미나

주제 발표 및 토론

○현지 진출 국내 영농기업 현장 방문 및

자료 조사

○연해주 주정부, 극동농업연구소 협력 및

현지 진출 영농기업 활용 방안 모색

2년차
(2018)

1차 : 2018.04.18. 〜 04.21
2차 : 2018.05.19. 〜 05.22
3차 : 2018.07.26. 〜 07.29
4차 : 2018.08.11. 〜 08.13
5차 : 2018.09.03. 〜 09.06
6차 : 2018.10.03. 〜 10.06
7차 : 2018.12.14. ∼ 12.17

○러시아 연해주 벼 및

감자 현지적응성 시험

연구 전문가 파견

○연해주채소연구소(감자) 및 아그로상생

(유)(벼)의 현지적응성 시험에 대해 MOU

에 체결된 시험설계에 맞게 시행되고 있

는지 확인하고 결과 보고 및 향후 진행

방향 논의

2018.10.03.〜10.06

○러시아 연해주 감자

현지적응성 시험연구

전문가 파견

○연해주 채소연구소(감자)의 현지 지역적응

성 시험지를 방문하여 북방지역 수출용 감

자 선발을 위한 해외포장 감자 시험재료의

생육 및 현지 적응성 조사/ 평가/ 선발하고

향후 진행 방향 논의

2018.11.07.∼11.11

○GSP 수출용 자식계

벼품종 개발 미얀마

적응성 및 농가실증시

험 종자증식 현장평가

전문가 파견

○미얀마 현지에서 적응성시험 중인 벼 계통

의 생육을 관찰하고 우량계통을 선발하여

차 년도 시험 및 종자증식 등 자문

○미얀마 쌀 수출업체를 방문 우수계통에 대

한 현장 반응과 향후 품종 등록 등 활용방

안 및 효율적 시장 접근방법 도출을 위한

방법 논의

2018.04.03.〜04.06

○동남아 지역 GSP 벼

종자 수출 마케팅 전

략 수립을 위한 현지

워크숍 개최를 위한

전문가 파견

○베트남 현지 농업 현황을 살펴보고 현지 시

장 진출가능성 제고

○베트남 현지 마케팅 파트너와의 MOU체결

을 통한 상호 협력방안 모색
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3년차
(2019)

1차 : 2019.04.11. ~ 04.14
2차 : 2019.05.24. ~ 05.27
3차 : 2019.08.16. ~ 08.19
4차 : 2019.10.10. ~ 10.14

○러시아 연해주 벼 및

감자 현지적응성 시험

연구 전문가 파견

○연해주채소연구소(감자)의 현지적응성 시

험에 대해 MOU에 체결된 시험설계에

맞게 시행되고 있는지 확인하고 결과 보

고 및 향후 진행방향 논의

2019.3.18.∼3.22 ○GSP일대잡종 벼 협력

과학자 초청을 통한

협력과제 협의 및 연

구정보 교류

○베트남 벼 병해충 연구 현황 세미나 발표

○GSP 열대아시아지역 일대잡종 벼 품종개

발 관련 협의

4년차
(2020)

(총 4회 현지 파견 예정이었
으나, COVID19로 인한 파견
불가로 인하여 이메일 및 유
선상으로 전문가 자문 진행)
총 8차 자문 진행

○러시아 연해주 벼 및

감자 현지적응성 시험

연구 전문가 파견

○연해주채소연구소(감자)의 현지적응성 시

험에 대해 MOU에 체결된 시험설계에

맞게 시행되고 있는지 확인하고 결과 보

고 및 향후 진행방향 논의

5년차
(2021)

(총 4회 현지 파견 예정이었
으나, COVID19로 인한 파견
불가로 인하여 이메일 및 유
선상으로 전문가 자문 진행)
<벼>
총6차 자문 진행
<감자>
총11차 자문 진행

○러시아 연해주 벼 및

감자 현지적응성 시험

연구 전문가 파견

○연해주채소연구소(감자) 및 아그로상생

(유)(벼)의 현지적응성 시험에 대해 MOU

에 체결된 시험설계에 맞게 시행되고 있

는지 확인하고 결과 보고 및 향후 진행

방향 논의
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□신시장 및 현지적응성 검정 건수

구분
(연도)

신시장 및 현지적응성 검정 건수

활용명칭 활용내역

1년차

(2017)

○러시아 연해주 벼 현지

적응성시험연구

◦현지 적응 가능 국내종자(21계통)를 선정하여 지역적응성 시험

-시험구는 현지 관행재배에 따라 관리

-벼 15계통은 2㎡ plot으로 3반복, 6계통은 1㎡ plot에 1반복으로파종

-출아일, 파종밀도, 분얼수, 출수기, 성숙일, 영양생장기간, 간장, 수장, 수수,

수량, 천립중, 등숙률, 발아율 총 13개 결과 작성

○중국 현지 세대 단축

지원 및 생산력 검정

시험

○중국 현지 화성종묘 재배시험포를 임대하여 이용(면적:10,000㎡)

○찰옥수수 조합 선발을 통한 중국 중부/북부의 지역적응성 시험에 활용

○단옥수수 조합 선발을 통한 중국 남부 지역적응성 시험에 활용

2년차

(2018)

○러시아 연해주 벼 현지

적응성시험연구

◦신규 계통 및 조숙 벼 품종 선발을 위한 적응성 시험(2년차)

-시험 기관 : 국내 진출기업 (아그로상생(유))

-유망계통 7계통, 유전자원(16개) 및 고세대계통(35개) 등 총 58계통

-출아일, 파종밀도, 분얼수, 출수기, 성숙일, 영양생장기간, 간장, 수장, 수수,

수량, 천립중, 등숙률, 발아율 총 13개 결과 작성

○러시아 연해주 감자 현

지적응성시험연구

◦국내 기 개발품종 및 육성 계통의 현지적응성 시험 신규 추진

-시험 기관 : 연해주채소농업연구소

-15개 품종 및 계통에 대한 지역적응성 검정 실시, 총 150kg(품종 당 10kg)

물량의 씨감자는 국내검역을 거쳐 항공운송 전달

-발아율, 식물당 줄기수, 식물의크기, 수확량 등 결과 작성
○캄보디아 벼 현지 생

산성 검증을 위한 시

범포 연구

○ GSP 14개 벼 품종의 캄보디아 Campot 지역 시범포 구축

-각 품종 별 생육결과 및 수확량 조사를 통한 장립종 품봉 연구 자료로 활

용

3년차

(2019)

○러시아 연해주 감자 현

지적응성시험연구

◦2018년도 지역적응성시험에 사용되었던 감자 품종 중 potato cancer

resistance 계통/품종(총 9개)을 가지고 2차년도 시험

- 총 9개 품종에 대한 3반복 실험, 현지 적응성 및 생육 결과 Data작성

○러시아 연해주 벼 현지

적응성시험연구

◦현지 적응 가능성이 있는 벼 23계통/품종에 대한 지역적응성시험

- 총 23개 품종 1반복 실험

- 시험 기관 : 국내 진출기업 (아그로상생(유))

- 출아일, 파종밀도, 분얼수, 출수기, 성숙일, 영양생장기간, 간장, 수장, 수수,

수량, 천립중, 등숙률, 발아율 총 13개 결과 작성

○KGIR 1호 보급종 증

식 생산을 위한 베트

남 메콩델타 지역 현

지 계약재배

◦ KGIR 1호 보급종 증식 생산을 위한 계약재배 진행

-계약재배 지역 : 베트남 메콩델타 지역 Kieng Giang 주

-면적 : 2 ha

-재배기간 : 2019.5~2019.9(약 105일)

-수확량 : 7.1톤(볍씨 기준), 건조 후 6톤

-최종 수확물 도정하여 현지 농민, 수출기업 상대로 상품성 평가 진행
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4년차

(2020)

○러시아 연해주 감자 현

지적응성시험연구

◦2019년도 지역적응성시험에 사용되었던 감자 품종 중 potato cancer

resistance 계통/품종(총 6개) 및 러시아 control 품종(3품종)을 가지고 3차

년도 시험 진행

- 시험 기관 : 연해주채소연구소

- 조사 항목 : rate of emergency, no. of stem per plant, plant height(when

70% bloomed), yield at 80 and 100 days after plant

- 총 9개 품종에 대한 3반복 실험, 현지 적응성 및 생육 결과 Data작성

○KGIR 1호 보급종 증

식 생산을 위한 베트

남 메콩델타 지역 현

지 계약재배

◦ KGIR 1호 보급종 증식 생산을 위한 계약재배 진행

-계약재배 지역 : 베트남 메콩델타 지역 Kieng Giang 주

-면적 : 8 ha

-재배기간 : 2020.5~2020.10(약 5개월)

-수확량 : 30톤(볍씨 기준)

-최종 수확물 도정하여 현지 농민, 수출기업 상대로 상품성 평가 진행

5년차

(2021)

○러시아 연해주 벼 현지

적응성시험연구

◦현지 적응 가능성이 있는 벼 16계통/품종에 대한 지역적응성시험

- 총 16개 품종 1반복 실험

- 시험 기관 : 국내 진출기업 (아그로상생(유))

- 출아일, 파종밀도, 분얼수, 출수기, 성숙일, 영양생장기간, 간장, 수장, 수수,

수량, 천립중, 등숙률, 발아율 총 13개 결과 작성

○러시아 연해주 감자 현

지적응성시험연구

◦2020년도 지역적응성시험에 사용되었던 감자 품종 중 potato cancer

resistance 계통/품종(총 3개) 및 러시아 control 품종(3품종)을 가지고 3차

년도 시험 진행

- 시험 기관 : 연해주채소연구소

- 조사 항목 : rate of emergency, no. of stem per plant, plant height(when

70% bloomed), yield at 80 and 100 days after plant

- 총 6개 품종에 대한 3반복 실험, 현지 적응성 및 생육 결과 Data작성
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□종자증식지원

구분
(연도)

종자증식지원 건수

활용명칭 활용내역

3차년도

(2019)

◦종자 증식, 보급을 위한 종

자생산 계획 지원

◦개발품종 종자 생산 계획 수요조사

◦품목별 전략품종(벼1,옥수수2)의 현지 보급종 생산 시험비 지원

- 벼 : KGIR1호 베트남 보급종 생산 연구(건강나라)

- 옥수수 : KM5 말레이시아 F1종자생산(아시아종묘)

- 단옥수수 : Mithas 후속 계통 인도 생산시험 점검(농우바이오)

4차년도

(2020)

◦종자 증식, 보급을 위한 종

자생산 계획 지원

◦프로젝트별 수출용 종자 생산 계획 수요조사

◦COVID19 확산에 따른 비대면 협의 실시 및 품목별 전략품종시험

연구비 지원

- 벼 계약재배 및 상품화 방안 지원 (주피터코리아)

- KGIR 1호 원종 및 보급종 생산 확대(건강나라)

- 키르기스스탄 종서생산 확대 지원(홍익바이오)

- 중국 지역 및 종서생산 지원(씨드그린바이오)

- 중국 및 국내시장 개척용 식용 옥수수 시범

종자생산 지원(해피바이오텍)

◦시험연구 진행 점검

- 지원사업 추진 및 예산활용 적정성 현장점검

◦단장과제 연구개발결과 확산을 위한 재배시험 지원

- GSP개발 벼 품종(KGIR1호)의 확산 가능성 확인을 위한 UAE사

업 종자공급 지원

5차년도

(2021)

◦종자 증식, 보급을 위한 종

자생산 계획 지원

◦프로젝트별 수출용 종자 생산 계획 수요조사

◦COVID19 확산에 따른 비대면 협의 실시 및 품목별 전략품종시험

연구비 지원

- 키르기스스탄 종서생산 확대 지원(홍익바이오)

- 중국 및 국내시장 개척용 식용 옥수수 시범 종자생산 지원(해피

바이오텍)

◦시험연구 진행 점검

- 지원사업 추진 및 예산활용 적정성 현장점검
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□책자 발간/ 홍보

구분
(연도)

책자 발간 및 홍보실적(단행본 발간, CD 제작 등)

구분 일자 활용명칭 활용내역 비고

1년차
(2017)

홍보실적 2017.08.01
○해외농업자원개발협회,
한·러 종자산업 활
성화 세미나 가져

○연구개발 성과 활용을 위한 한·러 공
동연구 및 협력방안 모색

○벼,감자,옥수수 품종의 연해주 적용가
능성 및 보급방안 모색

매일경제

단행본
발간

2017.11
○해외 품종등록 출원

및심사절차

○프로젝트 책임자들에게 수출 대상국별 품

종출원및심사절차에대한내용을전달

○프로젝트별 품종개발 결과의 현지 출원

등록 진행에 활용

발간번호

<11-1390803-

000365-01>

2년차
(2018)

홍보실적 2018.4.25.

○[농민포럼]식량종자

글로벌 종자시장에

도전하자

○식량종자 산업의 중요성을 알리고 글로

벌 시장에서의 경쟁력 확보 가능성 및

방안 모색

농민신문

홍보실적 2018.8.23.

○농진청 ‘금보다 비싼

종자’ 개발... 수출

가시화 외 15건

○GSP식량종자 사업단의 성과를 홍보

NEWSIS,new1,삼

남일보,

전북타임스 등

16건

마케팅
디자인
지원

2018.9
○품목별 품종 홍보를

위한 마케팅 지원

○글로벌 마케팅 경쟁력 확보를 위한 홍보

물 제작 지원

○품목별(벼2, 감자1) 전략품종 각종 디자

인 제작 지원 *팜플렛3종, 3단접지 1종, 베너 1종

AI파일 및 CD
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□국내매출

□품종개발

국내 종자 판매 실적

번호 일자 판매처 매출액

1 2018. 09.19 ㈜툴젠 5,000,000원

2 2019.2월 ,3월 ㈜다농 11,000,000원

3 2019. 10월 ㈜툴젠 5,000,000원

4 2020,01.04. ㈜ 다농 14,850,000

5 2020.02.13. ㈜ 다농 -5,600,000

6 2020.03.03. ㈜ 다농 1,600,000

7 2020.09.08. ㈜ 다농 10,000,000

8 2020.10.28. ㈜ 다농 10,000,000

9 2020.10.31. ㈜ 다농 75,000,000

10 2020.06.18. 농가(신현배) 2,610,000

11 2020.03.03. 설봉바이젠 132,000

12 2021.01.08. 농업회사법인(주)다농 7,400,000

13 2021.01.08. 농업회사법인(주)피피에스 2,000,000

14 2021.03.02. 농업회사법인(주)다농 4,984,000

15 2021.05.04. 신현배(여주옥수수연구회장) 10,000,000

16 2021.06.04. 신현배(여주옥수수연구회장) 반품 -1,400,000

17 2021.10.30. 농업회사법인(주)다농 65,000,000

18 2021.11.11. 농업회사법인(주)피피에스 15,000,000

19 2021.11.23. 농업회사법인(주)다농 11,000,000

20 2021.11.23. 농업회사법인(주)피피에스 2,000,000

누적합계 245,576,000원

세부적으로 전부(건별로)기록하며, 국외인 경우 반드시 국명을 기록합니다]

구 분
품종명칭

(건별 각각 기재)
국 명

출원 등 록
기 타

출원인 출원일 출원번호 등록인 등록일 등록번호

1 해피찰3호 한국 ㈜해피바이오텍 2018.10.4 출원-2018-492

2 해피스위트1호 한국 ㈜해피바이오텍 2018.10.4 출원-2018-493

3 비1블랙베리 한국 ㈜해피바이오텍 2020.12.03 출원-2020-655

4 달구나찰 한국 ㈜해피바이오텍 2020.12.04 출원-2020-654
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[별첨 1]

연구개발보고서 초록

프로젝트명
(국문) 연구개발 성과 조기 확산 및 신규시장 창출 전략수립

(영문)Strategy Establishment for the Early Development of Research Achievements

and the New Export Market
프로젝트

연구기관
GSP식량종자사업단

프로젝트연구

책임자

(소속)

국립식량과학원 GSP식량종자사업단

참 여 기 업 ㈜주피터코리아인터내셔널 (성명) 정 진 철

총

연구개발비

(1,254,000천원)

계 1,254,000 총 연 구 기 간 2017.1.1.～2021.12.31.(5년)

정부출연

연구개발비
1,174,000

총 참 여

연 구 원 수

총 인원 28

기업부담금 80,000 내부인원 24

연구기관부담금 - 외부인원 4

○ 연구개발 목표 및 성과

· 식량작물 R&D 및 마케팅 전문가에 대한 프로젝트 참여 지원 시스템 구축

· 구축된 시스템을 활용하여 GSP 연구성과의 조기확산 체계 구축

· 해외진출 농기업을 대상으로 한 GSP 성과확산 및 신규 종자 시장 창출 전략 수립

○ 연구내용 및 결과

· 작목별(벼, 감자, 옥수수) R&D 및 마케팅 전문가 풀 조사 분석 및 DB 구축

· 해외 육종기지 및 마케팅 거점별 전문가 파견 및 지원 시스템 구축

· 프로젝트별 전문가 활용계획 수요조사 및 지원가능 전문가 섭외 등 DB구축

· 전문가 파견 및 지원 프로그램 수행, 보고서 작성 및 프로젝트로의 피드백 추진

· 식량종자 유통 기업 진출이 유망한 6개 대상국가(러시아, 베트남, 우크라이나, 캄보디아, 인도네시

아, 브라질 등)의 농업환경 정보조사 및 DB구축

· GSP 성과 확산 및 신규시장 개척을 위한 해외진출 농기업 활용 전략수립 및 지원

○ 연구성과 활용실적 및 계획

· 경험이 풍부한 전문가의 적시 투입으로 현지 사업추진 효율 극대화

· 다양한 국가의 환경조건에서 연구성과를 검증함으로서 연구결과 안정성 확보

· 기존 목표시장에 집중된 시장개척 활동영역을 확장함으로서 새로운 시장개척 가능

· 프로젝트 추진효율 제고와 시장개척 활동 활성화로 수출목표 달성 가능성 제고
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[별첨 2]

자체평가보고서 

사업단명 GSP식량종자사업단 과제번호 213009-05-5-CG100

프로젝트명 연구개발 성과 조기 확산 및 신규시장 창출 전략수립

프로젝트연구기관 국립식량과학원

연구담당자

프로젝트
연구책임자 정 진 철

세부프로젝트

연구책임자

기관(부서) 국립식량과학원 성 명 정 진 철

기관(부서) ㈜주피터코리아인터내셔널 성 명 윤 해 석

연구기간 총 기 간 2017.1.1.∼2021.12.31.(5년) 당해 연도 기간
2021.1.1.∼12.31

(1년)

연구비(천원) 총 규 모 1,254,000 당해 연도 규모 280,000

1. 연구는 당초계획대로 진행되었는가?

□ 당초계획 이상으로 진행 ■ 계획대로 진행 □ 계획대로 진행되지 못함

○ 계획대로 수행되지 않은 원인은?

2. 당초 예상했던 성과는 얻었는가?

□ 예상외 성과 얻음 ■ 어느 정도 얻음 □ 얻지 못함

성과목표

전문가

파견 /지원

건수

신시장 및

현지적응성

검정 건수

품종개발 유전자원 국내

매출액

(백만 원)

책자발간

/홍보

종자

수출액

(US$)
출원 등록 수집 등록

최종
목표

14 14 - - - - - - -

최종
성과

16 12 4 - 50 - 246 5 -

달성율
(%)

114 86 초과 - 초과 - 초과 초과 -

3. 연구개발 성과 세부 내용

3-1 기술적 성과

해외 현지의 다양한 환경조건하에서 현지 시장에 진출에 필요한 접근방법 등 금후 종자기업의

해외 진출 시 기술적 검토사항에 대한 정보를 획득하였음
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3-2 과학적 성과

GSP를 통해 개발된 품종들에 대한 해외 현지 적응성 검토 등을 통해 환경조건에 따른 품종별

형질변화 양상 등을 구명하여 금후 해외시장 진출 품종개발 시 과학적 참고자료를 제공

3-3 경제적 성과

GSP 참여기업의 해외 종자생산에 필요한 다양한 노하우 축적 기회를 제공함으로서 기업들의

종자수출액 증진에 기여함

3-4 사회적 성과

현지 적응성시험과 종자생산 지원프로그램을 통해 관련 산업에 종사하는 목표시장 현지의

다양한 인적네트워크 구축에 기여함

3-5 인프라 성과

R&D과제 성격상 사업이 추진된 현지에 눈에 보이는 인프라를 구축하는 사업을 추진하지

못했지만 눈에 보이지 않는 다양한 노하우 축적에 기여함

4. 연구과정 및 성과가 농림어업기술의 발전·진보에 공헌했다고 보는가?

■ 공헌했음 □ 현재로서 불투명함 □ 그렇지 않음

5. 경제적인 측면에서 종자산업의 수출증대와 수입대체에 공헌했다고 보는가?

■ 공헌했음 □ 현재로서 불투명함 □ 그렇지 않음

6. 얻어진 성과와 발표상황

6-1 경제적 효과

□ 기술료 등 수익 수 익 :

□ 기업 등에의 기술이전 기업명 :

□ 기술지도 등 기업명 :

6-2 산업·지식재산권 등

□ 국내출원/등록 출원 건, 등록 건

□ 해외출원/등록 출원 건, 등록 건

6-3 논문게재·발표 등

□ 국내 학술지 게재 건

□ 해외 학술지 게재 건

□ 국내 학·협회 발표 건

□ 국내 세미나 발표 건

□ 기 타 건

6-4 인력양성효과

□ 석 사 명

□ 박 사 명
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6-5 수상 등

□ 있다 상 명칭 및 일시 :

■ 없다

6-6 매스컴 등의 PR

□ 있다 건

■ 없다

7. 연구개발 착수 이후 국내 다른 기관에서 유사한 기술이 개발되거나 또는 기술 도입함으로 연구의

필요성을 감소시킨 경우가 있습니까?

■ 없다 □ 약간 감소되었다 □ 크게 감소되었다

○ 감소되었을 경우 구체적인 원인을 기술하여 주십시오.

8. 관련된 기술의 발전속도나 추세를 감안할 때 연구계획을 조정할 필요가 있다고 생각하십니까?

■ 없다 □ 약간 조정필요 □ 전반적인 조정필요

9. 연구과정에서의 애로 및 건의사항은?

(※ 아래사항은 기업참여시 기업대표가 기록하십시오)

1. 연구개발 목표의 달성도는?

■ 만족 □ 보통 □ 미흡

(근거 : 과제기획 시 기대효과 달성 )

2. 참여기업 입장에서 본 본과제의 기술성, 시장성, 경제성에 대한 의견

가. 연구 성과가 참여기업의 기술력 향상에 도움이 되었는가?

■ 충분 □ 보통 □ 불충분

나. 연구 성과가 기업의 시장성 및 경제성에 도움이 되었는가?

■ 충분 □ 보통 □ 불충분

3. 연구개발 계속참여여부 및 향후 추진계획은?

가. 연구수행과정은 기업의 요청을 충분히 반영하였는가?

■ 충분 □ 보통 □ 불충분

나. 향후 계속 참여 의사는? (※중간‧단계평가에 한함)

■ 충분 □ 고려 중 □ 중단
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다. 계속 참여 혹은 고려중인 경우 연구개발비의 투자규모(전년도 대비)는? (※중간‧단계평가에 한함)

■ 확대 □ 동일 □ 축소

4. 연구개발결과의 상품화(기업화) 여부는?

□ 즉시 기업화 가능 ■ 수년 내 기업화 가능 □ 기업화 불가능

5. 기업화가 불가능한 경우 그 이유는?

구 분 소 속 기 관 직 위 성 명

프로젝트 책임자 국립식량과학원 식량종자사업단장(농업연구관) 정 진 철 (인)
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[별첨 3] 

연구성과 활용계획서

1. 연구과제 개요

사업추진형태 □자유응모과제  ■지정공모과제 분 야

프로젝트명 연구개발 성과 조기 확산 및 신규시장 창출 전략수립

프로젝트

연구기관
국립식량과학원 프로젝트연구책임자 정 진 철

연구개발비

정부출연

연구개발비
기업부담금 연구기관부담금 총연구개발비

1,174,000 80,000 - 1,254,000

연구개발기간 2017.1.1.～2021.12.31.(5년)

주요활용유형
□산업체이전 □교육 및 지도 □정책자료 ■기타( 성과 조기 확산 전략수립)

□미활용 (사유: )

2. 연구목표 대비 결과

당초목표 당초연구목표 대비 연구결과

①식량작물 R&D 및 마케팅 전문가에 대한

프로젝트 참여 지원 시스템 구축

◦다양한 채널을 통하여 품목별 전문가 그룹 탐색 및 정보 확보

◦국내 논문 등을 리뷰하여 저자 중 해당 작목에 대한 전문

가 DB작성

- 약 60여명의 전문가 DB확보

②구축된 시스템을 활용하여 GSP 연구 성

과의 조기 확산 체계 구축

◦러시아 연해주 벼 및 감자 현지 적응성시험을 위한 외부전

문가 파견

◦동남아 지역 GSP 벼 종자 수출 마케팅 전략 수립을 위한

현지 워크숍 개최를 통한 전문가 파견

◦일대잡종 벼 협력 과학자 초청

- 과제협의 및 연구정보 교류

③수출용 종자 증식, 보급을 위한 생산 지원

사업 추진

◦프로젝트별 수출용 종자 생산 계획 수요조사

◦COVID19 확산에 따른 비대면 협의 실시 및 품목별 전략품종

시험 연구비 지원

품목별(벼3, 감자3,옥수수4) 종자 증식,보급 생산 지원

◦시험연구 진행 점검

- 지원사업 추진 및 예산활용 적정성 현장점검

◦단장과제 연구개발결과 확산을 위한 재배시험 지원

- GSP개발 벼 품종(KGIR1호)의 확산 가능성 확인을 위한

UAE사업 종자공급 지원
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* 결과에 대한 의견 첨부 가능

3. 연구비 집행실적 (2017∼2021)

구분
금액(백만원)

세부프로젝트명
계획금액 사용액 잔액 비고

단장과제

<1세부>
작목별 품종육성 및 시장개척
전문가 활용을 통한 성과 확
산 전략수립

834,000 834,000 0

<2세부>

신규시장 창출을 위한 해외시

장 진출 농기업 활용 및 수출

촉진 전략 수립

340,000 340,000 0

총계 1,174,000 1,174,000 0

④해외진출농기업현황조사및 DB구축
◦현지 전문가를 활용한 정보 확보 및 진출기업 현황 조사

-현지 농업 및 진출기업 현황 조사

⑤GSP 벼 육성품종에 대한 베트남 내
보급종 생산, 농가 계약재배 면적 확
대, 생산된 쌀의 시범 수출 사업 추
진

◦KGIR 품종의 보급종 생산체계 마련을 위한 현지 농가 계약재

배 추진

◦계약재배 및 생산물(쌀)의 효과적인 판매방안 마련 및 수출 방안

모색

⑥해외 글로벌 업체들과 협력을 통한
GSP 품종 판매 네트 워크 구축(베트
남, 인도)

◦연간 100,000톤 베트남쌀 수출권 획득을 통해 현지 유력

수출업체와의 네트워크를 형성하고 향후 KGIR 품종 수출

을 위한 마케팅 방안 마련

⑦GSP 사업성과 조기 확산을 위한 유망
시장 현지 적응성 시험 추진

◦KGIR 품종의 보급종 생산체계 마련을 위한 현지 농가 계약재

배 추진

◦계약재배 및 생산물(쌀)의 효과적인 판매방안 마련 및 수출 방안

모색
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4. 연구목표 대비 성과

성과목표

전문가

파견/

지원건수

신시장 및
현지적응성
검정 건수

책자
발간/홍보

품종개발 유전자원 국내
매출액
(백만원)출원 등록 수집 등록

최종목표 14 14 - - - - - -

최종실적 16 12 5 4 - 100 - 246

달성율(%) 114 86 부가 부가 0 부가 0 부가

1차년도(2017)
목표 2 2 - - - - - -

실적 2 2 2 - - - - -

2차년도(2018)
목표 3 3 - - - - - -

실적 4 3 3 2 50 - 5

3차년도(2019)
목표 3 3 - - - - - -

실적 4 3 - - - 50 - 16

4차년도(2020)
목표 3 3 - - - - - -

실적 3 2 - 2 - - - 109

5차년도(2021)
목표 3 3 - - - - - -

실적 3 2 - - - - - 116

5. 핵심기술

구분 핵심기술 명

①

②

③

ㆍ
ㆍ
ㆍ

6. 연구결과별 기술적 수준

구분
핵심기술 수준 기술의 활용유형(복수표기 가능)

세계
최초

국내
최초

외국기술
복제

외국기술
소화ㆍ흡수

외국기술
개선ㆍ개량

특허
출원

산업체이전
(상품화)

현장애로
해결

정책
자료

기타

①의 기술

②의 기술

③의 기술

ㆍ
ㆍ

* 각 해당란에 v 표시
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7. 각 연구결과별 구체적 활용계획

핵심기술 명 핵심기술별 연구결과활용계획 및 기대효과

①의 기술

②의 기술

③의 기술

ㆍ
ㆍ

8. 연구종류 후 성과창출 계획

9. 연구결과의 기술이전조건(산업체이전 및 상품화연구결과에 한함)

핵심기술 명

이전형태 □무상 □유상 기술료 예정액 천원

이전방식
□소유권이전 □전용실시권 □통상실시권 □협의결정

□기타( )

이전소요기간 실용화예상시기

기술이전 시 선행조건

구분

품종개발 특허 논문 분

자

마

커

유전자원
국내

매출액

종자

수출액

기술

이전

마케팅

전략수립

보고서

인

력

양

성

출

원

등

록

출

원

등

록
SCI 비SCI

수

집

등

록

최종목표

연구기간 내
달성실적

연구종료 후
성과창출계획



주 의

1. 이 보고서는 농림축산식품부·농촌진흥청에서 시행한 Golden Seed 프로젝트사업 연구개발

과제 최종보고서이다.

2. 이 보고서 내용을 대외적으로 발표하는 때에는 반드시 농림축산식품부·농촌진흥청(농림식

품기술기획평가원)에서 시행한 Golden Seed 프로젝트사업의 결과임을 밝혀야 한다.

3. 국가과학기술 기밀 유지에 필요한 내용은 대외적으로 발표 또는 공개하여서는 안 된다.
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