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국문 요약문

코드번호 D-01

수출사업단 기획

연구의

목적 및 내용

○ 동물용의약품 전체 수출과정 상의 현장 애로 및 장애요인을 발굴하고, 기술개

발을 통해 이를 해소할 수 있는 종합적 연구개발 체계 마련을 목적으로 함.  

  - 동물용의약품 수출연구사업단 구성 : 통합적 마케팅팀

  - 사업기간 동안의 과학적 기반 문제해결 방안 및 해결을 통한 수출목표 수립

  - 연구과제 수립 : 과제 구성, 연구참여인력, 연구투자 및 기반 확립, 사업단 

운영 및 협력방안 도출  

수출사업단 기획

연구개발성과

○ 동물용의약품 수출연구사업단 구성

  - 핵심 및 세부과제 책임 : 전북대학교 산학협력단

  - 협동연구기관(6개 업체) : ㈜동방, ㈜우진비앤지, ㈜이-글벳, ㈜중앙백신연

구소, ㈜한동, ㈜씨티씨바이오

○ 동물용의약품 수출연구사업단 목표 수립 

 - 동물용의약품 글로벌 수출 플랫폼 구축을 통한 지속가능한 수출기반 확립

 - 2021년 사업단 참여업체 연간 수출액 78억 원 이상 달성

 - 단일 품목으로 연간 수출 30억 원 이상 창출하는 스타 동물용의약품 개발

 - 동물용의약품 수출 활성화를 위한 독립적 운영 조직 형성 모델 수립 및 추진

○ 동물용의약품 전체 예산 수립 : 총 연구개발비 30억5,400만 원 

 - 정부출연금 22억9,000만원, 기업부담금 7억6,400만원 

○ 동물용의약품 수출연구사업단 연구과제 구성 

 - 핵심과제 1, 1 세부과제, 6 협동과제

○ 수출연구사업단 전체 및 과제별 예산 수립 

○ 수출연구사업단 운영 및 협력방안 도출

수출사업단 기획

연구개발성과의

활용계획

(수출 기대효과)

○ 동물용의약품 글로벌 수출 플랫폼 구축을 통한 지속가능한 수출기반 확립 

  - 대륙별 해외 동물용의약품 임상실험 및 제품 등록을 위한 네트워크 구축

  - 대륙별 동물용의약품 테스트 베드 구축 및 국제공동연구시스템 확립

○ 2021년 사업단 참여업체 연간 수출액 78억 원 이상 지속 달성할 수 있는 기반 

형성

  - 기존 등록제품의 수출 확대 : 2,854백만 원

   * (‘16) 17,917 → (’21) 20,771백만 원 

  - 현지맞춤형 제품개발을 통한 신규시장 개척:(‘16)0 → (’21) 4,989백만 원

  - 단일 품목으로 연간 수출 30억 원 이상 창출하는 스타 동물용의약품 개발  

○ 동물용의약품 수출 활성화를 위한 독립적 운영 조직 형성 모델 수립 및 추진

  - 지속가능한 수출 지원을 위한 대학-산업체 연계 출연연구소 설립(안) 도출

중심어

(5개 이내)
동물용의약품 수출 테스트 베드 기반 구축 통합 마케팅



〈 SUMMARY >
코드번호 D-02

Purpose&

Contents

○ The purpose of this study is to develop a comprehensive research and 

development system that can identify the obstacles in the whole export 

process of animal medicine and resolve them through technology 

development. 

 - Animal Medicine Export Research Project group composition : integrated 

marketing team

 - Establish export targets by scientific based problem solving plan and solutions 

during the project period

 - Establishment of research project : formation of projects, participation of 

researchers, establishment of research investments and foundations, to 

develop business plan and cooperation plan

Results

○ Animal Medicine Export Research Project group organization 

  - Core and detailed task responsibilities : Chonbuk National University

    Industry-Academia Collaboration Foundation

  - Cooperative research institutes (6 companies) : Dongbang Co., Ltd., Woogene 

B&G Co., Ltd., Eaglevet Co., Ltd., Choong Ang Vaccine Laboratories Co., 

Ltd.(CAVAC), Han Dong Co., Ltd., CTCBIO Inc.  

○ Establishment of goals for Animal Medicine Export Research Project group

 - Establishment of sustainable export base through establishment of global 

export platform for animal medicine

 - Expansion of annual export of participating companies more than 7.8 billion 

KRW

 - As a single item, Development of Star animal medicine to generate more 

than 3 billion KRW per year in annual export  

 - Establishment and promotion of independent operating organization model 

for animal medicine export activation

○ Establishment of total budget for animal medicine : total research and 

development expenses 3.054 billion won

 - Government contributions amounted to 2,290 million won

 - Corporate contribution amounted to 764 million won

○ Composition of Animal Medicine Export Research Project group research tasks



 - Core tasks 1, 1 detailed tasks, 6 collaborative tasks

○ Set budgets by total and assignment

○ Developing operation and cooperation plans

Expected

Contribution

○ Establishment of sustainable export base through establishment of global     

export platform for animal medicine

 - Establishment of networks for clinical trials and product registration of      

overseas animal medicine by continent

 - Establishment of test bed for animal medicine by continent and establishment 

of international joint research system

○ Formation of infrastructure to expand annual export of participating 

companies more than 7.8 billion KRW

 - export expansion of existing registered products : 2,854 million won

   (‘16) 17,917 → (’21) 20,771 million won

 - market development through local customized product development :      

(‘16) 0 → (’21) 4,989 million won

 - As a single item, Development of star animal medicine to generate more than 

3 billion KRW per year in annual export  

○ Establishment and promotion of independent operating organization          

model for animal medicine export activation

 - Establishment of a research institute in cooperation with universities and 

industries for sustainable export support (draft) 

Keywords
animal 

medicine
Export Test Bed Infrastructure

Integrated 

marketing



- 6 -

Contents

  1. Project group Research Objectives ·································································  1

  2. Domestic and Foreign Exports and Technology Status

     (Preliminary Survey Analysis) ·············································································  3

  3. Expansion of existing market and new market ··········································  10

  4. Technological development strategy for expanding export project group

    ··································································································································  13

  5. Project group export and technology development goals and 

     strategies ··············································································································  37

  6. Plan to use research results ············································································  42

  7. Export market current state and export technology information

     collected during the research process ·························································  43

  8. Security rating of research and development result ······························  43

  9. Status of research facilities and equipment registered in the National

     Science and Technology Comprehensive Information System ··············  43

  10. Implementation of safety measures in laboratories based on research

      and development result ···············································································  43

  11. Representative research achievements of research  and development

      result projects (when appropriate) ····························································  43

  12. Others ················································································································  44

  13. References ·········································································································  44

    A. MOU draft with Philippines Carabao Center 

    B. MOU draft with StephenHann DF MOU in Philippines

    C. MOU draft with Makerere University in Uganda

    D. KOICA’s  Confirmation result of enterprise cooperation business 

    E. Technical meeting report with Philippines Carabao Center

    F. Promotional materials of Korea Animal Health Products Association (1)

    G. Promotional materials of Korea Animal Health Products Association (2)  

  



〈 목 차 〉

  

  1. 해당품목 사업단 연구 목표 ············································································· 1

  2. 해당품목 국내외 수출 및 기술 현황(사전조사 분석) ····························· 3

  3. 해당품목 기존시장 및 신규시장 확대방안 ················································· 10

  4. 수출사업단 확대를 위한 기술개발 전략 ····················································· 13

  5. 해당품목 사업단 수출 및 기술개발 목표, 전략 ······································· 37

  6. 연구결과의 활용계획 ······················································································· 42

  7. 연구과정에서 수집한 수출시장 현황 및 수출기술 정보 ························· 43

  8. 연구개발결과의 보안등급 ··············································································· 43

  9. 국가과학기술종합정보시스템에 등록한 연구시설·장비 현황 ··············· 43

  10. 연구개발과제 수행에 따른 연구실 등의 안전조치 이행실적 ··············· 43

  11. 연구개발과제의 대표적 연구실적(해당시 작성) ··································· 43

  12. 기타사항 ········································································································· 44

  13. 참고문헌 ········································································································· 44

    가. 필리핀카라바오센터와의 MOU(안) 

    나. 필리핀 StephenHann DF MOU

    다. 우간다 Makerere대학교 MOU

    라. KOICA 기업형 협력사업 서면심사 결과 확인서

    마. 필리핀카라바오센터와의 협력분야 협의서

    바. 동물약품협회 홍보 1

    사. 동물약품협회 홍보 2 



- 1 -

1. 해당품목 사업단 연구 목표

코드번호 D-03

1-1. 사업단 추진 필요성, 배경 

○ 동물용의약품 산업은 세계 육류수요 증가 및 반려동물 시장 확대 등으로 지속적인 성장 

이 전망되는 유망산업임.

- 노령화 및 1인 가구 증가 등에 따른 반려동물 산업 확대 전망

- OECD-FAO 농업전망(’14～’23) : 세계 가축수 증가(연평균 소 1.4%, 돼지 1.3, 닭 2.1), 

단백질섭취량 증가(연평균 쇠고기 1.5%, 돼지고기 1.7, 닭 2.5)

○ 07년 이후 동물용의약품 세계 시장규모는 연평균 7.2%의 성장을 보이고 있으며, 시장규모는 

’15년 기준으로 300억 달러 수준(약 33조원)임. 

             < 세계 동물용의약품 시장 규모 추이 >      (단위 : 억 달러, %)  

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
향후 성장 

전망(～`23)

시장규모 179 191 186 201 220 225 230 239 300 370 

성장률

(전년대비)
- 6.7 -2.6 8.0 9.4 2.2 2.2 3.9 25.5 연 7.2%

  * ’13년 기준으로 2023년까지 연 6% 성장 시 약 370억 달러 규모 전망

○ 고부가 가치 창출효과가 크고, 축산업 및 공중보건과 관련된 기간산업에 해당되어 국가  

차원의 체계적 육성 필요.

- 동물용의약품 산업기반 확보는 국내 축산업 발전 및 공중보건과 직결됨.

- 국내 시장 규모가 세계시장의 3%가 되지 않는 상황에서 동물용의약품 업체들이 내수 시장

보다는 해외시장을 보다 적극적으로 공략할 필요가 있음.

○ 선진국과의 격차 심화와 WTO 및 FTA 확대 등에 따른 시장 경쟁 가속화는 국내 동물용의

약품 산업이 반드시 극복해야할 과제임.

○ 영세한 동물용의약품 업체 특성상 개별 업체만으로는 해외시장 개척, 신약개발 등이 어

려워 사업지원 및 개량약품 기술개발 지원 등이 필요함.

- 국내 주요 생산업체의 매출 대비 R&D 비중은 글로벌사에 비해 규모가 적어, 신약개발보다

는 제네릭 생산·판매에 치중하고 있음.

○ FTA 등 대내외 환경 변화에 대응한 동물용의약품 산업의 경쟁력 확보 및 산업기반 강화 

등 발전 전략 필요

- 수출 활성화관련 정책연구사업(‘11.12, 농식품부)에서 동물용의약품 산업이 농식품 전체 연

관 산업 중에서 수출유망분야 5위 선정

 ․외식업〉비료〉농기계〉천연화장품〉동물용의약품
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- 최근 우리기업의 수출확대, 국내의 높은 바이오․IT 기술력 등을 감안 시, 적정한 정책지원

으로 글로벌 체제로 전환가능

⇒ 국내 축산업 위축에 따른 내수시장의 한계를 극복하고, 글로벌 체제로의 전환 등을 통한 

미래성장  산업화를 위해 체계적 육성필요

○ 동물용의약품의 전체 수출과정(생산․가공․유통․검역․수출)에 걸친 현장애로 및 장애요인을 

발굴하고, 기술개발을 통해 해결할 수 있는 종합적인 수출지원 방식 운영 필요.

- 동물용의약품의 수출상품 및 전문업체의 경쟁력 강화 및 육성 지원, 수출시장 분석 및 맞

춤형 수출전략 수립 등을 위한 체계적인 시스템 구축이 상대적으로 미흡함.

- 신규시장 진출 시 비관세 장벽을 극복할 수 있는 지원이 필요함.

1-2. 사업단 최종 목표 (수출현장과 연계된 수출목표 설정)

○ 동물용의약품 글로벌 수출 플랫폼 구축을 통한 지속가능한 수출기반 확립 

○ 대륙별 해외 동물용의약품 임상실험 및 제품 등록을 위한 네트워크 구축

○ 대륙별 해외 동물용의약품 테스트 베드 구축 및 국제공동연구시스템 확립

○ 모든 동물용의약품 업체들의 수출 지원을 위한 허브(Hub) 기능 확보 

○ 사업단 참여업체 연간 수출액 78억 원 이상 지속 달성할 수 있는 기반 형성

○ 단일 품목으로 연간 수출 30억 원 이상 창출하는 스타 동물용의약품 개발 

○ 동물용의약품 수출 활성화를 위한 독립적 운영 조직 형성 모델 수립 및 추진

- 지속가능한 수출 지원을 위한 산학 연계 출연연구소 설립(안) 도출  

< 동물용의약품 연차별 수출 목표액 >

(단위: 백만 원)

구분 2018년 2019년 2020년 2021년 계

㈜동방 73 171 251 311 806

㈜우진비앤지 516 854 1,638 2,799 5,806

㈜이-글벳 2 203 804 1,205 2,214

중앙백신연구소 338 715 1,096 1,484 3,633

㈜한동 486 738 999 1,225 3,448

㈜씨티씨바이오 122 286 551 819 1,778

합 계 1,537 2,966 5,340 7,843 17,685
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코드번호 D-04

2-1. 해당 품목 수출현황 및 국내 산업여건 분석

○ ‘90년대 중반 이후 해외시장에 진출하였으며, 최근 해외전시회 참가 지원 등을 통해 수출규

모가 급증하는 상황임.

- 아시아, 중남미 등 100여 개 국가에 연간 2.36억불 수출(‘16년 기준), 최근 5년간(’11∼

‘16년) 연평균 수출 증가율은 18.6%임.

 * 연간 수출액(천만 달러) : (‘11) 10.4 → (‘13) 15.2 → (‘16) 23.6

 * 주요 수출지역이 파키스탄, 멕시코, 필리핀 등 개발도상국에 편중되어 있음.

○ 주요 수출국가는 동남아시아 및 서남아시아, 아프리카 등 개발도상국이 대부분으로 동물용의

약품 선진국인 유럽이나 북미시장에는 취약한 모습을 보임. 다만, 최근에 중국이나 남미 등 

신규시장을 개척하려는 시도가 이어지고 있음.

○ 다국적 기업의 기술력/마케팅력과 경쟁해야 하고, 인도와 중국 제품 및 현지 기업과는 가격 

경쟁을 해야 하는 샌드위치 신세임.

< 동물용의약품 수출 현황 > 

                                                                    (단위 : 억 원, %)

구분 2011 2012 2013 2014 2015 2016
CAGR

(‘11～’16)

원료 606 818 870 909 1,150 1,317 16.8

화학제제 458 625 619 674 816 852 13.2

생물학적제제 56 115 130 229 298 220 31.5

의료기기 20 8 36 68 136 322 74.3

의약외품 32 18 15 26 32 34 1.2

계 1,171 1,583 1,670 1,905 2,433 2,745 18.6

○ 동물용의약품 수출을 추진 시 임상시험 자료 등 등록에 필요한 실험 데이터가 필요한 상

황이나, 업체 비용 부담이 커서 어려운 실정임.

< 동물용의약품 수출업체 및 품목 현황 >           

                                                                       (단위: 억 원)  

구  분 ‘12년 ‘13년 ‘14년 ‘15년 ‘16년

업체수(개소) 42 55 60 63 75

품목 수(개) 736 840 932 1,039 1,132

수출액(억원)
1,584

(140,675천$)

1,670

(152,550천$)

1,905

(180,916천$)

2,433

(214,918천$)

2,745

(236,534천$)
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2-2. 해당 품목의 현지 목표시장 선정(목표시장 선정 근거 및 타당성 제시) 

○ 사업단 참여업체들의 기존 등록제품 판매활성화와 신규 제품 개발로 이원화하여 선정함.

 - 약품은 수출 특성 상 제품 선정에 1년, 허가에 1~2년의 기간이 소요됨에 따라 수출까지는 최

소 2년 이상의 기간이 필요함. 따라서 신규 품목이나 대상 품목 선정은 중장기 프로젝트로 진

행함.

 - 기본적으로 참여업체들의 목표 국가를 존중하되, 추후 사업단 주도로 선정할 수 있음.

○ 사업단 자체 목표시장 : 필리핀 버팔로에 대한 임상실험 성공 후 버팔로를 대상으로 베

트남, 캄보디아, 파키스탄, 인도 시장을 목표시장으로 추진할 계획임.

○ ㈜동방 : 필리핀과 파키스탄을 주 목표시장으로 하되, 우간다 등록을 추진하여 아프리카 

시장 진출을 도모함.

 - 버팔로 시장을 주목표로 함.

○ ㈜우진비앤지 : 수출경쟁력이 있는 생균제 프로비온포르테(Probion-forte)와 Aqua-probion, 

항생제(CeQuus, Ferovita 200, Paxxcell, FlorPAN-S) 등의 전략적 수출 목표 선정

 - 1년차 : 아르헨티나, 중국, 페루

 - 2년차 : 이란, 베트남, 브라질, 우크라이나, 카자흐스탄

 - 3년차 : 유럽, 호주

○ ㈜이-글벳 : 우간다에서 진드기 살충제 제품 개발 및 등록 후, 여타 동아프리카연합(케

냐, 탄자니아, 르완다, 브룬디)에 수출 → DR콩고, 에티오피아 등으로 확대 수출 추진 

 - 1차년도 : 기존 제품 수출 확대(임상), 진드기 살충제 시장 조사(Acaricides) 

 - 2차년도 : Acaricides 제품 개발, 임상, 허가, 지역별 선호제품 판내 확대

 - 3차년도 : 우간다, 케냐, 탄자니아 수출계약

 - 4차년도 : 지역별 대리전 발굴 및 판매확대

 - 5차년도 : 인근지역(이디오피아, 나이지리아, 수단) 으로 판매 확대 

○ ㈜중앙백신연구소 : 파키스탄을 중심으로 중동 및 아프리카로 수출 확대 추진

 - 기존 수출국들에서 돼지와 양계 백신 집중에서 축우용 백신 시장의 창출 추진

○ ㈜한동 : 방글라데시, 베트남, 필리핀, 우크라이나, 카자흐스탄을 수출목표 국가로 선정

함.

 - 주사제 중 플로티, 카토시아-B, 액상제제 중 시프록신 200액, 센티로액 200, 프로샷액 20, 

가루제품 중 한동미-에스, 한동미-피 등의 집중 수출 추진
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○ ㈜씨티씨바이오 : 중국 및 동남아시아를 수출 지역으로 선정함. 

○ 필리핀, 베트남, 우간다(동아프리카연합), 남미 및 CIS 지역 등 참여기업들이 목표로 하는 

국가들은 동물용의약품 시장이 꾸준히 성장하고 있는 국가들이고, 현실적으로 우리나라 제품

이 수출될 수 있는 국가로서, 사업기간 시장점유율 제고에 박차를 가할 것임.

○ 사업단 운영 전반부에 수출 목표치 달성을 위해서 연구개발 결과 동물용의약품이 수출될 수

요처에 대한 좀더 구체적인 현재 현황과 미래 예측 확보 추진

 - 참여기업들과 현지 유통사 선정과 국가별 영업망 구축 등 전략 수립을 추진하고, 필요시 사

업단 전체의 공동 대응을 통해 지원 → 참여기업들의 주요 수출대상국 별 수출전략 확보

2-3. 해당품목의 국내외 시장동향 분석

○ 국내 시장규모는 ‘16년 기준으로 총 9,734억 원이며, 국내 생산 7,009억 원(내수 

4,264, 수출 2,745) 및 수입 2,725억 원임.

○ 국내 생산의 경우 내수 판매액은 정체 상태를 나타내고 있으며, 수출액은 급격히 증가하

여 수출비중이 급증하고 있음(‘11 : 24.5% → ’16 : 39.2).

○ 내수시장은 총 6,989억(국내산 4,264, 수입 2,725)으로 다소 증가 추세이나, 점유율의 

경우 국내산은 하락, 수입산은 증가 추세를 보임. 

- 시장규모 : (’11) 5,880억 원 → (’16) 6,989 (연 3.8% 증가)

- 점유율 : 국내산 하락(’11년 62% → ’16년 61), 수입산 증가(’11년 38% → ’16년 39)

< 동물용의약품 내수시장 규모 >             

(단위: 억 원)      

구  분 ‘12년 ‘13년 ‘14년 ‘15년 ‘16년

국내생산 3,355 3,387 3,756 4,091 4,264

수입완제 2,482 2,072 2,084 2,449 2,725

계 5,837 5,459 5,840 6,540 6,989
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< 국내 동물용의약품 시장 현황 >

                                                                    (단위 : 억 원, %)

구분 2011 2012 2013 2014 2015 2016
CAGR

(‘11～’16)

국내생산(A+B) 4,787 4,939 5,057 5,661 6,454 7,009 7.9

(내수, A) 3,615 3,355 3,387 3,756 4,091 4,264 3.4

(수출, B) 1,172 1,584 1,670 1,905 2,433 2,745 18.6

수입 (C) 2,185 2,482 2,072 2,084 2,449 2,725 4.5

내수시장(A+C) 5,800 5,837 5,459 5,840 6,540 6,989 3.8

전체시장(A+B+C) 6,972 7,421 7,129 7,745 8,903 9,734 6.9

주: 1) 범위는 동물용 완제약품, 원료약품, 의료기기, 2) 수출입액은 연평균환율 적용 계산

○ 수입의 경우, 국내 생산을 위한 원료용 수입이 감소하고, 완제품 수입이 증가하고 있음. 

특히 완제품의 경우 대부분 동물용의약품산업 선진국 제품으로 상품 경쟁력에서 열위를 

보이고 있음.

- 약품 내수시장에서 국내업체들이 해외 업체와의 경쟁에서 밀려나고 있음을 반영함. 

○ 국내 업체는 총 238개소이며 대부분 영세규모의 중소업체로 업체당 매출액(‘15년 기준, 

동물용의약품, 외품 및 의료기기 포함)은 평균 27억 원 수준으로 개별업체의 수출시장 

개척과 제품개발에 한계.

- 수출 전담조직 및 인력 운영에 애로

○ FTA 확대에 따른 축산업 위축 등으로 기존 내수시장은 정체되고, 반려동물 증가에 따른 

대응 미흡으로 수입 비중이 증가하고 있음.

- 기존 축산용 제품에 대한 품질향상 등을 통한 시장인식의 개선이 필요함.

- 반려동물 증가에 대응하는 제품개발 및 출시 등을 통한 국내 시장 확보가 필요한 상황임.

○ 2007년 이후 동물용의약품 세계 시장규모는 연평균 7.2%의 성장을 보이고 있으며, 시장

규모는 2015년 기준으로 300억 달러 수준(약 33조원)임. 

< 세계 동물용의약품 시장 규모 추이 >    

                                                                  (단위 : 억 달러, %)  

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
향후 성장 

전망(～`23)

시장규모 179 191 186 201 220 225 230 239 300 370 

성장률

(전년대비)
- 6.7 -2.6 8.0 9.4 2.2 2.2 3.9 25.5 연 7.2%

  * ’13년 기준으로 2023년까지 연 6% 성장 시 약 370억 달러 규모 전망
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○ 동물용의약품은 고부가가치 창출효과가 크고, 축산업 및 공중보건과 관련된 기간산업에 

해당되어 국가 차원의 체계적 육성 필요.

- 동물용의약품 산업기반 확보는 국내 축산업 발전 및 공중보건과 직결됨.

- 국내 시장 규모가 세계시장의 3%가 되지 않는 상황에서 동물용의약품 업체들이 내수 시장

보다는 해외시장을 보다 적극적으로 공략할 필요가 있음.

○ 국제적으로 항생제 사용을 규제하는 분위기 확산으로 백신 외의 제품시장이 위축되고 있

음. 따라서 수출국가 다변화와 수출품목 증대를 추진해야 함.

○ 수출 현지 여건

 - 세계 10대 업체가 ‘14년 기준 전체 판매액 239억 달러 중 206억 달러 판매 : 약 86%

 - ‘14년 세계 10대 동물약품 매출기업 : ① 조에티스 48억 달러, ② 머커사 35억 달러, 

③ 메리알 28억 달러, ④ 엘랑코 23억 달러, ⑤ 바이엘 18억 달러, ⑥ 베링거인겔하임 15

억 달러 ⑦～⑩ 아이덱스 14, 버박 10, 세바 10, 피브로 6 등

○ 글로벌 제약사 사노피의 동물용의약품 분야 ‘메리알’을 베링거인겔하임이 합병함으로

써 세계 2위의 동물용의약품 기업으로 변신

< 2014년 국가별 매출액 현황 >

순위 국가(Country) 매출(Sales) (백만 $)
세계시장 점유율

(% of world market)

1 United States 7,460 31.1
2 China 2,181 9.1

3 Brazil 1,735 7.2
4 France 1,360 5.7

5 Germany 1,075 4.5
6 United Kingdom 1,009 4.2
7 Spain 816 3.4

8 Italy 730 3.0
9 Japan 685 2.9

9 Canada 640 2.7
11 Australia 604 2.5

Global Market 23,990 100.0

2-3. 해당품목 수출대상국별 경쟁력 분석

○ 해외 시장 규모가 확대되고 있어 우리나라 동물용의약품 산업에 좋은 기회임. 

 - 지역적으로 편중되어 있고, 화학제재가 높은 비율을 차지하고 있음. 품목별, 지역별, 축

종별 판매 현황은 다음과 같음.

 * 품목별 판매 비율 : 화학제재 57%, 생물학적제재(백신, Bios) 29%, 사료첨가제 14%

 * 지역별 판매 비율 : 미주 43%, 유럽 24%, 기타 33%

 * 축종별 판매 비율 : 산업동물 67%, 반려동물 및 기타 33%  
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○ 국가별 허가요건 등이 상이하나, 이에 대한 전략적 접근이 미흡한 상황임.

 - 국제적 환율 쇼크, 신흥 수출국의 증가, 기존 수출국의 GMP 기준 강화 등으로 수출에 어

려운 상황임.

○ 주요 수출대상국 현황

 - (미국․유럽 등) 

 * 소매유통과 온라인 마켓, 동물병원 등의 매출을 포함하여 74.6억 달러의 대규모 시장임 

: 세계시장의 31.1% 차지 → 허가요건이 까다롭고 등록비용이 높아 시장진입이 매우 어

려움.

 - (중국)

 * 폐쇄적인 동물용의약품 수입정책으로 중국 내 등록된 한국 동물용의약품은 1품목 밖에 

없음.

 - (동남아 국가) 

 * 축산업 성장 등으로 수출 가능성이 높으나, 국가별 허가요건 상이

 * 베트남, 방글라데시 등은 제품 등록 후 수입허가증 발급 시 기존 무제한 수입방식에서 

일정 물량 수입제한으로 정책이 변화

< 말레이시아 및 파키스탄 시장현황 >

 - (아프리카 등) 

* 유럽산 고가제품과 인도, 중국산 저가제품 사용으로 시장공략에 어려움이 있고, 물류비 

등 부담

* 동아프리카연합(EAC ; 케냐, 우간다, 탄자니아, 남수단, 부룬디, 르완다)간 상호인증 조

약 체결예정으로 1국가 등록 시 타 국가 판매가 가능함.

구  분 기 회 요 인 비 고

- 말레이시아

Ÿ 우유자급율 5%(1백만 톤 중 5만 톤 자체생산),

Ÿ 수요량 매년 7 ～ 10% 증가, 국가차원의 낙농산업관심,

Ÿ 산유국으로 낙농시설인프라 구축 용이, 앙카사협동조합의 적극적 

태도(정액수입 예정)

- 파키스탄

Ÿ 우유총생산량 세계 4위(12백만 톤), 젖소 4,200만 두, 낮은 두당 

생산성, 대규모 알팔파 단지 등

Ÿ 버팔로 3,700만 두, 염소 7,030만 두, 양 2,980만두 등 

Ÿ 현지 대규모 기업(네슬레, 소속농가 20만호)의 축산 기자재몰 

30개소에 납품 계약한 현지법인 ‘옥스카프’와 협의 중 

Ÿ 수출입은행을 통한 차관형태의 국제협력사업 예정

Ÿ 동물용의약품 6,070여 품목 등록 : 수입품이 2,528개 품목으로 

42%의 비중을 차지하고 있음
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< 우간다 및 에티오피아 시장현황 >

 - (CIS : 러시아, 벨라루스, 우크라이나 등)

 * 러시아 동물용의약품 시장규모는 ‘15년 6억3000만 달러이며, ’17년 6억9000만 달러로 

예상됨 → 전체 시장의 70%를 해외수입에 의존하고 있음. 

구  분 기 회 요 인 비 고

- 우간다

대규모 젖소 보유 : 800만두, 두당생산성 최저, 동아프리카내 

최고의 낙농환경, 대규모 기업농 존재 ‘18년 국제협력사업 

예정

- 에티오피아
대규모 젖소 보유 : 1500만두, 두당생산성 최저,

온화한 기후여건, ‘19년 국제협력사업 예정
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3-1. 해당 품목 시장조사를 통한 신규시장 확대방안 도출

1) 대륙별 동물용의약품 글로벌 수출 플랫폼 구축 : 임상실험을 위한 테스트 베드 및 국제

공동연구 네트워크 확보 

○ 동물용의약품 수출 성공을 위해 가장 중요한 사항으로 수출 대상국가의 제품 등록이 1순

위이며, 다음으로 수출시장별 전용 상품 개발, 상품의 현지 가격 경쟁력 강화, 해외시장 

개척 및 마케팅이 관건임.

< 동물용의약품 수출품목의 일반적 등록절차 >

○ 동물용의약품 제품 등록은 특정 국가에서 일정 기간에 대하여, 특정 에이전트와 진행되

기 때문에, 현지국의 영향력 있는 동물용의약품 취급자와의 연계 여부가 수출 확대의 관

건이며, 이를 위하여 테스트 베드를 통한 신뢰성 있는 임상실험 결과 도출과 해당국의 

심사를 통과하기 위하여, 등록 절차와 관련 법규 등에 따른 서류 작업 등이 중요함.

○ 특히 공신력 있는 국가 연구기관 또는 유력대학 연구진과 공동으로 현장 실험을 하는 것

이 중요함. 이를 통하여 기존 등록된 제품의 수출 활성화, 신규 개발 제품의 원활한 등

록을 통한 수출이 가능함,

○ 우리나라 동물용의약품의 주 수출대상 국가는 대부분 개발도상국으로, 사업단에서는 대

륙별 거점 개발도상국에 테스트 베드 확보 및 국제공동연구 지원을 통하여 동물용의약품 

수출업체들의 현지 임상실험과 수출 확대를 도모하고자 함.

○ 대륙별 거점 테스트 베드 및 국제공동연구 네트워크를 통하여, 동물용의약품 수출업체들의 

현지 임상실험을 지원함. 이 과정에서 기존 등록제품의 신뢰성을 제고하여, 수출 확대를 도

모하고자 함. 
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2) 전략 국가별 수출매뉴얼 개발

○ 동물용의약품 수출업체들의 주요 거점 국가 제품등록의 원활한 추진을 위하여, 해당국의 

권위자를 전문가로 위촉하여, 등록관련 법규, 등록 절차, 가격 및 시장점유율 등 시장현

황, 마케팅 전략 등 전문 매뉴얼을 개발하여 수출업체 특히 영세 수출업체들을 지원함.

 - 1~2차 년도에 중점적으로 수출대상국들의 특징 및 현장 애로사항을 세밀하게 발굴함으로써 

사업단 성과를 장기화할 수 있는 토대 확보를 추진함.

 - 수출에서 가장 중요한 것이 제품 등록으로 현지 등록 전문가와 협의를 통해 수출대상 국가별 

인허가 등록절차 등의 면밀한 분석 등 제품 등록 프로토콜 확보를 우선 추진하며, 다음으로 

마케팅 상의 지원을 모색함.

○ 수출 매뉴얼 개발은 운영위원회에서 결정하되, 참여업체 중심으로 소 백신, 양계 백신, 

주사제/액제, 호르몬제, 진드기 살충제, 생균제 등으로 구분할 수 있으며, 국가로는 필

리핀, 중국, 인도를 우선하되, 파키스탄, 베트남, 방글라데시, 칠레, 아르헨티나, 우크

라이나, 카자흐스탄 등을 고려함. 

○ 특히 개발된 매뉴얼을 통하여 사업단에 참여하지 않은 업체들도 해외 진출과 수출을 활

성화할 수 있도록 보급 및 자문을 진행함.

3) 사업단 참여 동물용의약품업체들의 신제품 개발

○ 각 국의 가축질병 발생 상황이 상이하고, 새로운 바이러스의 출현이 계속되기 때문에, 

국내에서 개발된 동물용의약품을 바탕으로 수출희망 국가에 적합한 제품 개발이 필요함.

○ 개발하고자 하는 기술들은 사업단과 협력하여 구축한 현지국 동물용의약품 전문가들과 

테스트 베드를 통한 임상실험 국제공동연구를 바탕으로, 국내에서 현지맞춤형으로 개발

할 예정임.  

 - 기존 등록제품 : 현지 임상실험을 통한 신뢰 확보로 수출 확대

 - 신규 개발 제품 : 임상실험 후 제품 등록 및 수출 개시

< 참여 동물용의약품업체들의 개발 희망 기술 >

구 분 전략제품(개발기술) 표적시장

호르몬제제 ㈜동방 버팔로 대상 호르몬제제 제품화 필리핀, 파키스탄 등

생균제 ㈜우진비앤지 프로비온포르테 수출 제품화 남미, 중동, 아시아 등

살충제 ㈜이-글벳 아프리카 진드기 살충제 개발
우간다, DR콩고, 에티오피아, 

케냐, 르완다, 브룬디 등

백신 중앙백신연구소 유행열 등 소 백신 개발 파키스탄, 중동, 아프리카

주사제, 액제 ㈜한동 현지맞춤형 주사제와 액제 개발
필리핀, 방글라데시, 베트남, 

우크라이나, 카자흐스탄

백신 ㈜씨티씨바이오 현지맞춤형 양계백신 개발 중국, 동남아시아



- 12 -

코드번호 D-04

○ 수백 종의 동물의약품 중에서 수출 품목 몇 종을 선정하여 선택과 집중 전략 추진

 - 다소 많은 약물의 수출 전략보다는 수출 대상 동물의약품의 종류에 대한 특정을 통해, 업체

와 약물의 선택과 집중 추진(<표 1> 참조).

 - 약품 특성상 세계 시장의 다양한 요구사항에 따라 수출품목을 몇 종으로 특정하기는 어렵지

만, 국가별/축종별 요구도에 따라 제품을 선정하고, 참여기업별로 집중할 수 있도록 함. 

 - 향후 5차년도까지의 사업단 운영 기간 중, 협동과제의 성과평가 등 성과지향적 연구팀 조정

을 통해 수출효과를 극대화함.

○ 각 참여기업에서 수출하고자 하는 약품의 특징과 국가에 적합하도록 임상실험, 약품 관련 현

지 질병상황, 시장조사, 수출매뉴얼 개발 등을 지원함.

 - 수출현장 애로사항 중 하나가 시장의 정확한 규모와 현황, 니즈를 파악하는 것으로, 이를 구

체적으로 제시하기가 쉽지 않음. 따라서 사업 초기 1~2차년도에는 집중적으로 이를 파악하고 

해결방법을 모색함. 

 - 개별 참여기업들이 목표 시장 및 제품 관련, 시장규모, 포지셔닝 또는 진출전략 등 타당성을 

수립하도록 하고, 이에 대해 직간접적으로 지원함으로써 수출 성과 제고를 도모함. 

○ 사업단은 기본적으로 제품 경쟁력을 위한 현지화를 추구하고 있음. 따라서 참여기업들이 지

적재산권(특허 등)과 관련하여 해외에서의 권리문제가 발생하지 않도록 유의함.

 - 기본적으로 특허 출원이 필요한 경우, 지적재산권을 보호받을 조치를 취할 것이나, 특별한 

차별화가 없는 경우, 참여기업 소유로 각 국가별로 품목 허가권 확보, 상표권 등록 등을 진행

함.

 - 약품 특성 상 이미 등록된 제품이 주요 수출대상이기 때문에 현지의 특허관리보다는 등록권

의 유지 및 갱신(renewal)이 더욱 중요함. 따라서 사업단에서는 등록을 보다 쉽고 빠르게 하

는 방법을 모색하며, 품목 등록 절차 및 관리방법에 대해 집중함.

 - 필요할 경우, 수출 대상국 현지의 특허 확보 및 국내외 논문 공개 등 학술성과 보완을 요청

할 것임. 

4) 글로벌 스타 수출제품 개발

○ 매년 제품들의 수출성과를 평가하고, 뛰어난 실적을 나타내는 제품의 경우, 단일 품목으로 

연간 수출 30억 원 이상 달성할 수 있도록 적극 지원할 것임.

 - 사업단, 한국동물약품협회, KOTRA 등 수출 관련 기관과 협회 등과 협의하여, 마케팅, 물류, 

유통, 홍보, 제품등록 국가 확산 등 다양한 현장 연구개발을 지원함으로써 세계적인 상품이 

될 수 있도록 지원함. 

 - 다양한 제품에 대한 수출연구개발이 동시 다발적으로 진행됨에 따라, 진행 성과에 따라 적극

적인 홍보정책과 전략을 수립하여 사업단과 농식품부, 검역본부 및 동물약품협회 등과 공조

함.

 - 각 참여기업이 확보한 현지 테스트 베드 활용을 사업단 차원에서 적극 지원하며, 이와 별도

로 사업단 스스로 국내외 네트워크를 발굴하여 수출제품 개발을 지원함.  
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○ 사업 기간 중 1개 이상의 세계적 상품 개발 달성을 통하여, 국내 동물용의약품의 위상을 제

고함과 아울러 향후 수출 성과를 크게 신장시킬 수 있는 기폭제 역할을 나타낼 수 있도록 함

으로써, 향후 동물용의약품 산업체의 출연을 통한 수출연구사업단의 독립적 자립운영 기반을 

도모할 것임.

5) 버팔로를 표적시장으로 신규 제품 개발  

○ 국내 동물용의약품의 수출시장은 주로 양돈과 양계를 중심으로 이루어져 왔으며, 특히 국내

에 존재하지 않는 버팔로에 대한 제품개발이 이루어지지 않았음.

 - 2013년 기준 전 세계 약 2억 두가 사육되고 있는 거대한 시장을 표적시장으로 선정하고, 임

상실험과 국제공동연구를 통한 제품개발로 수출시장 개척 추진

 - 버팔로의 약 96%는 아시아에서 사육됨(아프리카 2.2%, 남미 2.0% 기타 호주와 유럽).

○ 필리핀카라바오센터와 StephenHann DF 테스트베드에서의 임상실험을 통하여 버팔로에 대한 

제품을 개발할 경우, 필리핀, 베트남, 캄보디아, 파키스탄, 인도, 중국, 스리랑카, 방글라데

시, 태국, 인도네시아, 말레이지아 등에 이르는 거대한 시장 진입이 가능하며, 이는 우리나

라 동물용의약품 수출의 획기적인 전기가 될 수 있음. 

 - 이탈리아, 이집트, 이란, 터키, 아제르바이잔, 루마니아, 이라크, 불가리아, 시리아, 그리

스, 알바니아 등에서도 사육되고 있음.

 - 미주대륙에서는 브라질에서 가장 많이 사육하며, 베네주엘라, 아르헨티나 순임.   

4. 해당품목 수출 및 기술개발 전략

코드번호 D-05

4-1. 수출사업단 확대를 위한 기술개발 전략

    1. 현장애로 수요 발굴(해당 품목 수출장애 요인(생산, 수출, 현장애로 사항) 도출)

○ 동물용의약품 수출 성공을 위해 가장 중요한 사항으로 수출 대상국가의 제품 등록이 1순

위이며, 다음으로 수출시장별 전용 상품 개발, 상품의 현지 가격 경쟁력 강화, 해외시장 

개척 및 마케팅이 관건임.

○ 현재처럼 일반 제네릭(복제) 화학제제 중심의 수출 품목에서 벗어나 백신, 바이오 제품 

등의 수출 특화제품을 서둘러 개발하지 않으면, 동물용의약품 수출 확대가 어려울 것으

로 판단되며, 이에 대한 중장기적 대책이 마련되어야 함. 

○ 기술적 우위가 없이 가격 경쟁력이나 틈새 공략에 의존하는 수출은 우선 당장은 어느 정

도 수출 유지가 가능할지 모르겠지만, 타 경쟁 상품에 단시간에 밀려날 가능성이 항상 

있음. 특히, 우리나라보다 기술력은 다소 떨어지지만 보다 저가에 시장을 공략하고 있는 

국가들의 상품과의 차별화에 실패하면 우리나라 동물용의약품 수출은 한계에 부딪힐 것

임이 자명함.
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○ 농식품 수출과 마찬가지로 동물용의약품도 수출과정에서 발생하는 물류비의 부담이 지속

적으로 늘어나고 있음.  업체 조사 결과 500ml 병 제품 하나를 중동지역으로 냉장 수출

하는 경우 한 병당 5 달러의 물류비용이 발생하고 있어, 수출 시장에서의 가격 경쟁력을 

저해하고 수출업체의 경영을 압박하는 요인으로 작용하고 있음. 

○ 현지 시장의 비관세 장벽 파악 조사 : 기획단계에서 문헌분석, 인터넷 조사, 수출업체 

담당자들과의 면담 등을 통해 개략적인 사항을 확보

 - 제품개발과 수출 등 해외 동물용의약품 사례 벤치마킹을 통한 자료 확보 

 - 사업단 발족 후 수출업체들과의 협의를 통하여 수출 목표 국가에 대하여, 협회 등과 연

계하여 집중적으로 조사 추진

    2. 경쟁기술과의 유사중복 회피방안

○ 동물용의약품 수출업체들이 대부분 개별업체만으로 해외시장 개척을 추진함에 많은 어려

움을 겪고 있음.

○ 특히 수출업체들이 제품 등록에 어려움을 겪는 이유로는 수출 대상국가의 제품 등록 관

련 정보를 수집하고 대응하기 위한 전문 노하우가 부족하고, 제품 등록 과정에 투입되는 

인적·물적 자원이 부족하기 때문임.  

○ 또한 특정 업체가 수출 국가의 제품 등록이나 관련 규정 등의 노하우를 확보한 다음, 이

를 영업 비밀로 관리하고 있어 동물용의약품 업계에 서로 공유되지 못하는 여건도 작용

하고 있음. 

○ 국내에서 사육되지 않는 가축, 특히 버팔로와 양 등에 대한 동물용의약품 시장이 매우 

크나, 현지에서의 임상실험 등의 데이터 확보 등과 관련, 개별 동물용의약품 업체가 연

구개발을 진행하지 못하는 상황임.

○ 수출과정에서의 제품등록, 현지 테스트 베드를 통한 임상실험 데이터 확보 및 이를 통한 

현지 적합형 제품 개발로 기존 연구개발과는 성격이 전혀 다름.

 - 제품 개발은 신약 개발이 아닌 현지 적응형 제품화를 추구하는 것으로 기존 실험을 통한 신

약 개발과 중복성을 갖지 않도록 함.  

    3. 과학기술 해결 방안 제시(생산, 품질유지, 저장 패키지, 검역, 현지 수출 등 R&D 방안 

제시)

○ 수출목표 국가의 국가 연구기관 또는 유력한 수의분야 대학 등과 네트워크를 형성한 후, 

테스트 베드 확보 및 국제공동연구 실시를 통하여 신뢰성 있는 데이터 확보와 현지 맞춤

형 약품을 개발함. 

- 이를 통해 기존 등록제품 수출 확대와 신규제품의 조기 등록과 수출 시장 개척이 가능함.



- 15 -

코드번호 D-05

○ 과학적 근거 자료 확보를 통한 동물용의약품 수출 확대 

 - 전시회 등은 참여기업이 오랫동안 수행해 온 방식으로 대리점 탐색 효과 정도로 판단되어 사

업내용에서 배제함. 그 보다는 현지 시험 연구기관 및 기존 거래기업 연구소와 지정 농가 등

의 방문을 통하여 성과 창출을 유도함.

 - 세계적으로 강화되는 동물용의약품 등록기준에 따라 기존의 데이터로는 제품 등록시 보

완서류가 요구되고 있음. 또한 농장들도 기업화되면서 기존 실험 데이터를 포함하여 농장 

실증데이터를 지속적으로 업데이트 해달라는 요구가 끊임없이 제기되고 있음.

 - 해외현지 임상시험 데이터를 제시함으로써, 등록기간 단축과 대형 농장 마케팅활동에도 

적극 활용할 수 있게 되어 동물용의약품 수출이 확대될 것으로 기대됨.

○ 해외 현지 실험을 통한 고객 신뢰 확보

 - 다국적 기업과 해외에서 경쟁해야 하는 상황에서 보다 객관적인 임상시험 데이터는 고객

의 신뢰를 확보하는 첫 단추의 역할을 하게됨. 더구나 해당국가에서 최근에 실시한 실험 

데이터라면 작은 농장부터 큰 기업화 농장에게 까지 우리 제품의 우수성을 알릴 수 있는 

기회가 되어 고객 신뢰확보에 중요한 역할을 할 것으로 기대함.

○ 한국에서 운영되는 실험실 구축 및 활용

 - 국제적으로 인증받을 수 있는 진단검사실로서 전북대학교 인수공통전염병연구소를 중심으

로 수의과대학의 관련 연구실과 공동으로 제품 등록에 필요한 연구 수행 검토.

 - 제품에 따라 필요시 국내외 전문 연구실과 공조 방안 추진   

○ 현지 검사소 등이 운영되는 경우, 인허가, 제품효과 검증, 기술지원 등의 거점으로 활용하는 

방안을 적극 검토하며, 국내의 경우 농림축산검역본부에서 동물용의약품의 인허가 등을 담당

함에 따라 유기적인 협력관계를 바탕으로 사업단 목표 달성을 추진함.

 - 농림축산검역본부 담당자 및 책임자의 사업단 운영위원회 또는 자문위원회 참여 

○ 다른 국가에서의 추가 등록 시간 단축

 - 예전에 비해 강화된 기술서류를 요구하는 상황에서 최근에 실시한 임상시험 데이터는 그

러한 요구에 부합되도록 실시할 수 있으며, 이로 인해 추가적인 보완서류 요구를 받지 않

는다면 보다 짧은 시간에 제품 등록을 완료할 수 있게 됨.

○ 버팔로, 염소, 양 등 국내에서 개발하기 어려운 동물용의약품에 대하여 현지 테스트 베

드를 통한 데이터 확보 및 적용성 검증 과정을 거쳐 개발 후, 관련 국가에 수출시장을 

신규로 창출할 수 있음. 

 - 버팔로 : 필리핀, 베트남, 캄보디아, 파키스탄, 인도 등으로 시장을 확대할 수 있음.

 - 염소, 양 : 파키스탄, 중동, CIS지역으로 수출 확대 가능함.   
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    4. 정책연계 방안 제시

○ 농식품부에서 동물용의약품 산업을 국제경쟁력이 있는 산업으로 육성하기 위하여 2012년

도에 “동물용의약품 산업 활성화 대책”을 마련하였음.

 - 제도개선, 연구개발, 생산시설 현대화, 수출시장 개척 등의 세부추진계획을 마련하여 

2013년도부터 정부 예산을 지원하고 있음.

 - 동물용의약품 산업 종합지원사업은 보조사업과 융자사업으로 구분되며, 2017년 73.2억 

원의 예산이 지원되었음.

 * 보조사업 : 해외전시회 참가, 시장개척단 파견국, 국가간 네트워크 구축사업, 해외수출

마케팅지원 등

 * 융자사업 : 동물용의약품 등 제조시설 신축 및 개보수, 수출업체 운영지원

○ 2016년도에 농식품부에서 동물용의약품 산업의 수출산업화를 통한 성장 동력 및 일자리 

창출을 위해 “수출주도형 동물용의약품 산업발전대책”을 수립함.

< 동물용의약품 산업 종합지원사업 예산 지원 현황 >

구분 2013 2014 2015 2016 2017

보조사업

(수출시장개척지원)
3억원 5억원 7억원 6억원 6.3억원

융자사업

(제조시설 신축, 개보수, 수출운영지원)
148억원 148억원 82억원 96억원 66.9억원

합 계 151억원 153억원 89억원 102억원 73.2억원

○ 2016년도에 농식품부에서 동물용의약품 산업의 수출산업화를 통한 성장 동력 및 일자리 

창출을 위해 “수출주도형 동물용의약품 산업발전대책”을 수립함.

○ 정부 정책 및 동물약품협회 등 정책 수행기관과 차별화되면서, 상호 통합 가능한 전략 

수립 및 수출확대 기술연구 과제 도출.

○ 농수산식품유통공사(aT), KOTRA 등의 현지 네트워크를 통해, 수출관련 정보 및 컨설팅 

지원을 활용하는 방안을 모색함.

- 지역별 정보수집, 시장개척단 파견 연계, 해외지사 역할 대행을 통한 현지화 및 판로개척 

방안 검토 

- 품목․분야별 해외시장 동향, 수출시장별 소비자기호․상품수요․틈새시장․수출입 검역제도 등 

수출에 필요한 정보
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○ 농식품부의 ‘농식품 수출대책’ 등 각종 관련 정책에 관련된 정책자금 지원사업 등과 

연계하여 시너지 효과를 창출할 수 있는 기획 추진

- 중국의 경우, 정부 차원의 G2G 협력체계를 통한 중국시장 개척 전략 수립을 대안 중 하나

로 분석

4-2. 연구결과 제시

    1. 사업단 로드맵

1) 과제별 연구개발 전략 및 계획

○ 세부 1과제 : 동물용의약품 수출연구 플랫폼 구축 및 수출지원

 - 사업단의 신제품개발에 있어 임상실험이 필수적으로 사업기간 내, 임상실험, 제품등록, 수출

개시가 순차적으로 가능하도록 지원함.

 - 필리핀, 파키스탄, 베트남, 우간다 등 주요 수출목표국 연구기관 또는 대학과 국제 네트

워크 확보

 - 현지 테스트 베드 확보 및 네트워크 기관들과의 국제공동연구를 통하여 동물용의약품 수

출업체 제품의 임상실험 지원

 - 주요 수출목표국 전문가 활용을 통한 등록과 관련된 법규, 절차, 시장 여건, 진출 전략 

등을 중심으로 하는 수출 매뉴얼 개발 및 보급

 - 주기적인 평가를 통하여 우수 동물용의약품 수출업체 지원 확대 및 부진 업체 예산 조정 

등으로 수출 성과 확대 추진

○ 협동 1과제 : 제품 해외등록 및 수출활성화와 호르몬제제의 버팔로 품종 시험평가

 - 필리핀과 파키스탄 현지 임상실험을 통한 제품 등록 및 수출 확대

 - 우간다 임상실험과 제품등록을 통한 아프리카 시장 진출

 - 항생제, 생균제, 대사보조제 등의 동남아 국가 및 CIS지역, 파키스탄 등에 수출 확대와 효과

를 입증할 수 있는 현지 임상 test를 통해 데이터 확보하여 홍보에 활용

○ 협동 2과제 : 프로비온포르테 수출경쟁력 확보 및 수출증대

 - 기 수출제품의 수출경쟁력 강화와 생균제 시장 수출역량 강화 및 수출 증대 

 * (1차년도) 

  1-1 생균제(Probio-forte) EU 등록 보완자료 테스트 

      수산용 생균제(Aqua-probion) 테스트 베드 선정

     - 안전성 테스트, 세포독성 테스트 진행(EU 지역)

     - 국내 및 국외 실험 지역 검사

     - C.P. vietnam corporation과 테스트 베드 선정

  1-2 신규 생균제 제품 제품 역량 강화

     - 신균 생균제의 유전자 분석 및 동정, 대량배양공정체계 확립

     - 온도/습도/포장용기별 안전성 검증 
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 * (2차년도) 

  2-1 기 수출제품의 효력 및 안정성 테스트

     - CeQuus 브라질 수출 역량 강화 – 효력실험 및 안정성, 잔류 독성 실험

     - Ferovita200 베트남 수출 역량 강화 – 효력실험

     - Paxxcell/FlorPAN-S 동유럽 수출역량 강화 – 효력실험 

     - 기 수출제품(4종)의 홍보자료 제작 및 수출 증대 

  2-2 신규 생균제 EU 기준 안전성 검사 및 테스트 베드 탐색

     - 해당국가 네트워크를 통한 전문가 활용

     - 생균제 항생제 감수성 실험(실험실)

 * (3차년도) 

   3-1 기 수출제품의 수출 경쟁력 강화

      - 수출 증대 타겟 국가의 등록사항 확인 및 제품 등록

      - 추가실험 진행(효력 및 안전성)

   3-2 신규 생균제 안전성 검증

      - 생균제 독성 실험 진행 – 세포, 경구, 안점막,피부자극(국내, 국외)

 * (4차년도) 

   4-1 신규 생균제의 실험 데이터 확보 및 제품 등록

      - 수출사업단의 테스트 베드에서 사양실험 테스트 진행

      - 수출 대상국가의 제품 등록 사항 조사

      - 제품 등록 서류 및 실험데이터 보완

 * (5차년도) 

   5-1 기 수출제품 및 신규 생균제의 제품 수출 경쟁력 확대 및 수출 증대

      - 제품 생산 공정 개선을 통한 가격 경쟁력 재고

      - 해당 지역의 테스트 베드를 통한 사양 실험 진행

○ 협동 3과제 : 아프리카 진드기 살충제 개발

 - 우간다 마케레레대와 공동으로 Pilot 제품 개발

 - Pilot 품목 현지임상 (유효성) 진행

 - 생산업체 선정 및 국내허가 추진

 - 해외 등록 허가 및 판매 개시

○ 협동 4과제 : 유행열 등 소 백신 수출 확대

 - 국내외 동물용 백신 등록과정 중에 가장 어려운 부분이 객관적인 임상 실험자료를 확보

하는 것으로 지금까지는 본사 연구소를 통해 주로 결과를 확보하였으나, 최근에는 논문이

나 외부 연구소 등과 공동연구 자료를 요구하는 경우가 많음. 

 - 파키스탄과 우간다 등에서 임상실험을 통해 신뢰성있는 데이터 확보 및 현지 맞춤형 제

품 개발
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< 동물용의약품 연구개발 로드맵 >

○ 협동 5과제 : 기존 등록제품 활성화와 현지 맞춤형 제품개발을 통한 수출 확대

 - 해당국가의 사육규모에 맞는 포장단위, 포장형태의 변경이 필요하며, 소비자의 욕구를 

분석하기 위한 시장조사 선행

 - 현지 임상실험을 통한 데이터 확보 및 제품 개발

* 가혹시험조건에서의 품질 안정성 확보 : 열대 및 저온 지역에서의 품질 안정성 확보

* 제품 사용 사례 발굴을 위한 임상 시험 자료 및 기술자료 제공, 세미나 실시(현지)

- 현장에서 수출시 발생되는 각종 애로사항을 확인하여 분야별로 취합한 다음 유사 및 중복되

는 문제점을 확인하고, 분야별로 해결

- 경쟁 제품의 품질(포장형태, 디자인, 가혹, 가속, 임상, 포장단위 등)의 과학기술기반과 관

련되는 항목을 업체별, 분야별로 정리하여 해결방안 확인

○ 협동 6과제 : 중국, 동남아 대상 양계백신 수출기반기술 개발 및 제품 고도화

 - 1차년도 : 현장 조사, 백신 수요 및 시장성 분석

 - 2차년도 : 제품 개발 및 수출품목 허가 서류 작성, 수출판로 확보

 - 3차년도 : 수출용 제품 허가 및 제품 수출 계약

 - 4차년도 : 양계백신 제품 수출 및 판매 매뉴얼 작성 

 - 5차년도 : 수출 백신 고도화 및 품질개선
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2) 정량적․정성적 지표 설정

○ 전체적으로 제품화 7건, 수출 실적 244억1,900만 원 및 13명의 고용창출을 지표로 설정

하였음. 

3) 기술 로드맵

○ ㈜동방 

 - 개발 및 수출 대상 동물용의약품

 ① 디노린(PGF2 제제): 소와 돼지에서 항체용해작용으로 발정유도, 발정동기화, 자궁축농증 치

료 등으로 사용됨(cloprostenol을 주성분으로 하며, 소와 돼지에 있어서 황체를 용해하여 발

정유도, 발정동기화 및 자궁축농증 치료 등에 사용) 

 ② 고나돈(GnRH 제제): 소와 돼지에 있어서 배란을 유도하는 작용으로 배란촉진, 난소낭종 치

료 등으로 사용됨(gonadorelin을 주성분으로 하며, 소와 돼지에 있어서 배란촉진, 낭종치료 

목적으로 사용).

 - 필리핀 버팔로 임상실험을 통한 현지적합형 제품 개발 : 주로 홀스타인 젖소에 맞춰져서 설

정되어 있고, 국내 한우의 경우, 젖소 용량에 준하여 사용 시 효과 면에서 젖소와 큰 차이 없

이 잘 사용하고 있음. 그러나 해외에서 일반 소가 아닌 버팔로과의 소에 적용 시 홀스타인 젖

소에 비해 효과가 떨어지거나 과잉으로 진행된다는 클레임이 있는 상황. 또한 GnRH 제제 중 

gonadorelin을 주성분으로 하는 제품들의 용량이 제품별로 다른 경우도 있는데, 동방의 “고

나돈”의 경우는 배란촉진용으로 250mcg 이지만, 유니의 “고도렐”의 경우는 배란촉진용으로 

100mcg임. 또 수입제품인 “Fertagyl’의 경우는 미국에서는 100mcg이지만 한국 등록사항은 

250mcg으로 되어 있어 용량에 대하여 혼선이 있는 상황.  

구 분
제품화

(건)

수출액

(백만 원)

고용창출

(명)

정책활용

(건)
기 타

전북대학교

산학협력단
2 5

Ÿ 국제공동연구 협약 5건 이상

Ÿ 해외 테스트 베드 5개 이상 확보

Ÿ 수출 매뉴얼 5개 이상 개발

Ÿ 사업단 자립화 방안 도출

동방 1 806 1
Ÿ 버팔로 대상 제품 개발 및 시장 개척

Ÿ 필리핀, 파키스탄, 우간다 진출

우진비앤지 1 5,806 1
Ÿ 세계 수준의 제품 안전성 확보

Ÿ 선진국 시장 제품 등록 및 수출

이-글벳 1 2,214 2
Ÿ 아프리카 진드기 살충제 개발

Ÿ 아프리카 지역 수출시장 확산

중앙백신

연구소
1 3,633 3

Ÿ 세계적인 소 유행열 백신 확보

Ÿ 파키스탄, 중동, 아프리카 시장 확대

한동 2 3,448 3
Ÿ 주사제 및 액제 브랜드 이미지 제고

Ÿ 동남아 및 CIS 지역 수출 확대

씨티씨바이오 1 1,778 1
Ÿ 세계적인 양계백신 확보

Ÿ 동물용의약품 전문업체로 발돋움

계 7 17,685 13 5
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○ ㈜동방 (계속)

연 차 연구목표 핵심 성과

1단계

1차년도
Ÿ 기존 해외 등록제품 수출거래선 확대

Ÿ 필리핀 버팔로 대상 임상실험
Ÿ 버팔로 대상 호르몬제제 평가 진행

2차년도

Ÿ 기존 해외 등록제품 수출거래선 확대

Ÿ 필리핀 버팔로 대상 임상실험 평가 및 제품 개발

Ÿ 항생제, 생균제, 대사보조제 등 수출증대

Ÿ 버팔로 맞춤형 제품 개발

Ÿ 필리핀 제품 등록 추진

Ÿ 수출 73백만 원

2단계

3차년도

Ÿ 기존 해외 등록제품 수출거래선 확대

Ÿ 필리핀 제품등록 및 수출추진

Ÿ 항생제, 생균제, 대사보조제  등 수출증대

Ÿ 필리핀 제품 등록 추진

Ÿ 수출 171백만 원

4차년도

Ÿ 기존 해외 등록제품 수출거래선 확대

Ÿ 버팔로 대상 제품 수출국 확대 추진

Ÿ 항생제, 생균제, 대사보조제  등 수출증대

Ÿ 베트남, 파키스탄, 인도 제품 등록 추진

Ÿ 수출 251백만 원

5차년도

Ÿ 기존 해외 등록제품 수출거래선 확대

Ÿ 버팔로 대상 제품 수출확대

Ÿ 항생제, 생균제, 대사보조제  등 수출증대

Ÿ 베트남, 파키스탄, 인도 제품 수출 추진

Ÿ 수출 311백만 원

Ÿ 고용창출 1명

  

 - 항생제인 린스마이신 첨가제, 린스마이신 주사제, 네오신 첨가제, 네오신 수용산 등은 동남

아 국가에서 구매하는 양이 점진적으로 증가하고 있기에 효과를 뒷받침 할 수 있는 임상 테스

트를 통해 수출 증대 추진. 

 - 생균제인 가디젠M의 경우도 CIS지역, 파키스탄, 필리핀 등에서 요구가 증가하고 있어서 효과

를 뒷받침 할 수 있는 임상 테스트를 통해 수출 증대 도모. 

 - 대사보조제인 아리파민100 주사, 훼럼포유100 주사 등도 동남아 국가 및 CIS 지역에서 꾸준

히 요청하고 있어 이에 대한 TEST를 시행하여 데이터를 확보하고 홍보 및 수출액 증대에 활

용. 

○ ㈜우진비앤지 

 - 1 년차 

* 홍보 및 검증실험용 프로비온 포르테 1,500Kg 제작

* 온도, 습도별 안정성 검증(보존조건)_자사 연구소 테스트(고온, 저온, 다습, 건조_가혹조

건) 등

* 포장용기별 안정성 검증

 - 2 년차 

* EU 기준 안전성 검사_안전성평가연구소(KIT, Korea Institute of Toxicology) 의뢰 예정

 - 3 년차

* 온도, 습도별 안정성 검증(제품 유통기한_2년 경과조건)_자사 테스트 (1년차 시험법과 동

일)

* 온습도 조건별 노출 제품의 사양테스트(제품 유통기한_2년 경과조건)_대학교 실험목장(건

국대학교, 단국대학교 등)

* 공정개발(생산효율 증대) : 우진비앤지 기업 대외비로 자세한 기입이 불가함
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 - 4 년차

* 미국, 유럽 기준 이외 국가별 요청항목 추가 실험결과 확보

* BED TEST(EU, 호주) 실험 항목은 2년차의 것과 동일

 - 5 년차

* 프로비온 포르테 업그레이드 연구 : 우진비앤지 기업 대외비로 자세한 기입이 불가함

   ~ 생산효율 향상(공정개발)

* 새로운 생균제 개발연구 : 우진비앤지 기업 대외비로 자세한 기입이 불가함

* BED TEST(중국, 아시아) 실험 항목은 2년차의 것과 동일

○ ㈜이-글벳

 - 개발 및 수출 대상 동물용의약품 : 동아프리카 지역 동물용의약품 시장의 40%를 차지하는 

내, 외부 구충제 제품으로 기존 Amitraz, 유기산제제, synthetic pythroids(cypermethrin 등)

의 단독 제형에 따른 내성 독성 등의 문제를 해결할 수 있는 복합제제 시장(Amitraz + 합성 

pythroids) 목표로 제품 개발 진행 → 합성제품으로 내성이나 독성으로 인한 용량 제한 등의 

기준을 검토하여 복합제 개발 추진

 - 1차년도 : 기존 제품 임상실험 등을 통한 수출 확대와 진드기 살충제(Acaricides) 시장조사

 - 2차년도 : Acaricides 제품 개발, 임상실험, 허가 alc 동아프리카 지역별 선호제품 수출 확

대

 - 3차년도 : 우간다, 케냐, 탄자니아 현지 적합형 제품 개발 및 수출

 - 4차년도 : 3개국 지역별 유통망 확보 및 수출 혹대

 - 5차년도 : 인근지역 에티오피아, 나이지리아, 수단 등으로 수출 확대

개발 기술
목표(수준, 성능, 품질)

1차년도 2차년도 3차년도 4차년도 5차년도

아프리카 진드기 

살충제
Formulation 개발

임상용 제품 생산

국내 생산업체 선정 

1차생산/허가자료

현지 임상 및

유효성/안전성 자료 
현지 허가등록 수출 개시

○ ㈜중앙백신연구소

 - 수출대상국 현지 임상실험을 통해 백신 제품 등록을 위해 필요한 논문이나 외부 연구소 등과

의 공동연구 자료 확보 : 신뢰성 있는 객관적이고 과학적인 데이터 확보

 - 현지 목적 동물에 안전시험 및 효능시험 실시

 - 1차년도 : 해외 등록용 데이터 확보를 위하여 국내 임상시험 통한 최신 야외농장 결과 확보

 - 2차년도 : 해외농장 임상시험 통한 데이터 확보, 신규제품 품목등록 진행

 - 3차년도 : 신규제품 품목등록 진행 (기존 또는 신규 국가)

 - 4차년도 : 제품등록 확대, 수출거래국 확대

 - 5차년도 : 제품등록 계속 진행, 수출판촉활동 강화
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○ ㈜한동

 - 개발 및 수출 대상 동물용의약품 : 주사제 2품목(카토시아-B, 플로티), 액상 3개 제품(프로

샤액 20, 센티로 200, 시프록신 200액) 등의 수출국 축산농가의 수요조사를 바탕으로, 사육규

모에 적합한 포장단위, 포장형태 변경 추진

 - 임상시험, 해외 거래선 네트워크 형성, 제품 사용 확대를 위한 시험(임상, 잔류, 독성 등)을 

추진

 - 각 제품의 응용 프로그램을 개발하기 위한 수출대상국 별 전문가 컨설팅 연계 등

 - 1차년도 : 베트남(프로샷액20), 방글리데시(센티로액200, 시프록신200액) 임상실험

 - 2차년도 : 베트남(카토시아B), 방글라데시(프로샷액20), 필리핀(플로티) 임상실험

 - 3차년도 : 카자흐스탄(카토시아B), 우크라이나(플로티) 임상실험

 - 4차년도 및 5차년도 : 수출 확대

○ ㈜씨티씨바이오 

 - 개발 및 수출 대상 동물용의약품 : Accent제품으로 3세대 Cephalosporin 계열 항생제의 현지 

임상실험 등을 통한 수출과 국내 제품 등록을 진행 중인 양계용 NDV 생백신, FAdV 사독백신 

등의 신규 수출시장 개척을 추진

 - 기존 제품 수출 확대 : 주사용 항생제로서 Quickflo, Enrobac, ACT 등과 사료첨가용 항생제 

Entrilcapsule Plus, Wormcide premix 등의 현지 적합화를 통한 수출 확대 추진

 * 성능, 제형 등 수출국 상황에 최적화된 적용 연구

 * 온도에 따른 보관 안정성, 사용방법에 따른 다른 약제와의 혼합 평가 등 시행 

 - 1차년도 : 현장 조사, 백신 수요 및 시장성 분석 (양계백신 중 뉴캣슬병(ND) 생백신, 아데노

바이러스(FAdV) 사독백신 대상 백신 등록절차 등 조사)

 - 2차년도 : 제품 개발 및 수출품목 허가 서류 작성, 수출판로 확보

 - 3차년도 : 수출용 제품 허가 및 제품 수출 계약

 - 4차년도 : 양계백신 제품 수출 및 판매 매뉴얼 작성 

 - 5차년도 : 수출 백신 고도화 및 품질개선

 2. 사업단 수출목표 및 전략 제시

1) 목표

○ 동물용의약품 글로벌 수출 플랫폼 구축을 통한 지속가능한 수출기반 확립 

  - 대륙별 해외 동물용의약품 임상실험 및 제품 등록을 위한 네트워크 구축

  - 대륙별 동물용의약품 테스트 베드 구축 및 국제공동연구시스템 확립
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○ 사업단 참여업체 연간 수출액 278억 원 이상 지속 달성할 수 있는 기반 형성

 - 참여기업의 수출목표액은 기존 등록제품의 현장애로 해결을 통한 수출 확대와 현지맞춤형 신

규 제품 개발을 통한 신규 수출 성과 도출을 바탕으로 설정.

  * 기존 등록제품의 수출 확대 : (‘16) 17,917 → (’21) 20,771백만 원 

  * 현지 맞춤형 제품개발을 통한 시장 개척 : (‘16) 0 → (’21) 4,989백만 원

 - 수출목표액은 기본적으로 참여기업이 제시한 수치를 바탕으로 설정하였으나, 향후 진행과정

에서 매년 성과 평가와 신규 참여기업 추가 및 부진 또는 불성실 기업 등의 조정을 통하여 더 

많은 성과 달성을 추진함.

 - 사업기간 내 단일 품목으로 연간 30억 원 이상 수출할 수 있는 글로벌 스타 제품 창출을 목

표로 함. 

  

○ 동물용의약품 수출 활성화를 위한 독립적 운영 조직 형성 모델 수립 및 추진

  - 지속가능한 수출 지원을 위한 대학-산업체 연계 출연연구소 설립(안) 도출

2) 연차별 목표 수출액

○ 동물용의약품 수출목표액은 2018년 15억3,700만 원, 2019년 29억6,600만 원, 2020년 53억

4,000만 원 및 2021년 78억4,300만 원으로 설정하였음. 따라서 사업기간 동안 총 176억8,500

만 원의 수출 성과를 목표로 함.

< 동물용의약품 연차별 수출 목표액 >

(단위 : 백만 원)

구분 2018년 2019년 2020년 2021년 계

㈜동방 73 171 251 311 806

㈜우진비앤지 516 854 1,638 2,799 5,806

㈜이-글벳 2 203 804 1,205 2,214

중앙백신연구소 338 715 1,096 1,484 3,633

㈜한동 486 738 999 1,225 3,448

㈜씨티씨바이오 122 286 551 819 1,778

합 계 1,537 2,966 5,340 7,843 17,685

○ (수출전략 1) 현지 약품 테스트 베드 확보 및 국제공동 연구를 통한 원활한 약품 등록 및 수

출시장 확대

○ 대륙별 거점 개발도상국 및 국제공동연구 네트워크 확보
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 - 동물약품 기술제품의 수출증진을 위해 제품의 성능검증, 기술지원 능력에 매우 의존적이

라 할 수 있으므로, 사업단 컨소시엄에서 공동으로 운영하는 시장 거점을 추구하고, 거점 

국가에 검사실 등을 직접 구축하는 방안 등도 사업기간 동안 모색함.

 - 전략 제품의 성격이나 종류에 따라 수출대상국의 대학이나 연구소와의 협력을 통해 현지 

연구실을 활용하는 방안 검토.

① 필리핀

 - 농업부 산하 필리핀카라바오센터(PCC)

 * 농업부 산하 국가기관으로 우리나라의 축산과학원과 유사한 조직이며, 버팔로 700두를 시험 

사육하고 있음. 

 * 사전기획 기간 중 2차례의 세미나를 통하여 국제공동연구 추진을 협의하였으며, 사업단과의 

MOU는 현재 농업부 승인 후 외교부 승인절차를 진행하고 있음.

< 필리핀카라바오센터(Philippines Carbao Center) 및 세미나 >

- StephenHann DF(Dairy Farm): 사전기획 기간 중 본 사업단과 국제공동연구 MOU를 체결하였음.

 * 전 필리핀카라바오센터 원장, 현 국립과학기술아카데미 위원인 Libertado C. Cruz박사가 운

영하는 농장으로, 60ha의 부지에 카라바오 젖소 160두를 사육하고 있음



- 26 -

코드번호 D-05

< 필리핀 StephenHann DF(Dairy Farm) > 

- 현지 전문가 확보 : Dr.Cruz 전 축산과학원장 및 Centimidis사 Eric 전무

 * Eric 전무는 UPLB 수의대 출신으로 동물용의약품 및 사료첨가제 등을 취급하고 있음. 

② 우간다

 - 2016년 전북대와 MOU를 체결하고, 교류가 활발한 마케레레대학교 축산수의과대학 중앙질병진

단센터와 국제공동연구 추진

 - 동 센터는 우간다 정부의 동물용의약품 공식 실험기관으로 지정되어 있기 때문에, 약품 등록

을 위한 핵심 교두보가 될 수 있음.

 - 우간다 내에 강력한 제품등록 네트워크를 확보하고 있으며, 참여사 중의 하나인 ㈜이글벳이 

전략적으로 추진하고 있는 진드기 살충제와 관련, 7개 진드기 실험라인을 보유하고 있음.

 - 현재 전북대학에 13명의 마케레레대학교 축산수의대 졸업생들이 석사과정으로 유학중임.

  * 사전기획 기간 중에 국제공동연구를 협의하였음.

< 마케레레대 중앙질병진단센터, 전북대 초청 석사과정 학생들 및 양 대학 총장 MOU >
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- 또한 우간다 내 6개 목장과 테스트 베드를 운용하기로 합의하였음

< 우간다 내 임상실험을 위한 테스트 베드 목장 >

농장명 사육두수 지역 비고

Gaza Dairy Farm 70 Busiika Kampala DAFAN 회장

Bugerere Dairy Farm 367 Kayunga DAFAN 회원

Kayanga Farm 114 Kiruhura DAFAN 회원

Consotium Farm 70 - Mbarara RELINE 회원

Wench Farm 550 Kiruhura RELINE 회원

Ruhore Farm 225 Kayakabunga RELINE 회원

주. 과제책임자가 KOICA 우간다농업지도자연수원 설립 및 운영사업 참여 시 확보한 네트워크임.

< 아프리카 우간다 테스트 베드용 목장 >

③ 파키스탄 

 - 라호르 수의과대학, 네슬레사와 현지 테스트 베드 운용 및 국제공동연구 추진

 - 서정쿠킹(주)에서 네슬레사에 원유를 공급하고 있는 20만 명의 낙농가를 대상으로 낙농기자

재 및 동물용의약품 공급을 할 수 있는 유통법인 ㈜Oak’s Caf를 현지에 설립하고 운영 중임. 

 - 라호르 수의과대학과 국제공동연구 협의 추진

 - 옥스카프 및 네슬레와 협의를 통하여 네슬레 시범농장 테스트 베드 확보 및 임상실험 추진 
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④ 베트남

 - 국립수의연구원(National Institute of Veterinarian Research) 산하 백신 전문기관 A-VAC과 

협의 중임. 

 - CJ축산기술센터에서 사업단 현지 임상실험을 위하여 베트남 현지의 모돈 1,200두 규모의 농

장을 제공하기로 하였으며, 추후 구체적으로 협의할 예정임.

⑤ 기타

 - 남미와 우크라이나, 카자흐스탄, 유럽, 중국의 경우, 협동과제로 참여하는 업체들을 중심으

로 추천을 받은 후, 운영위원회의 의결 후 진행할 예정임.

 * ㈜우진비앤지와 ㈜씨티씨바이오 및 ㈜한동 등에서 추천할 예정임.

 - 파라과이 : MAG(Ministry of Agriculture and Livestock, 농업축산부)와 SENACSA(Servicio 

Nacional de Calidad y Salud Animal, 국립동물위생검역관리원) 및 IPTA(Instituto de 

Paraguayo Tecnologia Agraria, 파라과이 농업기술연구소)와의 협의 진행 예정

○ (수출전략 2) 대륙별, 국가별 대표기업이 제휴관계를 위한 허브 기능을 하면서 외부의 파트

너들을 관리하는 허브-앤드-스포크(hub-and-spoke) 모델 도입 

 - 특정 업체가 수출 국가 관련 노하우를 확보한 후 영업비밀로서 배타성을 가지고 독자적인 수

출 확대를 도모하는 현실에서, 전체 산업의 성장과 한국 브랜드 가치 제고를 위한 통합 마케

팅 전략 도입

 - 동물약품협회와 대형 수출업체들을 중심으로 다양한 제휴관계를 하나의 포트폴리오로 관리

 - 대륙별, 국가별 높은 수출실적과 현지 네트워크가 확보된 수출업체를 대표 업체로 선정한 

후, 여타 업체 약품의 신규 등록과 수출시장 개척을 주도하도록 관련 제도 기획

 * 신규약품 등록과 수출시장 개척 등 위탁판매 계약 기획 : 아프리카에서 이글벳이 코미팜 약

품을 위탁판매하고 있으며, 높은 성과를 보이는 사례를 벤치마킹을 통해 제도 도입

 * 배타적 독자 수출시장 확보 전략 → 협력적 제휴를 통한 공동의 수출 성장 전략 

 - 이를 통해 품목당 수출액이 ‘12년 2.2억 원(736개 품목)에서 ’16년 2.4억 원(1,132개 품

목)으로 ‘품목 증가’에 의존하는 기존 수출 실적을 ‘품목 증가와 함께 품목당 수출액 증

가’로 전략 변화 유도 

 - 수출연구사업단 주도로 중소업체 약품을 대표기업들이 취급하도록 유도하며, 신규등록이나 

수출 확대를 위한 지원 방안 강구 → 중소업체 지원비율 상향 조정으로 부담 경감 

 - 동물약품협회 및 수출업체들과 협의 후 현지 약품 등록 및 수출시장 조사 연구 지원 추진 

○ (수출전략 3) 참여업체들과 공동으로 ODA 축산분야 지원 국가를 대상으로 기술지원 등과 연

계하여 수출 교두보 확보 

 - 개발도상국의 경우, ODA사업을 활용하면, 검역통관 및 현지유통에 필요한 정부기관과의 협력

이 용이하며, 시범목장 구축 등을 통해 실수요자인 농가와의 호감도가 높아지므로 시장 발굴

을 위한 다각적인 ODA 활용방안 강구가 필요
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① ㈜이-글벳과 KOICA 기업형 협력사업 확보 및 추진 중

 - 사업 명 : 우간다 Kabanyolo지역 농산업 복합시범단지 조성을 통한 상업농 기반의 가치사슬 

구축사업 

 - 전북대(시행자)와 이-글벳(투자자) 공동으로 양계 2만 수, 양돈 500두 및 사료기지 등을 

KOICA에 제안하여, 컨셉 페이퍼를 승인받았음.

 - 현재 본 사업계획을 KOICA와 공동으로 준비하고 있음.

 - 사업기간 : 2018. 1 .1 ~ 2020.12.31. (3년)

 - 사업비 : 1,800백만 원 ( KOICA에서 70% 지원) 

 - 사업 과정에서 양계 및 양돈 동물용의약품 등록과 수출 확대 기대

< 사업단(시행자)과 이-글벳(참여사) 공동주관 ODA사업 >

② 2018년 농어촌공사 우간다 낙농ODA사업 참여 추진

 - 2018년 우간다 서부 포트포탈지역 ODA사업 참여 준비

 - 사업 명 : 우간다 낙농기술 지원을 통한 생산성 향상사업 

 - 사업기간 : 2018 ~ 2020(3년)

 - 사업비 : 3,000백만 원(추정)

 - 주 사업 내용 : 젖소 품종개량, 인공수정 및 사양관리

 - 기대효과 : 동물용의약품 간접 수출 확대
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③ 2018년 농어촌공사 에티오피아 낙농ODA사업 참여 추진

 - 2018년 에티오피아 오로미아주 아르시 존 아르시대학교 ODA사업 참여 준비

 - 사업 명 : 에티오피아 낙농기술지원을 통한 생산성 향상사업 

 - 사업기간 : 2018 ~ 2020(3년)

 - 사업비 : 3,000백만 원(추정)

 - 주 사업 내용: 개량종 젖소 생산, 사양 환경개선 위한 시범목장 설립, 인공수정, 번식관리 

등

 - 기대효과 : 동물용의약품 간접 수출 확대

④ 2018년 KOICA 필리핀 퀴리노주 농촌종합개발사업 참여 추진

 - 2018년 필리핀 퀴리노주 농촌종합개발 ODA사업

 - 사업 명 : 필리핀 퀴리노주 농합종합개발사업 

 - 사업기간 : 2018 ~ 2022(5년)

 - 사업비 : USD 900만(약 100억 원 추정)

 - 주 사업 내용: 혼농임업 보급 및 확산, 종축사육 보급소 건립 및 우수 종축 보급 등

 - 기대효과 : 동물용의약품 간접 수출 확대

 - 기타 KOICA, 수출입은행(EDCF), 농어촌공사 등의 축산 관련 ODA 직접 참여 또는 사업수행기

관과의 협력을 통하여 동물용의약품 수출 확대

 - 참여업체 또는 동물용의약품 업체들을 대상으로 KOICA 기업형 협력사업 발굴 및 간접 수출 

확대 기반 확립

○ (수출전략 4) 동물용의료기, 축산기자재, 사료첨가제 등 동물용의약품 관련 수출 또는 수출

연구사업기관과 협력을 통한 동반 시너지 효과 창출

 - 과제책임자가 참여하고 있는 IPET 수출전략기술개발사업 “한국산 젖소 정액 및 사양기술 수

출을 위한 해외 맞춤형 인프라 구축 기술개발”과 공동으로 수출 확대 추진

 - 주관기관인 ㈜티엔티리써치의 “성감별 키트(Sexing Kit)”와 “조기임신진단기”와 동물용

의약품 동반 수출 추진

 - ㈜동방의 경우, 농협중앙회 젖소개량사업소의 정액과 ㈜티엔티리써치의 성감별 키트와 연계

하여 발정동기화를 위한 호르몬 수출 추진이 가능함.

 - 사업기획 기간 중 필리핀카라바오센터와 세미나 및 공동연구 추진 (<그림 11> 참조)

○ (수출전략 5) 사업성 분석 전문기관과의 연계, 운영위원회와 자문위원회 활용, 수출전문가 

영입 및 국내 대기업 및 수출전문 상사, KOTRA 등 수출전문기관과의 협력 강화

 - 핵심기관인 참여기업이 각자 필요한 아이템들 수출을 위한 다양한 단계의 작업들이 진행이 

되어 전체적인 사업단의 연계성과 상호 보완성이 다소 미흡할 수 있기 때문에, 수출 목표 달

성을 위하여 각 사업 아이템별 체계적인 사업성 분석을 전문적으로 담당할 수 있는 기관 또는 

회사의 참여 검토
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 - KOTRA 등과 연계하여, 대량매출 가능성이 있는 국외 입찰정보 등을 수집하고, 공동으로 대응

함으로써 수출 촉진 추진 

 - OEM, ODM 공급 등 이미 공급망을 확보하고 있는 기업에 공급할 수 있는 시장 탐색 및 관계 

형성을 도모함.

 - 사업단 운영위원회와 자문위원회 구성을 통하여, 농식품부, 농림축산검역본부, 관계 교수 및 

전문가 등과 사업단 성과 제고를 도모함.

 - 동물용의약품 수출 전문가 및 담당자를 사업단에 추가 영입하여 참여기업들의 수출 지원 추

진

 

○ (수출전략 6) 산업자원부 등 유관부처 사업 발굴 : 벌크 포장 운송 및 현지 소분 겸용 공동

물류센터 운영 등 물류비 부담 절감 등 가격 경쟁력 제고를 위한 물류 개선 연구

 - 벌크 포장을 통한 물류비 경감 및 현지 소분 포장을 통한 경쟁력 강화방안 검토

 - 지역별 품질관리 가능한 소분포장기 포함 한국동물용의약품공동물류센터 운영 방안 연구

 - 동물용의약품 수출 시 운송 관련 지원 방안 가능성 기획 추진 

 - 사업 기간 중 참여업체들과 공동 연구를 통하여 산업자원부, 국토교통부 등 유관 정부부처 

사업 확보를 통하여 본 사업과의 시너지 효과 추구

 - 수출업체들과 공동으로 포장 및 재질 개선 등 유통기한 연장과 포장용기 개선 및 표준화 개

발을 통해 물류비 부담 절감 추진 

 - 통합 마케팅 팀을 중심으로 단체운송 계약 등 물량 컨테이너 단위화로 물류비 감소 추진

○ (수출전략 7) 전북대 인수공통전염병연구소와 농축산용 미생물산업지원센터와 약품 공동개발

을 통한 수출시장 개척 지원

 - 중장기적으로 전북대 수의대, 관련 연구소를 활용한 수출상품 개발 및 상품화 추진 

 - GMP 전문인력 양성 등 국내 수출업체의 경쟁력 강화 검토

○ (수출전략 8) 수출대상국 현지 한국동물약품 전문인력 양성

 - 수출업체들과 공동으로 현지 수의대 졸업생을 대상으로 산학연계형 초청 석사과정을 통해 한

국 동물약품 전문인력 양성 및 활용 : 현재 전북대에서 마케레레대 축산수의대 양돈산업 전문

인력 양성 중

 - 한글, 한국문화 및 한국 축산/수의 시스템 학습 및 방학기간 (연 약 6개월) 수출업체 현장 

근무 및 실습을 통한 전문가 양성 

○ (수출전략 9) 전북 지역 조성 “아시아 스마트 농생명 밸리 구축사업” 참여를 통한 동물용

의약품 수출클러스터 추진

 - 전북 특히 정읍시와 동물용의약품 수출클러스터 조성 협의 추진 

 - 정읍시의 한국생명공학연구원, 전북흡입안정성연구본부, 첨단방사선연구소 및 농축산용 미생

물산업지원센터 등과 연계하여 백신 개발 등 시너지 효과 제고 가능

 - 정읍시 또는 전북도로부터 수출관련 경쟁력 강화, 유통망 확대 등의 지원 확보 추진

 - 장기적으로 국내에 해외 현지형 테스트 베드(혹서 및 한냉 등 기후대별 가상 임상실험 센터)

를 확보함으로써 국내외에서 공동으로 수출용 동물용의약품 테스트 및 개발 가능  
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* 2017년 9월“아시아 스마트 농생명 밸리 구축사업”추진 중 : 농촌진흥청, 전라북도, 국회 4차 산

업혁명포럼에서 농식품 산업 및 지역발전을 위하여 식품, 종자, ICT농기계, 미생물, 첨단농업 등 5

개 클러스터 육성을 통해 소프트웨어 경쟁력 강화, 미래형 신산업 육성, 융합형 인재양성, 산업생

태계 조성을 도모하는 사업  

4-3. 사업단 연구팀 구성(안)(정책연계 제시) 

1) 연구조직
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< 참여기업의 현황 >

(금액단위 : 천원)

구분 참여기업명 참여기업 주요역할
당해연도 참여기업 부담내역

현금 현물 합계

제1-1협동 동방
제품의 해외등록 및 수출 활성화와 

호르몬 제제 (PGF2α 및 GnRH)의 필

리핀 버팔로 품종에 대한 시험평가

1,600 16,300 17,900

제1-2협동 우진비앤지

기존 등록제품 활성화와 신규 프로

바이오틱 제품 수출 확대 및 해외기

업 인프라 구축

2,200 19,600 21,800

제1-3협동 이-글벳 아프리카 진드기 살충제 개발 3,500 28,500 32,000

제1-4협동 중앙백신연구소 소 유행열 백신 등 축우용 백신 수출 확대 2,000 17,900 19,900

제1-5협동 한동 기존 등록제품 활성화와 현지 맞춤
형 제품개발을 통한 수출 확대 1,800 16,300 18,100

제1-6협동 씨티씨바이오 기존제품 수출활성화 및 동남아, 남
미대상 양계백신 수출시장 개척 2,300 22,000 24,300

○ 농식품부, 농림축산검역본부, 한국동물약품협회에서 사업단 역할의 중요성을 인식하고 

있으며, 최대한 협조를 표명함.

- 사업단은 연구자 및 참여 6개업체를 중심으로 운영하되, 자문위원회를 통해, 농식품부, 

농림축산검역본부 및 동물약품협회와 유기적으로 자문을 구하거나 협조를 요청할 예정임.

- 또한 개발 제품 관련 교수 및 수출목표국 관련 수출지원기관, 현지국 수의 또는 동물용의

약품 관계자들을 전문가로 활용, 수출 확대를 위한 현안 도출 

○ 동물약품협회와 수출확대를 위한 전략적 협력체계 구축

- 국제박람회 참가지원, 시장개척단 파견, 국가 간 정보교류, 해외 수출마케팅 지원, 포럼 

등의 해외시장 개척사업과 시너지를 제고할 수 있는 ‘선택과 집중’ 전략 수립

- 협회 구성원이 수출, 수입, 의료기자재 등 관련 업체들을 망라하고 있어 공식적으로 사업

단에 참여할 수는 없지만, 수출을 지상과제로 인식하고 있기 때문에, 사업단 활동에 대한 

많은 지원을 약속하고 있음.
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3) 추진일정

연  도

세부과제 

및 주요내용

2017년

(1차년도)

2018년

(2차년도)

2019년

(3차년도)

2020년

(4차년도)

2021년

(5차년도)
가중치 비고

<전북대 산학협력단>
○ 해외 네트워크 구축 및 테스트
베드 확보
  - 국제공동연구 
  - 제품등록 지원
○ 해외시장 정보 및 수출지원 
○ 국가별 제품등록 매뉴얼 확보  

     사업진도(%) 20 20 20 20 20 100

     소요인원(명)

     소요예산(천원) 234,000 302,000 302,000 302,000 364,000

     주요 연구성과 고용창출 1
정책활용 1

고용창출 1
정책활용 1 정책활용 1 정책활용 1 정책활용 1 수출

<(주)동방>
○ 기존 해외등록제품 수출확대
  -해외시장 소비트렌드 조사
  -수출시장 판매채널 다양화 

○ 제품 해외등록 및 등록 제
품 수출 활성화 
-기초 시장성 평가 및 제품 선정
-효능평가 시험을 위한 기초조사
-버팔로 대상 호르몬제제 평가
-호르몬 제품 등록 자료준비
-제품 등록
-수출 개시

     사업진도(%) 20 25 35 10 10 100

     소요인원(명) 7 7 7 7 7

     소요예산(천원) 37,900 40,200 40,200 40,200 47,900

주요 연구성과 

(금액단위 : 백만 원)
-

73 171

제품화 1

251 311
고용창출 1 수출

<(주)우진비앤지>
○기존 등록제품 수출거래선 확대

○ 면역증강제(Probiotics)제품 
국가 기후별 안정성 확인
- 포장별(polyethylene bag_진공/
밀봉, 병, 지대)
○ 샘플 제품 제조(1,500 kg)
○ 임상시험(테스트 베드)
○ 고효율 생산기술 개발
○ 제품등록 

     사업진도(%) 20 20 20 20 20 100

     소요인원(명) 4 4 4 4 4

     소요예산(천원) 48,800 48,300 48,300 48,300 57,000

주요 연구성과

(금액단위 : 백만 원)
-

516 854

제품화 1

고용창출 1

1,638 2,799
수출
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연  도

세부과제 

및 주요내용

2017년

(1차년도)

2018년

(2차년도)

2019년

(3차년도)

2020년

(4차년도)

2021년

(5차년도)
가중치 비고

<(주)이-글벳>
○ 기존 품목 수출 확대

○ 아프리카 진드기 살충제 개발
 -살충제 시장조사:유망제품 발굴 
 -Formulation 개발/임상 샘플
 -현지 임상실험(유효성/안전성)
 -현지 제품등록 및 수출

     사업진도(%) 25 25 20 20 10 100

     소요인원(명) 3 3 3 3 3

     소요예산(천원) 75,000 70,600 70,600 70,600 82,800

주요 연구성과

(금액단위 : 백만 원)
-

2 203

제품화 1
804

고용창출 1
1,205

고용창출 1 수출

<(주)중앙백신연구소>
○기존 해외등록제품 수출 확대

○ 제품의 필리핀 내 버팔로 
품종에 대한 번식효능과 적용
용량 평가
  -효능평가 

○ 주요 제품의 파키스탄 등록 
및 등록 제품의 수출 활성화 
  -기초 시장성 

- -

- -

     사업진도(%) 20 20 20 20 20 100

     소요인원(명) 4 4 4 4 4

     소요예산(천원) 44,900 44,300 44,300 44,300 55,400

주요 연구성과

(금액단위 : 백만 원)
-

338 715

제품화 1

고용창출 1

1,096
고용창출 1

1,484
고용창출 1 수출

<(주)한동>
○ 기존 등록제품 활성화를 통한 
수출 확대

○ 현지 맞춤형 제품개발을 통
한 수출 확대
-방글라데시 맞춤형 제품개발 및 
수출
-필리핀 맞춤형 제품개발 및 수출
-우크라이나 및 카자흐스탄 맞춤
형 제품 개발 및 수출

     사업진도(%) 20 20 20 20 20 100

     소요인원(명) 4 4 4 4 4

     소요예산(천원) 40,100 40,200 40,200 40,200 49,600

주요 연구성과

(금액단위 : 백만 원)
-

486 738

제품화 1

고용창출 1

999
고용창출 1

1,225

제품화 1

고용창출 1

수출
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연  도

세부과제 

및 주요내용

2017년

(1차년도)

2018년

(2차년도)

2019년

(3차년도)

2020년

(4차년도)

2021년

(5차년도)
가중치 비고

<(주)씨티씨바이오>
○기존 해외등록제품 수출 확대
  -제품 최적화, 개선방안 연구

50

○ 양계백신 수출기반 기술개발 
및 제품 고도화 
  -현장조사: 백신 수요 및 시장
성 분석
  -제품 개발 
  -수출품목 허가서 작성
  -수출판로 확보 
  -수출용 제품허가
  -수출계약 
  -수출 
  -판매 매뉴얼 작성
  -수출백신 고도화 및 품질개선

50

     사업진도(%) 20 20 20 20 20 100

     소요인원(명) 5 5 5 5 5

     소요예산(천원) 53,300 54,400 54,400 54,400 63,300

주요 연구성과

(금액단위 : 백만 원)

122 286

제품화 1

551 819
고용창출 1 수출

코드번호 D-05

4-4. 사업화성과 및 매출계획 서술

항목 세부항목 성 과

사업화

성과
매출액

개발 제품(품목)

개발후 현재까지  억원

향후 3년간 수출 45억원

관련 제품(품목)
개발후 현재까지 억원

향후 3년간 수출 억원

항 목 세부 항목 성 과

사업화 계획

사업화 소요기간(년) 1~5년

소요예산(백만원) 3,054

예상 수출 규모
(억원)

2016년 3년후 5년후

- 30 78

향후 관련기술 개발이후 수출 
제품(품목) 개발 계획

국제공동연구 및 해외 테스트 베드 활용 지속적인 현지 맞춤형 약품 
개발

무역 수지
개선 효과

(단위: 억원) 현재 3년후 5년후

수입대체(내수)

수    출 - 30 78
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5-1. 사업단 수출목표 

○ 수출목표 설정

1) 목표

○ 동물용의약품 글로벌 수출 플랫폼 구축을 통한 지속가능한 수출기반 확립 

  - 대륙별 해외 동물용의약품 임상실험 및 제품 등록을 위한 네트워크 구축

  - 대륙별 동물용의약품 테스트 베드 구축 및 국제공동연구시스템 확립

○ 사업단 참여업체 연간 수출액 78억 원 이상 확대할 수 있는 기반 형성

  - 기존 등록제품의 수출 확대 : (‘16) 17,917 → (’21) 20,771백만 원 

  - 현지 맞춤형 제품개발을 통한 시장 개척 : (‘16) 0 → (’21) 4,989백만 원

  - 단일 품목으로 연간 수출 30억 원 이상 창출하는 스타 동물용의약품 개발  

○ 동물용의약품 수출 활성화를 위한 독립적 운영 조직 형성 모델 수립 및 추진

  - 지속가능한 수출 지원을 위한 대학-산업체 연계 출연연구소 설립(안) 도출

2) 연차별 목표 수출액

○ 동물용의약품 수출목표액은 2018년 15억3,700만 원, 2019년 29억6,600만 원, 2020년 53억

4,000만 원 및 2021년 78억4,300만 원으로 설정하였음. 따라서 사업기간 동안 총 176억8,500

만 원의 수출 성과를 목표로 함. 

< 동물용의약품 연차별 수출 목표액 >

(단위 : 백만 원)

구분 2018년 2019년 2020년 2021년 계

㈜동방 73 171 251 311 806

㈜우진비앤지 516 854 1,638 2,799 5,806

㈜이-글벳 2 203 804 1,205 2,214

중앙백신연구소 338 715 1,096 1,484 3,633

㈜한동 486 738 999 1,225 3,448

㈜씨티씨바이오 122 286 551 819 1,778

합 계 1,537 2,966 5,340 7,843 17,685

○ 기술개발 목표 설정

구 분 개발 기술 주 목표지역 비 고

㈜동방 버팔로 대상 호르몬제제 제품화 필리핀, 파키스탄 등 호르몬제제
㈜우진비앤지 프로비온포르테 수출 제품화 남미, 중동, 아시아 등 생균제

㈜이-글벳 아프리카 진드기 살충제
우간다, DR콩고, 에티오피아, 

케냐, 르완다, 브룬디 등
살충제

중앙백신연구소 유행열 등 소 백신 파키스탄, 중동, 아프리카 백신

㈜한동 현지맞춤형 주사제와 액제 개발
필리핀, 방글라데시, 베트남, 

우크라이나, 카자흐스탄
주사제, 액제

㈜씨티씨바이오 현지맞춤형 양계백신 개발 중국, 동남아시아 백신
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○ 기술개발 목표 설정

구분
연차별 기술개발 목표

정량목표

연구기관 참여기업
1단계 2단계

연차 1년차 2년차 3년차 4년차 5년차
수출액
(백만원

)

주요
성과

제1
핵
심

1-1
세부

기술개발 목표
( 동물용의약품 수출 플랫폼 구축 및 수출 지원 ) -

국제네트워크 
구축 및 

국제공동연구 
지원

전북대 -

<------------------------------------->

1-1
협동

기술개발 목표
(기존 제품 해외등록 및 수출 활성화와 호르몬 

제제의 버팔로 품종 시험평가) 806

버팔로 대상 
시장개척 및 
기존 제품 
수출 확대 

전북대 ㈜동방

<------------------------------------->

1-2
협동

기술개발 목표
(기존 제품 수출활성화 및 프로바이오틱스 수출지역 확대 

및 수출 향상) 5,806
생균제 

시장진입 및 
수출 확대 

전북대 ㈜우진 
비앤지

<------------------------------------->

1-3
협동

기술개발 목표
( 기존제품 수출확대 및 아프리카 진드기 살충제 시장 

개척 ) 2,214 아프리카지역 
수출확대 전북대 ㈜이-글

벳
<------------------------------------->

1-4
협동

기술개발 목표

3,633

신규시장에서
의 동물용 
백신의 수출 

확대 

전북대 ㈜중앙백
신연구소

( 소 백신에 대한 현지 임상시험 및 데이터 확보 )
(기존 제품과 소 백신 수출 확대 및 제품 추가 등록)

<------------------------------------->

1-5
협동

기술개발 목표
( 기존 등록제품 활성화와 현지 맞춤형 
제품개발을 통한 수출 확대            ) 3,448 기존 개발제품 

수출 확대  전북대 ㈜한동

<------------------------------------->

1-6
협동

기술개발 목표
( 동남아, 남미 대상 양계백신 수출시장 개척 및 

기존제품 수출 활성화 ) 1,778 양계백신 
수출 확대 전북대 ㈜씨티씨

바이오
<------------------------------------->

합계 17,685 7과제

5-2. 목표달성 전략 및 성과목표 평가방법 달성도 기준 제시

1) 목표 달성 전략

○ 동물용의약품 개별 기업들이 해외 수출희망국 진출을 위해 현지 국가기관 등과 임상실험 협

의를 추진 시 민간기업으로 한계가 많았음. 사업단의 경우 국가 지원 성격으로 현지국 국가

기관, 대학 및 연구원 등과의 MOU 등을 통해 관계를 형성함으로써, 기업들을 지원할 수 있는 

플랫폼으로서 장점을 가지고 있음.    

 - 참여기업 별로 주력 품목과 수출대상 국가가 다르며, 수출을 제고하기 위해서는 기존 수출제

품과 신규 개발제품의 등록과 테스트 베드를 연계하는 전략이 바람직함.

 - 업계 성격상 동물용의약품 기업들 간 정보 공유가 어렵기 때문에, 사업단이 플랫폼으로서 기

업들의 수출을 지원하고, 기업들 간 상호 보완가능한 비즈니스 개발 및 지원을 추진할 것임.

 - 특정업체에 예산이 배정될 경우 해당업체의 이익만 추구할 가능성이 높으면서, 사업단의 역

할이 축소되어 수출사업단으로서 명분이 약화될 것임. 오히려 사업이 진행되면서 우수한 성과

를 거두는 기업에 지원을 강화하는 전략을 실행함.    
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○ 대륙별, 국가별 대표기업이 제휴관계를 위한 허브 기능을 하면서 외부의 파트너들을 관

리하는 허브-앤드-스포크(hub-and-spoke) 모델 도입 

- 특정 업체가 수출 국가 관련 노하우를 확보한 후 영업비밀로서 배타성을 가지고 독자적인 

수출 확대를 도모하는 현실에서, 전체 산업의 성장과 한국 브랜드 가치 제고를 위한 통합 

마케팅 전략 도입

- 수출연구사업단 주도로 중소업체 약품을 대표기업들이 취급하도록 유도하며, 신규등록이

나 수출 확대를 위한 지원 방안 강구 → 중소업체 지원비율 상향 조정으로 부담 경감 

- 동물약품협회 및 수출업체들과 협의 후 현지 약품 등록 및 수출시장 조사 연구 지원 추진 

○ 현지국 국가연구기관 또는 수의분야 유력 대학과 국제네트워크 확보를 통하여 약품 테스

트 베드 임상실험 등 국제공동 연구 → 원활한 약품 등록 및 수출시장 확대

 - (우간다) 마케레레대를 파트너로 테스트 베드 확보 및 수출업체 국제공동연구 추진 

 * 마케레레대학은 동아프리카 최고의 대학으로 평가되고 있음

 - (파키스탄) 서정쿠킹(주)의 현지 유통법인 ‘옥스카프’를 통한 약품 등록 및 수출 확대 

추진  (*옥스카프는 네슬레와 낙농기자재 및 동물약품 공급계약을 맺었으며, 20만 낙농가

를 대상으로 유통하며, 대금은 네슬레 유대에서 별도로 결제받아 안정된 운영시스템을 확

보함)

 - (필리핀) 필리핀카라바오센터(PCC)를 파트너로 테스트 베드 확보 및 수출업체 – PCC 간 

국제공동연구 추진

 * 전 PCC 원장(현 국가과학위원)을 전문가로 확보한 후, 신규 약품 등록과 유통 확대 추진

 - (기타) 동남아, 중남미, 중동, CIS 지역도 유사한 기획을 추진하고, 실천방안을 수출업

체들과 공동 협의 예정

○ 참여업체들과 공동으로 산업자원부, 국토교통부 등 유관 부처의 관련 사업 추가 확보를 

통한 수출 활성화 추진

○ 참여업체들과 ODA 축산분야 지원 국가를 대상으로 기술지원 등과 연계하여 수출 교두보 

확보

 - 신규개척국의 경우, ODA사업을 활용하면, 검역통관 및 현지유통에 필요한 정부기관과의 

협력이 용이하며, 시범목장 구축 등을 통해 실수요자인 농가와의 호감도가 높아지므로 시

장 발굴을 위한 다각적인 ODA 활용방안 강구가 필요

○ 전북대 인수공통전염병연구소와 농축산용 미생물산업지원센터와 약품 공동개발을 통한 

수출시장 개척

 - 중장기적으로 전북대 수의대, 관련 연구소를 활용한 수출상품 개발 및 상품화 추진 

 - GMP 전문인력 양성 등 국내 수출업체의 경쟁력 강화 검토
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○ 동물용의약품 관련 생산자단체와 수출업체 등과 협의하여, 수출업체들이 가장 큰 수출 

애로 사항의 하나로 지적한 수출 대상품 제품 등록 업무를 신청 업체와 공동으로 진행하

도록 하고, 수출 시장 관련 정보를 수집하여 업계가 공유할 수 있도록 할 수 있는 동물

용의약품 수출정보 지원기관 설립 등의 방안을 사업단에서 검토 및 제언 등을 추진하도

록 함. 동 기관은 수출 실사 관련 업무도 지원하여 동물용의약품 수출업체들이 고품질 

제품에만 전념할 수 있도록 여건을 제공하도록 함.

○ 미래클(Mira+cle : 미래에 클) 프로젝트 기획을 통해 유망 수출품목을 발굴하여, 단계별

로 해외시장에 진출 추진 기획

 - 1년차(도입기) : 품목별 홍보물 제작, 시장 테스트 지원

 - 2～3년차 (성장기) : 대표업체 선정, 수출업체 맞춤형 밀착 지원

 - 4년차 이후 (확장기) : 목표시장 정착 지원, 타 시장으로 다변화

2) 성과목표 평가방법

 ○ 연구개발성과 목표
  (단위 : 건수)

  * 단계별 연구성과 목표는 향후 중간/최종/추적평가 등의 정량적 평가지표로 활용됨

  ** 연구성과는 연구개발계획에 맞춰 도출하고 예시와 같이 작성

성과목표

사업화지표 연구기반지표

지식
재산권

기
술
이
전

사업화

기
술
인
증

학술성과

교
육
지
도

인
력
양
성

정책
활용·홍

보
기타
(타 
연구 
활용 
등)

출
원

등
록

제
품
화

기
술
창
업

매
출
창
출
(내
수)

수출창출

고
용
창
출

투
자
유
치

논문

학
술
발
표

정
책
활
용

홍
보
전
시

S
C
I

비
SCI

최종목표 7 17,685 13 5

1차년도 1 1

2차년도 1 1,537 1 1

3차년도 5 2,966 2 1

4차년도 5,340 4 1

5차년도 1 7,843 5 1

소 계 7 17,685 13 5

종료 1차년도

종료 2차년도

종료 3차년도

종료 4차년도

종료 5차년도

소 계

합 계 7 17,685 13
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○ 객관적인 성과관리를 통한 성과목표 평가 및 달성도 측정

 - 개발 성공에 대한 신뢰성을 갖기 위해, 해당 제품의 수출실적 증빙(수출면장 확보) 또는 현

지(해외) 임상실험 통과 혹은, 국내외 공인기관에서의 시험 인증 등과 같은 객관적인 평가 증

빙을 통해 확인.

 - 시험 규격이 없는 경우에는 자체 시험 규격 및 방법을 구체적으로 제시하거나 제3자 인증(공

공시험기관) 또는 제2자 인증(납품처 시험인증 성적서, 납품실적 등) 제시 요청(시험 규격에 

국내외 규격 및 시험기관 명기)

 - 국가마다 필요로 하는 자료가 달라 현지맞춤형 연구 자료 파악과 지원을 추진하며, 해당국의 

언어로 번역된 자료 확보  

 - 제품의 개발, 신규 등록, 해외 현지 임상실험 데이터 및 수출면장, 재무제표를 통한 매출액 

총량 등의 평가기준 제시

○ 수출 증대를 통하여 기업의 수익성이 증가함으로써 수출사업단 추진 동력을 확보함.

 - 덤핑 수출 등 실적 우선으로 인한 수익성 저하를 방지하고, 제 가격 또는 수익을 나타낼 수 

있도록 목표를 관리함.

 - 수익성 제고를 위하여 특정 품목을 선정하고, 각 국가별 시장에 적합한제품을 개발하여 판매

를 촉진함.

○ 동물용의약품 생산업체의 수출 애로사항인 현지 실험, 해당국가 시장조사 등을 지원하여 적

극적인 참여를 유도함. 

○ 매월 운영위원회 월례회의를 통하여, 사업진도를 파악하고, 진행상의 문제점과 해결방안을 

공동으로 협의 후 진행함.

 - 월례회의 시 참여업체 및 관계자들로부터 추천받은 전문가를 초청하여 간담회를 통해 사업단 

성과를 제고함.

○ 사업 기간 중 해외 현지에 구축한 테스트 베드를 사업 완료 후에도 동물용의약품 업체들이 

계속 이용 가능하도록 함으로써 사업단의 중장기적인 자립화 도모 

 - 참여기업 뿐만 아니라 동물용의약품 업체들이 희망할 경우, 테스트 베드 활용을 통해 수출 

성과를 거둘 수 있게 함으로써, 사업단의 공익적 역할 확립 추진 

○ 사업단 기대 편익

 - 사업단 투자 : 2021년까지 국고 2,290백만 원, 참여기업 764백만 원 등 3,054백만 원

 - 예상수출 성과 : 2021년까지 총 17,685백만 원

 - 현재가치를 평가하는 할인율을 적용하지 않더라도 투자비 대비 5.8배의 편익이 나타남. 
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○ 수출연구사업단을 사업기간 종료 후 독자적으로 운영할 수 있는 자립화 추진

 - 연구팀의 통합 마케팅 및 컨설팅 조직으로서의 역할 상시화

 - 수출조직 및 인력 운영에 대한 수출업체들의 과중한 비용 절감 추진

 - 수출 코디네이터로서 국제 동물용의약품 네트워크 확보 및 수출 관련 지식 DB 확보

 - 해외 테스트 베드 획보 및 국제공동연구 주관을 통한 동물약품 수출 인프라 구축

 - 동물약품협회 – 사업단 – KOTRA – aT – 수출업체 연계 정보시스템 구축 및 운영

 - 물류 포장용기 개발, 수출용 동물약품 공동개발 등을 통한 지적재산권 확보

 - 농축산 및 수의, 검역 등과 관련 ODA 사업 발굴 및 참여

 - 수출업체들과 현지 진출 확대 및 수출시장 개척을 위한 기업형 민관협력사업 지속 발굴 및 

지원(KOICA 기업형 협력사업 등) : 현재 우간다, 파키스탄 사업 추진 중

 - 수출대상국 현지 수의대졸업자 국내 수출업체 전문인력 양성 석사과정 운영 

 - 수출업체 및 국내 업체들과 공동으로 GMP 인력양성 사업 추진

 - 한국동물용의약품공동물류센터 기획 및 운영 지원

 - 전북대 인수공통전염병연구소, 농축산용 미생물산업지원센터 등과 공동으로 동물약품 개발 

기획 및 지원

 - 중장기적으로 세계적인 동물의약품 전문 정보와 노하우를 갖춘 조직으로 발전

○ 수출연구사업단 자립화 방안

 - 동물용의약품 정보 중개(Infomediary) 전문기관으로 승화 : 사업단 운영을 통해 확보된 세계 

각 국의 등록 프로토콜 확립 및 국내 동물용의약품 업체 지원 기능 확보

 - 테스트베드 동물용의약품 검증을 위한 R&D 공동 추진 : 지역별, 약품 종류별 매칭 유도

 - 동물용의약품 수출업체들이 출연 및 운영을 지원하는 대학 출연연구소로 발전․승화

 - 해외 약품 등록, 물류비 절감 및 공동물류센터 운영 등에 따른 사업단 운영비 확보

 - 각종 수출지원 및 공동연구 등에 따른 기술이전, 컨설팅 수익원 창출

 - 석사과정 등 대학원 운영과 전문가양성 단기 교육사업 등을 통한 기본 운영비 확보

 - 농축산 관련 ODA 사업 참여를 통한 사업단 기본 운영 추진

 - 물류 포장용기 지적재산권 확보 및 사용물량에 따른 운영수익 확보

 - 동물약품 공동개발에 따른 수익 창출

 - 사업단 관련 연구 중 산자부, 교육부 등 관련 정부부처의 지원 확보

○ 수출연구사업단 사업 종료 후 자립화 방안 검토

- 대학-산업체 연계 출연연구소 설립 타당성 분석 후 추진

- 사업단 운영을 위한 새로운 법인 설립 : 조직은 법인 정관에 의해 설치하되 전북대와 출연 기

업에서 각각 우수 인력 파견

- 전북대와 출연기업들 간 역할 분담 등 업무 분장 

․(예) 전북대 : 사업단 운영 및 관리, 교육․컨설팅, 동물약품 제품화 및 산업화기반연구

․(예) 출연기업: 동물용의약품 수출제품화 응용 연구, 산업화 지원 등

○ 사업단 성과 제고를 통하여, 참여 업체들을 중심으로 산-학 연계 출연연구소 설립 추진
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7. 연구과정에서 수집한 수출시장 현황 및 수출기술 정보

코드번호 D-08

○ 

8. 연구개발결과의 보안등급

코드번호 D-09

○

9. 국가과학기술종합정보시스템에 등록한 연구시설·장비 현황

코드번호 D-10

구입 기관
연구시설/

연구장비명

규격

(모델명)
수량 구입 연월일

구입 가격

(천원)

구입처

(전화번호)

비고

(설치 

장소)

NTIS장비

등록번호

10. 연구개발과제 수행에 따른 연구실 등의 안전조치 이행실적

코드번호 D-11

○

11. 연구개발과제의 대표적 연구실적(해당시 작성)
코드번호 D-12

번호

구분

(논문

/특허

/기타

논문명/특허명/기타
소속

기관명
역할

논문게재지/

특허등록국

가

Impact 

Factor

논문게재일

/특허등록일

사사여부

(단독사사 

또는

중복사사)

특기사항

(SCI여부/인

용횟수 등)

1 yyyy.mm.dd

2 yyyy.mm.dd

3 yyyy.mm.dd

4 yyyy.mm.dd

5 yyyy.mm.dd
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12. 기타사항
코드번호 D-13

○

13. 참고문헌

코드번호 D-14

○
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가. 필리핀카라바오센터와의 MOU(안) 
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나. 필리핀 StephenHann DF MOU
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다. 우간다 Makerere대학교 MOU
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라. KOICA 기업형 협력사업 서면심사 결과 확인서
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마. 필리핀카라바오센터와의 협력분야 협의서



- 58 -

바. 동물약품협회 홍보 1

 ❍ 한국동물약품협회 수출연구사업단 홍보자료 

 ❍ 한국동물약품협회 수출연구사업단 홍보자료 - 팝업창
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사. 동물약품협회 홍보 2 
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주 의

 1. 이 보고서는 농림축산식품부에서 시행한 수출전략기술개발사업의 연구보고서입니다.

 2. 이 보고서 내용을 발표하는 때에는 반드시 농림축산식품부에서 시행한 수출전략기술개발

사업의 연구 결과임을 밝혀야 합니다.

 3. 국가과학기술 기밀유지에 필요한 내용은 대외적으로 발표 또는 공개하여서는 아니됩니다.
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