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 국문 요약문

코드번호 D-01

수출사업단 기획

연구의

목적 및 내용

❍ 국내의 어려운 여건속에 화훼수출은 급격히 감소하는 추세이다. 절화류 수출

을 확대하기 위한 수출시장조사, 연구개발과 수출전략을 마련하고 연구팀을 

구성하여 수출증대 30억을 목표 하였다.

수출사업단 기획

연구개발성과

❍ 국화, 장미, 백합과 기타 절화류를 대상으로 농가 및 수출업체 30여건의 현장 

애로기술을 취합하였다.

❍ 국화, 장미, 백합의 수출확대를 연구 및 30억원 증대방안을 수립하였다.

❍ 일본 현지출장조사를 통하여 시장조사 바이어 상담으로 연중수출할 수 있는 

체계를 구축하였다.

❍ 연구개발 5년 로드맵을 작성하였다.

수출사업단 기획

연구개발성과의

활용계획

(수출 기대효과)

❍ 일본 수입바이어의 매월 수입량 증대 및 공급체계를 확립하였다.

❍ 절화류 수출 증대방안을 마련하였다.

중심어

(5개 이내)
절화류 수출증대 백합 국화 장미



 영문 요약문

〈 SUMMARY 〉
코드번호 D-02

Purpose&

Contents

❍ The export of flowers is falling sharply due to difficult conditions in 

Korea.

   In order to expand the export of cut flowers, we set up export market 

research, Research and development and export strategies, and 

formed a research team to increase export by 3 billion won.

Results

❍ Chrysanthemums, roses, lilies, and other cut flowers were collected from 

about 30 farmers and exporters.

❍ The expansion of exports of chrysanthemum, roses, and lilies was 

expanded and An avenue to increase 3 billion won was raised.

❍ Through a survey of business trips in Japan, we established a system 

that can be exported throughout the year as market researcher buyer 

consultation.

❍ A research and development roadmap was created for five years.

Expected

Contribution

❍ We have established monthly import volume increase and supply system 

for Japanese import buyers

❍ The Act provided a measure to increase export growth of cut flower

Keywords Cut flowers
increase 

in export
lily chrysanthemum rose
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1. 절화류 사업단 연구 목표

코드번호 D-03

1-1. 사업단 추진 필요성, 배경 

 ○ 절화 국화 생산액은 90년 이후 지속적으로 증가하여 2005년에 1030억 원이었으나, 이후 

계속 감소하여 2015년에는 517억으로 나타남    

 ○ 절화 국화 중 스탠다드 국화의 소비는 대부분 장례용으로 사용되고 있는데, 2016년 9월부

터 부정청탁금지법이 시행됨에 따라 소비 위축이 심하게 나타나고 있음 

 ○ 절화 국화의 수출액은 2010년에 13,802천불로 가장 많았으나, 2015년에는 2,370천불로 

크게 감소하였음

 ○ 위축된 국내의 절화 국화 소비를 일본, 중국 등지로 수출할 수 있도록 시스템을 재정비하

여, 재배농가의 수익을 보장해주고, 더 이상 위축되지 않도록 정책적인 지원이 필요함 

 ○ 화훼산업은 2005년 생산액 1조, 2010년 수출 1억 달러 달성 이후 지속적인 감소 추세

로 특단의 대책이 필요임 ⇒ 절화류 수출사업단 운영  

그림 1. 2005~2015년 국내 화훼류의 재배동향

 ○ 세계적인 경기침체와 김영란법 등사회분위기 침체에 따라 화훼산업도 동반 침체에 빠짐

  - 재배면적(ha) : (’05) 7,950 → (’10) 6,829 → (’14) 6,222 → (’15) 5,813

  - 생산액(억 원) : (’05) 10,101 → (’10) 8,510 → (’14) 7,047 → (’15)6,322

  - 수출액(만 불) : (’05) 5,214 → (’10) 10,307 → (’14) 4,060 → (’15) 2,846

표 1. 국내 연도별 화훼재배 동향

 ○ 부정청탁금지법 시행(’16.9.28)에 따라 화훼소비시장 위축으로 인한 절화류 수출 활성화

로 소비 위축을 극복

 ○ 화훼는 선물을 위한 수요가 53.2%로 매우 높은 작목으로 연간 화훼 매출은 1,067억 원 

감소 추정(2016, KREI)

구 분 1990 1995 2000 2005 2010 2013 2014 2015

 농가수(호) 8,945 12,509 13,080 12,859 10,347 9,147 8,688 8,328

 재배면적(ha) 3,503 5,343 5,891 7,950 6,829 6,430 6,222 5,831

 생산액(억 원) 2,393 6,090 6,649 10,101 8,510 7,368 7,047 6,332

 수출액(만$) 144 636 2,889 5,214 10,307 6,118 4,060 2,846
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표 2. 부정청탁금지법 시행에 따른 과수 화훼의 생산 감소<최대 추정액>

구분 사과 배 화훼

선물용 비중(%) 43.0 64.0 53.2

생산 감소(억 원) 1,148 478 1,067

 ○ 절화류는 1990년도 후반기부터 수출유망작목으로 성장하여 2010년에 장미 3,400만$, 

국화1,300만$ 2001년에 백합 3,300만$로 최고액의 수출을 달성했으나 최근에는 급격

히 감소해가고 있는 추세임

○ 수출국은 일본이 전체의 90% 이상으로 대부분을 차지하고 중국, 대만, 러시아 등은 미

미함

  - 일본시장 비중 : 백합 ․ 장미 ․ 국화 등 절화류는 일본이 95%이상으로 절대적임

○ 한국  수출업체간 수출현장 과당 경쟁에  따른 피해를 최소화하기 위하여 절화브랜드 수

출창구의 일원화 또는 협업화를 통하여  경쟁력 강화가 필요임

그림 2. 연도별 절화류 수출액 추이

1-2. 사업단 최종 목표 (수출현장과 연계된 수출목표 설정)

 ○ 절화장미, 국화재배 농가 및 수출업체의 현장애로사항을 해결해 줌으로써 연간 수출량 

150만본, 수출액 500원을 추가 달성하고 2021년 사업 종료 후 750천$로 수출액 15% 증

대를 기대함

 ○ 백합 및 기타화훼류는 2016년 대비 16.43천＄를 달성함

  - 수출연구사업단 소속 수출 참여 농가수 증대를 통한 참여농가 전년대비 소득 증가율 3%

를 기대

  - 절화품질보증제를 통한 한국산 장미의 소비자 만족도를 높여 수출단가 상승 3%를 기대

  - 수출현장 현장애로기술 개발을 통한 수출 참여업체 소득증가율 3%를 기대

 ○ 수출 절화류의 현장 애로기술 발굴 및 해결과 수출전략을 연구하여 연 30억을 목표로 달

성하고자함
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2. 절화류 국내외 수출 및 기술 현황(사전조사 분석)

 코드번호 D-04

2-1. 해당 품목 수출현황 및 국내 산업여건 분석

(1) 수출현황

1) 국화

 ○ 국화 수출은 1995년 152천불, 2000년 4,682천불, 2005년 8,503천불, 2010년 13,802

천불로 15년 사이에 91배 증가하였으나, 이후 매년 감소하여 2015년에는 2,370천불로 

나타났음

표 3. 연도별 국화 생산현황

 (단위: a, 천본)

연도
생산동향

재배면적 생산량

2013 509,600 1,599,000

2014 500,700 1,573,000

2015 499,000 1,581,000

 *출처 : 일본 농림수산성 작물통계(화훼), 일본 통계청 ’16년 통계 미발표) 

 ○ 수출은 중국, 러시아 등지에 조금씩 수출되고 있으나, 대부분 일본으로 수출되고 있음

 

연도 2012 2013 2014 2015 2016

수입액 150,398 138,452 120,103 106,641 118,864

수입량 20,453 21,557 19,960 18,735 20,155

단가 7.4 6.4 6.0 5.7 5.9

그림3. 연도별 국화 수입동향

표 4. 2012~2016년 일본의 국화 수입현황

(단위: 천 달러, 톤)

 *출처: 일본농림수산성 작물통계(화훼), 일본 통계청 ‘16년 통계 미발표 
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 ○ 2016년 도매거래 기준, 대국이 전체 거래량의 75%를 차지(스프레이국화 25%)했으며, 

백색 대국의 수요가 높음 (전체 거래물량의 50%, 대국 거래물량의 67%)

 ○ 도매가격의 경우 1본당 평균 56~71엔 선에서 거래

그림 4. 일본의 국가별 국화수입현황

 ○ 수출상의 문제점

  - 최근 일본의 한국산 국화 수입 비중은 5.0% 수준까지 하락하여, 기후조건과 품질이 우

수한 말레이시아 등의 국화와 경쟁하기 위한 대책이 시급한 실정임.

  - 최근 일본시장으로부터의 한국산 절화 국화에 대한 수요가 급증하고 있으나, 국내 생산

시스템의 영세성 및 시설낙후성으로 인해 안정적인 물량 수급이 수요의 10% 미만으로 

공급이 원활치 못하며, 엄격한 선별에 따른 균일한 품질관리가 요구되고 있음

그림 5. 유통과정 중 발생하는 문제점
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2) 장미

 ○ 선물과 행사용으로 주로 소비되며 생산과 수입이 모두 감소세에 있음

 ○ 시설재배로 연중 생산되나 주로 수요가 높은 시기에 맞춰 10월부터 다음해 5월까지 

많이 재배함

 ○ 2015년 생산량은 2억7천만 본으로 최근 몇 년간 생산이 감소하는 추세임

 ○ 최대 생산지는 아이치현(2015년 4,910만본 생산, 전체 생산량의 18.2% 차지)임

표 5. 연도별 장미 생산동향

 (단위: a, 천본)

연도
생산동향

재배면적 생산량

2013 39,500 286,400

2014 37,800 276,500

2015 36,500 269,900

*출처 : 일본 농림수산성 작물통계(화훼), 일본 통계청 ’16년 통계 미발표)

 ○ 일본산이 수입산보다 더 많이 유통됨(일본은 세계적인 장미 자생지: 품종 개량에 사용된 

원종 중 3가지 찔레꽃, 반틀가시나무, 해당화는 일본산임)

 ○ 일본 시장에서 요구하는 상품에 특화하여 재배되는 케냐, 인도, 에콰도르의 장미는 수입 

증가세를 보임 

 ○ 최대 수입국은 케냐(금액 47.7%, 물량 37.4%)이며, 한국은 수입국 중 6위를 기록함

그림 6. 연도별 장미 수입동향
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연도 2012 2013 2014 2015 2016

수입액 28,346 24,555 21,957 19,7930 20,072

수입량 4,252 3,626 2,942 2,571 2,476

단가 6.7 6.8 7.5 7.7 8.1

표 6. 2012~2016년 일본의 장미 수입동향

(단위: 천 달러, 톤)

 *출처: 일본농림수산성 작물통계(화훼), 일본 통계청 ‘16년 통계 미발표  

 ○ 케냐 화훼생산의 75%가 장미이고, 단가가 높고 고품질이며, 일본 내 요구에 맞춘 

다양한 품종을 공급해 일본 내 수요가 높음

 ○ 콜롬비아와 에콰도르 등 남미 국가들은 적도 부근의 고산지대에서 재배하여 품질 좋은 

절화 장미를 생산하고, 에콰도르의 경우 장미 6송이가 1달러 정도로 아주 저렴함

 ○ 남미와 아프리카산 장미는 고품질이고 가격이 싸서 세계시장을 점령해 가고 있음

사진 1. 일본시장의 장미 판매전경 

 ○ 일본의 장미 수입은 한국과 인도에서 아프리카와 남미산으로 변화하고 있음

  - 2002년 일본의 장미 수입은 인도와 한국산이 양분(점유율 75%)하는 구조였음

  - 2014년에는 인도와 한국산 점유율이 36%로 크게 감소한 반면 케냐산이 33%, 

콜롬비아산이 12%로 그들의 비중이 증가하는 추세임

  - 또한 2002년 32.6엔/본이었던 수출단가가 2014년 29.9엔/본으로 하락 추세임

  - 장미의 핵심 수출대상국인 일본시장 내 신흥 수출국인 케냐, 콜롬비아 등과 경쟁하기 

위해서는 한국산 고품질 고단가 시장을 개척하고, 재배기술을 높이고 철저하게 선별하여 

수출단가를 상승시킴으로써 경쟁력을 높여야 함
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그림 7. 일본의 국가별 장미 수입현황

*출처 :일본 농림수산성 작물통계(화훼), 일본통계청(2016년 생산량 통계 미발표) 국가 

순위는 2016년 수입액 기준

  

  - 일본 현지 유통과정의 저온유통 관리를 강화할 필요가 큼

  - 국내 농가에서 수확 후 통상 3~4일 후 일본에서 유통되는데 그 과정에서 저온유지 

(cold chain)가 되지 않아 장미의 품질이 급격히 저하되고, 절화수명이 단축됨

  - 일본 현지 물류업체 및 보관업체와의 협력을 통해 수출시점의 한국산 장미의 

품질수준을 유지할 수 있도록 하는 것이 필요함

표 7. 최근 한국의 對일본 장미 수출현황

(단위: 천$, %)

연도 2012 2013 2014 2015 2016

총 수출액 27,016(5.7)
14,922

(△44.8)

7,702

(△48.4)

3,235

(△58.0)

2,360

(△27.0)

일본 

수출액
26,454(6.0)

14,637

(△44.7)

7,335

(△49.9)

3,128

(△57.3)

2,254

(△27.9)

일본수출 

비중
97.9% 98.1% 95.2% 96.7% 95.5%

□ 수출경쟁국 분석

 ○ 수출경쟁국: 케냐

  - 케냐의 장미 수출은 전반적으로 증가 추세를 기록하고 있음. 특히 수출량이 해마다 

지속적인 증가를 보임

  - 2016년에는 12만 2,047 ton을 수출하면서 역대 최고 수출량을 기록함

  - 1위가 네덜란드, 2위가 영국, 3위가 노르웨이로 대부분 유럽 국가들에 집중됨
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  - 케냐의 對일본 장미 수출은 지난 5년간 비슷한 수준을 유지하고 있고, 2016년에는 

510만$를 기록했으며 동기간 수출량은 1,000~1,400 ton으로 집계됨

  - 케냐의 대부분의 수출이 유럽에 집중되어 있어 일본으로의 수출은 1% 정도임

  - 일본으로의 수출량과 수출액 모두 2013년부터 2016년까지 지속적 하락세임. 이는 케냐 

실링(KES)의 가치가 하락해 수출액의 하락을 일으킨 것에 기인하는 것으로 분석됨

표 8. 2012~2016년 케냐의 對일본 장미 수출 동향

(단위: 천$, ton, %)

연도 수출액 수출량 일본수출비중

2012 5,890 1,075 1.1

2013 6,017 1,088 1.1

2014 5,538 1,420 1.3

2015 5,197 1,328 1.1

2016 5,095 1,166 1.0

  

  - 케냐의 장미 재배지는 대부분 1,500m 이상의 고원지대로 낮 기온 22~30℃, 밤기운 

6~12℃, 우기가 60~80일 수준으로 장미 생산에 최적의 조건을 구비하고 있음

  - 케냐의 수도인 나이로비는 유럽과 일본을 연결하는 항공로가 발달되어 있음

  - 케냐에서는 400종 이상의 장미가 재배되고 있는데 네덜란드의 투자가 주로 이루지는 

곳인 만큼 네덜란드계 품종이 주로 재배됨

표 9. 케냐의 주요 장미 재배 품종

  - 개화 유지 일수가 길어 상품가치가 뛰어남
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사진 2. 케냐의 장미농장(좌)과 Finlays 케냐 지부에서 수출준비 모습(우)

 ○ 수출경쟁국: 에콰도르

  - 에콰도르는 안데스산맥이 국토의 중앙부를 남북으로 뻗어 있어 대부분의 중심지는 

해발고도 2,000 ~3,000m에 위치하고, 기후는 저온과우인데다 기온의 연교차가 거의 

없음

  - 에콰도르는 지정학적 위치, 풍부한 일조량, 깨끗한 물과 공기, 강한 자외선으로 인해 

병충해 발생율도 매우 낮아 친환경 재배가 가능하여 우수한 품질의 장미를 수출하고 

있음

  - 에콰도르의 장미 재배농가들은 화훼수출협회에 의해 개발된 국가적 인증제인 La 

Flordel Ecuador라는 인증제 뿐 아니라 유기농인증, 열대우림연맹인증, 공정무역인증 

등 다양한 인증제를 통해 소비자의 신뢰도를 높임. 이러한 인증제는 꽃 자체의 

품질뿐만 아니라 공정한 거래와 유통이 이루어지는지, 환경오염은 시키지 않는지, 

노동자들의 안전한 작업환경과 사회보장 및 정당한 대우를 받는지를 확인할 수 있는 

제도임

사진 3. 에콰도르의 장미수확(좌)과 장미 선별 및 포장 모습(우)
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 ○ 수출경쟁국: 콜롬비아

  - 콜롬비아는 남미 서북부에 위치하여 적도 해발 2,600m 전후로 연중 평균기온이 18℃ 

전후를 유지하고 일교차가 커 줄기를 강하게 하고, 일사량이 많고 연평균 강수량 

1,059mm로 높아 보수성을 높여 고품질의 장미를 생산함

  - 콜롬비아의 절화 생산농가는 기업형으로 생산면적이 작게는 10ha에서 많게는 150ha에 

이를 만큼 대규모의 형태를 이루고, 농장 근무자 또한 수백, 수천에 달하여 이를 통합 

관리하는 시스템이 체계적으로 구축되어 있음

사진 4. 콜롬비아의 기업형 절화 수출업체

  - 콜롬비아산 장미의 경우 줄기가 굵고 화폭이 7cm 넘는 대륜계임

  - 풍부한 일사량과 높은 고도의 낮은 온도에서 재배되어 선명한 화색과 큰 화폭뿐만 

아니라 재배시 봉우리에 검은 색 등의 망을 씌워 재배하여 최상의 상태에서 오래 

유지되며 긴 절화수명을 자랑

사진 5. 콜롬비아산 대륜장미(좌)와 장미 망 재배 모습(우)

  - 토양관리, 양액관리 및 재배관리를 철저하게 하고 있고 수확 시에도 반드시 살균제를 

이용하여 가위를 소독할 만큼 수확 후 관리에도 힘쓰고 있으며 이를 데이터베이스화함
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사진 6. 살균제를 넣은 가위집(좌)과 토양, 양액, 재배일지 모습(우)

  - 수확 후 선별 및 포장된 장미를 2~4℃의 저장고에 보관하였다가 2시간 이내 거리의 

공항으로 출하함

  - 자체 생산한 꽃과 다른 농장에서 공급받은 다른 종류의 꽃으로 부케나 꽃다발 등 

완제품으로 만들어 바로 대형마트나 전문매장으로 납품하여 부가가치를 높이기도 함

사진 7. 콜롬비아의 7~10℃ 장미선별 및 포장장(좌)과 저온 저장 모습(우)

3) 백합

 ○ 백합의 일본 생산량은 감소추세에 있으며, 한국산이 수입시장의 90%를 차지하며 `15년 

생산량은 140백만 본을 기록했고 최대 생산지는 사이타마현(전체 생산량의 20%)

 ○ 신선도가 중요한 백합의 경우 한국이 지리적 이점으로 우위를 보이면서 전체 수입시장

의 90%를 차지함

 ○ 대만은 한국산 수입규모의 5% 수준이나 생산과 수출모두 증가세를 보이면서 한국 수출

의 잠재적 위협요소로 떠오름

 ○ 대만산 백합은 상품성이 좋아 국내 백합보다 거래가격이 높게 형성됨(한국 톤당 4.3천 

달러, 대만 6.5천 달러
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그림 8. 일본의 국가별 백합수입현황

표 10. 일본의 백합 재배면적 및 생산량

(단위: a, 천본)

연도
생산동향

재배면적 생산량

2013 78,900 148,400

2014 77,200 144,100

2015 76,900 139,700

*출처 : 일본 농림수산성 작물통계(화훼), 일본 통계청 ’16년 통계 미발표)

그림 9. 연도별 백합 수입동향
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연도 2012 2013 2014 2015 2016

수입액 9,220 7,656 5,320 3,911 4,334

수입량 2,727 2,495 1,597 1,175 964

단가 3.4 3.1 3.3 3.3 4.5

표 11. 2012~2016년 일본의 백합 수입현황

(단위: 천 달러, 톤)

 *출처: 일본농림수산성 작물통계(화훼), 일본 통계청 ‘16년 통계 미발표 

 ○ 화훼 총 수출액은 2016년에도 전체적으로는 전년도 대비 7.1%감소하였으나 백합은 

8.4% 증가하고 10백만불을 상회하는 등 화훼전체 수출의 38%를 차지함

 ○ 화훼류 전체적인 수출부진은 일본의 환율 하락으로 수출 경쟁력 약화가 크게 작용함

 ○ 생산적인 면에서는 고유가, 농자재값 상승 등 채산성 악화가 수출환경에 불리한 조건

 ○ 절화의 경우 대부분이 일본 수출이며 미미하게 러시아, 캐나다 등으로 수출되며 일본시

장의 경우 아베노믹스 정책이후 소비부진 등의 영향으로 수출 부진이 지속되고 있음

 ○ 일본의 각 시즌 3, 8, 9, 12월의 화훼소비시즌 외의 시기에는 소비부진이 심각하여 수

출로 인한 수익률이 많이 저조한 상황임

 ○ 인기 품종

  - 일본에서 절화로 판매되고 있는 백합에는 여러 가지 종류가 있으며, 대표적으로 카사블

랑카를 비롯한 ‘오리엔탈 백합', 통 모양의 꽃이 특징인 ‘테포유리’, ‘스카시 백합’이 있

음3JA 가미이나(나가노현 내 지역명칭) 절화부회, 백합종류 정보 

(http://www.ina.janis.or.jp/~kaki/lilialp/lilialp.html))

  - 90년대부터 오리엔탈계 백합의 품종 개발로 다양한 모양과 색상의 백합이 등장했으며, 

육종 활동이 활발해지면서 하이브리드(교잡) 품종이 점차 인기를 끌고 있음

   * 하이브리드 품종은 많게는 4가지 이상의 백합을 교잡하여 만들어지기도 하며, 종류는 

매우 다양함. 일본에서는 LA하이브리드와 아시아틱 하이브리드, 오리엔탈 하이브리드

가 인기

표 12. 일본의 인기 있는 절화용 백합

오리엔탈 백합 테포백합(テッポウユリ) 스카시백합(スカシユリ)

http://www.ina.janis.or.jp/~kaki/lilialp/lilialp.html
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○ 수입시장 주요 경쟁국 : 대만

  - 대만산 백합은 봉오리 크4한국산 주로 8~10cm, 일본산 12~16cm, 대만산 13cm이상)

가 크고, 잎상태 보존 등 상품성이 좋아 한국산 백합보다 거래가격이 높게 형성

  - 주요 백합 재배품종은 규백합, 희백합, 카사블랑카를 지칭하는 향수백합 등이 있음

                         

표 13. 대만의 주요 백합 재배품종

규백합 희백합 향수백합(카사블랑카)

     * 출처: 대만 행정원 농업위원회 중구 농업개량농장 (tdares.coa.gov.tw)

 ○ 대만의 백합 재배면적은 2015년 322.3ha를 기록했으며, 생산량은 7,457만본

  - 이는 전년 대비 350만본 이상 증가한 것으로, 2012년부터 재배면적과 생산량이 지속적

으로 감소한 이후 4년 만에 증가세를 보임

표 14. 2011~2015년 대만의 백합 재배면적 및 생산량

(단위 : ha)

연도 재배면적
생산량

다스 본

2011 370.0 7,630,000 91,560,000

2012 307.2 6,057,000 72,684,000

2013 289.7 5,919,000 71,028,000

2014 302.6 5,913,000 70,956,000

2015 322.3 6,214,000 74,568,000
 

  - 백합 재배지는 대만 전역에 분포되어 있는데, 이 중 중부에 위치한 난터우현이 가장 재

배면적이 넓고 생산량도 많음

 ·향이 강한 종으로 ‘카사블

   랑카’가 가장 대표적

 ·흰색, 핑크, 노랑, 보라 등

 ·화려한 형태가 특징

 ·우리나라말로 나팔나리

 ·일본 남서쪽 섬과 대만에

   분포

 ·차분한 모습이 특징

·위쪽으로 꽃을 피우며

   일본에 자생

·오렌지, 흰색, 노랑, 빨강,

   핑크 등 다양한 색상
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  - 2015년 난터우현의 백합 생산량은 135만 4,000다스, 생산면적은 61ha로, 각각 전체의 

22%, 19%를 차지

  - 대만의 백합 수출은 2014년 본격적으로 시작되었으며, 2016년에 17만여 달러, 50톤이 

수출되면서 전년대비 크게 증가

 표 15. 2012~2016년 대만의 백합 수출 동향

   (단위 : 천 달러, 톤)

  연도  수출액  수출량 단가(톤당)

  2012       -       -       -

  2013       1       -       -

  2014      83      20     4.2

  2015      96      28     3.4

  2016     169      50     3.4

  - 2013년에는 일본이 대만의 유일한 백합 수출국이었으나, 이후 근방의 홍콩, 싱가포르, 

괌(미국)으로 수출을 다변화

 표 16. 2012~2016년 대만의 對일본 백합 수출 동향

  (단위 : 천 달러, 톤, %)

연도 수출액 수출량 단가(톤당) 일본수출 비중

2012 - - - -

2013 1 - - 100

2014 10 2 5.0 10

2015 13 3 4.3 10

2016 102 32 3.2 64

4)기타화훼류

 ○ 일본시장에 수출 가능한 새로운 화훼류로는 알스트로베리아, 거베라, 프리지아, 수국, 작

약 등이 있음

 ○ 기타류의 경우, 수출 품목 수에 비해 수출량 및 수출액이 적고 수출국의 사정에 따라 한

시적 또는 일시적으로 수출되는 경우가 많아 수출 절화상품에 대한 등급 표준화 및 수

출국 검역관리가 체계화 되어 있지 않음

 ○ 따라서, 수출농가의 안정적 수출기반 마련 및 수출 절화의 상품가치 하락을 예방하기 위

해 품목별 절화류 품질규격 및 포장단위, 포장규격에 대해 절화등급을 표준화하고 수출

국 검역대상 병해충 관리를 체계화 할 필요가 있음

 ○ 백합 신품종은 주로 네덜란드에서 구근을 수입하여 재배하며 네덜란드 주요 상위 10대 

품종은 표와 같음
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표 17. 네덜란드 백합의 아시아틱 상위 10대 품종

순위 백합명
2011 2012

인편 구근 인편 구근

1 TRESOR 0 58.65 2.77 63.07

2 BRUNELLO 0 25.67 2.34 26.36

3 NAVONA 0 26.41 0.85 22.13

4 NELLO 0 16.57 0.18 17.77

5 VERMEER 0 17.22 1.13 14.29

6 BLACK OUT 0 12.77 2.24 13.56

7 HERAKLION 0 5.97 0.35 11.09

8 GIRONDE 0 9.49 0.54 6.75

9 POLLYANNA 0.13 5.79 0 5.83

10 CASTELLO 0 3.4 0 5.7

표 18. 네덜란드 LA 계통 상위 10대 품종

순위 백합명
2011 2012

인편 구근 인편 구근

1 LITOUWEN 0 84.74 2.89 91.46

2 BRINDISI 0 68.21 3.51 61.61

3 PAVIA 0 52.1 1.89 48.78

4 ORIGINAL LOVE 0 42.35 5.63 47.42

5 NASHVILLE 0 33.25 0.63 46.32

6 YELLOW DIAMOND 0.05 23.31 0.54 28.55

7 CEB DAZZLE 0 44.52 0.19 28.11

8 INDIAN SUMMERSET 0 25.26 0.87 27.73

9 MENORCA 0 24.61 0.36 27.49

10 HONESTY 0 9.06 0.06 21.88

표 19. 네덜란드 오리엔탈 계통 상위 10대 품종

순위 백합명
2011 2012

인편 구근 인편 구근

1 SIBERIA 21.28 188.22 16.97 225.44

2 SORBONNE 18.54 165.95 17.06 182.09

3 TIBER 6.88 55.96 7.25 62.74

4 SANTANDER 3.85 57.2 6.12 55.65

5 CRYSTAL BLANCA 0 39.84 1.77 40.76

6 NOVA ZEMBLA 2.23 30.67 3.5 33.62

7 RIALTO 2.83 42.28 1.12 33.6

8 MERO STAR 4.61 30.21 3.66 30.88

9 SHEILA ZANTRISHEI 2.79 26.93 4.29 29.93

10 MARLON 4.5 21.77 2.61 26.93
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(2) 국내 여건 분석

1) 국화

 ○ 국화의 재배면적은 전체 절화류 중 28~31% 비중을 차지하며, 1995년 이후 2005년까

지 조금씩 증가하였으나, 이후 감소하여 2015년 405ha임

표 20. 국화 연도별 재배면적추이

1995 2000 2005 2010 2015

절화 재배면적 (ha, A)

(1995년 대비 %)

2,323 

(100)

2,625 

(113)

2,597 

(112)

1,975 

(85)

1,459 

(63)

국화 재배면적 (ha, B)

(1995년 대비 %)
658 (100) 767 (117) 797 (121) 583 (89) 405 (62)

B/A (%) 28.3 29.2 30.7 29.5 27.8

 ○ 국화 생산량은 전체 절화류 중에서 22~38%를 차지하고 있으며, 1995년 대비 2000년 

630백만본으로 166% 증가한 이후부터 지속적으로 감소하여 2015년도에는 174백만본

으로 1995년 대비 54% 감소하였음

표 21. 국화연도별 국화생산량 추이

1995 2000 2005 2010 2015

절화생산량(백만본, A)

(1995년 대비 %)

1,766 

(100)

1,716 

(97)

1,723 

(98)
926 (52) 540 (31)

국화생산량(백만본, B)

(1995년 대비 %)
380 (100) 630 (166) 560 (147) 301 (79) 174 (46)

B/A (%) 21.5 36.7 32.5 32.5 32.3

 ○ 국화 생산액은 전체 절화류 중에서 19~26%를 차지하여 비중을 처지하고 있으며, 1995

년 대비 2005년 103,024백만원으로 226% 증가한 이후부터 지속적으로 감소하여 2015

년도에는 51,674백만 원으로 1995년 대비 113% 감소하였음

표 22. 국화 연도별 국화생산액 추이

1995 2000 2005 2010 2015

절화생산액(백만원)

(1995년 대비 %)

225,757

(100)

301,245

(133)

451,661

(200)

297,561

(132)

217,409

(96)

국화생산액(백만원, B)

(1995년 대비 %)

45,588

(100)

56,175

(123)

103,024

(226)

77,390

(170)

51,674

(113)

B/A (%) 20.2 18.6 22.8 26.0 23.8
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 ○ 국내의 주된 국화생산지역은 경상권의 부산, 창원, 김해, 상주, 칠곡 등이며, 충청권은 

예산, 태안, 당진, 서산 등이며, 호남권은 전주, 화순, 무안 등임

 ○ 국내 국화 재배농가마다 각기 다른 방식의 재배방법으로 인하여 품질이 불균일하거나 

재배환경 불량으로 품질이 하락하는 원인이 되고 있음

 ○ 국화의 수출은 주로 ㈜로즈피아(전북 전주시 소재), 우리화훼종묘(주)(경기도 과천시 소

재), ㈜우현(경남 창원시 소재), 부경원예농협(경남 김해시 소재) 등을 통해서 일본으로 

수출되고 있음 

표 23. 국내 국화 생산면적 및 생산량

(단위: ha, 천본, 천원)

  연도    면적    생산량    생산액

  2011      575.0      292,096   73,396,452

  2012      527.3      269,795   70,514,221

  2013      489.0      232,977   74,302,088

  2014      440.3      199,283   75,271,889

  2015      404.9      174,213   51,674,528

표 24. 국내 연도별 국화 수출금액 추이

(단위 : 만불)

‘90 `00 '05 '07 ‘10 ‘11 ‘14
‘15

(A)

‘16

(B)

증감률

B/A (%)

계 1,443
28,88

8
52,142 58,089

103,06

7
90,586 40,604

28,46

0
26,434 -7.1

국 화 1 4,682 8,509 5,926 13,802 11,192 4,723 2,370 2,197 -7.3

그림 10. 수확 후 절화 품질관리상 절화의 선도와 수명 저하의 요인
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2) 장미

 ○ 절화의 경우 대부분이 일본 수출이며 미미하게 러시아, 캐나다 등으로 수출되고 있고 일

본시장의 경우 아베노믹스 정책이후 소비부진 등의 영향으로 수출이 감소하고 있음

 ○ 일본의 각 시즌 3, 8, 9, 12월의 화훼소비시즌 외의 시기에는 소비부진이 심각하여 수

출로 인한 수익률이 많이 저조한 상황임

 ○ 국내시장은 시즌 판매 이외 시기에는 가격이 낮고 김영란법 발효 이후 급격한 침체기로 

접어들어 화훼농업 생산성과 수익이 악화되고 있음

 ○ 국내 주요재배지는 경남 김해지역, 전북지역, 충북 진천지역이 주요 수출재배지역임

표 25. 장미 생산면적 및 생산량

(단위: ha, 천본, 천원) 

  연도    면적    생산량    생산액

  2011      418.3      228,788   90,645,835 

  2012      377.4      197,555   78,125,073 

  2013      352.5      200,029   78,631,277 

  2014      331.7      176,761   74,520,094 

  2015      306.0      144,054   67,654,890 

*출처 : 농림축산식품부, 「2015 화훼재배현황」

표 26. 국내 연도별 장미 수출금액 추이

(단위 : 만불)

‘90 `00 '05 '07 ‘10 ‘11 ‘14
‘15

(A)

‘16

(B)

증감률

B/A (%)

계 1,443
28,88

8
52,142 58,089

103,06

7
90,586 40,604

28,46

0
26,434 -7.1

장 미 4
10,32

4
10,570 8,025 34,235 25,696 7,807 3,264 2,363 -27.6

3) 백합

 ○ 2015년 국내 절화 생산량은 총 5억 3,969만 본을 기록하면서 최근 5년간 감소추세를 

보였으며, 재배면적 또한 계속해서 감소하고 있음

 ○ 백합은 과거 식용과 약용으로 주로 이용되었으나 현재는 꽃꽂이와 생일, 어머니 및 아버

지의 날 선물용으로 주로 소비됨

 ○ 90년대부터 오리엔탈계 백합의 품종 개발로 다양한 모양과 색상의 백합이 등장했으며, 

육종 활동이 활발해지면서 하이브리드(교잡) 품종이 점차 인기를 끌고 있음

 ○ 화훼류 전체적인 수출부진은 일본의 환율 하락으로 수출 경쟁력 약화가 크게 작용함

 ○ 생산적인 면에서는 고유가, 농자재값 상승 등 채산성 악화가 수출환경에 불리한 조건 
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표 27. 백합 생산면적 및 생산량

(단위: ha, 천본, 천원)

 연도    면적    생산량    생산액

 2011     214.7       58,427   37,105,591

 2012     191.9       40,683   32,204,718

 2013     178.0       39,894   27,516,075

 2014     181.9       32,626   20,777,001

 2015     160.5       28,882   17,148,117
 

*출처 : 농림축산식품부, 「2015 화훼재배현황」 

표 28. 국내 연도별 백합 수출금액 추이

(단위 : 만불)

‘90 `00 '05 '07 ‘10 ‘11 ‘14
‘15

(A)

‘16

(B)

증감률

B/A 

(%)

계 1,443 28,888 52,142 58,089 103,067 90,586 40,604 28,460 26,434 -7.1

백 합 -  4,395 10,484 15,886 27,845 33,088 12,309 9,328 10,104 8.4

 

 ○ 국내에서 재배되고 있는 주요 수출 백합 품종특성과 등급 및 출하규격은 아래표와 같음

시베리아 소르본느 메듀사

엘로윈 리알토 두산(나팔나리)

사진 8. 우리나라 주요 수출 백합의 품종 특성->국내현황
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표 29. 국내 주요 백합재배 품종의 생육 및 구근 크기별 꽃수

품종
초장

(cm)

재배기간

(주)

구근 크기 당 꽃수

10-12 12-14 14-16 16-18 18-20 20이상

카사블랑카
(O)

120 20 2～3 3～5 5～7 6+

시베리아
(O)

110 16 2～4 3～6 5～7 7～10 8+

소르본느
(O)

105 14 2～4 3～5 4～5 6～9 8+

메듀사
(O)

125 13 3～4 5～7 6～9 8～10 9+

엘로윈
(OT)

120 13 2～4 3～6 5～7 6～9 8+

쉴라
(O)

120 16 2～4 4～6 5～8 6～9 7+

※ O : 오리엔탈, OT : 오리엔탈×트럼펫 교잡종

수확 지표

사진 9. 수출백합 선별 및 규격
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표 30. 백합 품위 등급별 규격(농산물화훼공판장)

등  급 특 상 보통

품종 고유 

특성

색깔, 모양 등 

품종 고유의 특성을 

뛰어나게 갖춘 것

색깔, 모양 등 

품종 고유의 특성을 

양호하게 갖춘 것

상 등급에 미달하는 것

초  세
줄기가 굵고 부러짐이나 

손상이 없는 것

줄기가 굵고 

구부러짐이나 

손상이 거의 없는 것

전체의 

조화

꽃, 잎, 줄기의 

균형이 완전한 것

꽃, 잎, 줄기의

 균형이 잘 잡힌 것

병충해 없는 것 거의 없는 것 약간 있는 것

농약살포 

흔적
없는 것 거의 없는 것 약간 있는 것

기  타
적기 채화, 약해 및 

일소 피해가 없는 것

적기 채화, 약해 및 

일소 피해가 

거의 없는 것

적기 채화, 약해 및 

일소 피해가 

약간 있는 것

표 31. 오리엔탈 백합 품종별 출하 규격(일본)

품종명 규격/등급 수 우 양 A

카사블랑카

노바센드라

화뢰 길이 13cm 이상 12cm 이상 11cm 이상 11cm 이상

하수도 15도 이내 20도 이내 20도 이내 20도 이내

시베리아

노스텔지아

마르코폴로

마레로

화뢰길이 12cm 이상 11cm 이상 10cm 이상 10cm 이상

하수도 15도 이내 20도 이내 20도 이내 20도 이내

소르본느

옐로윈

*메두사

*르브네

화뢰길이
11(*10)cm 

이상

10(*9)cm 

이상

9(*8)cm 

이상

9(*8)cm 

이상

하수도 15도 이내 20도 이내 20도 이내 20도 이내

◈ 륜수는 7개 이상, 5~6개, 3~4개로 구분하고 길이는 90, 80, 70cm 이상을 기준으로 함
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사진 10. 오리엔탈 백합 품종별 출하 규격(일본)

4) 기타화훼류

 ○ 일본시장에 수출가능성이 있는 새로운 화훼류는 2015년을 기준으로 거베라 45.8ha, 프

리지아 40.1ha, 글라디올러스17.1ha, 꽃베고니아 2.2ha,가 재배되고 있음  

 ○ 이들 시장의 경우, 여러 종류의 절화를 묶어서 파는 소포장 절화 상품을 주로 취급하고 

있으므로, 주요 수출국인 일본시장을 대상으로 소비 확대 가능성이 높은 소포장 절화상

품 개발이 필요함

표 32. 품목별 재배현황 

(단위:ha, 천본)

연도별
거베라 프리지아 글라디올러스 꽃베고니아

면적 생산량 면적 생산량 면적 생산량 면적 생산량

2010 69.2 58,394 49.9 39,472 24.3 6,283 2.0 4,216

2011 70.5 51,619 44.8 35,072 27.2 6,945 2.2 4,219

2012 68.0 46,876 37.0 23,772 22.8 5,086 1.7 3,767

2013 60.4 50,105 35.3 22,031 21.3 4,146 2.8 4,698

2014 54.4 42,241 38.2 34,947 18.8 4,285 3.1 4,503

2015 45.8 38,200 40.1 24,694 17.1 3,338 2.2 3,597
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표 33. 품목별 재배현황

(단위: ha, 천본, 천원)
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표 34. 품목별 재배현황

(단위: ha, 천본, 천원)
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(3) 국내 생산 기술 수준 및 문제점

 1) 국화

  ① 재배적인 측면

   ○ 균일한 삽수 및 묘 생산기술 부족

사진 11. 불균일한 삽수 사진 12. 불량한 묘관리

  

                        

   ○ 토양소독을 소홀히 함으로써 토양선충의 발생으로 품질 저하

      (국화연작재배농가 토양 300g당 선충 1,000~4,000마리) 

사진 13. 토양 선충 사진 14. 토양선충으로 인한 생육 불량

                  

   ○ 시설 내의 온습도 관리 기술 부족에 따른 병발생 및 품질 저하

사진 15. 흰 녹병 발생 피해 사진 16. 고온기 잎 황화현상 발생
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○ 일장관리기술 미흡으로 인위적인 생장조절 미흡

사진 17. 야간 전조 불량에 따른 조기개화 사진 18. 차광막 부실

   ○ 생장조절제 처리 기술 미흡으로 품질 저하 

사진 19. B-9 미처리에 따른 꽃목길이 늘어남  사진 20. B-9 과다처리에 따른 절산신장 억제

   ○ 일본 성수기 맞춤형 재배작형 개발 미흡

    - 스탠다드 국화 ‘신마’, ‘백마’, ‘백선’ 등 수출 품종들의 고유 특성에 맞는 작형은 개발되

어 있으나 일본 성수기에 맞춘 재배작형이 개발되어 있지 않음

   ○ 중저가 절화 국화 생산기술 미흡

    - 일본의 고가시장(장례업체, 고급화원)에 맞춘 고품질 국화 생산 기술은 어느 정도 정립

이 되어 있음

    - 그러나, 마트와 편의점과 같은 중저가 시장에 맞춘 중저가 절화 국화 생산기술 및 재배

작형이 개발되어 있지 않음

  ② 수확 후 관리 측면

    ○ 일본 수출용 꽃봉오리 개화단계의 꽃 수확 불량

                   사진 21. 백마 개화 단계 : Satge 3에서 수확하여 일본 수출
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   ○ 절화수명연장제 처리기술 미흡으로 조기개화 및 신선도 하락

사진 22. 열탕처리는 수출 못함 사진 23. 절화수명연장제 미처리로 수명 단축 및 조기 잎 황화

             

   ○ 습식유통기술 미적용으로 신선도 하락

사진 24. 수확 후 건식관리 및 유통 사진 25. 건식유통에 따른 조기개화

  ③ 수출, 유통 측면

   ○ 농가-수출업체-선박수송-일본경매장으로 연계된 콜드체인 시스템 미흡으로 절화 국화 

신선도 하락

그림 11. 절화 국화 농가 출하부터 일본 경매장 도착까지의 온습도; 일본 도착 후 온도 상승
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   ○ 농가와 수출업체 계약재배 미실시에 따른 수급불안과 일본 소비자의 신뢰도 하락   

    - 국내 국화 가격에 따라 수출 포기농가 발생으로 수급불안

  ○ 일본 소비 성수기에 맞춘 대량 수출 시스템 미흡과 절화 국화 수출용 생산자 단체 미결성

 2) 장미

  ① 재배적인 측면

   ○ 장미의 양액재배 시 pH나 EC조절 기술 보완

사진 26. 양액 관리 부족으로 인한 영양 장해

   ○ 하절기 고온으로 인한 생리장애 조절기술 부족

사진 27. 응애 피해 모습(좌)과 잿빛곰팡이병 피해 모습(우)

   ○ 하절기 온실의 제습, 살균, 냉방장치 설비의 부족

사진 28. 제습‧살균장치(좌)와 온실 냉방장치(우)

   ○ 동절기 일조부족으로 인한 신초 발생 감소 및 생육불량
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  ② 수확 후 관리 측면

   ○ 수확과 동시에 물올림과 전처리제 처리 부족으로 인한 절화품질의 저하

   ○ 예냉과 저온저장의 시설의 부족

사진 29. 네덜란드의 전처리제가 포함된 습식 재취시설(좌)과 김해 농가의 예냉창고(우)

  ③ 수출‧유통 측면

   ○ 일본의 검역 및 통관단계에서의 온도설비 문제

    - 냉장시설이 완비된 평균 내부 온도 6℃로 유통이 되다가 검역단계에서 실온에 노출 

→ 꽃과 잎에 결로 발생으로 인한 병해 발생, 개화 촉진, 절화수명 단축

   ○ 수출국에 도착한 후 관리상태 미흡

   ○ 일본의 소비주기에 맞춘 수출 시스템 미흡

사진 30. 일본 실외 검역장에서 검역하는 모습

   ○ 대일 수출 스프레이 장미의 경우 수출규격이 내수보다 까다로워 국내생산농가의 수출기피

   ○ 본 사업단과 함께할 장미 수출사업단 결성(대동공조회)

    - 공조회 참여농가의 생산 전량 수출물량으로 확보 예정
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 3) 백합

  ① 재배적인 측면

   ○ 연중 수출 생산 작형이 미흡하여 오봉절에 집중출하문제가 있음

   ○ 재배환경 불량이 품질하락 및 병충해 발생으로 이어짐

사진 31. 철겹핍에 의한 피해 증상

(좌:정상, 우:철겹핍주)
사진 32. 잎마름병(보트리티스)

  ② 수확 후 관리 측면

   ○ 백합은 절화 만개를 못하고 너무 늦게 절화하면 수송 시 꽃잎의 상해 및 노화가 빠르게 

진행됨

   ○ 계통에 따른 적절한 절화시기 판정이 필요

사진 33. 수확 후 개화기 사진 34. 수확 후 저장(전처리)

   ○ 저온저장, 감압저장, CA저장 등이 있으나 주로 저온 저장을 많이 이용하며 수분손실을 

막기 위해 비닐 밀봉 후 저장하면 효과가 더 큼

   ○ 전처리는 출하 전 단시간에 처리하고, 후처리는 유통단계에서 단시간 처리함

   ○ 탄수화물, 살균제, 생장조절 물질 및 무기질이 포함됨

사진 35. 수확 후 저장(예냉) 사진 36. 수확 후 저장
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  ③ 수출, 유통 측면

   ○ 품종별 수확 후 크기별로 선별 및 포장을 함

사진 37. 선별 및 포장

   ○ 수출용 백합은 일반적으로 소포장 후 저온 유통함

   ○ 저온 유통 후 상온 유통 시 10℃, 2시간 간격으로 승온 시킨 후 유통함

   ○ 품종별 수확 후, 크기별 선별 및 포장하며 배송차량 저온 저장 가능 차량 이용

사진 38. 수출 포장 사진 사진 39. 차량 적재 운반

사진 40. 일본 경매시장 백합 포장 상태
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□ 농가생산현장 및 수출업체 현장조사 및 인터뷰 결과 분석

  ① 농가 현황

성명
재배

면적

작목

(품종)

생산

시기
수출국

평균

가격

수출

업체
애로사항

이상근

농가

(경기)

3,000평

(주변 

5농가)

잠베시, 

우리

타워,메

듀사

10월말

~

12월말

30,000

본  

(경기 

50,000

본)

800원

우리

인터

내셔널

낮은 가격

재배인력부족

 연료비 및 수확기 

엔가하락이 800원대에 

가장어려움

300~1,000원 진폭변화

임동진

농가

(춘천)

6,000평

(주변 

3농가)

시베

리아, 

잠베시, 

옐로윈,

루시퍼

8월

~

12월말

10,000

본

(주변 

80,000

본)

700원

JJF

대동

농협

테라

환경제어

토경,배드제배

영양제,칼슘제(효과인정)

가격조정 어려움

인근농가 재배증가

이형용

농가

(인제)

4,500평

(주변

12농가)

시베

리아

잠베시

쉐라

메듀사

옐로윈

7월

~

10월 

수확

200,000

본

(200만

본)

600원

JJF

대동

농협

테라

제라

낮은 가격

토경,배드재배방법

수출 감소

종구자급부족

현경익

사장

(제주)

3,000평

(주변

11농가)

시베

리아

카메

레도

잠베시

11월

~

6월

2016년

100,000

개

800원 JJF

전처리방안 및 물공급

토양연작장애

 어분액비 사용

종구지원비 

제주도 물류비지원 

이기성

농가

(전북)

4,000평

(전북 

6농가)

시베

리아

메듀사

옐로윈

우리

타워

11월말

~

1월,5월 

중

2016년 

110,000

개

800

~900원

대동

농협 

JJF

  병충해, 바이러스 문제

국내양구는 바이러스, 

저온처리 불규칙, 

수확기간이 길어 

종구확보문제

  연작시 품질하락
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  ② 업체현황

 • 박상우 수출담당 

 ❐ 수출시장

  - 화훼류의 수출시장은 1997년 한국 IMF외환위기 때 송이당 300엔까지 수출되었으나 

그 후에 가공품, 검역, 연중공급체계 등의 가격문제점이 있음 

  - 종구지원비가 없기 때문에 강원, 제주의 경우 화훼수출시장 규모가 감소되었고, 고령

화와 농업노동력의 감소로 외국인노동력에 다수 의존하고 있으며 특히 강원의 경우 

백만 개 이상이 감소했음

  - 현재 40~50엔 수준 가격으로 하락하였으며 오봉절 집중출하가 문제임

  - ARMV 프리상태의 튤립은 70~80만원으로 수입종구에 대한 어려움이 있음

  - 격리재배가 없어지고 구근류의 검역이 강화되고 있으며 다양한 원재료가 부족한 상

황임

 

 • 수출사업단

  - 강원도 시설하우스의 경우 재배온도 문제로 인한 품질저하가 나타남

  - 가격→ 고품질생산 8월 오봉절, 9월 추분 원재료 확보의 문제가 나타남

  - 준 고랭지인 충북괴산의 경우 집중강우로 인한 금년 수출계약이 파기됨

  - 화훼류의 노지재배는 수해 및 폭염 등의 자연재해, 온도 등 관리의 어려움이 나타남 

  - 백합, 장미, 국화품목에 있어서 항공수수료 100원 중 30~40원 지원받음

  - 대동농협, 로즈피아 의 업체 간 문제 발생

  - 새로운 아이템은 물류비를 자부담함

 

 • 남기중 수출담당 

 ❐ 수출시장

  - 괴산(표준형작목반), 강원도는 수해피해로 인해 생산에 어려움이 있음

  - 수출어려움

  - 식검(12월3일) :격리재배문제로 10%의 수수료

  - 도착하면 PCR조사를 통해 바이러스 검정을 실시

  - 방사무관 : 씨앗, 페튜니아 GMO사건, 고구마, 감자바이러스, yellow spot 바이러스

(수선화), 바이러스문제로 농가에 어려움이 발생함

  - 메듀사, yellow, 그라시아는 베트남의 주요품종

  - 여름철 고온문제로 인해 연말 백합 생산이 중단될 위기임

  - 습도문제로 야기되는 라이족토니아 병해가 극성임

  - 크루코에와 같은 신작목의 경우 인텐시브를 줄여 물류비를 감소해야함

  - 백합크래임은 크게 문제된 적이 없음
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2-2. 해당 품목의 현지 목표시장 선정(목표시장 선정 근거 및 타당성 제시) 

(1) 목표시장 및 선정 근거

 1) 국화

  ○ 2000년대 이후 절화 국화의 수출시장은 99%가 일본이었고, 본 과제의 주 목표시장은 일

본임

  ○ 일본은 지리적으로 가장 가까워 다른 수출경쟁국(베트남, 말레이시아, 중국 등)들 보다 수

송비가 적게 드는 장점이 있음

  ○ 일본 소비자들은 3월 춘분절, 7~8월 오봉절, 9월 추분절, 12~1월 연말연시에 집중적으로 

꽃을 구입하여 선물하는 의식이 있음. 이에 따라 연중 일본 성수기에 맞춰 절화 국화를 

생산하여 수출한다면 고가로 거래할 수 있음

  ○ 또한, 일본은 가정 내에 조상의 위패를 모시는 단(壇)이 있는데, 이를 불단이라고 하며, 

항상 불단에 꽃을 장식하는 문화가 자리 잡고 있어 절화류의 소비가 많은 것이 특징임

  ○ 일본은 최근 절화류를 플로리스트가 장식하여 꽃다발, 꽃바구니를 고가로 판매하고 있는 

화원과 절화류를 캐쥬얼플라워로 가공하여 중저가로 판매하는 대형할인마트 ((주)AEON)

들이 등장하고 있음. 이에 따라 고품질과 중저가의 품질로 구분하여 대량 생산할 수 있는 

여건이 조성됨

  ○ 최근 한국산 국화 “백마” 품종의 수입요구가 급격이 증가하고 있는 추세임

사진 41. 고급 꽃 화원 사진 42. 대형할인마트

 ○ 일본의 절화 국화의 생산량이 지속적으로 감소하고 있어 수입에 의존할 수밖에 없는 상황임

 

  사진 43. 일본 가정 내의 불단



- 36 -

2) 장미

 <일본>

  ○ 한국은 대일 수출경쟁국인 남미와 아프리카(에콰도르, 콜롬비아, 인도 등)에 비해 지정

학적 위치가 가까워 선박 수송이 가능하며, 항공으로 수송할 경우 최종 유통(대형유통

마트, 소비자)단계까지 하루이내에 가능함

  ○ 일본의 장미 생산량은 2015년 2억 6,990만 본이었으며, 최근 5년간 재배면적과 함께 

감소 추세를 보이고 있어 수입의존도가 높아지고 있음

  ○ 일본에서 장미는 주로 선물용으로 많이 구매되며 다양한 행사에 소비되는데 5월과 6월

의 어머니 및 아버지날, 11월의 좋은 부부의 날, 12월의 크리스마스와 졸업시즌에 소

비가 증가함. 이에 소비자 맞춤주기 생산방식으로 장미를 생산하여 수출하여야 함

  ○ 60대의 장‧노년층이 가장 많은 소비량을 보이고 있으며 10~20대의 젊은 층 소비가 저

조함(일본 장미 시장 동향, Kotra, 2014. 07). 노년층의 선호품종에 대한 현지 시장조

사가 필요함

  ○ 단일 품목으로의 수출보다는 타 절화류와의 조합으로 재생산된 부케나 캐주얼플라워 

같은 완제품 수출로 부가가치를 높일 필요가 있음. 인건비가 비싼 일본에서는 수요를 

확대하는 데 도움이 될 것임

  ○ 한국산 스프레이 장미에 대한 일본 가격경쟁력은 강하며 바이어 등 요청이 늘어나고 

있는 추세임

사진 44. 어머니날을 겨냥한 화훼 전시(좌)와 대형 플라워샵 내 캐주얼 플라워(우)

 <중국>

  ○ 인건비가 저렴하여 생산단가가 낮은 중국에서 고품질이 아니고서는 경쟁력이 없음

  ○ 중국의 화훼산업은 꾸준히 안정적으로 성장하였고 양적인 팽창뿐 아니라 질적인 면에

서도 안정적인 궤도에 진입하였으나 재배기술력이 아직은 취약함

  ○ 중국에서 장미는 수입산을 선호하는 성향이 강하여 고품질 절화장미의 수출이 성공할 

시 수출액 증대를 기대할 수 있음

  ○ 중국 내륙 진출을 위하여 통관, 검역, 저온시설, 재포장, 유통 등을 관리할 물류기지가 

필요함

  ○ 중국의 발렌타인인 음력 7월 7일의 칠석(정인절)에 장미의 판매량과 가격이 증가하는

데 2017년 8월 중국 화훼산업의 본산인 윈난성 쿤밍국제화훼경매센터 자료에 따르면 

거래량이 820만 송이를 기록하였고 판매가도 4~8배가량 상승했음
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  ○ 對중국 주요 수출국은 에콰도르, 케냐, 콜롬비아, 네덜란드가 있으며, 주목할 만한 내용

은 콜롬비아의 對중국 장미 수출이 2015년에 비해 2016년 173.07%증가하였다는 것

이며, 한국과 인도 역시 2015년에 비해 2016년 수출액이 2배가 되었다는 것임(서북농

림과기대학, 2014년)

  ○ 연말연시의 엄청난 수요로 인해 수입이 증가할 것으로 기대되며, 중국 주요도시로 연인

절과 연말의 소비주기에 맞추어 고품질로 공략한다면 수출의 증대를 기대할 수 있음  

 

3) 백합

□ 일본의 백합생산 및 시장규모 

  ○ 화훼소비규모 : 약 1조엔(한화 약 11조원) 추정, 이중 절화 2,100억 엔 

  ○ 수입규모 : 절화 20.7억본(451억 엔)/백합 8백만본(한국, 베트남 등지)

  ○ 백합 생산규모 : 1억4천만본(212억엔), 재배면적 788ha, 출하량 148백만본

   ※ 일본 자국산 생산은 최근 고령층 증가와 인력부족 현상으로 감소추세이나 수입물량은 감

소하지 않아 향후 한국산 백합 등 절화 일본진출에 긍정적 신호

□ 일본의 한국산 거래실태

  ○ 대부분 경매시장 공급 및 선도유지 애로와 불안정한 반입으로 낮은 시세 형성

    - 선박운송이 많아 선도가 떨어져 일본 경매시장에서의 경락가격이 크게 떨어지고 고정거

래처 납품에 애로

    - 바이어 선호시기의 반입이 적고 비수기에 홍수출하 경향이며 장의․웨딩업체나 양판점으

로의 직거래 등 고정 거래처 확보 애로

  ○ 업체 간 과당경쟁 등 안정적 수출품 공급 애로로, 수출전문업체 활성화 미흡

사진 45. 일본 역에 위치한 플라워샵(화이트데이기념일)

□ 일본 수출상 문제점

  ○ 선박수출 시 신선도와 품위 저하로 바이어의 수출품 기피, 한국산 인지도 하락 

    - 선박의 물류비는 항공의 절반수준이나 지원 단가는 비슷하여 선박 선호

    - 항공의 경우 신속 배송과 품위향상은 되나 물류비 과다로 애로

  ○  대일 국제선 항공이용이 가능한 노선은 현실적으로 대한항공만 가능
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    - 아시아나항공의 경우는 대한항공 운임의 3배 수준요구로 현실적으로 이용 불가수준으로 

높아 원활한 대일 수출에 커다란 장애 요인임 

    - 농수산물 중 감귤, 넙치 등 무거운 품목만 아시아나항공에서 저렴하게 취급됨

    ※ 한국에서의 일본수출은 항공이용이 약 40%, 선박 약 60%내외이며 최근 선도문제, 환

율회복, 저유가 등으로 항공 이용 증가추세

  ○ 안정적인 고품질 꽃 수출 공급 체계와 안정적인 바이어 확보 미흡

    - 내수가격에 따라 국내와 수출결정, 해외 바이어로부터 이미지 실추

  ○ 국내에서 재배되고 수출주종 품종의 생산종구는 아직 대부분 수입종구에 의존

    - 국내생산 원가의 종구비 비중(전체의 50%수준)이 높고 수입구근가 상승

   - FDA, DDA 등 개방화로 인한 화훼 등 농축산업 경쟁력 약화 

   - 화훼류 등 원예산물 수확 후 유통까지 손실률 30%로 과다 

   - 수입국 소비자 기호에 적합한 화훼 품질등급화 규격화 안 됨

사진 46. 수출백합의 적재모습

4) 기타화훼류

  ○ 한국산 국화, 장미, 백합 이외에 새로운 화종에 대한 일본 바이어의 요구가 있음

표 35. 연도별 화훼류 1인당 소비금액

(단위 : 원)

연도

별

1인당

소비액

부류별

절화
분화

초화 화목
관상

수
종자 구근

계 분화 난류

2010 16,098 6,098 6,019 4,276 1,743 2,815 1,275 870 264 80

2011 15,482 4,501 5,760 4,004 1,756 3,703 1,101 701 239 107

2012 14,835 5,333 5,425 3,774 1,651 3,104 858 588 203 115

2013 14,452 5,236 4,989 3,591 1,399 2,913 666 619 192 57

2014 13,867 5,149 4,668 3,363 1,305 2,659 669 593 75 54

2015 13,310 4,591 4,881 3,659 1,222 2,398 598 559 215 68

*출처 : aT한국농수산식품유통공사 2015 양재동 화훼공판장 연보
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2-3. 절화류의 국내외 시장동향 분석

(1) 국내시장 동향

1) 국화

  ○ 절화 국화 중 스탠다드 국화는 대부분 장례식 조화용으로 사용되고 있는데, 최근의 부정

청탁금지법이 시행됨에 따라 조화용 소비가 크게 감소함에 따라 가격하락 현상이 나타나

고 있음

  ○ 부정청탁법 시행 전과 후의 경매가를 비교해보면, 신마 품종은 12.6%, 백선 품종은 10%, 

백마 품종은 29.7% 가격이 하락하였고, 전체 평균 경매가가 16.6% 하락하였음

   표 36. 스탠다드 국화 품종별 부정청탁법 시행 전(2015년 10월~2016년 8월)과 시행 

후(2016년 10월 ~ 2017년 8월)의 경매가 비교 (aT동화훼공판장 자료)   

     

기간 신마 백선 백마 평균

2015년 10월 ~ 2016년 8월 (A) 6,645원 5,686원 4,748원 5,693원

2016년 10월 ~ 2017년 8월(B) 5,806원 5,109원 3,336원 4,750원

(B)/(A) (%) 87.4 90.0 70.3 83.4

  ○ 부정청탁금지법이 시행됨에 따라 조화용 소비가 크게 감소함에 따라 가격하락 현상 뿐만 

아니라 경매량, 즉 재배농가에서의 출하량도 감소하여 생산이 크게 위축되고 있음. 부정

청탁법 시행 전과 후의 거래량을 비교해보면, 신마 품종은 22.6%, 백선 품종은 6% 거래

량이 감소하였고, 전체 거래량은 12.6% 감소하였음 

    표 37. 스탠다드 국화 품종별 부정청탁법 시행 전(2015년 10월~2016년 8월)과 시행 

후(2016년 10월 ~ 2017년 8월)의 경매량 비교 (aT동화훼공판장 자료)   

    

기간 신마 백선 백마 계

2015년 10월 ~ 2016년 8월 (A)
6,118,460

본

8,519,980

본
117,140본

14,755,58

0본

2016년 10월 ~ 2017년 8월 (B)
4,737,940

본

8,010,460

본
143,820본

12,892,22

0본

(B)/(A) (%) 77.4 94.0 122.8 87.4
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표 38. 국내 국화시장 월별, 연도별 가격 동향조사

(단위 : 원/속)
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2) 장미

  ○ 장미는 주로 선물용으로 많이 구매되며 다양한 행사에 많이 이용되고 있으며 시즌으로는 

12월의 크리스마스, 5월과 6월의 어머니 및 아버지날, 졸업 시즌에 많이 소비됨

  ○ 1988년 제정된 11월 22일, ‘좋은 부부의 날’에 많이 소비되기도 함

  ○ 29세까지의 젊은 층 소비가 가장 저조하며, 60~69세의 장년층이 가장 많은 소비량을 보

이고 있고 다른 절화보다 국산비율이 더 높다고 추정함

표 39. 국내 장미시장 월별, 연도별 가격 동향조사

(단위 : 원/속)
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3) 백합

  ○ 일본의 백합 수입동향은 2016년 수입액 433만 달러로 수입액은 전년대비 다소 증가하

였으나, 2014년도 수준에는 미치지 못함

  ○ 백합은 신선도가 매우 중요한데 한국산의 경우 저렴한 물류비용으로 대량, 신속 수송이 

가능하여 중국산에 비해 신선도, 가격경쟁력 면에서 우위

표 40. 국내 백합시장 월별, 연도별 가격 동향조사

(단위 : 원/속)
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(2) 국외시장 동향

1) 국화

  ○ 일본 할인마트와 편의점 등에서 주로 유통되고 있는 중저가의 캐쥬얼플라워 상품이 유행  

  ○ 일본의 프리미엄급 품질의 국화 소비도 동반 증가함

사진 47. 중저가 캐쥬얼 플라워; 일본 동경 대형할인마트 ㈜AEON 사진 48. 동경 아요마 플라워마켓; 고급 화훼장식용

  ○ 말레이시아 카메룬하이랜드 지역에서 국화를 비롯한 다양한 절화류 생산하여 일본으로 수

출하고 있음. 국화 재배 적지로 품질이 우수하고, 연중 생산이 가능하나 시설이 낙후되어 

있고, 절화의 유통기간이 장기간 소요되는 단점이 있음

사진 49. 말레이시아 카메룬하이랜드 국화재배 모습

  ○ 태국은 Da Lat(달랏) 1,100ha를 비롯하여 Binh chanh, Go vap, Hoc Mon 등에서도 

1,290ha의 절화류를 재배하고 있고, 재배환경이 양호하여 고품질 절화가 생산되고 있으

나, 수확 후 관리가 부절절하고, 저장과 유통시 상온에서 이루어져 품질이 하락하는 원인

이 되고 있음 

사진 50. 베트남 달랏의 화훼시장(좌) 및 화훼생산단지에서의 선별작업(우)
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  ○ 중국 운남성, 광쩌우성, 산동성 등을 중심으로 대규모 화훼재배단지 건설하여 대량의 절

화를 생산하고 있음. 특히 운남성은 기존의 두남화훼시장을 확대하여 중국 전역의 절화를 

전자 경매하는 거점시장으로 변모하였으며, 거래되는 모든 절화류는 습식으로 유통하고 

있음. 그러나 경매 전과 후 절화류의 관리가 부적절하여 품질 하락의 원인이 됨 

사진 51. 중국 운남성 두남화훼시장의 전자경매장(좌, 중) 및 인근 절화재배 농가(우)

          

2) 장미

  ○ 2016년 장미 수입액은 2,007만 달러로 2012년 이후 3년 동안 감소세를 보였으나, 2016

년 다시 증가세를 보이며 수입량을 기준으로 2012~2016년 동안 계속해서 감소되고 있음

  ○ 최대 장미 수입국은 케냐로, 수입액 기준 47.7%, 수입액 기준 37.4%의 비중을 차지함

  ○ 에콰도르와 콜롬비아가 각각 수입액 기준 11.2%, 10.9%를 차지하면서 그 뒤를 이었으며, 

한국은 수입국 6위를 기록함

  ○ 2016년 도매가격 분석 결과 도쿄 오다화훼시장에서 2016년 거래된 장미의 평균 도매가를 

살펴보면, ‘스프레이 장미’가 1본당 94엔(한화 약 950원)으로 가장 높은 가격에 거래됨

  ○ 일반 장미는 적색, 백색이 각각 87엔(한화 약 880원), 84엔(한화 약 850원)에 거래되면서 

황색, 분홍색보다 높은 가격을 기록함

  ○ 2016년 가장 많이 거래된 장미는 ‘분홍색 장미’로 약 2,045만본이 거래됨

  ○ 대체로 봄 시즌과 연말에 높은 가격에 판매되었으며, 여름 시즌이 가장 낮은 가격대를 기

록함

표 41. 2016년 일본의 장미 도매거래 현황

(단위: 천본, 엔)

종류 색깔 물량

1본당 가격

평균

도매가

최고 최저

가격 월 가격 월

장미

백색 7,291 84 117 11 57 7

적색 12,677 87 108 12 61 8

황색 6,368 73 87 3 53 8

분홍색 20,447 74 101 3 47 8

스프레이장미 15,822 94 142 3 59 7

  ○ 최근 5년 간(2012~2016년) 월평균 도매단가 및 도매물량 비중은 대체적으로 6~8월의 

도매가격이 낮고, 11~3월의 가격이 높은 것으로 나타나며 일 년 중 3~5월의 도매물량이 

많고, 11~12월에도 물량이 급증하는 현상이 나타남
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3) 백합

  ○ 최대 수입국은 한국으로 총 수입액의 약 90%를 차지하면서, 2016년 387만 달러를 기

록함

  ○ 백합의 생산은 일본과 한국 모두 감소추세를 보이고 있음

표 42. 2012~2016년 일본의 백합 수입 국가순위

(단위 : 천 달러, 톤)

순위 국가명 수입액 수입량 단가

1 한국 3,869 896 4.3

2 대만 203 31 6.5

3 베트남 166 24 6.9

4 중국 46 7 6.6

5 에콰도르 28 3 9.3

  ○ 신선도가 중요한 백합 시장에서 한국은 지리적 이점으로 우위를 보이고 있음

  ○ 대만은 한국산 수입의 5% 정도 수준이나 생산과 수출모두 증가세를 보이면서 한국 수

출의 잠재적 위협요소로 떠오름

  ○ 백합은 여름에 가장 저가로, 가장 많은 물량이 판매되며 하이브리드백합 거래물량이 가

장 많고 최고가에 거래됨 (2016년 본당 최대 268엔, 한화 약 2,680원)

  ○ 백합은 전반적으로 여름시즌에 낮은 가격으로 가장 많은 물량이 거래되는 것으로 나타

남

  ○ 최근 5년 간(2012~2016년) 월평균 도매단가 및 도매물량 비중 분석결과 백합은 전반

적으로 여름시즌에 낮은 가격으로 가장 많은 물량이 거래되는 것으로 나타남

표 43. 백합 도매가격 및 물량 최고/최저 기록 월별 분석

 (단위 : 월)

기준 하이브리드백합 테포백합 스카시백합

가격

최고 2 7 12

최저 6 11 6

최저대비

최고비율
△ 50% △ 100% △ 60%

물량

최고 8 8 3

최저 2 11 1

최저대비

최고비율
△ 90% △ 400% △ 100%

  ○ 하이브리드 백합의 경우 도매가격이 가장 높았던 2월의 가격이 가장 낮은 달인 6월보

다 50% 더 비싸게 거래되었음. 또한 물량이 가장 많은 8월 거래량이 가장 적은 2월과 비

교해 약 90% 정도 많았던 것으로 나타남
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4)기타화훼류

  ○ 최근 5년 동안, 카네이션, 글라디올러스 등 주요 기타 화훼류의 수출이 급격히 감소하

고 있는 중에도 심비디움을 비롯한 양란류와 튤립 등 기타 절화류의 수출은 꾸준히 유

지되면서 전체 절화 수출액 가운데 기타 절화가 차지하는 비중이 2012년 4.7%에서 

2016년 13.2%로 증가되는 추세임

  ○ 특히, 우리나라 화훼의 핵심 수출시장인 일본을 대상으로 하는 콜롬비아, 말레이시아, 

에콰도르 등 신흥 수출국의 출현으로 경쟁이 심화되는 상황에서, 상대적으로 경쟁 우

위를 점할 수 있는 새로운 수출품목 발굴이 필요함

표 44. 국가별 수출금액

(단위 : 천＄)

연도

별
계 일본 홍콩 중국

네덜

란드
미국 캐나다 대만 기타

2010
103,067

(12,550톤)

80,273

(9,071)

59

(12)

18,575

(2,931)

1,728

(352)

1,332

(119)

82

(2)

76

(12)

942

(51)

2011
90,596

(9,494톤)

73,214

(7,286)

22

(1)

12,924

(1,859)

1,149

(121)

1,932

(146)

62

(1)

25

(1)

1,268

(79)

2012
83,960

(8,357톤)

70,366

(6,729)

2

(-)

9,036

(1,239)

1,170

(127)

1,835

(169)

97

(2)

33

(1)

1,421

(90)

2013
61,182

(7,913톤)

44,991

(5,819)

0

(0)

10,992

(1,590)

1,718

(214)

2,049

(150)

128

(3)

41

(3)

1,264

(133)

2014
40,604

(5,295톤)

27,76

7(3,924

)

14

(4)

7,013

(803)

1,716

(214)

2,354

(189)

141

(3)

117(

17)

1,482

(141)

2015
28,460

(3,861톤)

17,751

(2,565)

27

(2)

5,937

(855)

949(

95)

2,460

(208)

52

(2)

77

(2)

1,207

(132)

 *출처 : aT한국농수산식품유통공사 2015 양재동 화훼공판장 연보

표 45. 국가별 수입금액

(단위 : 천＄)

연도

별
계 대만

네덜란

드
태국 중국 일본 미국 홍콩 기타

2010
44,744

(9,083톤)

17,037

(2,236)

9,808

(2,240)

1,956

(333)

10,701

(4,380)

199

(9)

691

(65)

-

(-)

4,352

(2,693)

2011
44,427

(11,791톤)

14,943

(1,189)

11,576

(2,377)

1,762

(380)

10,126

(5,015)

158

(5)

616

(65)

-

(-)

5,246

(2,760)

2012
47,852

(12,722톤)

14,190

(1,246)

11,118

(2,488)

1,943

(296)

12,067

(5,641)

230

(17)

490

(44)

7

(-9)

7,774

(3,031)

2013
51,103

(11,868톤)

13,627

(1,154)

10,050

(2,279)

2,313

(597)

15,810

(5,469)

241

(3)

650

(36)

12

(17)

8,399

(2,313)

2014
57,213

(12,565톤)

16,514

(1,139)

9,963

(2,019)

3,418

(1,059)

17,058

(5,875)

206

(6)

514

(36)

-

(-)

9,540

(2,431)

2015
60,769

(13,481톤)

15,920

(945)

9,643

(1,980)

3,709

(1,476)

19,136

(6,535)

367

(11)

810

(56)

-

(-)

11,184

(2,478)

 *출처 : aT한국농수산식품유통공사 2015 양재동 화훼공판장 연보
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□ 기타 절화의 수출 확대 및 부가가치 향상을 위한 수출용 소포장 절화상품 개발 필요

  ○ 일본의 꽃 전문점 시장규모는 2005년 6,570억 엔에서 2011년 5,573억 엔으로 감소하는 

추세인 반면, 양판점과 홈센터는 2005년 대비 2011년 각각 19.6%, 19.4% 신장하고 있

는 추세임(한국농촌경제연구원, 2013)

표 46. 최근 5년간(2012~2016) 국내 절화류 수출액 

(단위 : 천$)

구분 품목 2012 2013 2014 2015 2016

주요절화

백합 30,090 19,876 12,309 9,328 10,064

장미 27,016 14,922 7,702 3,235 2,360

국화 9,712 6,828 4,654 2,336 2,160

소계(A) 66,818 41,626 24,665 14,899 14,584

기타절화

안개초 0 0 76 34 6

카네이션 254 260 181 95 3

글라디올러스 18 12 1 3 0

튤립 60 0 21 1 116

심비디움 1,308 982 1,000 1,317 1,034

팔레놉시스 0 2 0 0 27

기타난류 0 0 29 8 0

기타 1,687 1,654 1,502 991 1,023

소계(B) 3,327 2,910 2,810 2,449 2,209

기타절화 수출액 

비중(B/A+B, %)
4.7 6.5 10.2 14.1 13.2

<출처 : 한국농수산식품수출지원정보(www.kati.net)>

표 47. 일본 화훼의 도소매단계 주요 판매점 시장 규모

(단위 : 억 엔)

구분 2005 2007 2011

화훼 전문점 6,570 6,118 5,573

양판점 658 695 787

홈센터 1,262 1,355 1,507

원예·녹화업체 2,195 2,012 1,658

<출처 : 한국농촌경제연구원(박기환 등, 2013)>

http://www.kati.net
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  ○ 주 수출국 일본의 현지조사 및 수출바이어 상담결과

한국산 절화의 수출 확대를 위한 

일본 현지 출장 조사 결과
1. 일 시: 2017.08.24 목요일~ 2017.07.26 토요일(2박3일)

2. 목 적: 한국산 절화의 수출 확대 및 화훼 생산자들의 안정적인 소득향상을 위한 일본 신규
         직거래처 발굴 및 일본 화훼시장 동향 파악을 위한 출장을 진행함. 

3. 출장자: 박노복4. 상담 바이어:

 

업체명 업종 상담 일시 지역
1 F사 가공업체 8월24일 동경
2 OTA 경매장 8월25일 동경
3 H사 가공업체 8월25일 동경
4 B사 장의업체 8월26일 동경

5. 출장 내용: 
 ①F사 – 가공업체 

Doll Japan과 O.F사의 합병이며, 연간 매출액이27억엔 규모의 업체. 
O.F사는F사의 동경지역 물품 조달 계열사로 구성되어 있음. 
동경지역의 인건비가 후쿠오카에 비해서 약, 1.4배 지출이 높아 가공하여 납품하는 경쟁력이 상실

하고 있음.

JJF와 기존거래를 지속하다가2년전 오해가 생겨 거래가 중단 되었으나, 이번 상담을 통해서 오해

가 많이 개선됨.

F사의 백합 상황

현재 일본산 백합(중상급 품질) 3륜 연중150엔 이하에서 공급 받고 있음. 
F사의 국화 상황

말레이시아 산에서 베트남 산으로 점점 변모하고 있음. 
        
F사의 JJF에 대한 요구사항

JJF가 현재 다양한 꽃을 취급하고 있기 때문에 한국 본사 혹은 후쿠오카 지사에서 꽃다발을 가공

하여 납품하였으면 함(고품질 즉, 선도 및 수명, 볼륨)

사진1. F사 가공업체 방문에 따른 수출 상담회.
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② OTA – 경매장

시장상황

매년 생산량이 계속 줄고 있음. (16년: 13억5천만 엔, 15년: 15억)
일본 생산자들이 연중 평균 단가를 낮게 목표하여 생산하는 체계로 변모되고 있음(원가 절감 노력

하고 있음).

경매 상황

현재400엔을 넘는 백합이 드물며, 오봉절에 일본 자국산 최고 품질이200엔 전후에 거래됨(예: 雪美

人)

일본 자국산도 국내 물류비 증가에 따른 물류비 증가(물류회사들의 운임 인상함) + 고령화에 따른 

생산자, 생산량 감소로O사에서 취급하는 백합 물량이 줄어들게 됨. 따라서 백합의 물량이 필요한 

상황이며, 연중 꾸준한 공급을 하는JJF의 백합의 시장출하를 원하고 있음.  

‘雪美人’(일본 최고 품질 브랜드) 백합이 연중1,500엔~ 800엔 이었는데, 250엔으로 수익이 될 수 있

는 생산체계로 변모하고 있음. 

규슈, 고치의 백합 생산자들도O사 시장의 연중 평균 가격이170엔으로 형성되고 있음(남부지방의 

최상급 브랜드)

OTA에 대한JJF의 제의

JJF는 O사 시장출하를 일부러 막았었음. 그 이유는 주문 강제 취소, 이유 없는 클레임으로 인해 

손해가JJF와 한국 농가들에게 발생하였기 때문임. 

실제 경매장 방문시 좋은 가격에 판매하는 것을 보고, 다시 경매장 출하를 해보는 것도 나쁘지 않

다는 생각을 하게 되었으며 단, 중도매인 중 대형 가공업체와 연결을 해주면 다시 출하하겠다고 

의견을 전달함. 

사진2. OTA 경매장 방문에 따른 수출상담회.
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③ 희바야가든사 – 가공업체

H사의 판매관련 자회사로서E점포를1,300 점포 보유하고 있으며, 직영 점포190점포 계열사의 납품 

물량을 공급하는 업체이며, 품질관리 제도를 보유하고 있음. 

물량 확보 시스템

일본 자국500농가와 계약재배를 실시함. 
취급 물량 중60%만 자회사에 공급하며, 나머지40%는 외주에 판매하고 있음. 

H사의JJF에 대한 요구 

JJF에서 공급 가능한 물품들의 정기납품 단가를 시즌 별 가격으로 견적을 보내달라고 요청함. 
완제품 꽃다발 가능한 구성품에 대한 견적을 요청 받음(한국현지 가공가격, 일본지사 가공가격).

H사가 원하는 꽃다발 가공 품목에 대한 정보를 전달받아 가능한 견적을 주고받으면서 거래를 진

행해 보자고 이야기함. 

사진3. H사 가공업체 방문에 따른 수출 상담회

④ 뷰티가든 – 장의업체 

B사의 자회사로서B사에 꽃을 공급하고 많은 품목들을 직접 수입하고 있음. 

장의업체의 흐름 변화 

예전에는ST 국화가 메인이었는데, 요즘에는 양화의 사용 비용이 늘고 있음(양화가 고급이미지 형

성하기 때문임). 

현재 제단 장의용 사용량은1위 카네이션, 2위 스프레이 국화, 3위ST 국화 임. 
호접란과 백합은 고객들이 고가 이미지를 느끼기 때문에 사용량은 많지 않지만 백합과 호접란의 

사용은 고가의 제단이라는 이라고 생각함. 

일본의 장례문화의 변화가 감지되고 있으며, 도심의 경우 장례식을 하지 않거나, 그냥 화장장이 

늘고 있음. 따라서 작은 규모(저가)의 제단이 늘고 있으며 이는 일본 내 장의 업체 간 경쟁이 치열

하게 진행 되고 있는 실정임. 
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* 첨부자료 : 일본출장 거래상담합의서

직접 수입 상황

콜롬비아- 안개초, 알스트로메리아, 카네이션(SP, ST)
중국, 베트남 – 국화(SP, ST)
대만 – 호접란, 리시안서스

JJF의 백합을 연중 공급받고 있으며, 전체 백합 거래량 중30%만JJF에서 공급받으며, 나머지70%는 

경매장을 통해 공급받고 있는 상황임. 

M 사의JJF에 대한 제안

JJF에서 한국산 백합의 연중 공급 품질을 중상 품질로 납품이 가능하다면, JJF의 백합의 사용량을

30% > 50%(B사에만 사용량)로 늘리려는 계획을 하고 있음. 

또한, 외부 판매도 같이 하려고 함. 기존B사에만 납품하던 체계에서B 본사+ 외부판매를 같이 진행

함으로써JJF와 같이 동반성장을 원하고 있음. 
(단, 조건: 품질에 대한 안정성이 절실하며, 생물이기 때문에 완벽을 요구 하는 것은 어렵지만 대

체적으로 고른 품질(연중 ‘중상’정도)의 공급을 원함) 

품종에 대한 조건은 없으며, 한국에서 좋은 품질을 만들 수 있는 키우기 편한 품종을 원하며, 핑

크의 경우 연한색이면 품종 상관없이 가능합니다. 

또한, 대형 화종 중 제단에 사용 시 고가로 보일 수 있는 품목에 대한 개발 및 신품목을 공급 받

기를 원하고 있음(예: 다알리아, 작약) 

사진4. M사 방문에 따른 수출 상담회
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2-4. 절화류 수출 대상국별 경쟁력 분석

1) 국화

국가명 품질경쟁력 단가경쟁력 수송비경쟁력 수입국 선호도

중국 낮음 높음 보통 낮음

베트남 높음 높음 낮음 보통

말레이시아 높음 높음 낮음 보통

한국 높음 낮음 높음 높음

2) 장미

국가명 품질경쟁력 단가경쟁력 수송비경쟁력 수입국 선호도

중국 낮음 낮음 낮음 낮음

베트남 낮음 낮음 낮음 낮음

말레이시아 낮음 낮음 낮음 낮음

한국 높음 높음 높음 높음

※ 케냐, 에콰도루, 콜롬비아는 스탠다드 장미 위주로 수출하고 있어 국내에서 생산된 스프레이계통과는 

경쟁이 심하지 않은 장점이 있음.

3) 백합

국가명 품질경쟁력 단가경쟁력 수송비경쟁력 수입국 선호도

중국 보통 보통 낮음 낮음

베트남 보통 보통 낮음 낮음

말레이시아 낮음 낮음 낮음 낮음

한국 높음 보통 높음 높음
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3. 절화류 기존시장 및 신규시장 확대방안

코드번호 D-04

3-1. 해당 품목 시장조사를 통한 신규시장 확대방안 도출

1) 국화

  ○ 일본의 ㈜AEON과 같은 대형 할인마트, 편의점, 가든 센터 등에서 중저가로 판매할 수 있

는 절화국화 신규시장을 개척하여 확대. 년간 절화국화 120만본을 추가로 수출할 수 있

는 여건이 됨 

  ○ 절화국화 단일 품종 외에 다양한 화색의 품종들을 혼합하여 판매하는 캐쥬얼플라워 신규

시장 개척하여 확대. 캐쥬얼플라워 상품을 개발하여 수출한다면 년간 30만본을 추가로 수

출할 수 있는 여건이 됨

2) 장미

  ○ 장미의 핵심 수출대상국인 일본시장 내 신흥 수출국인 케냐, 콜롬비아 등과 경쟁하기 위

해서는 한국산 고품질 고단가 시장을 개척하고, 재배기술을 높이고 철저하게 선별하여 수

출단가를 상승시킴으로써 경쟁력을 높여야 함

  ○ 장미 수출액 2016년 대비 500천$ 증대 및 2021년 사업 종료 후 750천$로 수출액 15% 

증대를 기대

  ○ 수출연구사업단 소속 수출 참여 농가수 증대를 통한 참여농가 전년대비 소득 증가율 3%

를 기대

  ○ 절화품질보증제를 통한 한국산 장미의 소비자 만족도를 높여 수출단가 상승 3%를 기대

  ○ 수출현장 현장애로기술 개발을 통한 수출 참여업체 소득증가율 3%를 기대

3) 백합

  ○ 수출용 절화의 프리미엄급 생산을 재배방법을 개발하기 위해 현장에서의 애로기술을 파악

하여 수출다변화를 위한 방안연구 활성화

  ○ 가공제품 생산으로 인한 부가가치로 수출루트 개척(한국에서 꽃다발 가공 및 일본 지상에

서 꽃다발 가공 후 완제품 납품 형식)

  ○ 한국 농가들과 상호 협의하여 안정적인 품질을 생산하여 공급할 수 있도록 품질 향상을 

계획 해야함(바이어들 원하는 품질: ‘중상’ 품질의 백합- 선도, 수명, 볼륨).  

  ○ 절화 수명 연장을 위하여 각 화훼 품목 별 적합한 절화수명연장제 처리 실시 필요함

  ○ 일본 내 인건비 인상으로 가공업체의 꽃다발 가격 경쟁력 상실로 인한 틈새시장 진출
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4. 절화류 수출사업단 확대를 위한 기술개발 전략

코드번호 D-05

4-1. 수출사업단 확대를 위한 기술개발 전략

    1. 현장애로 수요 발굴(해당 품목 수출장애 요인(생산, 수출, 현장애로 사항) 도출)

1) 국화

 ① 타 경쟁국과의 가격경쟁력이 낮아 생산비를 절감할 수 있는 품종별 재배기술 요구

 ② 일본의 춘분절, 오봉절, 추분절, 연말연시 등 성수기에 맞는 품종별 재배작형 개발필요

 ③ 수입국인 일본의 대형할인마트에서 선호하고, 판매할 수 있는 중저가의 절화 국화생산  

 ④ 일본 절화류 가공업체에서 요구하고 있는 캐쥬얼플라워 상품 개발 필요

 ⑤ 절화국화 수확 후 및 절화보존용액 사용 기술 확립으로 절화 수명 및 품질 유지 기술 필요  

 ⑥ 농가-수출업체-선박수송-일본 경매시장까지의 습식유통 및 콜드체인 시스템 확립으로 절

화 품질 유지 

2) 장미

 ① 고품질 절화장미의 안정생산기술 개발

  - 수출경쟁국과 비교하여 장미의 유통품질이 낮아 높은 수출가격 형성을 위한 장미의 고

품질 안정생산체계의 구축

  - 수출 경쟁국 대부분이 적도 부근 고산지대에 위치한 나라들로 연중 기후가 서늘하고 일

사량이 높은 곳에서 재배되어 절화품질이 매우 우수함

  - 장미의 고품질 생산을 위해 재배온도를 낮춘 저온재배기술의 개발

  - 동절기와 하절기 장마철의 일사량 부족을 해결하기 위한 보광기술의 개발

그림 12. 스프레이 장미 월간 도매가격 동향

* 출처: GD Freak(http://jp.gdfreak.com)

③ 수출 전단계 Cold Chain 시스템의 구축

  - 수확단계에서부터 절화수명연장제 처리 및 저온저장 처리가 필수적

http://jp.gdfreak.com


- 55 -

  - 유통단계에서의 품질 유지(절화수명 보증제)를 위한 절화수명연장기술 개발

② 소비주기에 맞춘 수출시기의 조절

  - 수요가 증가하는 5, 6월, 11월, 12월에 맞춘 수출물량의 확보 및 수출시기의 조절

  - 특히 스프레이 장미의 경우 3월 도매가가 7월 도매가의 2배 이상이므로, 도매가 상승시

기에 맞춘 수출시기의 조절이 필요

사진 52. 검역대기 시 저온저장 컨테이너의 모습(좌) 일본 검역장 모습(우)

 

  - 수출국에서 입하 시 검역대기까지는 저온유통이 잘 되고 있었으나 검역 이후에 저온유

통이 미비하여 절하품질의 저하를 가져옴

  - 유통과정의 중복성을 배제하여 간소하고, Cold Chain 시스템의 구축으로 장미의 절화수

명 연장에 노력을 기울여야 함

  - 수출국에서의 저온유통을 위한 현지 물류기지 구축 및 관리체계 구축

④ 유통 채널의 다변화 시도

  - 경매와 도매시장으로의 수출뿐만 아니라 대형유통마트나 화훼전문점으로의 수출

  - 온라인 판매나 수출국 현지 물류거점에서의 직거래판매방식 시도

⑤ 가공 후 수출방식 시도

  - 수출 후 바로 상품진열대로 이동이 가능한 가공플라워 수출 시도

  - 타 화훼류와의 혼합으로 보급형 캐주얼 플라워 상품 개발

  - 프리미엄 시장을 겨냥한 부케나 센터피스 같은 행사용 플라워 상품 개발

  ○ 생산에서 유통까지 데이터화 필요

   - 거래의 국제화와 인터넷과 통신판매 등으로 객관적인 보증의 필요성이 증가하고 있음

   - 화훼산업종합인증제인 MPS(Milieu Programma Sierteelt) 인증을 요구하는 바이어가 

증가하고, 향후 장미 수출 시 제약요인으로 작용할 가능성도 있으므로 이에 대비하기 

위해 MPS 인증제의 도입을 할 필요성이 있음

   - 생산에서 유통까지 이력정보가 확보돼 경영진단과 비용절감이 가능함

   - 장미의 적정 가격 형성과 소비자 신뢰도 상승에 따른 소비 확대가 기대됨
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사진 53. MPS 인증으로 생산에서 유통까지 이력정보를 확보하여 활용하는 모습 

○ 저온재배

  - 수출경쟁국 대부분이 적도 부근의 해발고도가 높은 지역에서 장미를 재배하고 있어 

우수한 품질을 자랑하고 있음

  - 국내에서도 재배 적온을 낮추어 재배기간이 길더라도 절화품질을 높이는 방안의 모색이 

절실함

  - 제습장치나 냉방장치의 설비 및 재배온도 하강에 따른 재배기술의 개발이 필요함

○ 수출여건의 개선

  - 지리적 이점을 이용한 선박 수출뿐 아니라 직항로 개설로 유통기간의 단축이 필요함

  - 가격 경쟁력을 높이기 위해 생산에서부터 유통에 이르기까지의 과정을 단순화하고 

표준화하여 중복되는 과정을 줄일 필요가 있음

 ○ 소규모 개별농가의 협동체제의 구축 → 수출농가협의회를 조직하여 생산농가를 기업형 

수준으로 규모화할 필요가 있음

 ○ 양액 순환식 재배기술의 정착으로 물과 비료 사용량을 줄여 생산비용의 절감이 절실함 

→ 수출농가협의회의 조직에서 운영 및 관리가 필요함

3) 백합

  ○ 한국에서 수출되는 거의 모든 백합(99.9%)은 일본에 수출되고 있으나 점차 감소되고 

있음

  ○ 백합의 경우 일본 경매시장에서 이미 꽃봉오리가 개화된 경우 가격이 급격이 떨어지는 

경향이 있으므로 채화시기 관리는 기본적으로 가장 중요한 사항임

  ○ 지속적인 시장 관찰과 안정적인 수급관리로 수입시장을 유지해야 함

  ○ 국내 백합수출은 일본의 수급에 전적으로 영향을 받으므로 일본 백합의 작황, 출하시기 

등을 지속적으로 모니터링 하는 것이 필요

  ○ 향후 품질 면에서 우위를 보이는 대만산과 가격경쟁력이 높은 저가의 중국산이 점차 

시장을 위협할 수 있어 가격경쟁력 확보를 위한 노력이 필요 
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    2. 경쟁기술과의 유사중복 회피방안

  

  ○ 그러나 대부분의 연구가 수출과정 중 절화의 선도유지를 위한 개별처리 효과를 검증하는 

시험들로 구성되어 있어 절화 품목별 종합적인 수출전략을 수립하는데 한계가 있었음

   - 타연구들의 연구내용은 주로 절화류 수출과정 중 유통환경 조사, 품목별 수출 최적 수확

단계 설정, 절화 선도유지를 위한 전처리 기술 및 포장재 개발, 수출 상대국별 품질 등급 

설정 등 특정 연구분야에만 한정적으로 구성되어 있음

  ○ 본 연구에서는 수출 현장에서 여전히 발생하고 있는 수출주체 및 수출단계별 현장애로와 

장애요인을 발굴하고, 기존의 연구결과들과의 매칭-비매칭 분석을 통해 문제점 해결방안

이 마련되지 못한 공백기술을 개발하고자 한다는 면에서 기존 과제들과 차이가 있음

  ○ 또한, 기존에 개발된 개별 연구결과들 가운데 패키지화하여 시너지 효과를 낼 수 있는 기

술들을 융·복합하고, 시뮬레이션 시험을 통해 수출현장에 직접 적용하여 실제 수출을 확

대하고자 한다는 면에서 기존 과제들과 차이가 있음  

  ○ 화훼 수출 확대를 위한 체계적 협업시스템 구축을 위해 수출 주체별 현안문제 해결을 위

한 현장 애로기술 및 이해관계자간 협업기술 수요 발굴

  ○ (전문가 간담회) 현장 애로사항 및 핵심과제 도출을 위해 수출 주체(생산자, 물류업체, 수

출업체)와 정책 및 R&D 지원(농식품부, 농진청, 한국절화협회 등) 관계자로 구성된 전문

가 간담회 개최

  ○ (현장애로기술 수요조사) 주요 품목별 생산자 협의회 소속 수출농가 및 국내 화훼 수출업

체를 대상으로 수출확대를 위한 핵심과제별 현장 애로사항 발굴을 위해 현장방문 및 설문

조사 추진

  ○ (협업기술 수요조사) 화훼 수출 효율화 및 체계적 시스템 구축을 위해 수출 주체간 요구

사항 조사 및 협업기술 도출을 위한 이해관계자회의 추진
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3. 과학기술 해결 방안 제시(생산, 품질유지, 저장 패키지, 검역, 현지 수출 등 R&D 방안 제시)

1) 국화

 ① 타 경쟁국과의 가격경쟁력이 낮아 생산비를 절감할 수 있는 품종별 재배기술 요구

  ○ 품종별 재배기간 단축방법 개발 (기존 L품질을 M으로 하향하여 중저가 시장을 공략) 

   - 품종별 정식 후 단일개시시기를 기존 평균 50일에서 40일로 단축

   - 품종별 재배기간을 평균 100일에서 80일로 단축하여 15% 정도의 생산비 절감

 ② 일본의 춘분절, 오봉절, 추분절, 연말연시 등 성수기에 맞는 품종별 재배작형 개발 필요

  ○ 춘분절 수요 : 신마 품종을 이용한 11월 정식 작형 개발

  ○ 오봉절 수요 : 백선과 백마 품종을 이용한 4월 정식작형 개발

  ○ 추분절 수요 : 백선과 백마 품종을 이용한 6월 정식작형 개발

  ○ 연말연시 수요 : 신마 품종을 이용한 8월 정식 작형 개발

 ③ 수입국인 일본의 대형할인마트에서 선호하고, 판매할 수 있는 중저가의 절화 국화생산  

  ○ 품종별 밀식재배에 의한 생산비 절감 및 중저가 품질 생산으로 중저가 시장 공략

   - 품종별 기존 3.3m2당 140주 정식을 180주 정식하여 수확량을 28% 증가

 ④ 고품질 소비자 맞춤형 절화 국화 생산기술 개발

  ○ 재배환경 개선

   - 주야간 온습도 환경조절에 따른 생육 촉진 및 병충해 발생 억제

  ○ B9과 에세폰 생장조절제 처리기술 개발

   - 생장과 개화조절을 위한 생장조절제 처리방법 확립  

 ⑤ 일본 절화류 가공업체에서 요구하고 있는 캐쥬얼플라워 상품 개발 필요

  ○ 절화 캐쥬얼 상품 개발

   - 스탠다드 및 스프레이 국화를 혼합한 상품 개발    

  ○ 스탠다드 국화와 백합 등 기타 절화류와 혼합한 상품 개발

  ○ 스프레이 국화와 백합 등 기타 절화류와 혼합한 상품 개발

  ○ 캐쥬얼플라워 상품 개발 후 일본 절화류 가공업체  및 소비자들의 선호도 조사 

 ⑥ 농가-수출업체-선박수송-일본 경매시장까지의 습식유통, 절화수명연장제 사용 기술 및 콜

드체인 시스템 확립으로 절화 품질 유지 

  ○ 습식유통 

   - 재배농가에서 수확 즉시 수확용 습식용액에 꽂음으로써 신선도 유지

   - 수출업체에서 절화를 수출 유통용 습식용액에 꽂아 일본으로 수송하여 선선도 유지

  ○ 절화수명연장제

   - 기존 제품과 국내 개발 절화수명연장제 비교 

   - 숩식용액을 전처리제로 활용

  ○ 콜드체인시스템 도입

   - 국내 및 선박과 일본 내에서의 유통시 콜드체인시스템 도입함으로써 신선도 유지 
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2) 장미

 ① 고품질 수출물량의 확보

   - 연중 안정적 생산 및 고품질 생산을 위한 저온재배기술 개발

   - 일사량 부족기를 대비한 적정 보광기술 개발

 ② 품질유지

   - 수확단계에서부터 절화수명연장제 처리

   - 절화 수확 후 예냉 처리

   - 포장단계 및 수출 전단계 습식유통

   - 수출국 현지 검역 및 유통단계에서의 저온유통

   - 유통기간에 따른 적정 절화수명연장기술 개발

 ③ 저장패키지

   - 생산단가를 낮추기 위한 소형 습식유통 용기

   - 운송에 따른 짓눌림 방지를 위한 포장재 보완

   - 한국 전통문양과 한글로고 디자인(한류로 인한 해외소비자의 선호도 상승)

 ④ 검역

  - 검역단계에서 수출품의 절화수명 단축이 없도록 관리체계구축

   - 수출국에서 요구하는 인증제를 도입하여 검역시간 단축 노력

 ⑤ 국산품종의 보호

   - 중국으로의 수출시 국산 품종의 보호를 위한 삽목 억제 기술 개발

 ⑥ 기타 수출증대를 위한 노력

   - 바이어의 초청

   - 국제박람회 참가 및 해외 판촉전 개최

   - 대형유통업체 입점 및 현재 직판매장의 운영

3) 백합

  ○ (생산단계) 수출 유망품목 발굴, 품종 선택, 고품질 안정생산기술, 병해충방제 등

  ○ (유통단계) 선도유지기술(수확후관리, Cold chain 등), 국내외 물류 수송(물류비 및 물

류 루트 등), 현지검역 등

  ○ (마케팅) 연중 안정적인 수출물량 확보, 수출품 규격화·표준화, 수출단가, 수출업체간 

경쟁, 바이어 확보 등

  ○ (정책단계) 수출시장 정보제공, 수출 주체 정부지원(수출단지조성, 수출물류비, 홍보 

등) 등

□ 화훼 수출 단계별 유통환경 모니터링 및 기개발기술 정보 수집을 통해 수출확대를 위한 

공백기술 및 패키지기술 수요 발굴

  ○ (모니터링) 주요 수출 대상국인 일본을 중심으로 수확 후 관리 및 선별부터 국내수송, 

선박(컨테이너) 수송, 리드타임, 현지검역(훈증), 수출국 현지수송에 이르기까지의 화훼

수출 환경 모니터링을 통한 수출 단계별 문제점 도출

  ○ (정보수집) 수출 단계별 문제점 해결을 위한 선행연구 결과 및 영농활용 정보 수집
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  ○ (기술수요 발굴) 수출 단계별 문제점과 기개발기술 간 매칭-비매칭 분석을 통해 공백

기술 및 패키지기술 수요 발굴

   - (공백기술) 화훼 수출 확대를 저해하는 수출 과정 중의 문제점 해결방안이 마련되지 

않아 화훼 수출의 병목을 야기하는 기술수요 발굴

   - (패키지기술) 수출 과정 중 문제점 해결을 위해 수행된 선행연구의 개별 결과들을 패

키지화 할 수 있는 기술수요 발굴

4. 정책연계 방안 제시

  ○ 생산자는 수출경쟁력 확보를 위해 연중 지속 생산과 수출규격품 생산하고 생산자연합

체 구성하여 시장 교섭력 강화

  ○ 생산자 연합체는 수출업체와 정부 간의 긴밀한 수출지원 시스템 구축

  ○ 수출업체는 일본위주에서 동남아, 유럽, 미주 등 수출다변화 시장 개척으로 수출시장 

확대

  ○ 정부는 국가 간 수출장벽인 직송 항송수송문제 등 측면 지원과 수출 정책 추진 

  ○ 수출 추진 생산자, 수출업체, 정부 간의 역할 분담하여 수출확대

생산자 가격경쟁력, 농가수출 협의체의 권역별, 품목별 구성

↓

수출업체 수출시장 개척으로 한국산 절화류 브랜드 수출

↓

정부, 학계, 

연구기관
수출 활성화를 위한 제도 개선, 수출촉진 연구와 컨설팅
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4-2. 연구결과 제시

    1. 사업단 로드맵

     1) 연구개발 전략 및 계획
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2. 사업단 수출목표 및 전략 제시

 2) 정량적/정성적 지표 및 목표

  ① 정량적/정성적 지료

   ○ 절화 국화 재배농가의 애로사항 해결에 따른 생산비 15~25% 절감

   ○ 절화국화 수출국 일본 맞춤형 재배기술 확립을 통해 절화 국화 수출 120만본 증대(3년

차 기준)

   ○ 수출 및 유통과정 애로사항 해결 및 수확 후 관리기술 확립을 통해 품질 개선으로 고품

질화 하여 농가수익 20% 증가 

   ○ 캐쥬얼플라워 재품개발로 절화 국화 30만본 수출 증대(3년차 기준)

  ② 연차별 목표 수출액           

   ○ 최종 : 절화 국화 150만본 (7.5억 원) 수출

   ○ 1년차 : 절화 국화 50만본 (2.5억 원) 수출

   ○ 2년차 : 절화 국화 120만본 (6억 원) 수출 

   ○ 3~5년차 : 절화국화 150만본 (7.5억 원) 수출

 표. 수출목표 달성 정량화

방법 내용 1단계 목표 2단계 목표

수출물량증대
신품종도입 재배면적확대

5% 7.5%
연중공급 수출시장개척

품질향상과 가격
품질향상 재배환경개선

3% 4.5%
가격상승 수량증대

신시장 및

새로운 수출작목
수출다변화 수출품목개발 2% 3%

계 - 10% 15%
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 ○ 수출전략도

  ○ 생산자 단체-전문가 그룹-수출업체 간의 상호 교류 협력 협약 체결

  ○ 생산자 단체와 수출업체 간의 수출계약재배

  ○ 전문가 그룹은 고품질 국화의 생산을 위해 지속적으로 국화, 장미, 백합 재배농가 컨설팅 

월 2회 실시

  ○ 생산자 단체는 성실히 계약재배를 이행하기 위해 고품질 국화 재배 및 생산

  ○ 수출업체는 절화류 수확 후 관리 및 수입국 현지에서의 절화류 선도유지에 최선을 다하

고, 수입국의 수입업체 개발과 수출단가 향상을 위한 노력
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4-3. 사업단 연구팀 구성(안)(정책연계 제시) 

 ○ 절화류 사업단 구성

 

  ○ 핵심 및 과제책임자: 한국농수산대(박노복), 목포대(유용권), 경상대(정병용)

  ○ 전문가 집단 구성 및 역할:     

    1) 전문가 집단 구성

      - 국립원예특작과학원 및 각 도 농업기술원 절화류 연구원

      - 지역별 대학의 교수진 : 강원권 (강릉대, 강원대), 서울경기권 (서울시립대),

        충청권 (단국대, 충남대), 호남권(한국농수산대, 목포대), 경상권 (경상대, 영남대)

      - 유통 및 경영 분야 : aT 센타,  농진청 수출경영체 협의회 

    2) 전문가 집단 역할

      - 현장애로 발굴 및 현장애로 해결을 위한 연구

      - 현장애로 컨설팅 

      - 수출업체와 농가 간의 협력 가교 역할 

 ○ 생산자 단체

   1) 국화 : 전주 ㈜헤븐FC, 무안 승달영농조합법인, 김해 농가법인, 예산 농가법인 등 국

화재배농가 연합회 결성 

   2) 백합 : 전국백합생산자 중앙연합회, 권역별 백합 생산자 단체(강원, 제주, 전북, 충남),  

   3) 장미 : 장미재배농가 연합회 결성

 ○ 수출업체 및 역할

    1) 수출업체 

       - ㈜JJF, ㈜우리화훼, K-rose 수출업체, ㈜로즈피아

       - 단계별 작목별 통합수출조직체 결성
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     2) 역할

       - 수출시장의 주기적인 점검

       - 수출국 수입업자 관리 및 수출가격 점검

       - 생산농가와 계약재배

○ 수출업체 통합 방안

JJF(제주)

한국수출 통합 브랜드

창구 단일화

K-rose
     

 <단기대책 : 역할분담>   <장기대책 : 여건 성숙 후 통합>

○ 추진일정

구분

7월 8월 9월

3주

차

4주

차

1주

차

2주

차

3주

차

4주

차

1주

차

2주

차

3주

차

주제선정 및 계획 수립

국내·외 자료수집

문헌 연구 및 선행 연구분석

국내·외 현장조사 및 인터뷰

데이터 검증 및 입력

데이터 분석

최종보고서 작성

최종보고서 제출
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4-4. 사업화성과 및 매출계획 서술

○ 사업화 성과

○ 사업화 계획 및 수출계획

항목 세부항목 성 과

사업화

성과

매출액

개발 

제품(품목)

개발후 현재까지 억원

향후 3년간 수출 30억원

관련 

제품(품목)

개발후 현재까지 억원

향후 3년간 수출 억원

시장

점유율

개발 

제품(품목)

개발후 현재까지
 국내 :    %

 국외 :    %

향후 3년간 수출
 국내 :    %

 국외 :    %

관련 

제품(품목)

개발후 현재까지
 국내 :    %

 국외 :    %

향후 3년간 수출
 국내 :    %

 국외 :    %

세계시장

경쟁력

순위

현재 제품(품목) 세계시장 경쟁력 순위 위

3년 후 제품(품목) 세계 시장경쟁력 순위 위

항 목 세부 항목 성 과

사업화 계획

사업화 
소요기간(년)

소요예산(백만원)

예상 수출 규모
(억원)

현재까지 3년후 5년후

30

시장
점유율

단위(%) 현재까지 3년후 5년후

국내

국외

향후 관련기술 
개발이후 수출 

제품(품목) 개발 계획

무역 수지
개선 효과

(단위: 억원) 현재 3년후 5년후

수입대체(내수)

수    출
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5. 절화류 사업단 수출 및 기술개발 목표, 전략

 코드번호 D-06

5-1. 사업단 수출목표 

1) 수출목표 설정

 

 2) 기술개발 목표 설정

  (1) 국화

   ○ 생산비 절감을 위한 품종별 재배기간 단축 방법 개발

   ○ 일본의 성수기에 맞는 품종별 재배작형 개발

   ○ 수입국 일본의 대형할인마트 선호 중저가 절화 국화 생산 기술 개발 

   ○ 수입국 고품질 소비자 맞춤형 절화 국화 생산기술 개발

   ○ 일본 절화류 가공업체에 수출용 캐쥬얼플라워 상품 개발 

   ○ 농가-수출업체-선박수송-일본 경매시장까지의 습식유통 시스템 확립

   ○ 기존 절화수명제와의 비교를 통한 절화 국화용 전용 절화수명연장제 사용 기술 개발

 

  (2) 장미

   ○ 1년차 : 동절기와 하절기 장마철의 일조 부족조건에서의 수출장미의 안정 번식/생산 기

술 개발

   ○ 2년차 : 고온기 제습과 저온조건에서의 수출장미의 안정생산 기술 개발

   ○ 3년차 : 생산농가와 수출업체, 유통단계에 이르기까지 현장애로기술 개발

   ○ 4년차 : 습식유통의 문제점을 개선하고 유통기간에 따른 절화수명연장기술 개발

   ○ 5년차 : 국내육성품종의 수출시 품종보호를 위한 삽목억제 기술 개발

  (3) 백합

   ○ 1년차 : 절화류 수출증대를 위한 시장조사와 개척, 수출현황 애로기술 해결 연구 및 현

장교육

   ○ 2년차 : 절화 수출다변화를 위한 신시장조사 및 수출 루트개척, 백합 수출현장 애로기술 

해결연구

   ○ 3년차: 수풀을 위한 유통구조 분석 및 방법 모색 연구

   ○ 4년차: 백합 수요패턴 및 선호도 분석, 농가 단체와 협력체계 구축

   ○ 5년차: 수출방법, 검역 문제점 개선에 관한 연구

구분 수출목표

국화
‣ 절화 국화 재배농가의 생산비 15~25% 절감

‣ 절화국화 국화 수출 150만본 증대

장미
‣ 장미 안정생산기술의 보급으로 수출확대 및 농산업 활성화

‣ 장미 수출액 증대: 2,363천$(2016년) → 2,863천$(2019년) → 3,613천$(2021년)

백합
‣ 1단계 목표: 안정적인 수출물량 확보를 위한 재배기술의 개발

‣ 2단계 목표: 안정적인 유통품질과 품종 보호기술의 개발
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5-2. 목표달성 전략 및 성과목표 평가방법 달성도 기준 제시

  1) 목표 달성 전략

□ 수출업체들의 수출시장 애로사항을 해결과 현장해결 과제

   - 생산 품목 및 품종들의 최신인기 품종으로의 전환이 매우느린 문제 해결방안. 

   - 산지 유통지점 센터들이 없는 지역들의 거점 확보 방안. 

   - 수출작업을 위한 각종 기계 장비(생산자용)들의 부재 및 노후화.(생산자개별문제)

   - 수출물량의 안정적 공급이 어려워져 정기 납품이 불가능 문제.

   - 수출국 다변화 및 주 수출국 일본내의 판매망(직거래처) 확대 시급.

   - 수입국 거래처들이 대만이나 베트남으로 이동하는 것을 예방하기 위한 연중 수출문제.

□ 수출품의 품질향상과 수출 규격품 생산을 제반 애로기술

   - 광량과 일장, 온도, 습도 등 재배환경 관리의 문제점

   - 양액과 토경재배 상의 장단점과 관수 및 시비관리의 문제점

   - 병충해관리와 수확부터 수출업체까지 수확후(전처리, 선별, 포장, 저장)관리의 문제점

   - 수출과정과 수입국 현지에서의 경매, 유통, 판매 과정에서의 문제점

 

 2) 평가방법 달성도 기준

  ○ 생산비 절감을 위한 품종별 재배기간 단축 방법을 개발하였는가?

  ○ 일본의 성수기에 맞는 품종별 재배작형을 개발하였는가?

  ○ 수입국 일본의 대형할인마트 선호 중저가 절화 국화 생산기술을 개발하였는가? 

  ○ 수입국 고품질 소비자 맞춤형 절화 국화 생산기술을 개발하였는가?

  ○ 일본 절화류 가공업체에 수출용 캐쥬얼플라워 상품을 개발하였는가? 

  ○ 농가-수출업체-선박수송-일본 경매시장까지의 습식유통 시스템을 확립하였는가?

  ○ 기존 절화수명제와의 비교를 통한 절화 국화용 전용 절화수명연장제 사용 기술을 개발하

였는가
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5-2. 목표달성 전략 및 성과목표 평가방법 달성도 기준 제시

(1) 국화

연  도

세부과제 

및 주요내용

2017년

(1차년도)

2018년

(2차년도)

 2019년

(3차년도)

2020년

(4차년도)

2021년

(5차년도)
가중치 비고

○ 절화국화‘신마’의 단일처

리시기 및 정식밀도 조절에

따른 생산비 절감 및 생산량 

증대 기술개발

○ 절화국화 ‘백마’의 단일

처리시기 및 정식밀도 조절

에 따른 생산비 절감 및 생

산량증대 기술개발

○ 절화국화의 토양소독 방법 

개발 및 토양수분함량 조절

을 통한 생산비 절감 및 생

산량 증대 기술개발

○ 절화국화 ‘백마’의 병충해 

방제 시스템 개발

○ 절화국화의 절화수명연장제 

제품 및 캐쥬얼플라워 상품 

개발

15

15

20

25

25

     사업진도(%) 20 40 60 80 100 100

     소요인원(명)

     소요예산(천원) 75,000 75,000 75,000 75,000 75,000

     주요 연구성과 수출 20만본 수출100만본 수출150만본 수출150만본 수출150만본



- 70 -

연 차 연구목표 주요 연구내용 핵심 성과

1단계

1차
년도

▪ 절화국화‘신마’의 단일
처리시기 및 정식밀도 조
절에 따른 생산비 절감 
및 생산량 증대 기술개발

▪ 절화국화‘신마’의 단일
처리시기 따른 재배기간 
단축을 통한 생산비 절감 
기술개발

▪ 절화국화‘신마’의 정식
밀도 조절에 따른 통한 생
산량증대 기술개발        
  

▪ 절화국화 ‘신마’
생산비 15% 절감

▪ 절화국화 ‘신마’
생산량 25% 증대

▪ 절화국화 20만본 
   수출
 

2차
년도

▪ 절화국화 ‘백마’의 단
일처리시기 및 정식밀도 
조절에 따른 생산비 절감 
및 생산량증대 기술개발

▪ 절화국화 ‘백마’의 단일
처리시기 따른 재배기간 
단축을 통한 생산비 절감 
기술개발

▪ 절화국화 ‘백마’의 정식
밀도 조절에 따른 통한 생
산량증대 기술개발

▪ 절화국화 ‘백마’
생산비 15% 절감

▪ 절화국화 ‘백마’
생산량 25% 증대

▪ 절화국화 100만본
   수출
 

2단계

3차
년도

▪ 절화국화의 토양소독 방
법 개발 및 토양수분함량 
조절을 통한 생산비 절감 
및 생산량 증대 기술개발

▪ 절화국화의 연작장해 피해 
경감을 위한 토양소독 방
법  개발

▪ 절화국화의 생육단계별 토
양수분함량 조절을 통한 
생산비절감 기술개발

▪ 절화국화 고품질
   국화 
▪ 생산량 20% 증가 

및 20% 품질 향상
▪ 절화국화의 생산비 

10% 절감
▪ 절화국화 150만본
   수출

4차
년도

▪ 절화국화 ‘백마’의 병
충해 방제시스템 개발

▪ 절화국화 ‘백마’의 병충
해 방제 시스템 개발

▪ 절화국화 ‘백마’의 충해
방제를 위한 살충램프 효
과 구명

▪ 절화국화 ‘백마’
생산비 20% 및 생
산량 10% 증대 

▪ 수출량 증대
▪ 절화국화 150만본
   수출

5차
년도

▪ 절화국화의 절화수명연장
제 제품 및 캐쥬얼플라워 
상품 개발

▪ 절화국화의 절화수명연장
제 효과 검토 및 재배농가
에서 간편하게 사용할 수 
있는  절화수명제 제품개
발

▪ 절화국화를 이용한 다양한 
일본 수출용 캐쥬얼플라워 
상품개발 

▪ 절화국화 습식유통 
시스템 적용에 따
른  품질 10% 향
상

▪ 절화국화의 수출량
10% 향상

▪ 절화국화 150만본
   수출
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(2) 장미

연  도

세부과제 

및 주요내용

2017년

(1차년도)

2018년

(2차년도)

2019년

(3차년도)

2020년

(4차년도)

2021년

(5차년도)
가중치 비고

  - 수출 현황 및 소비패턴의 

분석

  - 소비자 맞춤형 생산시스템

의 구축

  - 안정적 수출물량 확보를 

위한 재배기술 개발

20

  - 수출 농가 및 수출 업체 

현장애로 기술의 파악 및 

방안 제시

20

  - 유통 채널의 다변화 모색

  - 선도 유지를 위한 Cold 

chain 유통체계 구축

20

  - 수출금액 증대를 위한 현

지 소비자가 상승을 위한 

절화수명연장기술 개발

20

  - 국내육성품종 장미의 특허

권 보로를 위한 수출품 삽

목번식 억제 처리기술 개

발

  - 수출국에서의 인지도 향상

을 위한 마케팅

20

     사업진도(%) 20 20 20 20 20 100

     소요인원(명) 7 7 7 7 7

     소요예산(천원) 93,750 93,750 93,750 93,750 93,750

     주요 연구성과

‧ 홍보전시 2

건

‧ SCI 논문 

1건

‧ 비 SCI 논

문 1건

‧ 학술발표 

2건

 ‧ 수 출 액 

5 0 0 천 $ 

증 대

(2016년 

대비)

‧ 비 SCI 논

문 1건

‧ 학술발표 1

건

‧ 특허 출원 

1건

‧ SCI 논문 

1건

‧ 비 SCI 논

문 1건

‧ 학술발표 2

건

‧ SCI 논문 

1건

‧ 비 SCI 논

문 1건

‧ 학술발표 2

건

‧ 특허 출원 

1건

‧ 특허 등록 

1건

‧ 수 출 액 

7 5 0 천 $ 

증대(1단

계 대비)
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연 차 연구목표 주요 연구내용 핵심 성과

1단계

1차년
도

▪ 일본 시장에 적합한 프리미
엄형과 대중형 장미 품종 선
발

▪ 수출 증대를 위한 주요 소비
주기 맞춤형 생산 시스템 구
축

▪ 일본 현지 시장 조사 
및 마케팅

▪ 수출 현황 분석
▪ 시장국의 소비패턴  분

석
▪ 유통의 다변화 모색
▪ 직항로 개설안 제시
▪ 일조부족 조건에서의 

장미의 안정 번식/생산 
기술 개발

▪ 동절기와 하절기 장마
철의 일조량 부족에 따
른 장미 생산량 저하 
방지를 위한 안정생산 
기술 개발

▪ 2016년 대비 수출
금액 500천$ 증대

2차년
도

▪ 중국 주요 도시 시장의 현지 
조사를 통해 중국 시장에 적
합한 장미 품종 선발

▪ 중국 주요 도시 현지 
시장 조사 및 마케팅

▪ 수출 현황 분석
▪ 시장국의 소비패턴 분

석
▪ 유통의 다변화 모색
▪ 직항로 개설안 제시
▪ 시장조사를 통한 맞춤

형 절화장미 품종 선발
▪ 이상 고온 조건이 장미 

품종별 삽목 번식 및 
생산성에 미치는 영향 
구명

▪ 하절기 이상 고온 조건
에서의 생산성 유지 품
종의 선발

▪ 하절기 제습 및 저온환
경에서의 수출품질확보
를 위한 안정 생산기술 
개발
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2단계

3차년
도

▪ 장미 재배농가 및 수출 업체
의 현장 컨설팅을 통한 현장
애로기술 개발

▪ 선도 유지를 위한 Cold chain 
유통 체계 구축

▪ 현장지원 전문기술위원 
구성

▪ 구성: 8명 이상(재배, 
병해충방제, 유통전문
가)

▪ 활동: 수출농가 및 수
출 업체 중심 애로기술 
지원

▪ 정기순회 기술지원: 10
회/10개월

▪ 상시지원 체계구축 현
장애로 해결

▪ 1단계 대비 수출금
액 750천$ 증대

4차년
도

▪ 근거리 주변국 시장으로의 
수출증대에 적합한 장미 품
질과 수명 증진 기술 개발

▪ 유통 기간에 따른 장미 
품종별 수명 증진 기술 
개발

5차년
도

▪ 국내육성품종 장미의 특허권 
보호를 위한 수출품 삽목 번
식 억제 처리기술 개발

▪ 제초제의 농도에 따른 
절화장미의 삽목 억제 
조건 결정
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(3) 백합

연  도

세부과제 

및 주요내용

2017

(1차년)

2018

(2차년)

 2019

(3차년)

2020

(4차년)

2021

(5차년)
가중치

비

고

○ 절화류 수출증대를 위한 시장조사와 

개척

○ 수출백합 시장 맞춤형 생산연구
○ 백합 수출 증진을 위한 현장교육 및 

컨설팅

○ 백합 수출 선호품종선발 및 프리미업 
백합 생산연구

15

○ 절화 수출다변화를 위한 신시장조사 

및 수출 루트개척

○ 수출백합 생산비 절감방안 연구
○ 국내외 전문가를 활용한 수출 농가 

조직화 및 전문단지 유통 컨설팅

○ 백합 수출 선호품종선발 및 프리미엄 
백합 생산연구

15

○ 일본의 절화류 유통구조조사 및 경쟁

력분석

○ 백합유통 종류별 운반조건과 비교분
석에 관한 연구

○ 백합 수출농가 협의체 구성 및 운영

○ 수출포장에 관한 연구

20

○ 중국 및 베트남 등 아시아 수출국가

별 유통구조조사 및 경쟁력분석

○ 백합 가공꽃 디자인 개발과 팩킹 방
법연구

○ 백합 수출농가 협의체 구성 및 운영

○ 절화수명에 관한 연구

25

○ 캐나다 등 유럽의 절화류 수출국가별 

유통구조조사 및 경쟁력분석

○ 수출백합 생산-유통-현지판매 등 종
합 패키지화 연구

○ 백합 수출농가 협의체 구성 및 운영

○ 수출가공완성품 꽃다발 개발 

25

     사업진도(%) 20 40 60 80 100 100

     소요인원(명) 10 10 10 10 10

     소요예산(천원) 15,000 12,000 12,000 15,000 15,000

     주요 연구성과 수출 수출
수출
30억원

수출
30억원

수출
30억원
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연  도

세부과제 

및 주요내용

2017년

(1차년도)

2018년

(2차년도)

2019년

(3차년도)

2020년

(4차년도)

2021년

(5차년도)
가중치 비고

(1-2) 수출 유망 절화 신품복 
발굴 및 수출 확대

○ 수출 유망 절화 신품목 발
굴
  - 수출 상대국(일본) 소비 

트렌드 조사
  - 절화 신품목 시범수출을 

통한 수출 단계별 문제점 
및 현황 조사 

  - 절화 품질 및 품질인식 평
가

20

○ 수출 상대국 기타 절화류 
품질 규격 및 등급 조사

  - 일본의 표준 규격 및 등급 
현황 조사

  - 기타 절화류 표준규격 및 
등급 매뉴얼 작성

20

○ 수출 상대국 기타 절화류 
검역 및 유통과정 조사

  - 기타 절화류의 주요 검역
대상 병해충 및 유통과정 
조사

20

○ 기타 절화류 선도유지 적용
기술 개선

  - 품목별 선도유지제 적용 
기술 개발

  - 품목별 포장재 개선

20

○ 수출용 절화 상품 개발
  - 화종별, 화색별 소포장 캐

주얼플라워 상품 개발
20

     사업진도(%) 30 40 60 80 100 100

     소요인원(명) 2 2 2 2 2

     소요예산(천원) 30,000 30,000 30,000 30,000 30,000

     주요 연구성과 기술개발
수출증대,

논문

수 출 증 대 , 

논문

수 출 증 대 , 

논문

수출증대,

논문
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연 차 연구목표 주요 연구내용 핵심 성과

1단계

1차년
도

▪ 절화백합 수출전략 연구
▪ 연중 수출 체계확립연구
▪ 수출백합 생산자 단지 조성 

및 교육, 컨설팅
▪ 수출 유망 절화 신품목 발굴
▪ 백합 수출 선호품종선발 및 

프리미업 백합 생산연구

▪ 절화류 수출증대를 위
한 시장조사와 개척

▪ 수출백합 시장 맞춤형 
생산연구

▪ 경매용, 꽃다발용 가공
용 : 색깔, 꽃수 등

▪ 백합 수출 증진을 위한 
현장교육 및 컨설팅

▪ 수출 상대국(일본) 소비 
트렌드 조사를 통한 수
출 유망 절화 신품목 
선발

▪ 시장 맞춤형 생산
으로 농가소득 제
고

▪ 수출업체 및 상품 
생산 농가 애로기
술 개선 및 교육지
원

2차년
도

▪ 절화백합 수출전략 연구
▪ 수출백합 생산자 단지 조성 

및 교육, 컨설팅
▪ 수출계통 문제점 파악 및 개

선책
▪ 수출 유망 절화 신품목 발굴
▪ 백합 수출 선호품종선발 및 

프리미엄 백합 생산연구

▪ 절화 수출다변화를 위
한 신시장조사 및 수
출 루트개척

▪ 수출백합 생산비 절감
방안 연구

▪ 베드재배 용도 : 코코
피트, 백합재배상토, 혼
합상토 등, 종류 및 사
용연수별 생육특성 및 
비용

▪ 국내외 전문가를 활용
한 수출 농가 조직화 
및 전문단지 유통 컨
설팅

▪ 절화 신품목 시범수출
을 통한 수출 단계별 
문제점  조사 

▪ 현지 도착 절화 품질 
및 수출 상대국 바이
어 대상 기호도 및 품
질인식 평가

▪ 프리미엄 급 백합 
생산으로 고가격전
략

▪ 생산비절감으로 소
득증가
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2단계

3차년
도

▪ 절화백합 수출전략 연구
▪ 수출백합 생산자 단지 조성 

및 교육, 컨설팅
▪ 수풀을 위한 유통구조 분석 

및 방법 모색 연구
▪ 기타 절화류 선도유지 적용

기술 개선
▪ 수출포장에 관한 연구

▪ 절화류 수출국가별 유
통구조조사 및 경쟁력
분석

▪ 백합유통 종류별 운반
조건과 비교분석에 관
한 연구

▪ 유통조건 : 기존 선박
운송, 항공운송

▪ 백합 수출농가 협의체 
구성 및 운영

▪ 절화수명연장제 종류에 
따른 기타 절화 품목
별 절화수명 연장 효
과 구명

▪ 항공운송 개척과 
품질향상

▪ 수출업체 및 상품 
생산 농가 애로기
술 개선 및 교육지
원

4차년
도

▪ 절화백합 수출전략 연구
▪ 수출백합 생산자 단지 조성 

및 교육, 컨설팅
▪ 백합 수요패턴 및 선호도 분

석
▪ 기타 절화류 선도유지 적용

기술 개선
▪ 수출포장에 관한 연구

▪ 절화류 수출국가별 유
통구조조사 및 경쟁력
분석

▪ 백합 가공꽃 디자인 개
발과 팩킹 방법연구

▪ 꽃집용, 대형수퍼체인 
등

▪ 백합 수출농가 협의체 
구성 및 운영

▪ 양란류(심비디움, 팔레
놉시스 등), 거베라 등 
절화수명 연장을 위한 
선도유지제 적용 기술 
개발

▪ 수출경쟁력 분석으
로 수출확대

▪ 새로운 시장 개척
으로 수출확대

5차년
도

▪ 절화백합 수출전략 연구
▪ 수출백합 생산자 단지 조성 

및 교육, 컨설팅
▪ 기타 절화류 선도유지 적용

기술 개선
▪ 수출가공완성품 꽃다발 개발 

▪ 절화류 수출국가별 유
통구조조사 및 경쟁력
분석

▪ 수출백합 생산-유통-현
지판매 등 종합 패키
지화 연구

▪ 단계별 최적화 조건조
사분석 매뉴얼 제작

▪ 백합 수출농가 협의체 
구성 및 운영

▪ 양란류(심비디움, 팔레
놉시스 등), 거베라 등 
기타 절화류 품질유지
를 위한 포장재 개선
(포장방법, 포장단위, 
습·건식 유통방식 
등)

▪ 매뉴얼 제작으로 
농가 정보제공

▪ 기타화훼류 개발 : 
3종
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6. 연구결과의 활용계획

코드번호 D-07

□ 수출업체 단일 창구를 위한 통합 방안과 역할

  ○ 절화류 수출 선도조직  역할

 

 - 수출 선도조직과  이외 업체 우리화훼, 제라, 우현 등 단일 창구로 유도

 * 절화 국화(예시)

  ○ 생산자 단체와의 연계 협력체제 구축

   - 전주 ㈜헤븐FC, 무안 승달영농조합법인, 무안화훼영농조합법인과의 수출협력양해각서 

체결

   - 현장애로사항 발굴 및 해결 개발기술을 생산자단체에 기술이전

   - 주기적인 재배기술컨설팅 지원 및 재배기술 상담 실시

   ○ 수출업체와의 연계 협력체제 구축

   - ㈜로즈피아를 대표적인 국내 국화 수출업체로 양성

   - 수출 및 유통과정의 애로사항 발굴 및 해결 기술을 수출업체에 기술이전

   -주기적인 수확 후 관리기술 및 유통체계 지원 및 상담 실시

□ 승달영농조합법인 소속 국화 재배농가의 수출 국화 재배

  ○ 매년 1,000평 규모의 국화 재배면적 확대를 통해 년간 20만송이 수출 

    → 수출액 1억원 증가

  ○ 5년간 5,000평 규모의 국화 재배면적 확대를 통해 년간 100만송이 수출 

    → 수출액 5억원 증가 

    - ㈜헤븐FC의 수출 국화 재배

  ○ 유리온실 및 비닐하우스에서 생산한 국화를 기존보다 매년 20만주 추가 수출

    → 매년 수출액 1억원 증가

  ○ 기타 예산, 김해 국화 재배농가의 수출국화 재배

    ▪ 비닐하우스에서 생산한 국화를 기존보다 매년 20만주 추가 수출

    → 매년 수출액 1억원 증가

백합, 기타 

절화류 

생산농가

→
수출업체 :

JJF(제주)
→

백합, 기타 

화훼 선별, 

포장, 유통

→

일본, 캐나다,

유럽 등

수출  

장미, 

국화
→

K-rose

(전주)
→

장미, 국화

선별, 포장, 

유통

→

일본, 중국

러시아 등 

수출
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7. 연구과정에서 수집한 수출시장 현황 및 수출기술 정보

코드번호 D-08

  ○ 한국산 장미의 스텐다드 계통은 일본 수출경쟁력이 낮고, 스프레이 계통은 가격 및 품질 

면에서 한국산에 대해서 바이어들의 요구가 많았음

  ○ 국화는 국산 육종 품종인 ‘백마’ 선호도가 높았는데 이는 일본 제단장식에 있어서 물올

림이 좋아 장기간 꽃 상태가 양호하고 꽃 형태도 오래 유지되어 앞으로 수출이 기대됨 

  ○ 백합은 일본의 가장 수요가 많은 오봉절의 집중출하로 인하여 한국산이 제값을 못받은 상

황이고 품질은 일본의 중저가에 해당되어 가격면으로는 한국산의 선호도가 높았음

그림. 품목별 수출현황

* 첨부 : 2017년 8월 24일~26일 동경출장 거래상담합의서
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8. 연구개발결과의 보안등급

코드번호 D-09

○ 일반보안등급에 의해서 관리 및 준수함

9. 국가과학기술종합정보시스템에 등록한 연구시설·장비 현황

코드번호 D-10

구입 기관
연구시설/

연구장비명

규격

(모델명)
수량 구입 연월일

구입 가격

(천원)

구입처

(전화번호)

비고

(설치 

장소)

NTIS장비

등록번호

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실
무균대 1 1997.02.28 4,471

다솔과학

(031-376-

1526)

조직배양실

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실
고반가열판 1 1997.02.28 2,202

다솔과학

(031-376-

1526)

원예실험실

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실
회전식진탕기 1 1997.02.28 258

다솔과학

(031-376-

1526)

원예실험실

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실

현미경용

사진기
1 1997.02.28 13,315

다솔과학

(031-376-

1526)

원예실험실

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실
전기영동장치 1 1997.02.28. 1,514

다솔과학

(031-376-

1526)

원예실험실

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실

중력대류

배양기
1 1997.02.28. 12,159

다솔과학

(031-376-

1526)

원예실험실

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실
실체현미경 1 1997.02.28. 4,053

에이티교역

(031-458-

0280)

원예실험실

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실
디스펜서 1 2003.07.23 12,402

휴먼과학

(02-442-

3543)

원예실험실

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실
분석저울 1 2010.02.23 2,035

휴먼과학

(02-442-

3543)

원예실험실

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실
증류수제조기 1 2010.02.23 3,430

휴먼과학

(02-442-

3543)

원예실험실

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실
고압멸균기 1 2010.02.23 4,620

휴먼과학

(02-442-

3543)

원예실험실

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실
철골하우스 2 2015.09.01. 100,000

신농자재

(031-353-

6306)

실습포장

한국농수

산대학

실험 및 

교육온실
첨단유리온실 1 2015.09.01 2,500,000 실습포장
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10. 연구개발과제 수행에 따른 연구실 등의 안전조치 이행실적

코드번호 D-11

가. 연구실 안전 관리 계획

1) 위험인자 분석 

   ․ 화학 분야 : 사용 시약의 특성별 위험요소 확인 및 안전표지 부착 

   ․ 생물 분야 : LMO 작물의 신규발생‧이동‧폐기 등 확인 및 안전표지 부착

   ․ 기타 분야 : 전기, 기계, 환기, 폐기물 등 연구실내 위험, 유해인자 확인 및 개선

2) 안전 교육

   ․ 자체교육 : 월 1회 이상 연구실 자체 안전교육 실시(위험물질 취급요령, 보호구 착용 

등)

   ․ 정기교육 : 연 1회,  학교 주관 연구실 안전교육 참석(연구과제 참여자 전원)

3) 안전점검        

   ․ 일일점검 : 매일 연구실책임자 및 연구실종사자가 실시 및 기록

   ․ 정기점검 : 연구실 안전팀에서 년 2회 측정 장비 등을 이용하여 연구실내 불안전사항 

점검 실시

   ․ 특별점검 : 연구실 안전사고 발생시 점검을 실시하여 문제점 개선 및 재발방지 계획 수

립

나. 보험 가입 현황

보  험  명 보  상  내  용 대    상 주관부서

연구실 안전보험

사망/후유장해 : 1억원/인 연구활동종사자

(학생, 수료생, 

연구원등)

안전관리실

상해 치료비 : 1천만원/인 한도 〃

경영자배상책임보험

사망/후유장해 : 2억원/인
재학생,

(학부생, 대학원생)
학생과상해 치료비 : 2백만원/인

대물배상책임: 2백만원/인

산업재해보상보험

사망/후유장해 : 관련 법률에 정한 

기준 
과제참여자

(재학생 제외)
산학협력단

상해 치료비 : 무한

공무원연금보험

사망/후유장해 : 관련 법률에 정한 

기준 
공무원

(교수, 직원)

교무과,

총무과
상해 치료비 : 무한

다. 추가 이행 계획

   ․ 실험종사자 건강검진 실시: 유해물질 노출 여부 검사 특수 건강검진 실시
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11. 연구개발과제의 대표적 연구실적(해당시 작성)
코드번호 D-12

번호

구분

(논문

/특허

/기타

논문명/특허명/기타
소속

기관명
역할

논문게재지/

특허등록국

가

Impact 

Factor

논문게재일

/특허등록일

사사여부

(단독사사 

또는

중복사사)

특기사항

(SCI여부/인

용횟수 등)

1 논문 나리종구대량생산
및실용화기술개발

한국농업
전문학교

협동연구책
임자

한국

농수산대학
2000. 9(4) 국가기획

과제

2 논문
오리엔탈나리의인편배양시
당농도, 활성탄및배양조건
이자구형성에미치는영향

한국농업
전문학교

연구
책임자

한국

농수산대학
1999

3 논문 생장점배양에의한유색칼
라의재분화와대량번식

한국농업
전문학교

연구
책임자

한국

농수산대학
2000

4 논문 유색칼라기내배양묘의순화재
배에관한연구

한국농업
전문학교 연구

한국

농수산대학
2003

5 논문
오리엔탈 나리 인편자구의 크
기, 자구형성기간및저온처리
가경출엽에미치는영향

한국농업
전문학교 연구

한국

농수산대학
2004

6 논문 GA3처리가 유색칼라 괴경의
개화에미치는영향

한국농업
전문학교 연구

한국

농수산대학
2005

7 논문

Comparison of Dyeability
between the pigment of
Exclusive natural flower and
Edible pigment in the Dyeing
of Pear flower for Press
Flower.

한국농업
전문학교 연구

한국

농수산대학
2006

8 논문

Genetic Relationship among
Lycoris species using RAPD
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  - 국화, 장미, 백합의 수출확대를 연구 및 30억원 증대방안을 수립하였다.

  - 일본 현지출장조사를 통하여 시장조사 바이어 상담으로 연중수출할 수 있는 체계를 구축하였다.

  - 연구개발 5년 로드맵을 작성하였다.

○ 연구성과 활용실적 및 수출계획

  - 일본 수입바이어의 매월 수입량 증대 및 공급체계를 확립하였다.

  - 절화류 수출국화, 장미, 백합의 증대방안을 마련하였다.
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